1. Мировое хозяйство, его сущность, основные этапы формирования и развития. Проблемы и перспективы.

МХ – это совокупность национальных хозяйств взаимосвязанных системой международного разделения труда, а также экономических и политических отношений.

МХ – это всемирная, глобальная геоэкономическое пространство, в котором в интересах ускорения соц. и эконом. развития  общества, роста эффективности его материального производства более или менее свободно на основе законов товарно денежных отношений, обраща-ся. пересекая национальные политические границы, товары, услуги, капитал, технологии. 

Составными частями современной системы мирового хозяйства являются: 1)национальные экономики; 2) транснациональные корпорации; 3) интеграционные объединения; 4) международные экономические организации.

Факторы, влияющие на развитие мирового хозяйства:

1) географические факторы.

2) развитие производительных сил.

3) научно-технический прогресс. 

4) внешняя торговля

5) развитие межконтинентальных транспортных средств связи

6) развитие глобальных коммуникационных средств связи

7) тенденции вывоза и ввоза капитала

8) миграция рабочей силы

9) интеграционные процессы. Образование интеграционных группировок ЕС, НАФТА, МЕРКОСУР, АТЭС создает условия для интернационализации капитала и производства между странами – участниками этого процесса;

10) создание транснациональных корпораций (ТНК);

      11) деятельность международных экономических организаций.

       Этапы формирования.
1. Первый этап возник на доиндустриальной стадии производства. Тогда зарождался торговый обмен, и люди, жившие в обособленных друг от друга родовых общинах и племенах, закладывали основы взаимно выгодного экономического сотрудничества. Его первыми объектами стали излишки зерна, мяса и других благ, образовавшиеся у соседних племен, отдельных семей и лиц. С течением времени товарное производство создавало все возрастающую массу продукции, которая поступала в регулярный обмен между разными государствами. С образованием сословия купцов начала развиваться международная торговля.

2. Следующий этап экономического общения возник в индустриальную стадию производства. В результате появления развитых рыночных отношений и крупного машинного производства, неуемного стремления бизнесменов к обогащению внешняя торговля превратилась в неотъемлемую составляющую практически всякой национальной экономики. Возникновение мирового рынка — вот высшее экономическое достижение классического капитализма.

3. Третий этап образования глобальной экономики наступил на рубеже XIX-XX вв. Тогда впервые возникла мировая система хозяйства. 

Проблемы и тенденции развития современного мирового хозяйства

Определяющая тенденция к глобализации мирового хозяйства: 

всепланетное воздействие национальных экономик, взаимопроникновение и взаимное переплетение

универсализация или гомогенизация экономической жизни, которая тяготеет к единым стандартам, принципам и ценностям под влиянием обмена знаниями, людьми, товарами, культурными ценностями и так далее.

Тенденция к углублению кризиса индустриальной цивилизации с такими признаками: 

безграничная, бессистемная, бесконтрольная утилизация вещества природы, максимизация экономического возрастания, а не его оптимизация

подчинение живого труда прошедшему, то есть усиление зависимости человека от системы машин, доминирование технических подходов и ослабление антропогенного начала в социально-экономическом развитиивзаимное переплетение цивилизационных и формационных разногласий кризис восстановления человека, проблемы выживания человечества как биологического вида обостряют разногласия индустриального, промышленного развития Тенденция к распространению международной экономической и политической интеграции — от региональной до межрегиональной и межконтинентальной

2. Основные типы государств мировой экономики. Система показателей характеризующих экономический потенциал страны.

В международной практике все страны мира подразделяются на три основные группы: 

1. развитые страны с рыночной экономикой;

2. страны с переходной экономикой;

3. развивающиеся страны.

Группа развитых стран с рыночной экономикой включает 23 страны. (характеризуются высокой степенью экономического развития, социальной и политической стабильностью), куда входят семь стран с наибольшими объемами валового внутреннего продукта (ВВП). Страны Европейского Союза: Германия, Франция, Италия. Североамериканское соглашение о свободной торговле (НАФТА) включает: США, Канаду 

Группа стран с переходной экономикой подразделяется на:

1) страны Восточной Европы, к которым относятся Албания, Болгария, Венгрия.

2) новые государства, возникшие после распада СССР, к которым относят:

Узбекистан, Киргизию, Туркмению, Таджикистан, Армению, Молдавию.

Развивающиеся страны обычно группируются по регионам с учетом их географического положения. В настоящее время они находятся по крайней мере на трех различных уровнях хозяйственного развития. Наиболее развитые в промышленном отношении развивающиеся страны образовали группу «новых индустриальных стран» (НИС). К ним можно отнести Аргентину, Бразилию, Сянган, Республику Корея, Мексику, Сингапур, Тайвань, Турцию. Промежуточную группу образовали страны, существенно отставшие от НИС как по общим объемам производства, так и по производству товаров и услуг на душу населения. Эта группа, в частности страны Ближнего Востока, характеризуется большой дифференциацией отраслевых структур, социальных слоев населения и их положением в обществе. К группе «наименее развитых стран» относятся около пятидесяти развивающихся стран. Они имеют узкую, даже монокультурную, структуру хозяйства, высокую степень зависимости от внешних источников финансирования мероприятий в социально-экономической сфере. В эту группу входят восемь стран Азии, двадцать восемь – Африки, пять – Латинской Америки и Океании.

      Система показателей характеризующих экономический потенциал страны.
1) ВВП/ВНП или НД на душу населения;

2) производство основных видов продукции на душу населения (уровень развития отдельных отраслей;

3) уровень и качество жизни населения;

4) показатель экономической эффективности. Наиболее широко в экономическом анализе применяются два важнейших показателя: валовой продукт и национальный доход.

Для более полного определения уровня экономического развития страны, ее участия в мировом хозяйстве, необходима система национальных счетов.

Центральным показателем системы национальных счетов является валовой внутренний продукт (ВВП).

Другой ее макроэкономический показатель – валовой национальный продукт (ВНП).

Разница между ВНП и ВВП состоит в следующем: 

1)ВВП подсчитывается по так называемому территориальному признаку – это совокупная стоимость продукции сферы материального производства и сферы услуг независимо от национальной принадлежности предприятий, расположенных на территории данной страны;

2)ВНП – это совокупная стоимость всего объема продукции и услуг в национальной экономике независимо от местонахождения национальных предприятий (в стране или за рубежом). ВВП/ВНП имеет один важный недостаток: как измеритель валового годового объема производства он завышает объем производства на стоимость годовых амортизационных отчислений и на сумму косвенных налогов.

Чистый национальный продукт (ЧНП). С помощью этого показателя измеряется общий годовой объем производства товаров и услуг, который страна произвела и потребила во всех секторах своего национального хозяйства.

Национальный доход – это вновь созданная за год стоимость, в которую при расчете не включаются суммы амортизации, косвенных налогов, государственных субсидий, характеризующая, что прибавило производство данного года к благосостоянию общества.
3. Международное разделение труда, формы МРТ и тенденции его на рубеже XX – XXI вв.

МРТ – это система или способ организации взаимозаменяемого производства при котором предп-я разных стран специализируются на изготовлении определенных товаров  и услуг, впоследствии обмениваются ими. Формируется стихийно, в острой конкурентной борьбе на мировом рынке. На его основе происходит специализация отдельных стран и регионов на производстве отдельных видов товаров и услуг. В результате появляются возможности повышения производительности труда и эффективности производства экономии трудовых затрат.
Главная цель МРТ сводится к тому, чтобы посредством установления между различными странами прочных экономических связей оказать наиболее благоприятное воздействие на структуру национального хозяйства.

Формы МРТ:

1. Международная специализация – это концентрация производства однородной продукции, в одной или нескольких странах для удовлетворения не только своих потребностей, но и потребностей заинтересованных стран. (Предметная, внутреотрослевая, подетальная, технологическая)

2. Международное кооперирование – это объединение  производственных аппаратов двух или более стран в интересах выполнения единой производственной программы.
Важная черта МРТ заключается в том, что международная специализация и международное кооперирование снижают капиталоемкость и сокращают время производства новых товаров.

4. Теории международной торговли

Международная торговля - это система международных товарно-денежных и экономических отношений, складывающаяся из внешней торговли всех стран мира.
Классическая теория международной торговли. Впервые политика фритредерства была определена А. Смитом при обосновании им теории международной торговли. А. Смит доказывал необходимость и важность внешней торговли. Анализ А. Смита явился исходной точкой классической теории, которая служит основой для всех видов политики свободной торговли
Теория сравнительных преимуществ. Д. Рикардо доказал, что международный обмен возможен и желателен в интересах всех стран. Он определил ценовую зону, внутри которой обмен выгоден для каждого. Теория сравнительных преимуществ объясняет международную торговлю межстрановыми различиями в относительных издержках производства. Сущность теории сравнительного преимущества - если каждая страна специализируется на тех продуктах, в производстве которых она обладает наибольшей относительной эффективностью, или относительно меньшими издержками, то торговля будет, взаимовыгодна для обеих стран от использования производительных факторов повысится, в обоих случаях. 

Меркантилиститская теория международной торговли. Сторонники этой теории не учитывали выгоды, которую в ходе международного разделения труда страны получают от импорта иностранных товаров и услуг, а экономически оправданным считали только экспорт. Поэтому меркантилисты считали, что стране нужно ограничивать импорт (кроме импорта сырья) и стараться все производить самой, а также всячески поощрять экспорт, готовых изделий, добиваясь притока валюты (золота). Главным недостатком этой теории следует считать представление меркантилистов, идущее еще от средневековья, что экономии выгода одних участников товарообменной сделки  оборачивается экономическим ущербом для других (стран-импортеров).
Теория абсолютных преимуществ. Теория абсолютных преимуществ гласит - что стране целесообразно импортировать те товары, по которым у нее издержки производства выше, чем у зарубежных стран, и экспортировать  товары, по которым у нее издержки производства ниже, чем за рубежом, т.е. имеются абсолютные преимущества. Суть теории абсолютного преимущества - если какая-либо страна может производить тот или иной товар больше и дешевле, чем другие страны, то она обладает абсолютным преимуществом.

Тeopuя Хекшера - Олина - Самуэльсона. В модели Хекшера - Олина факторы международной специализации не связываются с природными различиями отдельных стран. Модель призвана, объяснить причины внешней торговли Товарами обрабатывающей промышленности. Модель можно использовать и при объяснении аграрно-сырьевой специализации стран. Сущность неоклассического подхода к международной торговле и специализации отдельных стран состоит: по причинам исторического и географического характера, распределение материальных и людских ресурсов между странами неравномерно, что, по мнению неоклассиков, объясняет различия относительных цен на товары, от которых,  зависят национальные сравнительные преимущества. ''Международный обмен - это обмен изобильных факторов на редкие: страна экспортирует товары, производство которых требует большего количества факторов, имеющихся в изобилии''.
5. Усиление тенденций глобализации в развитии мировой экономики на рубиже XX – XXI вв. Этапы глобализации. Важнейшие глобальные проблемы в мировой экономике.

Глобализация – процесс усиления взаимозависимых субъектов хозяйства до такой степени, когда действие одного из них затрагивает интересы всех.
Этапы глобализации:
1. 1890 – 1920. Захват источников сырья.

2. 1920 – 1970. Захват рынков сбытов. Характеризуется перемещением в развивающиеся страны капитала в форме прямых инвестиций, а также товаров и услуг, которые устарели морально для развитых стран.
3. 1970 – настоящее время. Современный этап. Цели: рационализация структуры инвестиций; глобальная и региональная экономическая интеграция; приобретение дополнительных технологий, рыночных и организационных возможностей. 
Последствия глобализации:
« + »  Открытость мировому рынку, благоприятная для развития экономики и решения социальных проблем.

« - » Рост социального неравенства; отход от социально ориентированной политики; конфронтация с ТНК; государство теряет рычаги контроля за экономической сферой жизни общества.

В основе тенденции глобализации лежат два фактора:

1) снятие барьеров на пути свободного перемещения товаров, услуг и капитала; этот процесс особенно ярко стал проявляться после Второй мировой войны;

2) бурное развитие средств коммуникаций, информации и передачи технологий как выражение нового витка НТР.
6. Региональная экономическая интеграция: сущность, цели, этапы.
Региональная экономическая интеграция - это устранение экономических границ между двумя или более экономиками. 

Определение экономической интеграции может быть задано через набор параметров, а именно: 

-создание относительно гомогенного экономического пространства; 

-свободная циркуляция факторов производства в условиях реально функционирующего общего рынка; 

-совместное использование ресурсов с максимальной экономической и социальной эффективностью; 

-проведение общей экономической, финансовой и социальной политики; 

-унификация национального законодательства. 

Негативная интеграция означает реальную экономическую интеграцию посредством торговли и инвестиций, предполагающую устранение дискриминации в сфере экономических правил и проводимой политики в рамках двухсторонних соглашений. Позитивная интеграция связана с переходом к наднациональным институтам, или совместным принятием решений. Иными словами, региональная интеграция может быть интеграцией рынков (market-led), как в случае с Ассоциацией стран Юго-Восточной Азии (АСЕАН), или же развиваться под влиянием институциональных соглашений (institutionally-driven), как в случае с Европейским Союзом (ЕС), либо быть смесью этих двух моделей.

Цели: Региональная интеграция, во-первых, позволяет противостоять вызовам глобализации, выдерживать странам региона давление глобальных лидеров, диктующих «правила игры». Интеграционные объединения имеют больше возможностей отстаивать свои групповые, и в том числе национальные, интересы в международных экономических организациях и противостоять натиску развитых стран, прежде всего США, ТНК и финансовых групп. Во-вторых, позволяет создавать региональные преференциальные преимущества в глобальной конкурентной среде на мировых рынках товаров, услуг, капиталов, технологий и рабочей силы. В-третьих, региональная интеграция снижает издержки производства и обращения, способствует международному разделению труда, специализации и кооперации производства товаров и услуг, содействует динамичному развитию национальных экономик, повышению их конкурентоспособности в глобальной среде. Наконец, в-четвертых, формирование зон свободной торговли, таможенных союзов и других форм интеграционных объединений предполагает создание единой рыночной и транспортно-коммуникационной инфраструктуры.
7. Западноевропейская интеграция.
Свое наиболее полное развитие экономическая интеграция получила в Западной Европе. Помимо объективных экономических процессов, западноевропейская интеграция подпитывалась идеями единой Европы, выдвигаемыми многими европейскими политическими, общественными деятелями и мыслителями, среди которых В. Гюго, И. Кант и др.  В настоящее время наиболее высокая степень международной экономической интеграции достигнута в рамках Европейского Союза (ЕС), прошедшего все этапы интеграционного процесса и находящегося ныне в состоянии трансформации экономического и валютного союза в политический.  Современная история образования и развития Европейского Союза (ЕС) начинается с 1950 года в котором произошло обнародование «Плана Шумана» о создании Европейского объединения угля и стали под руководством наднационального органа. Затем апреле 1951 года был подписан парижский договор о Европейском объединении угля и стали (ЕОУС), в который вошли 6 стран — Франция, ФРГ, Италия, Бельгия, Нидерланды, Люксембург. Это была своего рода предыстория западноевропейской интеграции. В 1956 году была принята «Венская декларация»
8. Североамериканская зона свободной торговли (НАФТА)

Основной целью НАФТА является устранение барьеров в сфере торговли и инвестиций между США, Канадой и Мексикой. 
Цели НАФТА:

— устранение таможенных и паспортных барьеров и стимулирование движения товаров и услуг между странами-участницами соглашения;

— создание и поддержание условия для справедливой конкуренции в зоне свободной торговли;

— привлечение инвестиций в страны-члены соглашения;

— обеспечение должной и эффективной защиты и охраны прав интеллектуальной собственности;

— создание действенных механизмов внедрения и использования Соглашения, совместного решения споров и управления;

— создание базы для будущей трёхсторонней, региональной и международной кооперации в целях расширения и улучшения Соглашения;

— создание единого континентального рынка.

Внутри НАФТА есть только один центр экономической силы — США, чья экономика в несколько раз превосходит Канаду и Мексику вместе взятые. Эта моноцентричность облегчает управление (страна-лидер легко может навязать свои решения более слабым партнерам), но одновременно создает среду потенциальных конфликтов (партнеры США могут оказаться недовольными своим подчиненным положением). Кроме того, интеграция оказывается однобокой: Канада и Мексика тесно интегрированы с США, но не друг с другом. Центральным организационным институтом НАФТА является Комиссия по свободной торговле на уровне министров торговли, которая следит за выполнением соглашения и оказывает содействие разрешению споров, возникающих при его интерпретации. Она контролирует деятельность 30 комитетов и рабочих групп. При формировании объема компетенции комиссии использован следующий принцип: в пределы компетенции этой комиссии включены полномочия, которыми страны обычно наделяют министров торговли. Участники НАФТА не намерены трансформировать его, как это было в ЕС, в таможенный союз. Это объясняется тем, что 70 % внешней торговли США приходится на страны за пределами НАФТА, поэтому Соединенные Штаты хотят сохранить свободу своей внешнеэкономической политики.
Структура:

Центральный институт — Комиссия по свободной торговле.. В нее входят представители на уровне министров торговли от трех стран-участниц. Комиссия наблюдает за осуществлением и дальнейшей разработкой Соглашения и помогает разрешать возникающие споры.

Координирующий Секретариат НАФТА призван служить официальным архивом работы НАФТА и выполнять роль рабочего секретариата при Комиссии.
9. Азиатско-Тихоокеанское экономическое сотрудничество (АТЭС).

Азиатско-Тихоокеанское экономическое сотрудничество (АТЭС) — форум 21 экономики Азиатско-Тихоокеанского региона для сотрудничества в области региональной торговли и облегчения и либерализации капиталовложений. Целью АТЭС является повышение экономического роста и процветания в регионе и укрепление азиатско-тихоокеанского сообщества. В настоящее время в АТЭС 21 член, среди них — большинство стран с береговой линией у Тихого океана. Одна из немногих международных организаций, к которым Тайвань присоединился с полным одобрением Китая. В результате в АТЭС принят термин участвующие экономики, а не страны-участники.  Организация образована в 1989 году в Канберре по инициативе премьер-министров Австралии и Новой Зеландии. АТЭС образовано как свободный консультативный форум без какой-либо жёсткой организационной структуры или крупного бюрократического аппарата. Секретариат АТЭС, расположенный в Сингапуре, включает только 23 дипломата, представляющих страны-участники АТЭС, а также 20 местных наемных сотрудников. В 1994 году в качестве стратегической цели объявлено создание к 2020 году в АТР системы свободной и открытой торговли и либерального инвестиционного режима. Наиболее развитые страны должны осуществить либерализацию к 2010 году. Каждая страна самостоятельно определяет свой статус и сроки введения новых режимов на основе индивидуальных планов действий.
10. Содружество независимых государств, проблемы и тенденции развития.
Содру́жество Незави́симых Госуда́рств (СНГ) — региональная международная организация (международный договор), призванная регулировать отношения сотрудничества между странами, ранее входившими в состав СССР. СНГ не является надгосударственным образованием и функционирует на добровольной основе. СНГ было основано главами БССР, РСФСР и Украины путём подписания 8 декабря 1991 года «Соглашения о создании Содружества Независимых Государств» (известно в СМИ как Беловежское соглашение). 18 октября 2011 года восемь стран—членов Содружества — Россия, Украина, Белоруссия, Казахстан, Армения, Киргизия, Молдавия и Таджикистан подписали новый договор о зоне свободной торговли в СНГ взамен не вступившего в силу договора о создании зоны свободной торговли от 1994 года.

Основными целями организации являются:

сотрудничество в политической, экономической, экологической, гуманитарной, культурной и иных областях;

всестороннее развитие государств-членов в рамках общего экономического пространства, межгосударственной кооперации и интеграции;

обеспечение прав и свобод человека;

сотрудничество в обеспечении международного мира и безопасности, достижение всеобщего и полного разоружения;

взаимная правовая помощь;

мирное разрешение споров и конфликтов между государствами организации
11. Общая характеристика и классификация международных экономических организаций, их функции.

Межгосударственное регулирование международных экономических и валютных отношений осуществляется специализированными органами и институтами. Основной из них – Международный Валютный Фонд (МВФ). Не менее важную роль в межгосударственном регулировании международных экономических и валютных отношений играет группа Всемирного банка. В международных валютно-финансовых и кредитных отношениях участвуют и частные клубы кредиторов. МВФ – специализированное учреждение ООН – был создан в 1944 г. на Бреттон-Вудской конференции. МВФ – это межправительственная организация, основная цель деятельности которой – регулирование валютно-кредитных отношений между государствами-членами и оказание им финансовой помощи при валютных затруднениях, вызываемых дефицитом платежного баланса, путем предоставления кратко-и среднесрочных кредитов в иностранной валюте. К концу 2002 г. в него входит 181 страна-участница. Высший руководящий орган МВФ – Совет управляющих, в котором каждая страна-член представлена управляющим и его заместителем, назначаемыми на пять лет. Группа Всемирного банка – это многоструктурная международная кредитная организация, объединяющая четыре финансовых института. 

1) Международный банк реконструкции и развития (МБРР) образован в 1944 г. К концу 2002 г. насчитывал 181 страну-участницу. Основные цели МБРР – реконструкция и развитие территории стран-членов, стимулирование частных внешних инвестиций, обеспечение сбалансированного роста международных кредитов, повышение производительности в экономике стран-членов, ее эффективности, а также уровня жизни; 

2) Международная ассоциация развития (MAP) создана как филиал МБРР в 1960 г. MAP предоставляет беспроцентные кредиты наименее развитым странам на срок 35–40 лет при льготном периоде 10 лет; 

3) Международная финансовая корпорация (МФК) создана в 1956 г. с целью стимулирования частных инвестиций в промышленность молодых государств, создания и расширения там частного сектора. МФК кредитует только высокорентабельные предприятия в наиболее развитых из развивающихся стран, т. е. в новых индустриальных странах;

4) Многостороннее инвестиционно-гарантийное агентство (МИГА) учреждено в 1988 г. К середине 1993 г. конвенция, учреждающая МИГА, была подписана 107 странами, в 2002 г. в него входит уже 120 стран. Его цель – поощрение инвестиций в акционерный капитал и других направлений прямых капиталовложений в развивающиеся страны посредством их страхования от некоммерческих рисков. К некоммерческим рискам относятся: экспроприация имущества инвестора; военные действия; перевороты; отмена конвертируемости национальной валюты и связанные с этим затруднения в переводе прибылей в страну инвестора.
12.  Международные экономические организации, регулирующие мировую торговлю (на примере ГАТТ и ВТО, история создания организации, основные цели и принципы).
Генеральное соглашение по тарифам и торговле — международное соглашение, заключенное в 1947 году с целью восстановления экономики после Второй мировой войны, которое на протяжении почти 50 лет фактически выполняло функции международной организации (ныне — Всемирная торговая организация).

Основная цель ГАТТ — снижение барьеров в международной торговле. Это было достигнуто снижением тарифных барьеров, количественными ограничениями (импортная квота) и субсидиями торговли через различные дополнительные соглашения.

ГАТТ — соглашение, не организация. Функции ГАТТ были переданы Всемирной торговой организации, основанной последним раундом переговоров по ГАТТ в начале 1990-х. Историю ГАТТ принято грубо делить на три фазы — первая, с 1947 года до Торквейского раунда (фокусировалось на том, какие именно товары подлежат регулированию и замораживании существующих тарифов); вторая, с 1959 по 1979 года, включала три раунда (снижение тарифов) и третья, Уругвайский раунд с 1986 по 1994 года (расширение ГАТТ до таких новых областей, как интеллектуальная собственность, услуги, капитал и сельское хозяйство; зарождение ВТО).

ВТО. Всеми́рная торго́вая организа́ция — международная организация, созданная в 1995 году с целью либерализации международной торговли и регулирования торгово-политических отношений государств-членов. ВТО является преемницей Генерального соглашения по тарифам и торговле (ГАТТ), заключенного в 1947 году и на протяжении почти 50 лет фактически выполнявшего функции международной организации. ВТО отвечает за разработку и внедрение новых торговых соглашений, а также следит за соблюдением членами организации всех соглашений, подписанных большинством стран мира и ратифицированных их парламентами. ВТО строит свою деятельность исходя из решений, принятых в 1986—1994 годах в рамках Уругвайского раунда и более ранних договоренностей ГАТТ. Обсуждения проблем и принятие решений по глобальным проблемам либерализации и перспективам дальнейшего развития мировой торговли проходят в рамках многосторонних торговых переговоров (раунды). К настоящему времени проведено 8 раундов таких переговоров, включая Уругвайский, а в 2001 году стартовал девятый в Дохе, Катар. На июль 2008 года в ВТО состояло 153 страны, на долю которых в сумме приходилось 95 % мирового торгового оборота. Правила ВТО предусматривают ряд льгот для развивающихся стран. В настоящее время развивающиеся страны — члены ВТО имеют (в среднем) более высокий относительный уровень таможенно-тарифной защиты своих рынков по сравнению с развитыми. Тем не менее, в абсолютном выражении общий размер таможенно-тарифных санкций в развитых странах гораздо выше, вследствие чего доступ на рынки высокопередельной продукции из развивающихся стран серьёзно ограничен.Правила ВТО регулируют только торгово-экономические вопросы. Попытки США и ряда европейских стран начать дискуссию касательно условий труда (что позволило бы считать недостаточную законодательную защиту работников в качестве «нелегитимного» конкурентного преимущества) были отвергнуты из-за протестов развивающихся стран, поскольку такие меры, в конечном счёте, ещё больше усугубят положение трудящихся в связи с сокращением рабочих мест, снижением доходов и уровня конкурентоспособности. 
13. Теоретические основы возникновения и этапы развития, а также сущность и формы международных корпораций.
Возникновение международных корпораций является закономерным результатом развития мировой экономики и международных экономических отношений, с одной стороны, и мощным фактором их развития, с другой. Появление международных корпораций напрямую связано с инвестициями, так как в мировой практике международная корпорация рассматривается как форма структурной организации крупной корпорации, осуществляющей прямые инвестиции в различные страны мира. Результатом прямого зарубежного инвестирования международной корпорации может быть создание зарубежного предприятия (ассоциированной компании), в котором прямой инвестор-нерезидент владеет менее 50%, капитала; дочерней фирмы, где его доля превышает 50% и зарубежного филиала — предприятия, полностью принадлежащего прямому инвестору. Различают две формы международных корпораций. Транснациональные корпорации — это корпорации, головная компания которых принадлежит капиталу одной страны, а филиалы разбросаны по всему миру. Под многонациональными корпорациями обычно понимают корпорации, головная компания которых принадлежит капиталу двух и более стран, а зарубежные отделения также находятся в разных странах. В мировой практике под международными корпорациями понимают лишь действительно крупные компании, оказывающие существенное влияние на мировой рынок товаров и факторов производства. Главным качественным признаком международных корпораций является процесс прямого зарубежного инвестирования. В силу этого мотивами размещения прямых инвестиций за рубежом (расширение рынков сбыта, получение доступа к дешевым ресурсам, приобретение собственности) можно объяснить процесс возникновения международных корпораций. 
14. Роль ТНК в мировом хозяйстве. Современные стратегии международных корпораций.
С юридической точки зрения ТНК может рассматриваться как группа, объединяющая филиалы, расположенные в нескольких странах. Характер связей, благодаря которым ТНК распространяют свое влияние далеко за пределы собственных филиалов, очень разнообразен: контракты на обработку деталей или на подрядные работы, соглашения о сбыте или франшизе, уступка патентов и т.п.

К разряду транснациональных относятся компании:

имеющие более шести зарубежных дочерних компаний; акции которых имеют хождение во многих странах и доступны для приобретения во всех странах их действия; состав высшего руководства которых формируется из подданных разных государств, что исключает одностороннюю ориентацию деятельности компании на интересы какой-либо одной страны; имеющие интернациональный характер менталитета менеджера, придерживающегося геоцентричной позиции; организационная структура которых ориентирована на широкомасштабную экономическую деятельность и эффективную реализацию стратегии компании.

Роль ТНК в формировании узловых, определяющих тенденций в развитии современной мировой экономики трудно переоценить. Будучи действительно транснациональными центрами решений и действий, они оказывают значительное влияние на мировую экономику. Благодаря своим решениям в области капиталовложений и выбору мест размещения производства ТНК играют важную роль в распределении мирового производственного потенциала. Их влияние на международную торговлю пропорционально их участию в этой торговле. По некоторым оценкам, ТНК осуществляют свыше половины мирового внешнеторгового оборота. На долю ТНК приходится более 80% торговли высокими технологиями. Образуя единую сеть, транснациональный капитал владеет одной третью всех производственных фондов и производит почти половину общепланетарного продукта. Расширяя свою транснациональную деятельность, они создают экономические предпосылки для организации международного производства с единым рыночным и информационным пространством и международного рынка капиталов, рабочей силы, научно-технических, консультационных и иных услуг. Борясь за рынки сбыта в глобальном масштабе, ТНК повышают уровень конкуренции, что вызывает потребность в постоянных инновациях, смене технологий и ускорении научно-технического прогресса. Содействуя обороту капиталов, людей и техники, они в значительной степени способствуют экономическому росту и развитию. Однако их экономическая мощь становится источником скрытых конфликтов с теми государствами, на территории которых осуществляется их деятельность. По существу ТНК во все большей степени определяют международную политику. Современные транснациональные корпорации выполняют в мировой экономике важные функции, набор которых постоянно расширяется. Все их многообразие укладывается в определение "стимулирующие".

ТНК стимулируют НТП, поскольку в их рамках проводится большая часть научно-исследовательских работ, появляются новые технологические разработки.

ТНК стимулируют тенденцию глобализации мировой экономики, способствуя углублению МРТ и вовлекая принимающие старны в международные экономические отношения. ТНК стимулируют развитие мирового производства. Являясь крупнейшими мировыми инвесторами, они постоянно наращивают производственные мощности, создают новые виды продукции и рабочие места в принимающих странах, стимулируя в них развитие производства, а значит, мировой экономики в целом. ТНК стимулирует конкурентную борьбу на мировом рынке. Этому не противоречит и тот факт, что они обладают наиболее высокой конкурентоспособностью.

Конкурентные преимущества ТНК:

Владение и доступ к природным ресурсам, капиталу и результатам НИОКР по всему миру. Горизонтальная диверсификация в разные отрасли или вертикальная интеграция по технологическому принципу в рамках одной отрасли, обеспечивающие в том и другом случаях экономическую стабильность и финансовую устойчивость ТНК. Возможность выбора места размещения филиалов в разных странах с учетом размеров их национальных рынков, темпов экономического роста, цен, доступности экономических ресурсов, а также политической стабильности. Низкая стоимость финансовых ресурсов, благодаря более широким возможностям их привлечения.

Экономия на масштабах предприятия

Доступ к квалифицированным кадрам и богатые возможности по их селекции

Отрицательные проявления деятельности ТНК

Существенную или возможную монополизацию локальных рынков.

Возможность для ТНК диктовать свои условия не только своим конкурентам, но и целым национальным экономикам, что несет угрозу их национальной безопасности.

Перенос экономически грязных производств в наименее развитые принимающие страны

Нарастание тенденции к сокращению занятости на предприятиях ТНК. Данная тенденция особенно ярко проявляется в филиалах развитых стран, и происходит это под влиянием глобализации рынка трудовых ресурсов.

15. Природные ресурсы и их роль в мировой экономике. Абсолютная и относительная ограниченность минерально-сырьевых ресурсов в мировой экономике.
Природные ресурсы являются необходимым (но не обязательным) условием развития экономики. В каждой стране роль природных ресурсов определяется многими факторами: состоянием собственной минерально-сырьевой базы, уровнем экономического развития, степенью участия в мировых интеграционных процессах, политической ориентацией, ценностными установками общества и т. д. На этапе экстенсивного роста природные ресурсы выступают мощным ускорителем социально-экономического прогресса.

Использование всех природных ресурсов тесно переплетено. Земельные ресурсы (сельскохозяйственные угодья) при применении искусственных удобрений (изготовленных на основе минеральных ресурсов) и возделывании техникой, приводимой в движение горючим (минеральными ресурсами), обычно дают больший объем продукции. Наиболее часто природно-сырьевые ресурсы отождествляются с минеральными ресурсами (такими полезными ископаемыми, как уголь, нефть, природный газ, металлические руды, неметаллическое сырье – фосфаты, калийные соли, асбест и т. д.). Нередко в силу особой значимости топлива используют сочетание «минеральное сырье и топливо». Геологические запасы полезных ископаемых имеют различную степень изученности. По степени достоверности определения запасов их разделяют на категории. В России различают четыре категории запасов: А, В, С1 и С2. К категории А относятся детально разведанные месторождения с точно определенными границами залегания; В – разведанные месторождения с примерно определенными границами залегания; С1 –  разведанные в общих чертах месторождения с запасами, подсчитанными с учетом экстраполяции данных о хорошо известных залежах; С2 – предварительно оцененные запасы. Существует также категория прогнозных геологических запасов , оцениваемых как возможные.В зарубежных странах применяется иная классификация запасов:

разведанные (конечные извлекаемые), т. е. те, которые доказаны геолого-разведочными работами; достоверные (извлекаемые при современном уровне развития техники);

прогнозные, или геологические (наличие которых в недрах земли предполагается на основе научных прогнозов и гипотез). Достижения научно-технического прогресса ведут к тому, что воздействие природно-ресурсного фактора на экономику развитых стран заметно ослабевает. В последние десятилетия быстро развивались страны, где отсутствуют необходимые полезные ископаемые (Япония, Южная Корея, Сингапур). Но при прочих равных условиях наличие богатых и разнообразных природных ресурсов дает странам – их обладателям дополнительные преимущества. Экономические ресурсы: природные, трудовые, капитальные (в виде реального капитала, т. е. в форме средств производства), финансовые (в денежной форме), предпринимательские, а также научные (научно-технические, информационные знания) в совокупности образуют потенциал национальной экономики, или региона мира, или всей мировой экономики. Функционирование национальных экономик и всего мирового хозяйства базируется на экономических ресурсах (факторах производства).
16.Проблемы динамики населения. Типы и особенности воспроизводства населения в различных регионах и странах.
17. Урбанизация в мировой экономике, соотношение городского и сельского населения.
Урбанизация – исторический процесс повышения роли городов в развитии общества, который охватывает социально-профессиональную, демографическую структуру населения, его образ жизни, культуру, размещение производительных сил, расселение и т. д. Урбанизация оказывает огромное влияние на развитие различных социально-экономических формаций и государств, именно с городами связаны основные достижения цивилизации. Урбанизация, развитие городов вызываются объективной необходимостью концентрации и интеграции разнообразных форм и видов материальной и духовной деятельности, общения, усилением связей между различными сферами производства, науки и культуры, что в свою очередь повышает интенсивность и эффективность социальных процессов.  Наиболее эффективно эти процессы протекают в крупнейших городских центрах, больших городах, где особенно плодотворно взаимодействие социально-политических, экономических и научно-технических факторов, культурных традиций, различных слоев населения и т. д. Уровень урбанизованности для различных стран остается весьма неоднородным. Так, с одной стороны, в 2/5 всех государств мира явно преобладает сельское население (преимущественно страны Африки и Азии), а с другой – в 52 государствах или чуть менее 1/5 (23,4 %) доля горожан превышает 75 % (страны Европы, Северной и Латинской Америки). Территориальная контрастность урбанизации в отличие от параметра региональной концентрации имеет устойчивую тенденцию к сокращению. Разрыв уменьшается за счет динамичного прироста горожан в развивающихся странах при его стабилизации, и стагнации в большинстве экономически развитых государств. На сегодняшний день 9/10 всего прироста городского населения планеты приходится именно на развивающиеся страны, особенно азиатского региона, которые, собственно, во многом и определяют современное «лицо» мирового процесса урбанизации.  
18. Международная трудовая миграция. Формирование и тенденции  развития современного рынка рабочей силы.
Международная трудовая миграция

Понятие «миграция населения» предполагает перемещение людей через границы определенных территорий со сменой постоянного места жительства или возвращением к нему. Специалисты выделяют международную (внешнюю) миграцию, осуществляемую в различных формах: трудовой, семейной, туристической и др. Массовая миграция населения стала одним из наиболее характерных явлений жизни мирового сообщества второй половины XX в. В настоящее время крупномасштабные перемещения населения и трудовых ресурсов в разнообразных формах являются одним из проявлений интернационализации хозяйственной и социально-культурной жизни человечества, а также возможных последствий острых межнациональных противоречий, прямых столкновений между народами и странами, чрезвычайных ситуаций и стихийных бедствий. Международный рынок труда объединяет национальные и региональные рынки рабочей силы и существует в форме трудовой миграции. Современный международный рынок рабочей силы включает разнонаправленные потоки трудовых ресурсов, пересекающих национальные границы. Перемещаясь из одной страны в другую, рабочая сила предлагает себя в качестве товара, осуществляет международную трудовую миграцию. 

Первый центр иммиграции сформировался в странах Западной Европы, где иностранную рабочую силу стали использовать на постоянной основе. Только ЕС насчитывает 13 млн иммигрантов.

Вторым центром иммиграции являются США, где трудовые ресурсы сложились за счет иммигрантов. Приезжие рабочие составляют около 5 %.

Третий центр – нефтедобывающие страны Ближнего Востока.

Четвертый центр – Латинская Америка.

Среди важнейших побудительных мотивов и причин международной миграции трудовых ресурсов находятся различные факторы экономического и неэкономического характера.

К причинам экономического характера следует отнести следующие:

различия в уровне экономического, и в частности промышленного, развития отдельных стран.

Как свидетельствует практический опыт, рабочая сила мигрирует в основном из стран с низким уровнем жизни в страны с более высоким уровнем;

наличие национальных различий в размерах заработной платы;

существование органической безработицы в некоторых странах, прежде всего в слаборазвитых;

международное движение капитала и функционирование международных корпораций.

Причины миграции рабочей силы неэкономического характера: 

политические;

национальные;

религиозные;

расовые;

семейные и др.

Происходившее в последнее время заметное развитие средств связи и транспорта в свою очередь оказало стимулирующее воздействие на активизацию процессов современной международной трудовой миграции. Как свидетельствует мировая практика, трудовая миграция обеспечивает несомненные преимущества странам, как принимающим рабочую силу, так и поставляющим ее (но возможно и появление острых социально-экономических проблем).
19. Национальное регулирование процессов трудовой миграции. Миграционная ситуация в РФ.
20. Трудовые ресурсы (экономически активное и экономически неактивное население, занятость).

Трудовые ресурсы — часть населения страны, которая по физическому развитию, приобретенному образованию, профессионально-квалификационному уровню способна заниматься общественно полезной деятельностью. Трудовые ресурсы — та часть населения, обладающая физическим развитием и интеллектуальными (умственными) способностями, необходимыми для трудовой деятельности. В трудовые ресурсы входят как занятые, так и потенциальные работники.

Трудовые ресурсы представляют собой категорию, занимающую промежуточное положение между экономическими категориями «население» и «совокупная рабочая сила». В количественном отношении в состав трудовых ресурсов входит все трудоспособное население, занятое независимо от возраста в сферах общественного хозяйства и индивидуальной трудовой деятельности. В их состав включаются также лица трудоспособного возраста, потенциально способные к участию в труде, но занятые в домашнем и личном крестьянском хозяйстве, на учебе с отрывом от производства, на военной службе. В структуре трудовых ресурсов с позиции их участия в общественном производстве выделяют две части: активную (функционирующую) и пассивную (потенциальную).Величина трудовых ресурсов зависит от официально установленных возрастных границ — верхнего и нижнего уровней трудоспособного возраста, доли трудоспособных среди населения трудоспособного возраста, численности участвующих в общественном труде из лиц за пределами трудоспособного возраста. Возрастные границы устанавливаются в каждой стране действующим законодательством. В современных условиях основными источниками пополнения трудовых ресурсов являются: молодежь, вступающая в трудоспособный возраст; военнослужащие, высвобождаемые из вооруженных сил в связи с сокращением численности армии; вынужденные переселенцы из стран Балтии, Закавказья, Средней Азии. Количественные изменения численности трудовых ресурсов характеризуются такими показателями, как абсолютный прирост, темпы роста и темпы прироста. Абсолютный прирост определяется на начало и конец рассматриваемого периода. Обычно это год или более длительный отрезок времени.

Трудовые ресурсы имеют определенные количественные, качественные и структурные характеристики, которые измеряются абсолютными и относительными показателями, а именно: - среднесписочная и среднегодовая численность работников; - коэффициент текучести кадров; - доля работников, имеющих высшее и среднее специальное образование, в общей их численности; - средний стаж работы по отдельным категориям работников; - доля работников отдельных категорий в общей их численности.

Численность трудовых ресурсов может быть увеличена за счет естественного прироста населения в трудоспособном возрасте, сокращения доли нетрудоспособных среди лиц трудоспособного возраста, пересмотра возрастных границ трудоспособности.

21. Современные тенденции НТП, особенности и характер воздействия на мировое хозяйство. Роль государства в развитии НТП.

22. Научные ресурсы мира. Мировой рынок технологий: структура и особенности.

Научные ресурсы (научно-технический потенциал, наука) определяют возможности той или иной страны осуществлять у себя; научно-исследовательские и опытно-конструкторские работы (НИОКР). На научно-технический потенциал страны, его состояние и; тенденции развития влияют две группы факторов. Первую группу образуют количественные факторы -- наличие в стране подготовленных научных исследователей, а также материально-техническое обеспечение НИОКР, прежде всего, объем выделяемых на науку и научное обслуживание финансовых ресурсов. Вторая группа факторов (качественных) включает систему организации! НИОКР, приоритеты научных разработок, а также уровень развития такой отрасли, как научное обслуживание. Важнейшими показателями характеризующими научные ресурсы отдельных стран и групп стран, являются: доля расходов на научно-исследовательские и опытно-конструкторские работы (НИОКР) в ВВП; расходы на НИОКР на душу населения; доля бюджетных ассигнований на НИОКР в общих расходах государственного бюджета; численность специалистов, занятых в науке и научном обслуживании ; количество международных премий (прежде всего Нобелевских) за выдающиеся научные достижения; индекс цитирования (частота ссылок в научных трудах на работы исследователей из данной страны);  доля наукоемкой продукции в ВВП и промышленной продукции. 

Мировой рынок технологий – сфера международной торговли, связанная с систематическими устойчивыми операциями по купле-продаже технологических решений: лицензий, патентов, проектов и документации. Особое развитие этот рынок получил в XX в. с появлением правовой базы, ростом научно-технического прогресса, возникновением новых составляющих его объекта. Формирование современного мирового рынка технологий происходило в 50-е – 60-е годы XX века, когда объем международных коммерческих операций по технологиям превысил масштабы национального обмена. Экспорт и импорт. Рынок высокотехнологичной продукции прочно удерживают три страны, являющиеся ведущими агентами мировой технологической торговли. Это США, Германия и Япония. Ежегодный объем экспорта данной продукции приходящейся на эти страны составляет 700, 530 и 400 млрд. долл. соответственно. 

Структура мирового рынка технологий:

1.     рынок патентов и лицензий;

2.     рынок науко- и технологически емкой продукции;

3.     рынок высокотехнологичного капитала;

4.     рынок научно-технических специалистов. 

Субъектами мирового рынка технологий выступают государственные структуры, научно-исследовательские институты и образовательные учреждения, промышленные компании и мелкие инновационные фирмы, а также физические лица – специалисты.

Объектами мирового рынка технологий являются результаты интеллектуальной деятельности в овеществленной (машины, оборудование) и неовеществленной (информация, знания, производственный опыт) форме.

Особенности рынка технологий:

1.   неуничтожимость в процессе использования;

2. иной механизм «старения» по сравнению с амортизацией вещественных предметов;

3.   отсутствием универсальной стоимостной оценки.

23. Основные формы международной передачи технологий.
Международная передача технологий – это передача научно-технический знаний, относящихся к конкретным производственным процессам и находящих там практическое применение.

Передача технологии в мировом хозяйстве может быть сведена к трем каналам:

          • экспорт технологии на изобретение в овеществленном виде, вывоз ее вместе с вещными товарами с материализацией в прямых заграничных инвестициях;

          • в чистом виде, т.е. технологии являются непосредственно товаром — лицензии, управление, контроль, оказание технической помощи;

          • вместе с капиталом и производительными силами, предоставление технического капитала.

Патент – это документ, выданный государственным органом изобретателю, удостоверяющий его авторство и исключительное право на использование изобретения. Оно дает владельцу титул собственника на изобретение и защищает его не только от местных, но и иностранных конкурентов. Патент действует на территории той страны, где выдан.

Лицензия – это разрешение продавца на использование другим лицом – покупателем – изобретения, технологических знаний, технологии, производственного опыта, секретов производства, торговых марок, которые необходимы для производства коммерческой и иной продукции в течение определенного срока за обусловленное вознаграждение.

Франчайзинг – это смешанная форма крупного и мелкого предпринимательства, при которой крупные корпорации, материнские компании (франчайзеры) заключают договоры с мелкими фирмами, "дочерними" компаниями, бизнесменами (франчайзи) на право действовать от имени франчайзера.

Инжиниринг – это сфера деятельности по проработке вопросов создания объектов промышленности, инфраструктуры и др., прежде всего в форме предоставления на коммерческой основе различных инженерно-консультационных услуг.

Мировой рынок технологий представляет собой сложную систему обмена результатами интеллектуальной деятельности в овеществленной и неовеществленной формах. В процессе инновационной деятельности научно-технические разработки, которые нашли своего покупателя, передаются из одной страны в другую через различные каналы и формы коммерческого и некоммерческого обмена.

24. Общее понятие отраслевой структуры, современные особенности отрослевой структуры мирового хозяйства.
Отраслевая структура - это соотношение между различными отраслями в экономике.
Отраслевая структура экономики - совокупность качественно однородных групп хоз. единиц, характеризующихся особыми условиями производства в процессе общественного разделения труда и играющих специфическую роль в расширенном воспроизводстве. В макроэкономическом анализе обычно выделяют пять основных групп отраслей: промышленность, сельское хозяйство (АПК), строительство, производственная инфраструктура, непроизводственная инфраструктура (сфера услуг). Каждая из названных базовых отраслей может подразделяться на укрупненные отрасли, отрасли и виды производства (например, промышленность подразделяется на обрабатывающую и добывающую). Сельское хозяйство и добывающая промышленность образуют первичные отрасли; обрабатывающая промышленность и строительство (использующие первичное сырье) - вторичные отрасли; производственная и непроизводственная инфраструктура - третичные сектор. Закономерностью изменений в отраслевой структуре мирового хозяйства является последовательный переход от высокой доли с/х, добывающей промышленности, обрабатывающих отраслей к технически относительно несложным производствам, далее от капиталоемких отраслей к наукоемким производствам на базе высоких технологий. Соотношение между вышеназванными секторами постоянно менялось в пользу третичного, с точки зрения их вклада в создание ВВП и доли занятости населения. Отраслевые сдвиги на макроуровне, если рассматривать их в длительных исторических рамках, проявлялись сначала в быстром росте «первичных отраслей», затем «вторичных», а в последний период - «третичных отраслей». Конец ХХ в. - начало XXI в. характеризуются ростом удельного веса третичного сектора. В настоящее время в мировой экономике существует тенденция к сокращению первичных отраслей, несколько медленнее снижается доля вторичных отраслей, удельный вес третичного сектора имеет устойчивую тенденцию к росту. Сегодня в экономике развитых стран существенно выросла доля сферы услуг (включая торговлю, транспорт и связь). Она составляет более 80% в США, до 80% в Англии, более 70% Японии, около 70%.   
25. Современный топливно-энергетический комплекс мирового хозяйства.

Топливно-энергетический комплекс (ТЭК) играет важнейшую роль в мировой экономике, т.к. без его продукции невозможно функционирование всех без исключения отраслей. ТЭК состоит из топливной (нефтяная, угольная и газовая) промышленности и энергетики. ТЭК - это совокупность отраслей, снабжающих экономику энергоресурсами и находящихся на стыке добывающей и обрабатывающей промышленности. Основными источниками энергии в современном мире являются нефть, уголь, природный газ, гидро- и атомная энергия. Доля всех остальных источников энергии вместе взятых (дров, торфа, энергии Солнца, ветра, приливов и отливов, геотермальной энергии) невелика. Правда, в некоторых странах эти источники имеют существенное значение в энергоснабжении: дрова - в Финляндии, горячие термальные источники - в Исландии, горючие сланцы - в Эстонии.
Структура потребления первичных энергоресурсов (ПЭР) в мировом хозяйстве выглядит следующим образом: 
нефть - 40%, 
твердое топливо - 28%, 
газ - 22%, атомная энергия - 9%, 
ГЭС и прочие нетрадиционные источники - 1%.  В развитых странах доля нефти в общем потреблении ПЭР составляет 45%; угля - 26%, газа - 23%. Рост потребления природного газа, особенно при выработке электроэнергии, стимулируется тем, что это экологически более чистое топливо. Доля АЭС, ГЭС и других источников составляет 6%.  В развивающихся странах ведущую роль в потреблении энергоресурсов сохраняет уголь - 42%; второе место занимает нефть - 39%; третье место принадлежит газу - 14%. Доля энергии АЭС, ГЭС и невозобновляемых источников составляет 5%. В России в структуре потребления последние годы быстро росла доля газа (49%), при заметном снижении доли нефти (30%) и угля (17%). Доля АЭС, ГЭС и других источников в структуре потребления составляет 4%.  Как считают специалисты, в период до 2015 гг. общее потребление всех видов ПЭР в мире может возрасти примерно в 1,6-1,7 раза. Доля энергии АЭС, ГЭС и других не превысит 6%. При этом лидирующую роль сохранит нефть, на втором месте останется уголь и на третьем - газ. Тем не менее, в структуре потребления доля нефти упадет с 39,4% до 35% при росте доли газа с 23,7% до 28%. Несколько снизится доля угля с 31,7% до 31,2%. Географически потребление энергии в мировом хозяйстве складывается следующим образом: развитые страны - 53%; развивающиеся страны - 29%; СНГ и страны Восточной Европы - 18%. Нефтяная промышленность. Нефть занимает лидирующие позиции на мировом рынке топлива. Крупнейшими производителями нефти являются Саудовская Аравия, Россия, США, Иран. На страны члены ОПЕК (Алжир, Венесуэла, Индонезия, Ирак, Иран, Катар, Кувейт, Ливия, Нигерия, ОАЭ, Саудовская Аравия - всего 11 государств) приходится 42% добываемой нефти. Основными экспортерами нефти на мировой рынок кроме стран-членов ОПЕК (65%) являются Россия, Великобритания, Мексика и Ирак, крупнейшими импортерами - США, Китай, Япония, страны ЕС. Территориальный разрыв между важнейшими районами добычи и переработки нефти обусловливает огромные масштабы морских перевозок нефти. Транспортировка осуществляется в нефтеналивных судах (танкерах), по железной дороге и нефтепроводам. Основная часть мощностей нефтеперерабатывающей промышленности сосредоточена в развитых странах, в том числе в США - 21%, в Западной Европе - 20%, Японии - 6%. На долю России приходится 17%. Главные направления ее международных морских грузопотоков начинаются в портах Персидского залива и идут к Западной Европе и Японии. К числу важнейших грузопотоков относятся Карибское море (Венесуэла, Мексика) - США, Юго-Восточная Азия - Япония, Северная Африка - Западная Европа. Газовая промышленность. Мировая добыча газа постоянно растет. Для роста потребления газа сложились весьма благоприятные условия: дешевизна добычи, наличие значительных разведанных запасов, удобство использования и транспортировки, экологическая чистота. Особенно активно идет использование газа для выработки электроэнергии в развитых странах. Основными производителями газа являются Россия (22%), США (19%), страны ОПЕК (13%) и Западной Европы (12%). Крупнейшие производители газа одновременно являются и его потребителями, поэтому на экспорт идет только около 15%. Крупнейшим экспортером газа является Россия (около 30% мирового экспорта), Нидерланды, Норвегия и Алжир. Главные импортеры газа - США, Япония, Германия, Франция и Италия. Угольная промышленность. Мировая добыча угля начала снижаться в середине 90-х гг. К числу крупнейших угледобывающих стран относятся Китай, США, Австралия, ЮАР, Россия. Эти же государства являются и крупнейшими экспортерами угля, а импортерами - Япония, Южная Корея, страны ЕС. Электроэнергетика. За последние годы выросла выработка электроэнергии. К числу крупнейших производителей электроэнергии относятся США, Япония, Китай, Россия, Канада, Германия и Франция. На долю развитых стран приходится около 65% всей выработки, развивающихся стран - 22%, стран с переходной экономикой - 13%. В России и других странах-членах СНГ выработка электроэнергии снизилась. В структуре мирового производства электроэнергии 62% приходится на тепловые электростанции, 20% - гидроэлектростанции, 17% - атомные электростанции и 1% - на использование альтернативных источников энергии (геотермальные, приливные, солнечные, ветровые электростанции). Производство и потребление электроэнергии растет быстрее, чем общее производство и потребление первичных энергоресурсов. 

В условиях НТП выросла роль атомной энергии в топливно-энергетическом балансе всемирного хозяйства (разработка этого источника сдерживается его небезопасностью для окружающей среды). Все более важным источником топливно-энергетических ресурсов становится атомная энергия. В настоящее время АЭС действуют в 32 странах (около 140 атомных реакторов). Атомная энергетика хорошо оснащена сырьем (ураном). К числу главных производителей урана относится Канада, Австралия, Намибия, США, Россия.
26. Проблемы агропромышленного комплекса мирового  хозяйства.
Агропромышленный комплекс (АПК) -- это сложившаяся в общественном производстве единая система сельскохозяйственных и промышленных предприятий и отраслей, спаянных интеграционными, т.е. тесными, стабильными, долговременными производственными и коммерческими связями, основывающимися на отношениях собственности. Процесс развития агропромышленной интеграции и формирования АПК далеко продвинулся в промышленно развитых странах, прежде всего в США. В неизмеримо меньшей степени он наблюдается в развивающемся мире, где наряду с общими тенденциями и формами его проявления появляются специфические черты и формы, связанные со значительным отставанием агропромышленной сферы освободившихся стран и их экономической зависимости от Запада.

В составе АПК выделяются три сферы (группы отраслей): 1. Сельское хозяйство, состоящее из растениеводства и животноводства. Это главное звено АПК, дающее ? продукции АПК, сосредоточившее 2/3 его основных производственных фондов и рабочей силы.

2. Отрасли, занятые переработкой и доведением сельскохозяйственной продукции до потребителя. К этой сфере относятся пищевая промышленность; холодильное, складское, специализированное транспортное хозяйство; торговые и другие предприятия и организации, общественное питание. 3. Отрасли, производящие средства производства для сельского хозяйства.

К этой сфере относятся тракторное и сельскохозяйственное машиностроение; машиностроение для пищевой промышленности; агрохимия (производство минеральных удобрений и микробиологическая промышленность); комбикормовая промышленность; система технического обслуживания сельского хозяйства; мелиоративное и сельское строительство. В развитых странах доля сельского хозяйства в АПК занимает относительно меньшее место и по стоимости продукции, и по численности занятых в этой сфере. В развитых странах неуклонно растет доля второй сферы АПК и снижается удельный вес собственно сельскохозяйственного производства. В результате сельское хозяйство США дает 1% ВВП, в нем занято 4% работающих, тогда как весь АПК поставляет 18% ВВП и в нем занято около 20% рабочей силы страны. В странах с переходной экономикой доля сельского хозяйства в структуре АПК значительно выше, чем в странах Запада, что отражает слабое развитие переработки сельскохозяйственного сырья, в том числе пищевой промышленности. Так, в АПК России занято около 30% работающих, в том числе в сельском хозяйстве - 14%, а доля этой отрасли в ВВП составляет 7%. В развивающихся странах преобладает традиционное потребительское (или мелкотоварное) сельское хозяйство. Традиционный сектор представлен сотнями миллионов мелких наделов, продукции с которых хватает в основном на пропитание крестьянкой семьи. Господствует примитивное земледелие, при котором основными орудиями обработки почвы остаются деревянная соха и мотыга. Не менее 20 млн. семей ведут подсечно-огневое земледелие. Вместе с тем во многих развивающихся странах сложился высокотоварный сектор, представленный плантациями некоторых тропических и субтропических культур (кофе, какао, чай, натуральный каучук, бананы, сахарный тростник, бананы и др.), но плантационный сектор ориентирован скорее на экспорт, чем на внутренний рынок.

27. Понятие коньюктуры мирового рынка, основные конъюнктурообразующие

показатели, методы прогнозирования коньюктуры.
28. Ценообразование в мировой торговле (виды цен, ценообразующие факторы,

стратегии ценообразования).

Ценообразование — установление цен, процесс выбора окончательной цены в

зависимости от себестоимости продукции, цен конкурентов, соотношения спроса и

предложения и других факторов.

Различают две основные системы ценообразования: рыночное ценообразование на основе

взаимодействия спроса и предложения и централизованное государственное

ценообразование на основе назначения цен государственными органами.

29. Международная торговля: сущность, формы и показатели; динамика, товарная и

географическая структура.
Междунаро́дная торго́вля — система международных товарно-денежных отношений

складывающаяся из внешней торговли всех стран мира.Международная торговля 

возникла в процессе зарождения мирового рынка в XVI—XVIII веках. Её развитие —

один из важных факторов развития мировой экономики Нового времени.

Со второй половины XX века, когда международный обмен по определению М. Пебро 

приобретает «взрывной характер», мировая торговля развивается высокими темпами. В 

период 1950—1998 гг. мировой экспорт вырос в 16 раз. По оценке западных специалистов 

период между 1950 и 1970 годами можно охарактеризовать как «золотой век» в развитии 

международной торговли. В 70-е годы мировой экспорт снизился до 5 %, ещё больше 

сократившись в 80-е годы. В конце 80-х он продемонстрировал заметное оживление. Со 

второй половины XX века проявилась неравномерность динамики внешней торговли. В 

90-е годы Западная Европа — главный центр международной торговли. Её экспорт почти 

в 4 раза превышал экспорт США. К концу 80-х годов Япония стала выбиваться в лидеры 

по фактам конкурентоспособности. В этот же период к ней присоединились «новые 

индустриальные страны» Азии — Сингапур, Гонконг, Тайвань. Однако к середине 90-х 

годов США вновь выходят на лидирующие позиции в мире по конкурентоспособности. 

Экспорт товаров и услуг в мире в 2007 году по данным ВТО составил 16 трлн долл. США. 

Доля группы товаров составляет 80 % услуг 20 % от общего объёма торговли в мире.

На современном этапе международная торговля играет важную роль в хозяйственном 

развитии стран, регионов, всего мирового сообщества:

внешняя торговля стала мощным фактором экономического роста;

зависимость стран от международного товарообмена значительно повысилась.

Основные факторы, влияющие на рост международной торговли: развитие международного разделения труда и интернационализация производства;

НТР; деятельность транснациональных корпораций.

Товарная структура мировой торговли изменяется под воздействием НТР, углубления международного 
разделения труда. В настоящее время наибольшее значение в мировой торговле имеет продукция 
обрабатывающей промышленности. Особенно быстро растет доля таких видов продукции, как машины, 
оборудование, транспортные средства, химическая продукция. Доля продовольствия, сырья и топлива 
составляет примерно 1/4. Наиболее динамично развивается торговля наукоемкими товарами и 
высокотехнологической продукцией, что стимулирует обмен услугами между странами, особенно научно-
технического, производственного, коммуникативного и финансово-кредитного характера. Торговля 
услугами (особенно такими, как информационно-вычислительные, консалтинговые, лизинговые, 
инжиниринговые) стимулирует мировую торговлю товарами производственного назначения.

Для географического распределения мировой торговли характерно преобладание стран с развитой 

рыночной экономикой, промышленно развитых стран. Развитые страны торгуют больше всего друг с 

другом. Торговля развивающихся стран ориентирована в основном на рынки промышленно 

развитых стран. Их доля в мировой торговле составляет около 25 % мирового товарооборота. 

Значение в мировой торговле стран-экспортеров нефти в последние годы снижается; все заметнее 

становится роль так называемых новых индустриальных стран, особенно азиатских.  
30. Тарифные методы регулирования внешней торговли.
Тарифные методы регулирования внешней торговли, а именно таможенный тариф,

состоит из конкретных, четких ставок таможенных пошлин, используемых с целью 

налогообложения вывозимых и ввозимых товаров. Таможенной пошлиной называется 

взнос, являющийся обязательным, который взимается таможенными органами при 

экспорте или импорте товара. Основным инструментом регулирования внешней торговли 
является таможенный тариф, относящийся по характеру действия к экономическим 
регуляторам. Таможенный тариф — это систематизированный перечень таможенных 
пошлин, которыми облагают товары при импорте, а иногда при экспорте. Таможенная 
пошлина выполняет функцию дополнительного налога, который повышает цену 
импортируемых или экспортируемых товаров и тем самым оказывает влияние на объем и 
структуру внешнеторгового оборота. Таможенный тариф — важнейший инструмент 

государственного регулирования внешней торговли, позволяющий осуществлять защиту 

отечественных производителей от иностранной конкуренции. Одновременно таможенные 

сборы — важный источник поступления свободно конвертируемой валюты в 

государственный бюджет. Правительства часто используют снижение импортных тарифов 

для ведения переговоров с иностранными торговыми партнерами и тем самым облегчают 

доступ своих экспортёров на их рынки. Взаимное снижение ставок таможенных тарифов 

способствует расширению международной торговли. Когда страны интегрируются и 

создают таможенный союз, таможенный тариф становится общим инструментом 

внешнеторгового регулирования по отношению к третьим странам. Примером таких 

союзов могут быть: Европейский союз, Таможенный и экономический союз Центральной 

Африки, Таможенный союз России, Белоруссии, Казахстана. 
31. Нетарифные методы регулирования внешней торговли. 

Нетарифные методы регулирования международной торговли сейчас активно 

используются правительством любого государства. В отличие от таможенных тарифов 

практически все они мало поддаются количественной классификации и, как следствие, 

плохо отражаются в статистике. Нетарифные методы регулирования внешней торговли 

бывают финансовые, скрытые и количественные. Тот факт, что они не поддаются 

количественной классификации дает возможность различным правительствам 

использовать либо их по отдельности, либо определенную их комбинацию, чтобы достичь 

своих целей в торговой политике. Если использовать нетарифные методы регулирования 

внешней торговли (особенно интенсивные количественные) вместе с либеральным 

таможенным режимом, то торговая политика в целом приобретает более ограничительный 

характер. Количественными ограничениями называется административная форма 

нетарифного регулирования торговли государства, которая призвана определять 

номенклатуру и количество товаров, разрешенных к импорту и экспорту. Правительство 

конкретной страны может решить применить количественные ограничения 

самостоятельно или исходя их международных соглашений. Количественные ограничения имеют две

формы: контингент или квота. Это практически то же самое, то понятие контингент часто используют, 
чтобы обозначить квоту, имеющую сезонный характер. Нетарифные методы регулирования внешней 
торговли представлены также лицензированием. Оно происходит через разрешения, которые выдают 
государственные органы на импорт или экспорт товара на конкретный промежуток времени.  Методы 
скрытого протекционизма также играют большую роль. Они представляют собой всевозможные барьеры 
нетаможенного характера, которые воздвигаются органами местной и центральной государственной власти 
на пути торговли.

32. Место и роль России в международной торговле. Россия и ВТО.
Участие в ВТО дает стране множество преимуществ. Их получение и является в 

прагматическом смысле целью присоединения к ВТО. Конкретными целями 

присоединения для России можно считать следующие:

Получение лучших в сравнении с существующими и недискриминационных условий для 

доступа российской продукции на иностранные рынки; 

Доступ к международному механизму разрешения торговых споров; 

Создание более благоприятного климата для иностранных инвестиций в результате 

приведения законодательной системы в соответствие с нормами ВТО; 

Расширение возможностей для российских инвесторов в странах-членах ВТО,в частности, 

в банковской сфере; 

Создание условий для повышения качества и конкурентоспособности отечественной 

продукции в результате увеличения потока иностранных товаров, услуг и инвестиций на 

российский рынок; 

Участие в выработке правил международной торговли с учетом своих национальных 

интересов; 

Улучшение имиджа России в мире как полноправного участника международной 

торговли. 

Задача ведущихся переговоров о присоединении – добиться наилучших условий 

присоединения России к ВТО, то есть наиболее выгодного соотношения преимуществ от 

вступления и уступок в виде снижения тарифов и открытия внутренних рынков.
33. Методы международной торговли (подробнее раскрыть суть прямого и косвенного 

методов, а также метода встречной торговли).
Метод международной торговли — это способ осуществления торгового обмена (товарной операции или 
торговой сделки) между ее участниками, являющимися резидентами как разных (прямой метод), так и одной 
(косвенный и кооперативный методы) страны. Несмотря на то, что обычно в международной торговой 
практике, классическую основу которой составляют экспорт и импорт, выделяют два метода торговли, мы 
предлагаем рассматривать шесть методов.

Существует два так называемых основных метода торговли: 

 1) прямой экспорт (импорт) — совершение международной торговой сделки непосредственно между 
производителем /продавцом и покупателем / потребителем / пользователем;

 2) косвенный экспорт (импорт) — совершение международной торговой сделки через посредника.

Однако, принимая во внимание реальности современного международного бизнеса, мы добавляем еще один, третий метод, который, зародившись в сфере малого и среднего бизнеса, можно сказать, занимает среднее положение между классическими (первыми двумя). Это кооперативный экспорт (импорт) — совершение международной торговой сделки через особого посредника, представляющего собой некоторую организационную форму бизнеса, созданную группой инициаторов этой сделки, совершение которой каждым отдельным участником указанной группы представляется невозможным, слишком рискованным и/или экономически неэффективным.

Если обособление первых трех методов обусловлено в первую очередь степенью причастности к непосредственному исполнению экспортно-импортных операций или тем, как ведутся эти основные операции (собственными силами, силами посредника или совокупными усилиями заинтересованных сторон), то следующий, четвертый метод — это встречная торговля, которая выделяется как метод в силу особенностей подготовки, сопровождения и завершения таких международных коммерческих сделок, оплата по которым проводится с использования (твердой) валюты либо лишь частично покрывается валютой, т.е. заметно отличается и обосабливается способом и процедурой осуществления международных сделок.
34. Институционально-конкурсный метод международной торговли.

Предполагает проведенных операций через специальные институты: международные 
аукционы, биржи и торги. Учитывая тот факт, что перечисленные институты имеют 
объединяющую их функцию установления качества и цены продаваемых через них 
товаров, исходя из соотношения спроса и предложения и оценок участников-покупателей.
35. Понятие и структура мирового рынка услуг.

К сфере услуг относят: 

1) традиционные отрасли:

транспорт и связь;

торговлю;

2) такие отрасли хозяйственной деятельности, как финансы, кредит и страхование, консультационные, информационные и другие деловые услуги;

3) социально-культурные отрасли: науку и научное обслуживание, образование, медицину и физическую культуру, социальное обслуживание, бытовое обслуживание, жилищное и коммунальное хозяйство, искусство, культуру, туризм и другие рекреационные услуги.

В зависимости от уровня развития сферы услуг, страны мира можно подразделить на три группы:

1) страны с высоким уровнем развития – развитые страны с экономикой постиндустриального типа;

2) страны со средним уровнем развития сферы услуг – новые индустриальные страны Юго-Восточной Азии и Латинской Америки, а также страны с переходной экономикой, для которых характерен относительно высокий уровень развития одной или двух отраслей сферы услуг при недостаточности развития этого сектора в целом;
3) страны с низким уровнем развития сферы услуг – большинство развивающихся стран.

Инженерно-технические услуги (инжиниринг) – это комплекс услуг коммерческого характера по подготовке и обеспечению процесса производства и реализации продукции, обслуживанию строительства и эксплуатации промышленных, сельскохозяйственных и других объектов. Объектами инжиниринга в первую очередь являются вновь разрабатываемые проекты. Среди сделок типа купли-продажи услуг видное место занимают арендные отношения. Международная аренда – это сдача внаем машин и оборудования иностранному контрагенту. Этот процесс представляет собой одну из форм кредитования экспорта без передачи права собственности на товар арендатору.

К сделкам по купле-продаже услуг относятся и туристические услуги. В настоящее время международный туризм получил широкое распространение и стал высокодоходной отраслью экономик многих стран мира.

Среди консультационных услуг в области информации и совершенствования управления широкое распространение получили аудиторские услуги, предусматривающие проверку коммерческой и финансово-хозяйственной деятельности, разработку предложений по ее совершенствованию, консультации по вопросам налогообложения и т. п.

В этой внешнеторговой группе сделок различают торговлю результатами научно-технических исследований и торговлю объектами авторского права. Соглашения по обмену научно-техническими знаниями связаны с куплей-продажей итогов исследовательских работ, представляющих не только научную, но и коммерческую ценность

36. Мировой рынок транспортных услуг. 

Мировой транспортный комплекс, связывая производителей с потребителями товаров и 

сырья, обеспечивает эффективное функционирование рыночной экономики. Например, по 

статистическим данным Всемирного Банка, емкость мирового рынка транспортных услуг 

оценивается более чем в 2 200 млрд. долларов США. Рынок транспортных услуг считается 

самостоятельной сферой мировой экономики. В соответствии с принятой классификацией, 

к основным сегментам данного рынка относятся: грузоперевозки, управленческие, 

логистические и экспедиционные услуги. В качестве основных факторов, 

способствующих дальнейшему развитию рынка транспортных услуг, выступает рост 

объема товарооборота и конкуренция между производителями товаров. Благодаря 

вступлению КНР во всемирную торговую организацию и дальнейшее расширение 

европейского союза, мировая торговля получила мощный импульс, который 

непосредственным образом повлиял на увеличение объемов рынка транспортных услуг. 

Новые транспортные коридоры между Европой и Азией привели к значительному росту 

входящих и выходящих грузопотоков.  Отличительная особенность мирового рынка транспортных услуг – 
высокая конкуренция между грузовыми, логистическими и экспедиторскими компаниями. Благодаря 
конкуренции качество транспортных услуг держится на высоком уровне. Эффективно функционирующий 
мировой рынок транспортных услуг является основой современного бизнеса.
37. ИНКОТЕРМС. Поясните цель создания документа, охарактеризуйте основные 

группы терминов.
Цель разработки Инкотермс – создать сборник международных правил, которые будут 

толковать самые распространенные торговые термины, применяемые в сфере 

международной торговли, чтобы избежать или сократить до минимума различия и 

неопределенность интерпретации данных терминов в разных государствах.

Инкотермс - это международные правила, признанные правительственными органами, 

юридическими компаниями и коммерсантами по всему миру как толкование наиболее 

применимых в международной торговле терминов.  Сфера действия Инкотермс 

распространяется на права и обязанности сторон по договору  купли-продажи в части 

поставки товаров (условия поставки товаров). Каждый термин Инкотермс  представляет 

собой аббревиатуру из трех букв.
Основные группы терминов:

 «Е» — термин возлагает на продавца минимальные 

обязательства: продавец должен лишь предоставить товар в распоряжение покупателя в 

согласованном месте — обычно в собственном помещении продавца.

«F» — термин предусматривают, чтобы продавец доставил товар для перевозки в 

соответствии с инструкциями покупателя.

«С» — термин возлагают на продавца обязанность заключить договор перевозки на 

обычных условиях за свой собственный счет.

«D» — продавец отвечает за прибытие товара в согласованное место или пункт 

назначения на границе или в стране импорта

38. Международный туризм.
В последние десятилетия международный туризм сделал гиган​тский рывок, превратившись в одну из самых крупных и высокодо​ходных отраслей мирового хозяйства. Международный туризм оказывает ог​ромное влияние на такие ключевые секторы экономики, как транс​порт и связь, торговля, строительство, сельское хозяйство, производ​ство товаров народного потребления и др., выступая катализатором социально-экономического развития.  Развитие туризма в мире характеризуется устойчивым ростом.
Последние десятилетия в секторе туризма были отмечены углуб​лением специализации, нарастанием процессов концентрации про​изводства, переходом на новые технологии. Специализация ведет к росту числа туристских компаний, диверсифицируя рынки производителей, а также товаров и услуг. Она спо​собствует увеличению объемов производства и снижению себестои​мости туристского продукта, росту его качества, производительности труда и в целом эффективности туристской деятельности. Международные туристские связи стали важной составной ча​стью мирового процесса интернационализации социально-экономи-ческих отношений. Во многих странах сложилась и стабильно разви​вается индустрия туризма, располагающая солидной материальной базой, предоставляющая рабочие места миллионам людей и взаимо​действующая практически со всеми отраслями хозяйства. Индустрия туризма сегодня интенсивно развивается в условиях высокой конкуренции, сильнейшего воздействия геополитики раз​личных стран и государственных объединений, жесткой зависимо​сти от различных угроз современного мира. По прогнозам ЮНВТО, устойчивые темпы роста экономических показателей в сфере туризма сохранятся и в будущем.
Специалистами ЮНВТО проведены ис​следования развития туризма, в которых определены самые перспективные туристские направления мира в 2020 г.: первое место займет Китай, затем США, Франция, Испания, Гонконг. Россия бу​дет находиться на девятом месте. 

В ближайшем будущем можно прогнозировать следующие на​правления развития международного туризма:
- создание новых и развитие существующих туристских услуг и рынков, учитывающих состояние туристских ресурсов в странах пребывания туристов;

- широкое вовлечение местной общественности и муниципаль​ных властей в планирование и развитие туристской деятельности, обеспечение ее безопасности;

- развитие связей между организаторами туризма и муниципаль​ными структурами, чтобы достичь понимания потребностей каждого из них и найти пути их удовлетворения;

- рост благосостояния местного населения, устранение налого​вых, таможенных и других трудностей, которые могут препятство​вать развитию туризма;

- особое внимание должно быть уделено поддержанию цен на услуги в области туризма на уровнях, приемлемых для туриста и вы​годных для туристской индустрии;

- при инвестировании капитала следует принимать во внима​ние вопросы защиты окружающей среды (строительство, архитекту​ра, антропогенные нагрузки);

- осуществление более четкого маркетинга и выделение боль​шего количества ресурсов для продвижения услуг, поиск определенных групп туристов и организация для них адресной информации по предлагаемым услугам;

- повышение профессионального уровня сотрудников, работа​ющих в сфере индустрии туризма.

39. Свободные экономические зоны в мировой экономике. Особые экономические зоны в России.

В самой общей форме СЭЗ принято определять как регион или часть страны, обладающие выгодным экономико-географическим положением, где устанавливается беспошлинный или льготный экспортно-импортный режим и достигается его некоторая торговая и валютно-финансовая обособленность от остальных регионов страны. СЭЗ может быть не только часть страны, но и вся (небольшая) страна в целом.

СЭЗ можно охарактеризовать как ограниченную часть национально-государственной территории, на которой действуют особые льготные экономические условия для иностранных и национальных предпринимателей (льготы таможенного, арендного, налогового, визового, трудового режима и т. д.), создающие условия для развития промышленности и инвестирования иностранного капитала. Классификация СЭЗ:  оффшорные зоны; торгово-складские зоны; свободные таможенные зоны.

Оффшорные зоны (ОЗ) или «налоговые гавани». ОЗ привлекают клиентов благоприятными:

валютно-финансовым режимом; высоким уровнем банковской и коммерческой секретности;

лояльностью государственного регулирования. Деятельность ОЗ специалистами оценивается весьма неоднозначно. Многие сходятся во мнении, что оффшорные центры зачастую являются местом отмыва «грязных денег» и разного рода банковских афер;

В торгово-складских зонах иностранные товары могут храниться и продаваться без оплаты обычных таможенных пошлин. Для этих зон характерны следующие особенности: 

1) они создаются для обслуживания мирового рынка;

2) на них не распространяются многие налоговые нормы и таможенные ограничения, действующие на остальной территории страны;

3) на них распространяется государственное регулирование внешнеэкономических связей; Свободные таможенные зоны являются современной разновидностью беспошлинных торговых и складских зон. 

Этот тип зон относится к простейшим, их называют еще специальными или беспошлинными таможенными зонами и даже свободными таможенными территориями. 
Особые экономические зоны в России — территории с особым налоговым и правовым режимом в Российской Федерации, созданные для привлечения инвесторов в приоритетные для РФ отрасли.

Целью особых экономических зон в РФ является развитие высокотехнологичных отраслей экономики, импортозамещающих производств, туризма и санаторно-курортной сферы, разработка и производство новых видов продукции, развитие транспортной системы. В январе 2006 года в соответствии с федеральным законом № 116-ФЗ были созданы первые 6 особых экономических зон. Зоны подразделяются на 4 типа: промышленно-производственные, технико-внедренческие, туристско-рекреационные и портовые. Основная цель промышленно-производственных зон — развитие промышленного производства, технико-внедренческих — разработка новых технологий, туристско-рекреационных — развитие туризма, портовых — стимулирование развития морских и авиационных портов. Срок действия зон ограничивается 20 годами (кроме технико-внедренческих, срок действия которых — 15 лет). По состоянию на 1 января 2011 года, в особых экономических зонах были зарегистрированы 257 инвесторов. Объём государственных инвестиций в развитие зон составил 45 млрд рублей, объём заявленных частных инвестиций — более 200 млрд рублей. К 2010 году совокупный объём продукции, произведённой в зонах, составил 31,4 млрд рублей. По оценке ОАО «Особые экономические зоны», наиболее успешно функционирующими особыми экономическими зонами в Российской Федерации являются зоны «Липецк» и «Алабуга».
40. Формы международного движения капиталов.
Международное движение капитала — это помещение и функционирование капитала за рубежом, прежде всего с целью его самовозрастания. Вкладывая капитал за рубежом, инвестор осуществляет зарубежные инвестиции (инвестиции за рубежом). 

Капитал вывозится, ввозится и функционирует за рубежом в следующих формах. 

1. В форме частного или государственного капитала в зависимости от того, вывозится он частными или государственными организациями и компаниями. Движение капитала по линии международных организаций часто выделяется в самостоятельную форму. 

2. В денежной и товарной формах. Так, вывозом капитала могут быть машины и оборудование, патенты и ноу-хау, если они вывозятся за рубеж в качестве вклада в уставный капитал создаваемой или покупаемой там фирмы. Другим примером могут быть товарные кредиты. 

3. В краткосрочной (обычно на срок до одного года) и долгосрочной формах. В мире и в России преобладает движение краткосрочного капитала.

4. В ссудной и предпринимательской форме. Капитал в ссудной форме (ссудный капитал) 

приносит его владельцу доход главным образом в виде процента по вкладам, займам и 

кредитам, а капитал в предпринимательской форме (предпринимательский капитал) — 

преимущественно в виде прибыли.
41. Прямые зарубежные инвестиции, портфельные инвестиции.
ПЗИ представляют собой потоки предпринимательского капитала в форме, соединяющей 

управленческий опыт ТНК с кредитованием. Другими словами, ПЗИ - это любой \

финансовый поток, или кредит, или приобретение собственности в зарубежном 

предприятии, которое в значительной степени контролируется резидентами 

инвестирующей страны, страны базирования. 1-ой отличительной чертой ПЗИ является 

то, что они включают в себя не только перевод ресурсов, но и приобретение контроля. 

Иначе говоря, филиал имеет не только финансовые обязательства перед материнской 

компаний , он становится частью той же организационной структуры ТНК.

2-ой отличительная черта ПЗИ состоит в том, что они не только осуществляются 
посредством деятельности ТНК, но и в свою очередь способствуют формированию и 
расширению деятельности ТНК. Целесообразность ПЗИ мотивирована, в конечном итоге, 
прибылью. 

Основные факторы прямых зарубежных инвестиций. 

Маркетинговые факторы:

1. Размер рынка.

2. Рост рынка.

3. Стремление удержать долю рынка.

Торговые ограничения

1. Торговые барьеры.

2. Предпочтение местными покупателями отечественных продуктов.

Стоимостные факторы

1. Стремление быть ближе к источникам снабжения.

2. Наличие трудовых ресурсов.

3. Наличие сырья.
Портфе́льные инвести́ции — инвестиции в ценные бумаги, формируемые в виде портфеля ценных бумаг. Портфельные инвестиции представляют собой пассивное владение ценными бумагами, например акциями компаний, облигациями и пр., и не предусматривает со стороны инвестора участия в оперативном управлении предприятием, выпустившим ценные бумаги.
42. Россия на мировом рынке инвестиций.

43. Международное движение ссудного капитала.
Вывоз ссудного капитала — основа современной системы международного кредита. Он содействует росту товарного обмена между странами, облегчает денежные расчеты между ними, даёт возможность привлекать внешние финансовые источники для экономического развития, решения социальных проблем. Кредитные связи между государствами растут наиболее высокими темпами, значительно превышающими темпы и мировой торговли, и увеличения прямых иностранных капиталовложений. Причем международный рынок денежных капиталов функционирует практически круглосуточно. Перевод значительных сумм из одной страны в другую в любой из конвертируемых валют производится моментально через искусственные спутники Земли и всемирную сеть телетайпной связи. По источникам предоставления средств международные ссуды выступают в формах банковских займов и коммерческого кредита. В качестве кредиторов выступают частные фирмы или банки, государственные органы и финансовые учреждения (Международный банк реконструкции и развития, Международный валютный фонд и др.). Международный кредит может способствовать ускорению хозяйственного развития стран-должников. Но нередко иностранные займы ведут к серьезным экономическим потрясениям и острым противоречиям. В такое положение попали многие развивающиеся страны. Они брали займы из-за постоянно ухудшающегося хозяйственного положения, участия в гонке вооружений и по другим причинам. Однако кредиты выдавались без необходимого экономического обоснования, расходовались неэффективно и нередко расхищались правящими кругами стран. По срокам международные кредиты делятся на краткосрочные (до одного года), среднесрочные (от одного года до пяти-семи лет) и долгосрочные (свыше пяти-семи лет).

По назначению (в зависимости от того, какие внешнеэкономические сделки покрываются за счет заемных средств) различают кредиты коммерческие, связанные с внешнеторговыми операциями, и финансовые, исполь­зуемые на любые другие цели, включая погашение внешней задол­женности, приобретение ценных бумаг, инвестиции и др. Международный коммерческий кредит часто выступает в виде фирменного кредита, когда фирма-экспортер одной страны предоставляет импортеру другой страны отсрочку платежа при реализации товаров и услуг (обычно от двух до семи лет). Кредиты по видам делятся на товарные, предоставляемые в основном экспортерами своим покупателям, и валютные, выдаваемые банками в денежной форме. Международные банковские кредиты могут быть связанными и финансовыми. Связанные кредиты имеют строго целевой характер, который закрепляется в кредитном соглашении. Финансовые кредиты, в отличие от них, не имеют строгого целевого назначения и могут быть использованы по усмотрению заемщика на любые цели. По валюте займа различают международные кредиты, предоставляемые в валюте страны должника или страны-кредитора, в валюте третьей страны, а также в международной счетной валютной единице (СДР, ЭКЮ и др.). Чаще всего валютный кредит предоставляется в валюте страны-кредитора.  Особой разновидностью международного кредита является эмиссия облигаций, акций и других ценных бумаг на международном рынке и иностранных рынках капиталов. В качестве кредиторов здесь выступают инвесторы, помещающие свои средства в иностранные ценные бумаги, а посредниками между ними и заемщиками выступают банки или группы банков. Международный кредит способствует ускорению развития производительных сил, интернационализации производства и обмена. Он является мощным фактором расширения международной торговли, порождая дополнительный спрос на рынке со стороны заемщиков, создает благоприятные предпосылки для притока прямых иностранных инвестиций в страну-должника. Кредит обеспечивает перераспределение финансовых средств между странами, что позволяет использовать средства с большей эффективностью или удовлетворять наиболее острые потребности в заемных средствах. Однако чрезмерное привлечение международных кредитов и их неэффективное использование способно привести к неблагоприятным последствиям для заемщиков. Об этом свидетельствует кризис внешней задолженности развивающихся стран. В итоге многие государства не могут выполнить обязательства по их внешнему долгу. Этот долг стал серьезным препятствием дальнейшему экономическому развитию, привел к серьезному ухудшению условий жизни большей части населения и используется западными государствами, международными финансовыми учреждениями, выражающими интересы кредиторов, для вмешательства во внутренние дела стран-должников.

44. Национальная валютная система. Валютный курс.
Национальная валютная система (НВС) - государственно-правовая форма организации 

валютных отношений страны, сложившаяся исторически и закрепленная национальным 

законодательством с учетом норм международного права. Национальная валютная 

система неразрывно связана с внутренней денежной и кредитно-финансовой системой 

страны. Особенности организации и функционирования НВС определяются степенью 

развития национальной экономики и внешнеэкономических связей страны, социальными 

задачами развития. 

1. Основу национальной валютной системы составляет установленная законом денежная 

единица государства - национальная валюта.

2. Степень (или условия конвертируемости) национальной валюты, т.е. их размена 

(обратимости) на иностранные валюты, является следующим элементом НВС.

3. Паритет НДЕ, как элемент национальной валютной системы, представляет собой 

официально установленное соотношение между двумя валютами  и является основой 

валютного курса.

4. Режим валютного курса является одним из самых важных элементов национальной 

валютной системы.

5. Наличие (или отсутствие) валютных ограничений.

6. Регламентация правил использования аккредитивной и инкассовой форм расчетов, 

банковских гарантий, кредитных средств обращения и платежа.

7. Режим национальных рынков валют и золота, операции с драгоценными камнями как 

элемент национальной валютной системы.

8. Система национальных органов, обслуживающих и регулирующих валютные и расчетные отношения страны с зарубежными государствами, является важным институциональным элементом национальной валютной системы.

Валю́тный курс — цена (котировка) денежной единицы одной страны, выраженная в 

денежной единице другой страны, драгоценных металлах, ценных бумагах. 

Формы валютного курса

Колеблющийся — свободно меняется под влиянием спроса и предложения и основан на использовании 
рыночного механизма.

Плавающий — разновидность валютного курса, который колеблется, что обусловлено использованием 
механизма валютного регулирования. Так, для ограничения резких колебаний курсов национальных валют, 
которые вызывают неприятные последствия валютно-финансовых и экономических отношений, страны, 
вошедшие в Европейскую валютную систему, ввели в практику согласование относительных взаимных 
колебаний валютного курса.

Фиксированный — официально установленное отношение между национальными валютами, основанное на 
определенных в законодательном порядке валютных паритетах. Он допускает закрепление содержания 
национальных денежных единиц непосредственно в золоте или долларах США при строгом ограничении 
колебаний рыночных курсов валют в оговоренных границах (порядка одного процента).

45. Основные черты международной валютной системы и этапы ее развития.
46. Европейская валютная система: основные этапы развития и механизм 

функционирования.

