1. Понятие и структура мирового хозяйства.

Единого понимания среди исследователей нет. Существует 3 основных подхода к определению понятия мировой экономики или мирового хозяйства. 

1)
Мировое хозяйство - совокупность национальных хозяйств, истоки в австро-венгерской школе 19 в. Совокупность национальных хозяйств, связанных политическими и экономическими отношениями. 

2)
Мировая экономика - система международных экономических отношений. Единая связь между национальными хозяйствами. 

3) Мировая экономика - экономическая система, самопроизводящаяся на уровне производительных сил, производственных отношений.  Объединены экономические силы, производственные отношения, правовые нормы.

Структура мирового хозяйства:Международная торговля - это форма международных экономических отношений, осуществляемая посредством экспорта товаров и услуг.Международное движение капитала – вывоз капитала через национальные границы. Капитал существует в ссудной и предпринимательской форме. Он может быть частным, государственным и капиталом международных организаций. Международная миграция рабочей силы – перемещение, переселение трудоспособного населения по причинам экономического характера. Международные научно-технические связи представляет взамовыгодный обмен научно-технической продукцией в разных формах: куплю-продажу лицензий, патентов, ноу-хау; обмен учеными и специалистами; подготовку национальных кадров за рубежом и т.д. 
2.Тенденции разв совр м/х

1. Постиндустриализация – осн тенденция (перех от индустр общ-ва к постинд)

Важнейшие черты: 1) изм структуры произ-ва и потр (в осн за счёт возр роли услуг) 2) рост ур-на образования 3) новое отношение к труду 3)повыш внимание к окр среде 4) гуманизация (социализация )Экономики 5) информатицация общ-ва 6) увеличение роли малого бизнеса 7) глобализация(процесс првращения м/х в единый рынок тов, услуг , раб силы и кап-ла)

2.Попытка преодоления разрыва в уровнях развития

3.Перегруппировка стран мира и изменение соотношения сил.

4. Интернационализация, глобализация и транснационализация хоз жизни.

Интернационализация – участие страны в М/х Измеряется: 1) показатели участия в мир торг 2)доля импорта в розничном товарообороте 3) стоимостной объём экспорта товаров и услуг на душу населения 4) объём накопленных зарубежных капиталовложений в стране по отношению к её ВВП.5) доля иностранной раб силы и числ занятой за рубежом раб силы, доля иностр патентов и лицензий.

5. Регионализация и интеграция. Рег – ориентация страны на свой и соседние рег мира .она явл базой для интеграции – это процесс срастания эк-к соседних стран на основе глубоких и уст эк связей между их компаниями.

6. Либерализация – процесс уменьшения гос рег-ия хоз деятельности
3. Глобализация мировой экономики. Характеристика современных глобальных проблем.

Глобализация хозяйственной деятельности привела к тому, что на механизм хозяйства всё более заметно стали воздействовать проблемы, о которых мировое сообщество заговорило лишь в 60-нач70-х г. г.
1. Проблема бедности и отсталости. Она характерна прежде всего для развивающихся стран. Проблема усугубляется тем, что достижения НТП обходят стороной многие из этих стран. 

2.  Проблема мира и демилитаризации.  

3.  Продовольственная проблема. 

4. Проблема природных ресурсов. 

5. Экологические проблемы 

6. Демографическая проблема  

7. Проблема устойчивого развития 

8. Проблема развития человеческого потенциала. 

9. Проблема Мирового океана

10. Проблема освоения космоса.

4.Демография, динамика, структура населения.

Демография- наука о закономерностях воспр-ва нас-я  в их общ-ист обусловленности. Д изучает воспр-во нас-я в целом и его компоненты, как массовые соц процессы, их колич взаимосвязи с возрастно-половой структурой нас-я в зав от соц и эк явлений, зарактер взаим роста нас-я с общ раз-ем.

Нас-е Земли в 20в увелич с 1,5 до 6 млрд человек. Рост в разных рег происходит очень неравномерно. Темпы прироста в разв странах стабильно низки. Резко замедл темпы прироста в гос-ах с перех эк-ой, а в Р и ряде стран СНГ, Балтии и Вост Евр наметился процесс естественной убыли. Замедлились темпы роста и в развивающ странах.В рез-те диспропорция в расп нас-я Земли между осн гр-ми стран. => неуклонное увелич концентрации труд рес-ов мира в разв стр. 

Возр структ нас-я мира влияет на долю и числ эк акт нас-я. 2 осн типа возр структуры. 1) хар-н для развивающ стран . много детей , мало пожилых, 2) для раз стр и стр с перех эк-ой. Много пожилых , мало детей. Демографическое омоложение(низкий удельный вес лиц трудоспособного возр) и старение(увелич эк нагрузку на общ-во) нас- я влекут за собойряд негативных посл для дин-ки труд рес-ов.

5. Половозрастная структура и типы воспроизводства населения. Одним из показателей, характеризующих население, явл. структура населения, в т.ч. половозрастная. Половая и возрастная структуры рассматриваются в комплексе: а) потому что именно в комплексе они опред-ют перспективы воспроизводства населения, б) в комплексе они определяют численность и перспективы воспроизводства трудовых ресурсов. К трудовым ресурсам относится та часть населения, которая может быть задействована в экономике – т.е. население трудоспособного возраста, который в разных странах определяется по-разному. В РФ начинается с 14 лет, заканчивается: для женщин в 55 лет, для мужчин – в 60. При более точных подсчетах из этого количества вычитаются нетрудоспособные лица и инвалиды и добавляются фактически работающие лица пенсионного возраста и подростки. Возрастная структура населения мира влияет на долю и численность экономически активного населения. Выделяются 2 осн. типа возрастной структуры: 1 тип характерен для большинства развивающихся стран, отличается очень высокой долей детских возрастов и небольшой долей людей пожилого возраста (65 лет и больше). 2 тип характерен для промышленно развитых стран и государств с переходной экономикой. Отличен пониженной долей детских возрастов и высокой долей пожилых людей. Как демографическое омоложение население (1 тип),  так и демографическое старение (2 тип воспроизводства) влекут за собой ряд негативных последствий для динамики трудовых ресурсов. Ввиду чрезвычайно высокой доли детей и подростков в населении развивающихся стран, для них характерен низкий удельный вес лиц трудоспособного возраста. В индустриальных странах, а также в странах с переходной экономикой усиливается демографическое старение населения. В соответствии с критерием ООН, население считается демографически старым, если доля лиц в возрасте 60 лет и старше составляет 12% и выше по отношению ко всему населению. Эта доля достигла в Швеции 22,1%, в Германии – 20,1%, Японии – 19,9%, России – 16,6%. 

6. Трудовые ресурсы мирового хозяйства

2000 лет назад проживало 200 млн. человек, в настоящее время – 6,3 млрд.

Распределение численности населения к концу 20 века:Европа, Азия, Африка . Америка .

 Страны, обладающие высокой плотностью населения: Южная Корея,Япония,Мальдивы

 Территории с низким уровнем заселения:Сибирь,Дальний Восток РФ,Канада

  Трудовые ресурсы включают:

 . Население трудоспособного возраста

 . Работники пенсионного возраста

 . Работающие подростки

Классификация народов (признаки):

1. Экономический (трудоспособное и нетрудоспособное население)

2. Биологическое  (дети, молодежь и взрослое население (15-65 или 19-60),

   пожилые (с 60 лет))

3. По структуре занятости в экономике активного населения ( работающие,

   безработные, лица, работающие неполный рабочий день)

В настоящее время численность экономически активного населения – 3 млрд.

чел. Это основная часть населения, т.к. другая часть трудоспособного

населения либо учится, либо служит в армии.

7. Особенности современного этапа миграции рабочей силы.

На численность населения оказывают влияние  миграция. Виды международной миграции: безвозвратная, временно-постоянная, сезонная, маятниковая. ПРИЧИНЫ  Военные, политические и экономические. Постоянный характер носят экономические миграции.вынужденные миграции вызваны причинами не экономического порядка. В 80-90-егг. резко возросло число беженцев. Африка ., Азия,
Югославия. Трудовая миграция является типичным социально-экономическим явлением и охватывает все страны. Основными поставщиками рабочей силы являются Индия,Пакистан, Филиппины, Малайзия, Ливан, Марокко, Алжир, Гана, Тунис. Влияние миграций: демографическое развитие регионов, экономический аспект.
Выгодность принимающей стороне состоит в том, что они экономят наподготовке специалистов, получают молодое, трудоспособное население.выделяется группа трудовых мигрантов - “мозги” - работники науки, врачи
8. Регулир-е мигр проц-ов на нац и межд ур-не.

К совр тенденциям в ММРС отн и усление роли гос-ва в рег мир потоков: 1) законодат нормы2) инст рег проц-ы мигр 3) межгос согл.

Инструменты рег-я иммигр: 1) жёсткие треб к Ур-ню обр-я иммигр-ов 2)личн треб(здоровье,) 3)колич квотирование 4) эк рег

9. Природные ресурсы как база развития мировой экономики: понятие и классификация. Природно-ресурсный потенциал мирового хозяйства разнообразен. Он включает энергетические, земельные, почвенные, водные, лесные, биологические, минеральные, климатические и рекреационные. Природные ресурсы явл. необх. условием развития экономики. Достижения научн. тех. прогресса ведут к тому, что воздействие природно-ресурсного фактора на экономику развитых стран заметно ослабевает. Последние десятиления быстро развивались страны, где отсутствуют необх. полезные ископаемые (Япония, Ю. Корея, Сингапур). Но при прочих равных условиях наличие богатых и разнообразных природных ресурсов дает странам доп. преимущества. Наиболее часто природно-сырьевые ресурсы отождествляются с минеральными ресурсами (нефть, уголь, природный газ, калийные соли и т.д.). Мировые прогнозные геологические запасы минерального топлива превышают 12,5 млн. тонн. При современном уровне добычи этих ресурсов должно хватить на 1000 лет. Эти запасы состоят из угля (до 60%), нефти и газа (27%), а также сланцев и торфа и др. Среди топливно-энергетических ресурсов наиб. запасы в мире приходятся на уголь, мировые разведанные запасы каменного и бурого углей составл. более 5 трлн. тонн. Достоверные – около 1,8 трлн. тонн. Угольные ресурсы разведаны в 75 странах мира. Крупнейшие месторождения угля сосредоточены в США, Китае, России, ЮАР и Германии. Запасов может хватит на примерно 400 лет. 

Нефть. Разведанные запасы нефти распределены: Сауд. Аравия – 26,6%, Ирак – 11%, ОАЭ – 9,4%, Кувейт – 9,3, Иран – 9,1, Венесуэла – 6,8, Россия – 4,8, Китай – 2,4 и США – 2,4. Обеспеченность мировой экономики разведанными запасами нефти при совр. уровне добычи составит около 45 лет. При этом страны – члены ОПЕК могут сохранят нынешний объем нефтедобычи в течение 85 лет, в США – 10-12 лет, в России – 23 года. За вторую половину 20 века были открыты гигантские месторождения нефти в странах Перс. залива, Северной Африки, Зап. Сибири, Аляски, в Северном Ледовитом океане и Каспийском море. При совр. технике добычи на поверхность извлекается примерно 30 – 35 % нефти, залегающей в недрах. Разведанные запасы прир. газа за посл. 15 лет возросли со 100 до 144 трлн. метров в кубе. Прирост объясняется открытием новых месторождений. Крупнейшие запасы прир. газа в России - 39,2%, Зап. Азии – 32%, в Сев. Африке – 6,9%, Латинской Америке и Северной Америке, в Зап. Европе. Обеспеченность прир. газом при совр. уровне добычи – 71 год. 

Гидроэнергетич. потенциал не относится к мин. ресурсам. Мировой экономический гидроэнерг. потенциал достигает 9,7 – 9,8 трлн. киловатт-часов и используется на 21%. Степень освоения гидроэнергетического потенциала особенно велика в Зап. и Центр. Европе – 70%, в Сев. Америке и России – 38% и 20%. 

Металлич. руды. Мировые прогнозные ресурсы железной руды достигают примерно 600 млрд. тонн, а разведанные запасы – 260 млрд. тонн. Крупнейшие в мире месторождения - в Бразилии, Австралии, Канаде, России, Китае, США, Индии, Швеции. Добыча жел. руды в мире сост. 0,9 – 1 млрд. тонн в год. Ресурсообеспеченность мирового хоз-ва этим видом сырья примерно 250 лет, из сырья для пр-ва цветных металлов на 1-м месте нах-ся бокситы. Крупнейшие месторождения – в Австралии, Гвинее, Бразилии, Венесуэле, на Ямайке. Добыча бокситов достигает 80 млн. тонн в год. Так что нынешних запасов должно хватить примерно на 250 лет. В России запасы бокситов сравнительно невелики. Геологические запасы медных руд оцениваются в 860 млн. тонн. Из них разведанных – 450 млн. тонн. – Индия, Зимбабве, Замбия, Конго, США, Россия, Канада. 

Земельные ресурсы. В структуре мирового зем. фонда 11% - на обрабатываемые земли, 23%-луга, пастбища, 30% - леса, 3% - антропогенные ландшафты – нас. пункты и пром. зоны. 33% - малопродуктивные земли – пустыни, болота. С/х угодья, т.е. земли, используемые для производства продуктов питания. Наиб. размерами пашни выделяются США, Индия, Россия, Китай, Канада. Доля обрабатываемых земель в общем зем. фонде сост.: Индия – 57,1%, Польша – 46,9, США – 19,6, Россия – 7,8%. Во многих странах с/х угодья быстро сокращаются, т.к. отводятся под строительство. В мире отмечается ухудшение, или деградация земель – эрозия, заболачивание, засоление, опустынивание. 

Водные ресурсы. Мировое водопотребление выросло по сравнению с 1950 г. В США ежегодно использ-ся около 550 км в кубе пресной воды. В России – 100 км в кубе. Главными источниками пресной воды остаются реки. Объем мирового потребления воды приблизился к ¼ водных ресурсов планеты. Главным потребителем воды в мире явл. с/х – 69%, промышленность – 7,1%, коммунальное хоз-во – 6%. В России – промышленность – 55%, с/х – 20%, комм. хоз-во – 19%. В мировом с/х сохраняется тенденция к увеличению спроса на воду. 

Лесные ресурсы: леса занимают 40,1 млн. км в квадрате. РФ – 8,1, Бразилия – 3,2, США – 2. За посл. 200 лет площадь лесов уменьшилась вдвое. 

Прир. ресурсы распределены неравномерно: только 20-25 стран располагают больше 5% мировых запасов какого-л. одного вида сырья. Лишь несколько крупнейших стран мира – Россия, США, Канада, Китай, ЮАР, Австралия, обладают большинством его видов. Ни одна страна не располагает запасами всех необходимых для совр. экономики видов минерального сырья и не может обойтись без его импорта. Страны-члены ЕС ввозят 70-80% необх. минерального сырья. Япония – 90-95%, США – 15-20%. В России сырьевая база оценивается в 15% мировых ресурсов.     
10. Топливно-энергетические ресурсы и структура топливно-энергетического баланса. Природные ресурсы (топливно-энергетические, минерально-сырьевые, земельные, водные, биологические, рекреационные и др.). Суммарные общегеологические (прогнозные) запасы минерального топлива нашей планеты превышают 12,5 трлн. тонн, из них более 60% приходится на уголь, около 12% на нефть, 15% на природный газ, остальное – на сланцы, торф и другие виды топлива. Угольные ресурсы, занимающие лидирующее положение в запасах минерального топлива (разведанные запасы каменного и бурого угля превышают 5 трлн. тонн, а достоверные сост. около 1,8 трлн. тонн), встречаются на земном шаре почти повсеместно. Самый бедный углем континент – Ю. Америка. Угольные ресурсы разведаны почти в 100 странах мира. Их осн. запасы сосредоточены в развитых странах, исключение – Индия и Ботсвана, обладающие значительными запасами угля среди развивающихся стран. Примерно 80% общих геологических запасов угля приходится только на 3 страны – Россию, США и Китай. Сущ. значение имеет качественный состав углей – доля коксующихся углей, применяемых в черной металлургии. Наиболее велика их доля в запасах угля Австралии, ФРГ, России, Украины, США, Индии и Китая. В России общегеологические запасы угля составляют около половины мировых, а по разведанным уступают США и Китаю. 90% общих запасов России приходится на Сибирь и Д. Восток, где выделяется Тунгусский, Иркутско-Черемховский районы добычи и др. В целом обеспеченность мирового хоз-ва углем довольно велика – значительно больше, чем другими видами топлива. Разведанные запасы нефти оцениваются в 270 – 300 млрд. тонн, достоверные – в 140 млрд. В отличие от угольных, нефтяные ресурсы размещены на земном шаре крайне неравномерно.  Более половины разведанных запасов нефти приурочено к морским месторождениям, зоне континентального шельфа, побережьям морей. Крупные скопления нефти выявлены у берегов Аляски, в Мексиканском заливе, в приморских районах северной части Ю. Америки, в Северном море, Баренцевом, Беренговом, Каспийском морях, у запад. берегов Африки, в Персидском заливе и др. местах. Особенно богаты нефтью развивающиеся страны Ближнего и Среднего Востока: Сауд. Аравия, Ирак, ОАЭ, Кувейт, Иран, Катар, Бахрейн. В Латинской Америке: Мексика, Венесуэла, Эквадор. В Африке: Алжир, Ливия, Нигерия. В Ю-В. Азии: Индонезия и Бруней. Они сосредотачивают 4/5 мировых запасов нефти. Крупными запасами располагают: Россия, США, Китай, Великобритания, Канада, Румыния, и нек. др. На РФ приходится примерно 4,8-5% мировых разведанных запасов нефти. Около 70% разведанных запасов нефти нах-ся в Томской и Тюменской областях в Зап. Сибири. Остальную часть разведанных запасов разделяют м/у собой Поволжье, Сев. район, Сев. Кавказ, Вост. Сибирь и Д. Восток. Обеспеченность разведанными запасами нефти при совр. уровне добычи в целом составляет 45 лет. В США – едва больше 10 лет, в России – 20, в Сауд. Аравии – 90, в Кувейте и ОАЭ – 140 лет. 

Природный газ. Его ресурсы, как правило, залегают вблизи нефтяных месторождений, поэтому наиб. запасами располагают страны, богатые нефтью (Россия, Туркмения, Узбекистан, Казахстан, США, Канада, Мексика, Венесуэла, Алжир, Ливия, Норвегия, Нидерланды, Великобритания, Китай, Бруней и Индонезия). Россия сосредотачивает 1/3 мировых разведанных запасов природного газа. Обеспеченность МЭ природным газом при совр. уровне его добычи сост. 71 год. Урановые руды. Составляют базу совр. ядерной энергетики, сконцентрированы в небольшой группе стран: Канада, США, Бразилия, в Африке: ЮАР, Нигер, Намибия, в Зап. Европе – Франция и Россия. Есть они и в Австралии. В России крупнейшие месторождения урановых руд нах-ся в Вост. Сибири на юге Читинской области. 

В развитии топливно-энергетической промышленности выделяют 3 главных этапа: угольный, нефтегазовый и современный. В конце 19 – начале 20 века в промышленной энергетике и международной торговле топливом господствовал уголь. Еще в 1948 г. доля угля в общем потреблении сост. 60%. Но в 50-60 г.г. прошлого столетия структура потребления существ. изменилась На первое место вышла нефть – 51% от всего баланса. Уголь – 23%, прир. газ – 21,5%, гидроэнергии – 3%, ядерной энергии – 1,5%. Такого рода изменения в структуре потребления энергоресурсов были обусловлены широким освоением новых крупных источников нефти и природного газа, рядом преимуществ этих видов сырья перед твердым топливом. Однако, начиная с 80-х г.г. в качестве приоритетного выдвигается направление, предусматривающ. переход от использования преимущественно исчерпаемых ресурсов к использованию неисчерпаемых, нетрадиционных источников энергии (энергия ветра, солнца, приливов, отливов, яд. энергии, геотермич. источники, и т.д.). Энергией будущего ученые считаю Гелий, который возможно будет транспортировать с Луны. Этот элемент сможет давать огромное количество энергии, одного Шаттла с гелием должно хватить на год энергопотребления США («Известия» от 21.01.2004).

В итоге доля нефти в общем потреблении стала сокращаться до 38%, вновь возрастает значение угля. Упрочил свои позиции природный газ. Более заметным становится рост использования гидроэнергии и ядерной. Нефтяная промышленность. В современном хозяйстве нефть и нефтепродукты широко используются как в энергетических целях, так и в качестве хим. сырья. Ведущую роль в мировой добыче нефти играет организация стран-экспортеров нефть – ОПЕК- 43% всей добычи. В нее входят: Иран, Кувейт, Сауд. Аравия, ОАЭ, Катар, Алжир, Ливия, Нигерия, Габон, Индонезия и Венесуэла. Весьма велика в мировом производстве нефти роль России, Азербайджана, Туркмении, Казахстана. Десятку крупнейших производителей нефти образ-ют: Сауд. Аравия, США, Россия, Иран, Норвегия, Китай, Венесуэла, Мексика, ОАЭ и Великобритания (около 100 млн. тонн в год). Природный газ. Природный газ используется как топливо и как сырье для хим. промышленности. Наличие значит. разведанных запасов, дешевизна добычи, транспортировки, использования способств. развитию отрасли. По размерам добычи прир. газа резко выделяются Россия, США, Канада. На их долю – более половины добычи. Крупнейшие производители одновременно и явл. большими потребителями природного газа, поэтому в сравнении с нефтью доля поставок прир. газа на экспорт сравнительно невелика. Крупнейшие экспортеры – Россия – 30%, Нидерланды, Канада, Норвегия, Алжир. США, будучи одним из крупнейших потребителей, использует не только свой, но и газ др. стран. Импортирует газ Япония и бОльшая часть стран Европы. Угольная промышленность. Весьма перспективна в энергоснабжении (угольные ресурсы по настоящему еще не разведаны, их общегеологические запасы значительно превосходят запасы нефти и прир. газа. Среди главных угледобыв. стран – представители всех регионов мира. Больше всего добывают угля Китай, США, ФРГ, Россия, Индия, Австралия, Польша, ЮАР, Казахстан, Украина. Примерно 10 часть мировой добычи угля, преим. коксующегося, поступает на экспорт. 

12.      Земельные ресурсы.

Традиционно в экономической науке земля выступает средством производства, прежде всего для сельского производства. Современный подход также часто рассматривает землю как предмет потребления, особенно такие области, как урбанистика, размещение и экономика окружающей среды. Земельные ресурсы имеют много направления использования. Наиболее правильный подход оценки землепользования основан на рентной концепции оценки природных ресурсов. Цена земли – цена собственности на участок земли. В то же время земельная рента - цена услуг земли в определенный период, получающая свое выражение в виде арендной платы за используемую землю. Цена земли зависит от земельной ренты за предстоящий срок службы участка земли. В рыночных отношениях цена на землю, как и земельная рента, определяется уровнем спроса на отдельные участки.

Существует несколько современных моделей экономического управления землепользованием.

Модель Риккардо основана на неограниченности земли, но различию ее по плодородию. Земля с наибольшим плодородием получает наибольшую ренту. Поэтому, при росте рыночной цены на сельскохозяйственную продукцию неиспользованные ранее земли становятся рентабельными и вовлекаются в оборот.

Модель Тюнена рассматривает ценность земельных участков в зависимости от расстояния ферм (производителей сельскохозяйственной продукции) до рынка сбыта продуктов сельского хозяйства – города. В этом случае формируются зоны специализации по типам сельскохозяйственных культур (ближе к центру производятся дорогие в транспортировке культуры), занятость и рента убывают с расстоянием, а рента меняется из-за смены сельскохозяйственной специализации.

Модель города использует подход Тюнена для объяснения формирования города и рынков недвижимости и широко распространена в современной урбанистике. В этой модели цены прочих товаров постоянны, а цена жилья (арендная плата) варьируется в зависимости от выбираемого расстояния до «делового», «промышленного» или другого центра города. Особенность модели города в том, что в равновесии земля распределяется пользователю, который предлагает большую ренту. Рост спроса со стороны прочих категорий землепользователей со временем приводит к изменению структуры землепользования.

Правовая и налоговая база, создаваемая государством, также имеют важное значение в управлении землепользования.

2. Водные ресурсы.

Водные ресурсы как никакие другие ресурсы вовлечены в разные аспекты человеческой деятельности. Вода используется для питьевых нужд, канализации и очистки стоков, в сельском хозяйстве и промышленности, как средство транспорта и в рекреации.

Использование водных ресурсов может принимать форму водопотребления (использовать с забором воды из источника): питьевые нужды населения, ирригация; или водопользования (использование без забора воды): гидроэнергетика, водный транспорт.

Рынки водных ресурсов и права собственности на них, как правило не развиты. Использование водных ресурсов происходит по двум схемам. Первая схема основывается на государственном регулировании тарифов на потребление, оно же и занимается содержанием и развитием водохозяйственных систем и сооружений. Применяется в Австралии, странах Азии и Африки. Вторая схема основывается на корпоративном управлении использованием и охраной водных ресурсов со стороны водопользователей, которые образуют бассейновые объединения. Последние осуществляют все виды работ, связанные с охраной вод, рациональным использованием, регулированием стока, водозабором и пр. Плата за воду осуществляется в виде взносов водопользователей на содержание объединения и финансирования его деятельности. Применяется в странах Западной Европы.

Оптимальное использование водных ресурсов предполагает реализацию комплекса согласованных мер, как на водном объекте (водном источнике), так и в системе подачи воды конечному потребителю. Эффективность использования самого водного ресурса зависит от того, насколько развита система водоотдачи и водоотведения. При управлении процессом использования водных ресурсов также должны приниматься во внимание: оценка воды, рентная оценка водного объекта, пространственный аспект (последовательное расположение потребителей по течению рек создает проблему внешних эффектов), низкая транспортабельность воды, свойство общественного блага и пр.

4. Лесные ресурсы.

Лес относится к воспроизводимым ресурсам. Лесовосстановление обычно требует специальных мероприятий и длительных сроков, а прирост биомассы (древесины) нелинеен во времени и зависит от возраста леса. Поэтому, для собственника леса встает вопрос об определении оптимального возраста рубки.

Модель оптимальной ротации леса Фаустманна помогает рассчитать наиболее выгодные условия (а именно возраст рубки леса) эксплуатации лесного массива. Модель определяет, что эксплуатация лесного массива состоит из бесконечного количества циклов, каждый из которых включает: период роста леса, рубка леса, лесопосадка. Еще на возраст рубки влияет риск пожара, что также учитывает модель Фаустманна.

Необходимо отметить, что лес имеет и несырьевые полезности. Он выполняет ряд экологических функций – поглощает углекислый газ, защищает почвы от эрозии и др. А также лес представляет рекреационную ценность для людей. Таким образом, сырьевое использование леса уничтожает на время его экологические и рекреационные полезности.

Оптимальная ротация леса рассчитывается с учетом наличия тех или иных или вместе имеющихся несырьевых его полезностей, основные: наличие промысловых (и непромысловых) видов животных и рыб, эстетическая ценность, регулирование эрозии, состояние водного горизонта. Оптимальный период ротации при наличии сырьевых и несырьевых полезностей леса составляет около 36 лет, в зависимости от оценки несырьевых полезностей.

5. Рекреационные ресурсы.

Ключевой особенностью рекреационных ресурсов является то, что потребитель должен доставить себя к месту нахождения рекреационного ресурса. Рекреационные природные ресурсы часто находятся в государственной собственности, поскольку носят характер общественного блага. За потребление рекреационных ресурсов цена либо не взимается, либо взимается чисто в символическом размере, так что основными факторами для потребителя являются затраты на дорогу и качество ресурса.

На качество ресурса влияет его перегруженность – когда каждый новый посетитель создает негативные внешние эффекты для остальных посетителей (например: загрязнение ресурса). Эта задача решается введением платы, при этом оптимальная плата равна предельным издержкам, накладываемым предельным посетителем в точке оптимальной перегруженности.

Затраты на дорогу определяются с помощью моделей транспортных затрат.

Модель индивидуального поведения основывается на сравнении двух товаров, которые индивид готов потребить, это: рекреационный объект (количество посещений, денежные затраты на дорогу, питание и пр.) и агрегированная корзина обычных товаров.

Но на практике применяю зональную модель агрегированного спроса на рекреационный объект, которая делит посетителей на группы в зависимости от расстояния от их места проживания до оцениваемого рекреационного объекта.

Транспортные затраты являются основным экономическим фактором, который нормирует потребление рекреационных благ.

15. Теория сравнительных преимуществ во внешней торговле.

Английский экономист начала XIX в. Давид Риккардо был сторонником свободной торговли и придавал большое значение развитию торговых связей с другими странами. В своей теории он показал воздействие внешней торговли на потребление, производство и норму прибыли. Риккардо видел полезность внешней торговли в том, что она увеличивает массу и разнообразие товаров, на которые может расходоваться доход. Иными словами, внешняя торговля увеличивает потребление и делает его более разнообразным.

С другой стороны, как считал Риккардо, внешняя торговля увеличивает и производство. Внешняя торговля, благодаря обилию и дешевизне импортных товаров, создает склонность к сбережению и к накоплению капитала за счет сокращения потребительских расходов. Кроме того, внешняя торговля может увеличивать и прибыль за счет снижения зарплаты, если ввозятся более дешевые потребительские товары.

Риккардо полагал, что при системе свободной торговли каждая страна сможет затрачивать свой труд и капитал на такие отрасли промышленности, которые доставят ей наибольшие выгоды. И надо следовать этому принципу, т.к. он приводит к самому эффективному и наиболее экономному разделению труда между нациями. Риккардо утверждал, что именно этот принцип определяет, что вино должно производиться во Франции и Португалии, хлеб - в Америке и Польше, а различные металлические изделия и другие товары - в Англии.

Риккардо показал, что возможности выгодного товарного обмена между странами значительно больше, чем это предполагал А.Смит. По Смиту, стране следует руководствоваться абсолютными преимуществами перед своими партнерами и продавать на внешнем рынке те товары, которые она делает дешевле других стран. Развивая идеи Смита, Риккардо доказал, что любая страна может участвовать с выгодой для себя во внешней торговле, а не только страны с абсолютными преимуществами.

Даже если страна не имеет абсолютных преимуществ, она всегда имеет сравнительные преимущества, т.е. всегда есть что-то, что она делает лучше и дешевле, чем всё остальное. В его примере Англия по сравнению с Португалией не имеет никаких абсолютных преимуществ, т.к. и сукно, и вино требуют большего количества рабочих (труда) в Англии, чем в Португалии. Вместе с тем в Англии производство сукна требует труда 100 рабочих в течение года, а вина - 120 рабочих, поэтому Англии выгоднее ввозить вино и вывозить сукно.

Португалия обладает абсолютными преимуществами перед Англией в производстве и сукна, и вина, ибо она затрачивает меньше труда на производство и того, и другого товара. Тем не менее, Португалии выгоднее употреблять свой капитал на производство вина, за которое она получит больше сукна из Англии, чем она произвела бы сама, если бы переместила часть своего капитала из виноделия в производство сукна. Согласно теории Риккардо, каждая страна должна производить и вывозить товары с относительно меньшими издержками, хотя они могут быть выше, чем в других странах.

16. Теория соотношения факторов производства Хекшера-Олина

Коренная причина возникновения и развития международных экономических отношений – это различия в наделенности  стран факторами производства (экономическими ресурсами) , что в одной стороны ведет к международному разделению  труда, а с другой стороны, - к перемещению этих факторов между странами.Вследствие разной наделенности факторами производства хозяйствующие субъекты специализируются на производстве ограниченного набора продукции. При  этом они достигают высокой производительности труда в ее изготовлении, но одновременно вынуждены обмениваться этой продукцией. Разделение труда зарождается в рамках страны, затем охватывает соседние страны и весь мир. Факторы производства  ( капитал, труд, предпринимательские способности, знания. )

Международное разделение труда  представляет собой специализацию отдельных стран на производстве товаров и услуг, которыми она обмениваются между собой. До промышленного переворота (18-19 в) МРТ  базировалось на наделенности стран природными ресурсами, затем усиливается специализация, основывающаяся на различиях в наделенности стран капиталом, трудом, предпринимательскими способностями, знаниями. )

Движение факторов производства
Странам целесообразно не только использовать изобилие одних и скудость других факторов для налаживания экспорта и импорта тех или иных товаров и услуг, но и экспортировать имею​щиеся в изобилии и импортировать недостающие факторы про​изводства. Бедные капиталом страны активно привлекают его из-за рубежа, избыточная для одних стран рабочая сила стремится найти себе применение в других странах, государства с развитой наукой вывозят технологию туда, где такой собственной техно​логии нет. Международное движение факторов производства за​висит не только от спроса и предложения этих факторов в разных странах, но и от их мобильности, различных барьеров на пути дви​жения факторов и многих других моментов, которые мешают этому движению. Тем не менее объем международного движения факторов производства вполне сопоставим с объемом междуна​родной торговли.На этой основе строятся теории международной торговли и международного движения факторов производства.

Главным достоинством теории сравнительных преимуществ  Рикардо является убедительное доказательство того, что международная торговля выгодна всем ее участникам, хотя одним она может да​вать меньше выгоды  В этом — огромное достижение рикардианской теории, которая доказывает, что и во внешней торговле подтверждается идея Смита о выгодности разделения труда для всех его участников. Основным недостатком теории Рикардо можно считать то, что она не объясняет, почему сложились срав​нительные преимущества. 

На поставленный выше вопрос во многом отвечает теория со​отношения факторов производства, разработанная шведскими экономистами Эли Хекшером и Бертилем Олином и подробно из​ложенная в книге последнего под названием «Межрегиональная и международная торговля» (1933). Используя концепцию факто​ров производства (экономических ресурсов), созданную француз​

17. Теория фактов производства и парадокс Леонтьева

Авторы этой теории шведские экономисты Э. Хекшер и Б. Олин, рассматривая международные различия в ценах установили, что основными причинами этих различий являются, во-первых, неодинаковая относительная обеспеченность факторами производства и, во-вторых, разная внутренняя потребность в тем или иных товарах. Как известно, цена товара определяется ценами на факторы производства (издержками), а последние зависят от соотношения спроса и предложения на национальном рынке каждой страны. Например, цена труда во многих странах Азии и Африки в 10-15 раз ниже чем в Европейских государствах и в США. Поэтому экономически выгодно размещать там трудоемкие производства. Страны, имеющие относительный избыток капитала, в развитии международной специализации заинтересованы в экспорте капиталоемких товаров, тогда как имеющие избыток дешевой рабочей силы - в экспорте трудоемких товаров. Таким образом главная суть теории сравнительных преимуществ сводится к тому, что страна экспортирует товары, в производстве которых наиболее эффективно использованы избыточные факторы производства и импортирует товары с дефицитом факторов производства. 

Леонтьев помощью созданной им модели межотраслевого баланса исследовал структуру импорта и экспорта и пришел выводам, названным позднее парадоксом Леонтьева.  Оказалось, что импорт США в 1947 году был капиталоемким по сравнению с экспортом, в то время как экспорт отличался трудоемкой структурой по сравнению с импортом. В это было невозможно поверить в то время, поскольку технологическое лидерство США было неоспоримо, и в соответствии с теоремой Хекшера-Олина следовало ожидать, наоборот, преобладание капиталоемкого экспорта и трудоемкого импорта. В последующем расчеты Леонтьева были повторены как самим автором, так и другими исследователями, и результаты, опровергающие теорему, были подтверждены как для США, так и для других стран. 

Объяснения парадокса Леонтьева сводятся к следующим положениям:

- дифференциация факторов производства: необходимо учитывать качество и неоднородность таких факторов производства как труд и капитал, в частности, нужно разделять рабочую силу на мало и высококвалифицированную. США и другие высокоразвитые страны экспортируют такую трудоемкую продукцию, в которой доминирует доля высококвал. труда. Соответственно, развитые страны могут импортировать капиталоемкую продукцию, произведенную с помощью традиционных малотехнологичных видов капитала;

- существует т.н. обратимость факторов производства. Один и тот же товар может быть трудоемким в трудоизбыточной стране и капиталоемким в капиталоизбыточной стране. например, рис, производимый в трудоизб. и капиталонедостаточном Вьетнаме, не может не быть трудоемким, т.к. производится почти вручную. Обратимость факторов производства впервые была доказана амер. эк-том Минхасом в начале 60-х гг.

18).                Теорема Рыбчинского

Теорема Рыбчинского заключается: при неизменных ценах и наличии в экономике  только 2х секторов, рост одного из факторов производства ведет к сокращению выпуска одного из товаров.

Последствия неравномерного роста фактора производства приводит к тому, что определенный рост одного из них не только повышает удельный вес сектора, где он используется, но и делает его доминирующим. При неизменных мировых ценах это приводит к сокращению выпуска товаров, услуг в др-х отраслях экономики. Так происходит потому, что каждый раз сектор, где наиболее интенсивно используется подешевевший фактор производства переманивает к себе у альтернативной отрасли мобильные факторы производства.  

19. Понятие протекционизма и 

характеристика торговых барьеров

Протекционизм – государственная  политика  защиты  внутреннего  рынка  от иностранной конкуренции. Протекционизм - это система ограничений импорта, которая включает введение высоких таможенных пошлин, запретов на ввоз определенных продуктов и других мер, препятствующих конкуренции импортных товаров с местным производством. Политика протекционизма, защищая национальную промышленность и сельское хозяйство, поощряя тем самым развитие общественного производства, с другой стороны, может приносить вред ему. Она выводит национальное хозяйство из жесткой конкуренции, ослабляет стимулы к снижению затрат на производство продукции и повышению ее качества. 

Способы осуществления политики протекционизма:

-  Тарифные барьеры – включают в себя таможенные  тарифы  (пошлины)  – система свода  ставок  таможенных  пошлин  на  товары,  ввозимые  и вывозимые из страны. Таможенный тариф содержит: 1) Наименование и классификация облагаемых товаров 2) Ставки пошлин 3) Способы начислений и уплаты таможенных сборов 4) Перечень беспошлинных пропускаемых изделий 5) Перечень товаров, запрещенных к вывозу и ввозу в страну.

Таможенно-тарифные меры - это меры, увеличивающие импортную  или  экспортную цену товаров при пересечении ими границы таможенной территории  (территории, в отношении которой действуют отдельные тарифы и другие  меры  регулирования торговли  для  существенной  части  торговли  такой  территории  с   другими территориями). При этом понятие "таможенно-тарифные меры"  следует  понимать

в широком значении, то есть не только собственно таможенный тариф, как  свод ставок  таможенных  пошлин,  применяемых  к  товарам,   перемещаемым   через таможенную  границу  Российской  Федерации,  а  весь  комплекс  мер,  эффект воздействия которых на внешнеторговые потоки  обеспечивается  путем  влияния на  величину  стоимости  находящихся  во  внешнеторговом  обороте   товаров.

Используя такие меры, государство  воздействует  на  экономические  интересы субъектов внешнеторговой деятельности и,  следовательно,  на  их  поведение, сохраняя вместе с тем за ними полную оперативную самостоятельность.

К таможенно-тарифным мерам относятся  дополнительные  импортные  пошлины  и, так называемые,  особые  виды  пошлин  (антидемпинговые,  компенсационные  и специальные, в том числе временные).

 - Нетарифные ограничения включают в себя: 1)  Квотирование  (контингентирование)  –   количественные   ограничения   в торговле, установление квот  на  ввоз  тех  или  иных  товаров  –  прямое ограничение объемов  иностранных  товаров,  импортируемых  на  внутренний рынок; 2) Лицензирование ввоза и вывоза – устанавливает  порядок,  при  котором  на совершение  внешнеторговой  сделки   требуется   специальное   разрешение государственных органов; 3) Эмбарго – запрещение государством ввоза из какой-либо страны  или  вывоза в какую-либо страну золота, товаров или услуг, валюты, ценных бумаг. 4)  Валютный  контроль  –  предполагает  отсутствие  свободной   обратимости национальной валюты и установление государственного контроля за движением иностранной  валюты,  поступающей  в   страну   за   счет   экспорта,   и использованием  ее  для   импорта.   Фирмы-экспортеры   обязаны   сдавать иностранную валюту  в  специально  определенные  государством  банки  для обмена ее на национальную валюту в установленном порядке. 5) Налог на экспортное–импортные операции; 6) Субсидии; 7)  Административные  и  экономические  меры  –  косвенные   ограничения   – предполагают  одинаковое  применение  ко  всем  товарам,  поступающим  на внутренний рынок как местного, так и иностранного производства. Однако по своему характеру эти меры таковы,  что  больше  благоприятствуют  местным производителям.  Кроме  того  это  могут  быть  требования  к   упаковке, расфасовке, сортировке

Нетарифные меры - это меры, затрагивающие торговлю, но выходящие за  пределы мер,  предусмотренных  в  нормативном  правовом  акте  о  таможенном  тарифе государства. Эти меры можно определить, как правила и нормативы,  с  помощью которых государство  оказывает  непосредственное  воздействие  на  субъектов внешнеторговой  деятельности,  определяет   структуру   внутреннего   рынка, ограждая его как от импортных  поставок,  так  и  от  возможностей  дефицита отечественных товаров на этом рынке.

 20. «Альтернативные» теории международной торговли Одной из современных теорий международной торговли является концепция «технологического разрыва» (Г. Хафбауэр, Р. Вернон – США). Страна, освоившая производство нового продукта, имеет сравнительные преимущества над другими, вследствие монополии на рынке данного товара, и обеспечивает удовлетворение как внутреннего потребления, так и внешнего спроса. Появление нового продукта в той или иной стране объясняется различиями в научно-техническом потенциале, уровне квалификации рабочей силы (в том числе и величине заработной платы), в степени восприятия производственным аппаратом достижений научно-технического прогресса. С середины 60-х гг. экономисты западных стран (Р. Верной, Дж. Кравис, Л. Уэлс и др.) активно развивают теорию «жизненного цикла продукта». Эта теория объясняет развитие мировой торговли готовой продукцией на основе этапов ее жизни на рынке. Движение на рынке нового продукта проходит несколько фаз: появление, рост спроса, его насыщение, спад. Переход продукта из одной стадии в другую создает новые возможности для размещения производства в разных странах с разной степенью обеспеченности необходимыми условиями производства, так как меняется характер производства, требуемый уровень квалификации рабочей силы и т.п.

21. Интеграц обед мира: виды объединений, причины и последствия интеграции.

Закономерн рез-ом разв м/н торг междунар движ фактров пр-ва стала межд эк интеграция – процесс хоз и пол объед стран на основе раз глуб устойч взаимосвязей и разд труда между нац хоз-ми , взаим нац эк-к на разл ур-ях , сферах. Причины интеграции: 1 НТП 2 разв крупн монополий, ТНК, 3 поит фактор – стремление гос-в обрести больший полит  вес в мир сообщ. 4 террит близость 5 близость ур-ей эк разв  6 общность эк и иных проблем 7 демонстрационный эффект 8 «эффект домино» 

Последствия: 1 более широкий доступ к ресурсам , фин труд , мат техн. 2 Интеграция взаимопомогает решать наиб острые пробл 3 защита фирм стран –участниц интеграции от конкуренции со стороны третьих стран 

Осн интеграц группировки в раз регионах мира:

 1 Лат Америка – МЕРКОСУР (Аргентина ,Бразилия, Парагвай, Уругвай – 45% нас –я ) Обр МЕРКОСУР предп отмену всех пошли и тарифн огранич во взаимод торговли всех стран-участниц, свободн движ кап-ла раб силы коорд валютно – фин сферы. Расшир торговля с зап странами , увелич внутризонный экспорт в 3 раза; Андский пакт(Боливия , Венесуэлла, Колумбия, Перу, Эквадор)

 2 НАФТА(США, Канада , Мексика) 1992г начала функц в 1994 

Цели: 1 уменьшения и посл ликвидации тарифных и нетарифн огр во взаимной торговле; обегч взаимн капиталовлож 

3. АТЭС(Япония , Китай, НИС, Страны АСЕАН с 1997 Россия) Осн напр деят-ти : созд зоны своб торговли и сочет рыночных и межгос мех-ов рег-я

4В Африке –ЭКОВАС 1975 16 гос-в 

5Группа 15 – наиб разв страны Азии , Африки , Лат Америки

6 Наиб разв интегр группировка – ЕЭС . его цели – устранения нац барьеров на пути взаимных обменов и взаимод гос-в , обеспеч равных условий хозяйст субьектов, раскреп конкуренции. В ЕЭС входят 15 самых разв гос-в Европы-Герм, Англ , Франция и тд 

22. Интеграционные процессы в мире. Причины интеграции.

МЭИ – это процесс хозяйственно-политического сближения стран и корпораций на основе международного разделения труда. Осуществляется на макро-(государство) и микро-(корпорация) уровнях. Причины МЭИ:

1. Интернационализация – означает взаимопроникновение капиталов в экономику разных стран на основе иностранных инвестиций (прямых и портфельных).

2. Углубление МРТ.

3. Глобальная НТР. НТР выступает самостоятельным фактором экономического развития. Делает нерентабельным производство всех видов товаров водной стране.

Формы интеграции: Макроуровень.

Зона свободной торговли – договоренность между двумя государствами об отмене или ограничении таможенных пошлин.

Таможенный союз – договоренность между участниками ЗСТ о единой таможенной политике в отношении третьих стран.

Общий рынок – соглашение стран о свободном передвижении товаров, капиталов, услуг и рабочей силы. В рамках ОР осуществляется согласование экономической политики стран участниц.

Экономический и валютный союз – наивысшая форма интеграции, в его рамках осуществляется проведение экономической и валютно-финансовой политики.

Микроуровень

Представительство – обособленное подразделение фирмы за рубежом, представляющее ее интерес и защиту.

Филиал – обособленное подразделение фирмы за рубежом, выполняющее либо все функции фирмы, либо их часть.

Дочернее предприятие – обособленное, юридически самостоятельное подразделение фирмы за рубежом, зависимое по капиталу от материнской компании.

Зависимое предприятие – юридически самостоятельное национальное предприятие, но зависимое по капиталу от  иностранной фирмы.

23. . Межд эк орг . Понятие, цели, виды.

Международные экономические организации – организации 2-х типов: межправительственные, учредитель - непосредственно государства, и неправительственные (объединения производителей, компании и фирмы, научные общества).  

Роль можно определить через функции: регулирующая - состоит в принятии решений определяющих цели, принципы, правила поведения государств-членов, актуализация международных проблем путём их подтверждения и конкретизации применительно к реальностям жизни; контрольная - состоит в осуществлении контроля за соблюдением государствами норм международного права, а так же резолюций; оперативная - заключается в достижении целей собственными средствами. 

Организации оказывают экономическую, научно-техническую и др. помощь, предоставляют консультации, услуги.

24. Мировая валютная система (МВС) и этапы ее развития.

МВС – это совокупность финансовых отношений между государствами по поводу международных расчетов и движения капиталов.

Этапы развития МВС:

1. Золотой стандарт (утвержден в 1860 году) – в расчетах между государствами использовались золотые монеты. Имел три разновидности:

- золото-монетный

- золото-слитковый

- золото-дивизный

2. Генуэсская международная конвенция (1924 год): остается золото и дивизы (иностранная валюта), восстановлен режим свободноколеблющихся валютных курсов, стали формироваться валютные блоки (стерлинговый блок, долларовый блок, золотой блок). Валютные блоки на кануне 2-ой Мировой войны распались.

3. Бреттон-Вудская валютная система (июль 1944 года)

4. Ямайская валютная система (начало 70-х годов)

5. ЕВС (1979 год)

25. Валютный курс и факторы его определяющие

Важнейшим элементом функционирования валютной системы является валютный курс — цена одной валюты, выраженная в другой . Валютных курсов может быть множество. Валютный курс устанавливается официально, объявляется Центральным банком и фиксируется на тот или иной момент времени. Существует два вида записи валютного курса : — прямой, который показывает стоимость единицы иностранной валюты в национальной. Например: 1 = 30,00 руб. долларов (1 долл. США равен 30 российским рублям); — обратный, который отражает стоимость единицы национальной валюты в иностранной валюте. Например: 1 руб. = 0,033 долларов (1 российский рубль равен 0,033 долл. США). Стоит заметить, что все страны, кроме Великобритании, применяют прямой вид записи. Валютный курс может быть: — номинальным — это числовое соотношение двух валют; — реальным — соотношение покупательной способности двух валют на основе номинального валютного курса. Валютный курс имеет огромное значение в международной валютной системе, его роль заключается: — в сопоставлении цен на товары и услуги, производимые в разных странах; — определении конкурентоспособности страны на мировых рынках, поскольку от валютного курса во многом зависит объем экспорта и импорта страны; — воздействии на направление международных потоков капитала, поскольку решение о вложении капитала в активы той или иной компании принимается на основе уровня ожидаемой прибыли, которая во многом зависит от валютного курса; — выполнении роли цены финансовых активов. Динамика валютного курса и его изменение — показатели экономической и политической стабильности общества. Именно валютный курс выступает основным объектом макроэкономической политики государства.
26. Валютные рынки: понятие, виды, совр особ 

функционирования.

Опр1) оф-й ц, где сов-ся купля-продажа ин валюты на нац-ю по курсу, склад на осн соотн спроса и предл. 2) С-ма уст эк-х и орг-ых отн-ий, воз в рез-те операций по купле- прод валюты и разн вал ценностей. Виды: мировой(больш V операций), региональный, нац-ый.

Мир ВР: Лондон, Токио, Франкфурт-на-майне, Цюрих, Париж.

Совр особ: 1. повш степень интернационализации 2. опер на ВР осущ непр-но во всех частях света. 3 исп совр Эл-ых ср-в связи 4 униф вал оп-ий 5 широкое распред – оп-ии связ со страх вал и кредитн рисков.

27.                                                                                Международное движение капитала и иностранные инвестиции в экономике России.

Россия, прибегая к зарубежным займам, является одним из крупнейших в мире экспортеров капитала. По данным «Круглого стола бизнеса России», общий объем находящихся за рубежом ресурсов, включая вывезенные и инвестированные капиталы, иностранные долги составляют огромную сумму - от 500 до 600 млрд. долл. При этом «экспорт капитала», начавшийся с конца 80-х годов, продолжается.

За рубежом действуют тысячи фирм с российским капиталом. Часть из них была основана там еще в советское  время, однако, подавляющее число в последние годы. По некоторым оценкам  объемы инвестиций этих российских предприятий за рубежом составляют 9-10млрд. долл. Для сравнения, например, аналогичные капиталовложения США приближаются к 1 трлн. долл., а у Японии и Великобритании они составляют несколько сотен миллиардов долларов.

Российские зарубежные предпринимательские инвестиции размещены преимущественно на Западе, в том числе в оффшорных центрах и налоговых гаванях. Там же преимущественно находятся и зарубежные капиталовложения российских физических и юридических лиц в ссудной форме (т.е. банковские депозиты, средства на счетах других финансовых институтов и т.п.). Часть из них размещена там, на короткий срок для осуществления текущих внешнеэкономических операций. Их величина оценивается в 25-35 млрд. долл.

Вывоз капитала из России осуществляется двумя путями: законным путем и незаконными способами, принявшими форму «бегства капитала».

Легальный способ вывоза капитала базируется на постановлении правительства России. В этой связи к законному вывозу капитала относятся все государственные и негосударственные предприятия, созданные в соответствии с этим постановлением и внесенные в Государственный реестр зарубежных предприятий, создаваемых с российским участием.

К законным способам вывоза капитала можно отнести рост зарубежных активов российских уполномоченных банков.

Основная масса частного капитала из России вывозится в рамках так называемого «бегства капитала». Для того чтобы представить, какие потери в результате этого процесса несет Россия, можно привести такие цифры: ежегодная утечка капитала оценивается в 12-24 млрд. долл. (по некоторым оценкам до 50 млрд. долл.).

Бегство капитала характерно для стран с галопирующей инфляцией, высокими налогами политической нестабильностью. Все это характерно для России. К этим причинам можно добавить факторы недоверия государству, отсутствие льгот и стимулов для хранения и инвестирования капиталов внутри страны. Правительство России пытается ограничить, взять под контроль процесс утечки капитала за рубеж, превратить его в канализируемый, контролируемый вывоз капитала. А также препятствует занижению экспортных и завышению импортных цен, особенно активно используемых в бартерных сделках, и осуществлению авансовых платежей под импортные контракты без последующей поставки товара и зачисления валюты на зарубежные счета российских резидентов.

Ограничение процесса «бегства капитала» может осуществляться путем применения следующих конкретных мер:

1)единого таможенно-валютного контроля за репатриацией выручки от экспорта и импорта товаров и услуг; особого контроля за бартерными  операциями;

2)лицензирование вывоза капитала;

3)инвентаризации российских инвестиций за рубежом, выяснения  действительного числа предприятий и объемов капитальных вложений.

Значение административных мер нельзя преувеличивать, так как побудительным мотивом деятельности предприятий за рубежом является экономический интерес, и именно он определяет направление и характер движения капитала. Стратегической мерой по сокращению «бегства капитала» за рубеж должно стать создание такого инвестиционного климата в России, который стал бы привлекательным как для внутренних российских капиталов, так и для зарубежных инвестиций, ищущих прибыльного применения.

28. Международный кредит. 
Это движение ссуд. капитала в сфере МЭО, связанная с представлением товарных и валютных ресурсов, участниками которых выступают международные финансово-кредитные институты, правительства государств и отдельные юридические лица, включая кредитные организации. 

Классифицируется по нескольким базовым признакам: 

1. характеру кредита: а) межгосударственные б) частные.

2. форме: государственные, банковские, коммерческие. 

3. месту в системе внешней торговли: а)кредитование экспорта б)импорта

Характерным признаком международных кредитов выступает его доп. правовая и экономическая защищенность в форме частного страхования и государственных гарантий. 

Международный кредит в сфере МЭО выполняет ряд функций: 1) перераспределение ссуд. капиталов между странами 2) экономизация издержек обращения в сфере МЭО путем замены золота как мировых денег таким орудием обращения, как вексель, чек, банковские переводы, депозитные сертификаты, электронные деньги, евро и твердая национальная валюта. 3) ускорение концентрации и централизации капитала, вследствие чего получают дополнительную прибыль крупные заемщики, создаются транснациональные банки и корпорации. 4) регулирование экономики страны, т.к. привлекает иностранные инвестиции, что способствует росту национального дохода и его распределение.

Роль кредита. Выполняя эти функции, международный кредит играет двоякую роль в развитии производства: «+» и «-». С одной стороны, кредит обеспечивает непрерывность воспроизводства и его расширение. Он способствует интернационализации производства и обмена, углублению МРТ (Междунар. разделение труда), с другой стороны, международный кредит усиливает диспропорции общественного воспроизводства,  стимулируя скачкообразное расширение прибыльных отраслей, сдерживает развитие отраслей, в которых не привлекаются иностранные заемные средства. Международный кредит используется для укрепления позиций иностранных кредиторов в конкурентной борьбе. Границы межд. кредита зависят от источников и потребностей стран в иностранных заемных средствах, возвратности кредита в срок. Нарушение этой объективной границы порождает проблему урегулирования внешней задолженности стран-заемщиц. в их числе развивающиеся страны, Россия, другие государства СНГ, страны Восточной Европы. 

Двоякая роль международного кредита в условиях рыночной экономики проявляется в его использовании как средство взаимовыгодного сотрудничества стран и конкурентной борьбы. 

29. Транснациональные корпорации.

ТНК частное, государственное или смешанное предприятие, не зависимое от страны его происхождения и формы собственности на него имеющее отделения в двух или более странах которые функционируют в соответствии с системой принятия решений, позволяющей проводить согласованную политику и общею стратегию. Выделяют следующие признаки транснациональных корпораций:
1. фирма реализует выпускаемую продукцию более чем в одной стране;
2. ее предприятия и филиалы расположены в двух и более странах;
3. ее собственники являются резидентами различных стран.
Следовательно, признаки транснациональных корпораций относятся
к сфере обращения, производства и собственности. С самого начала существования ТНК стали объектом бурных  экономических дискуссий. Были свои сторонники которые считали что ТНК укрепляет средних размеров национальных предприятий, подтягиванием до уровня американских, японских, германских и
других крупных корпораций; усиления конкуренции, третие Считающие, усилением позиций американского, японского и западноевропейского крупного капитала во многих странах

.И противники указывающие  на нарушение государственных законов. Так ТНК, действующие в различных странах, умело обходят национальные законодательства в целях укрытия доходов от налогообложения, путем перекачивания их из одной страны в другую; установление монопольных цен, диктат условий, ущемляющий интересы принимающих стран; переманивание высококвалифицированных специалистов ведущими ТНК из многих стран мира

В тоже время Это Другая, позитивная, состоит в том, что ТНК сегодня  это реальные носители новых технологий, новых методов организации и управления экономикой, школы воспитания новаторов-менеджеров с их восприимчивостью к инновациям.
30.    Внешняя задолженность России.Активность России на мировом рынке ссудного капитала во второй половине 90-х годов способствовала резкому увеличению ее внешней задолженности

.Значительная часть внешнего долга (более 100млрд. долл.) досталась от бывшего СССР, так как российское правительство взяло на себя соответствующие обязательства. Тем не менее, внешние заимствования в 1998-2000 гг. увеличились в 2 раза, прежде всего за счет заимствований у международных организаций (МВФ, Всемирный банк) и выпуска еврооблигаций.
Для России необходима выработка концепции развития внешнего долга, включающая определение возможностей его обслуживания, реструктуризации, а также выбор перспективных направлений использования новых внешних заимствований.

Большую часть внешнего долга России в зависимости от природы его происхождения можно разделить на три группы: кредиты Парижского, Лондонского и Токийского клубов. Совокупный долг им без процентов составляет около 80 млрд. долл.

Общая картина задолженности России трем международным финансовым долговым клубам представлена на рисунке.

Осенью 1998 г. Правительство России сформировало новую международную финансовую структуру – Московский клуб. В эту организацию приглашены все нынешние держатели краткосрочных ГКО – ОФЗ. В одну группу объединились 17 крупнейших банков – держателей ГКО—ОФЗ, в другую – 60 трастовых компаний хедж фондов. Главной задачей клуба будет реструктуризация долгов по ГКО – ОФЗ и выработка условий для их постепенного погашения.

Интенсивное привлечение иностранного ссудного капитала, ориентация на него российской финансовой системы создает опасный дестабилизирующий прецедент. Это наглядно продемонстрировали события разразившегося в России в августе 1998 г. финансового кризиса. Сбалансированная, гибкая политика России по управлению своими зарубежными займами и кредитами будет способствовать ее выходу из тяжелого нынешнего финансового положения.

31. Природно-ресурсный потенциал России

Уникальный природно-ресурсный потенциал России при его эффективном использовании является одной из важнейших предпосылок устойчивого развития страны как в настоящее время, так и на длительную перспективу. 

особенностями природно-ресурсного потенциала России являются его разнообразие, а также масштабность. 

Количество видов минерального сырья, разведанных на  территории, практически не имеет аналогов в мире. Активное участие России в изучении и освоении ресурсов Мирового океана может еще болеше  упрочить позиции России в мировом природно-ресурсном потенциале, 

Земельный фонд государства уникален как по площади, так и по качеству сельскохозяйственных угодий, расположенных в ряде регионов. Первое место остается за Россией по территории, покрытой лесом, и запасам лесных ресурсов. Так же высок в стране объем среднегодового речного стока (второе место в мире) и запасов пресной воды в озерах (первое место); такое наличие важнейшего природного богатства водных ресурсов √ обеспечивает в перспективе для России в условиях прогнозируемого тотального дефицита воды благоприятные условия развития. 

Российская Федерация имеет выход к значительному числу морей, богатых рыбными ресурсами

Все вышеуказанное определяет роль и место России в мировом хозяйственном процессе налагает серьезные обязательства по сохранению природно-ресурсного потенциала для будущих НО не все так гладко За последние годы в стране возник ряд проблем, связанных с природопользованием. К ним, в частности, относятся: 

31 Недостаточные вложения собственных финансовых средств для поддержания объектов, потребляющих естественные богатства. На многих предприятиях наблюдается потеря мощностей по добыче минерального сырья. 

5. Низкий технико-экономический уровень производства, прогрессирующее старение основных производственных фондов. Износ оборудования и машин в целом по промышленности и сельскому хозяйству, а по лесному хозяйству 

Качество воды многих рек или их отдельных участков оценивается как неудовлетворительное, практически для всех видов водопользования. Что необходимо сделать?!

- осуществление государственной поддержки научных исследований - - разграничение на практике функций и прав федеральных органов и субъектов Российской Федерации в сфере природопользования при условии обоюдного и жесткого соблюдения действующего федерального законодательства; 

- создание эффективной системы экологического мониторинга состояния природных ресурсов и окружающей среды с целью прогнозирования и предотвращения неблагоприятных изменений окружающей среды, а также природных и техногенных катастроф. 
32 Сущность и основные показатели уровня экономического развития.
Экономическое развитие общества - это эволюция его производительных сил и производственных отношений, обычно идущая на базе расширенного воспроизводства. /38/

При определении уровня экономического развития страны требуется, прежде всего, установление точки отсчета. Многие страны сравнивают свой уровень с уровнем промышленно-развитых стран (например, США, Япония).

Разнообразное сочетание факторов производства и условий развития различных стран не позволяет оценивать уровень экономического развития с какой-то одной точки зрения. Для этого используют целый ряд основных показателей:

Уровень жизни оценивают также по показателям:

- состояния трудовых ресурсов (средняя продолжительность жизни, уровень образования населения, потребление на душу населения основных продуктов питания в калориях, уровень квалификации трудовых ресурсов, доля расходов на образование в ВВП);

- развития сферы услуг (число врачей на 10 тыс. насления, число больничных коек на 1000 человек, обеспеченность населения жильем, бытовыми приборами и т.д.).

33. Место России в мировом хозяйстве.

Место любой страны в мировом хозяйстве зависят от многих факторов. Однако основными из них являются: уровень и динамика развития национальной экономики, степень, прогрессивность и развитость внешнеэкономических связей (ВЭС), умение национальной экономики адаптироваться к условиям международной хозяйственной жизни и одновременно воздействовать на них в желаемом для себя направлении. 

России необходимо учествовать в решении глобальных проблем человечества (освоение Мирового океана, проблема окружающей среды, регулирование мирового хозяйства и т.д.). 

В этом случае подход России с глобальных позиций к участию в мировых делах должен стать основной частью национального интереса. Однако активное участие России, как и любой иной страны, в решении глобальных проблем через национальный интерес требует полнокровного участия в работе международных многосторонних структур, в число которых входят финансово-кредитные, экономические, специализированные и региональные организации ООН, например Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД), Организация Объединенных Наций по промышленному развитию (ЮНИДО), Продовольственная и сельскохозяйственная организация ООН (ФАО), Международный валютный фонд (МВФ), Всемирный банк (ВБ), региональные экономические комиссии. Также необходимость участия России в таких всемирных по сфере своего проявления организаций, как Всемирная торговая организация (ВТО), Всемирная организация интеллектуальной собственности (ВОИС) и т.д.Еще одним направлением интеграции России в мировую экономику может быть участие в многосторонних международных экономических проектах, число которых постоянно увеличивается. 

В основе развития внешнеэкономических связей России лежит ряд специфических внутренних и внешних факторов. Среди внутренних центральное место занимает снижение спроса как на инвестиционные, так и на потребительские товары. В этих условиях многие предприятия и оказались на грани банкротства, и активизация работы на внешних рынках оказалась для них важным средством выживания. В части внешних факторов, содействовавших за последнее время расширению российского экспорта, послужили благоприятные условия на мировых рынках: с конца 1993г. экономика большинства промышленно развитых стран находится с стадии экономического подъема, что создает благоприятные условия для реализации на рынках этих стран многих товаров российского экспорта. С точки зрения долгосрочных перспектив РФ, безусловно, обладает высокой привлекательностью для иностранных инвесторов, что определяется прежде всего общими масштабами сферы приложения иностранных инвестиций и позитивными сдвигами в процессе рыночных преобразований. Действует и ряд дополнительных факторов, связанных, в частности, с присоединением России в 1992г. к ведущим международным финансовым организациям - МВФ, ВБ, международной финансовой корпорации (МФК). Россия заняла место СССР в Европейском банке реконструкции и развития. В течение последних лет Россия активно решает проблему вступления в ВТО. 

Для России, которой из-за ее нынешнего экономического положения очень сложно создать собственный наднациональный интеграционный блок, необходимо помимо интеграции в рамках СНГ, стремиться интегрироваться в различные региональные экономические процессы, в том числе в Организацию Азиатско-Тихоокеанского экономического сотрудничества (ОАТЭС) и ЕС. 

Учитывая объем торговли России со странами Европейского Союза и уже заключенное соглашение о сотрудничестве между ними, можно ожидать, что в перспективе должен встать вопрос о дальнейшем сближении России и ЕС. Большую роль при этом будут играть не только экономические, но и политические факторы.. 

Что касается деятельности СНГ, то видно, что она до сих пор во многом сводилась лишь к принятию документов "на высшем уровне", выражавших некоторые общие пожелания и обычно остававшихся на бумаге, никак не влияя на действительные отношения. Поэтому можно с уверенностью сказать: что пока в это дело не включатся представители деловых кругов, движимые своими экономическими интересами, никакой реальной интеграции не получится. 

Ряд проблем из области внешнеэкономических связей остаются нерешенными. Одна их них - проблема внешней задолженности, другая - привлечение иностранных инвестиций, являющихся существенным фактором развития экономики России и включение ее в мирохозяйственные связи.

34. Платежный баланс страны
Платежный баланс - балансовый счет международных операций страны в форме соотношения валютных поступлений из-за границы и платежей, произведенных данной страной другим странам. платежные балансы включают не только поступления и платежи, которые фактически осуществлены, но и будущие платежи по международным требованиям и обязательствам, т.е. элементы расчетного баланса. 

в дополнение к платежному балансу составляется баланс международных активов и пассивов страны. Различаются платежный баланс на определенную дату (в виде ежедневно меняющегося соотношения поступлений и платежей) и баланс за определенный период (на основе статистических показателей о сделках, например, за месяц, квартал, год). 

Структура платежного баланса: 
•  Баланс текущих операций 

•  1. Торговый баланс 

а) экспорт 

б) импорт 

2. Баланс услуг и некоммерческих платежей - баланс «невидимых» операций 

II. Баланс движения капиталов и кредитов 

Торговый баланс - соотношение между поступлениями по экспорту и платежами по импорту товаров - становится активным, если вывоз товаров превышает ввоз. 

Баланс «невидимых» операций объединяет платежи и поступления по различным по форме и экономическому содержанию услугам и некоммерческим операциям. В их числе: транспортные перевозки, связь, страхование, комиссионные операции, международный туризм, деловые поездки, культурный обмен, содержание дипломатических и торговых представительств, лицензии, техническая помощь, лизинговые операции, гонорары, изобретения, военные расходы за границей и др. 

Баланс движения капиталов и кредитов - соотношение платежей и поступлений по ввозу и вывозу частных и государственных капиталов, по полученным и предоставленным международным кредитам. 
38.                  ВИДЫ МЕЖДУНАРОДНЫХ РАСЧЕТОВ.


Как уже говорилась ранее, международные расчеты – это регулирование платежей по денежным требованиям и обязательствам, возникающим в связи с экономическими, политическими, научно – техническими и культурными отношениями между государствами, организациями и гражданами разных стран.  Расчеты осуществляются через банки безналичным путем. Для этого банки используют свой заграничный аппарат и корреспондентские отношения с иностранными банками, которые сопровождаются открытием корреспондентских счетов «лоро» и «ностро». Корреспондентские отношения определяют порядок расчетов, размер комиссии, методы пополнения израсходованных средств.


Внешнеторговые контракты предусматривают передачу товара или товарораспорядительных документов, которые пересылаются банком экспортером банку импортера или банку страны – плательщика для оплаты в установленный срок. Расчеты осуществляются при помощи различных средств платежа, используемых в международном обороте: векселей, чеков, платежных поручений, телеграфных переводов.


Схематически механизм международных расчетов можно представить следующим образом:

1. импортер покупает у своего банка телеграфный перевод, банковский чек, вексель или другой платежный документ и пересылает экспортеру;

2. экспортер получает от импортера этот платежный документ и продает его своему банку за национальную валюту, которая необходима ему для производства и иных целей;

3. банк экспортера пересылает за границу своему банку – корреспонденту платежный документ;

4. полученная от продажи этого документа сумма иностранной валюты зачисляется банком импортера на корреспондентский счет банка экспортера.

Такой механизм позволяет осуществлять международные расчеты через банки – корреспонденты путем зачета встречных требований и обязательств без использования наличной валюты. Банки обычно поддерживают необходимые валютные позиции в разных валютах в соответствии со структурой и сроками платежей, а также проводят политику диверсификации своих валютных резервов.


В соответствии со сложившейся практикой в настоящее время применяются следующие основные формы международных расчетов: документарный аккредитив, инкассо, банковский перевод, открытый счет, аванс. Кроме того, осуществляются расчеты с использованием векселей и чеков. С международными расчетами тесно связаны гарантийные операции банков по отдельным формам расчетов (например, инкассо, аванс, открытый счет), они служат дополнительным обеспечением выполнения внешнеторговыми партнерами обязательств, взятых на себя по контракту. Исторически сложились следующие особенности международных расчетов:

1. импортеры и экспортеры, их банки вступают в определенные обособленные от внешнеторгового кон​тракта отношения, связанные с оформлением, пере​сылкой, обработкой товарораспорядительных и пла​тежных документов, осуществлением платежей. Объем обязательств и распределение ответственности между ними зависят от конкретной формы расчетов.

2. Международные расчеты регулируются норма​тивными национальными законодательными актами, а также международными банковскими правилами и обычаями. В США единообразный торговый кодекс содержит нормы относительно расчетов, в том числе международных.

3. Международные расчеты — объект унификации, что обусловлено интернационализацией хозяйствен​ных связей, универсализацией банковских операций. На конференциях в Женеве в 1930 и 1931 гг. приняты международные Вексельная и Чековая конвенции, на​правленные на унификацию вексельных и чековых за​конов и устранение сложностей использования вексе​лей и чеков в международных расчетах. Единообраз​ный вексельный закон служит базой национального законодательства в большинстве стран. Комиссия по праву международной торговли ООН (ЮНСИТРАЛ) осуществляет дальнейшую унификацию вексельного законодательства. Международная торговая палата, созданная в Париже в начале XX в., разрабатывает и издает Унифицированные правила и обычаи для доку​ментарных аккредитивов, по инкассо. Например, пер​вые правила по инкассо были разработаны в 1936 г., затем переработаны в 1967 и 1978 гг. (вступили в силу с января 1979 г.). Большинство банков мира объявили о своем присоединении к Унифицированным правилам по аккредитивам и инкассо. Международная торговая палата разработала Правила по контрактным гаран​тиям, ведет работу по подготовке правил по платеж​ным гарантиям.

4. Международные расчеты имеют, как правило, документарный характер, т.е. осуществляются против финансовых и коммерческих документов. К финансовым документам относятся простые и переводные век​селя, чеки, платежные расписки. Коммерческие доку​менты включают:

а) счета-фактуры; 

б) документы, подтверждающие отгрузку или отправку товаров, или принятие к погрузке (коносаменты, железнодорожные, автомобильные и авиационные накладные, почтовые квитанции, комбинированные транспортные докумен​ты на смешанные перевозки); 

в) страховые документы страховых компаний морских страховщиков или их агентов, поскольку экспортные грузы обычно стра​хуются; 

г) другие документы — сертификаты, удосто​веряющие происхождение, вес, качество или анализ товаров, а также пересечение ими границы, таможен​ные и консульские счета и т.д.

 Банк проверяет содержа​ние и комплектность этих документов.

5. Международные платежи осуществляются в раз​личных валютах. Поэтому они тесно связаны с валют​ными операциями, куплей-продажей валют. На эффек​тивность их проведения влияет динамика валютных курсов.

На выбор форм международных расчетов влияет ряд факторов:

1.вид товара, являющегося объектом внешнеторго​вой сделки (формы расчетов отличаются при постав​ках машин и оборудования или, например, продоволь​ствия); по поставкам некоторых товаров — древесины, зерна — применяются традиционные формы, вырабо​танные практикой;

2. наличие кредитного соглашения;

3.платежеспособность и репутация контрагентов по внешнеэкономическим сделкам, определяющие харак​тер компромисса между ними;

4. уровень спроса и предложения на данный товар на мировых рынках.

В контракте оговариваются условия и формы меж​дународных расчетов.

39. Валютный клиринг

Вмешательство государства в сферу международных расчетов проявляется в периодическом использовании валютных клирингов - соглашений между правительством двух и более стран об обязательном взаимном зачете международных требований и обязательств. Валютный клиринг отличается от внутреннего межбанковского клиринга. Во-первых, зачеты по внутреннему клирингу между банками производятся в добровольном порядке, а по валютному клирингу - в обязательном: при наличии клирингового соглашения между странами экспортеры и импортеры не имеют права уклоняться от расчетов по клирингу. Во-вторых, по внутреннему клирингу сальдо зачета немедленно превращается в деньги, а при валютном клиринге возникает проблема погашения сальдо. 

Причинами введения валютных клирингов в 30-х годах явились: нестабильность экономики, неуравновешенность платежных балансов, неравномерное распределение золотовалютных резервов, отмена золотого стандарта во внутреннем денежном обращении, инфляция, валютные ограничения, обострение конкурентной борьбы. 

Цели валютного клиринга различны в зависимости от валютно-экономического положения страны: 

1) выравнивание платежного баланса без затрат золотовалютных резервов; 

2) получение льготного кредита от контрагента, имеющего активный платежный баланс; 

3) ответная мера на дискриминационные действия другого государства (например, Великобритания ввела клиринг в ответ на прекращение Германией платежей английским кредиторам в 30-х годах); 

4) безвозвратное финансирование страной с активным платежным балансом страны с пассивным платежным балансом.

Клиринг - главный, но не единственный вид платежного соглашения. Платежные соглашения между государствами регулируют разнообразные вопросы международных расчетов, в частности порядок использования валютных поступлений, состояние платежного баланса и его отдельных статей, взаимное предоставление валют для текущих платежей, режим ограниченной конвертируемости валют и т.д. 

Валютные клиринги оказывают двоякое влияние на внешнюю торговлю. С одной стороны, они смягчают негативные последствия валютных ограничений, давая возможность экспортерам использовать валютную выручку. С другой стороны, при этом приходится регулировать внешнеторговый оборот с каждой страной в отдельности, а валютную выручку можно использовать только в той стране, с которой заключено клиринговое соглашение. Поэтому для экспортеров валютный клиринг невыгоден. К тому же вместо выручки в конвертируемой валюте они получают национальную валюту и, как правило, ищут пути обхода валютных клирингов. В их числе манипуляции с ценами в форме занижения контрактной цены в счете-фактуре (двойной контракт) с тем, чтобы часть валютной выручки поступила в свободное распоряжение экспортера минуя органы валютного контроля, например, отгрузка товаров в страны, с которыми не заключено клиринговое соглашение или кредитование иностранного покупателя на срок, рассчитанный на прекращение действия клирингового соглашения. 

40.Свободные экономические зоны и виды.

Свободная экономическая зона - ограниченная территория с льготными экономическими условиями для национальных и иностранных предпринимателей. Свободная экономическая зона обладает особым юридическим статусом по отношению к остальной территории. Свободные экономические зоны создаются для решения внешнеторговых, общеэкономических, социальных, региональных и научно-технических задач. Различают: 
- зоны свободной торговли - зоны свободной торговли - это бойкие «коммерческие центры», деятельность которых должна ускорять товарооборот и стимулировать внешнюю торговлю.
- зоны совместного предпринимательства; 
- банковские и страховые зоны с льготным режимом осуществления этих операций; 
- технологические зоны; 
- комплексные зоны.

42. Свободные экономические зоны в России, их функции, правовое и экономическое регулирование.

Свободные экономические зоны (СЭЗ) – это географические территории, которым их политические центры предоставляют более льготный, по сравнению с общепринятым для данного государства, режим хозяйственной деятельности.

Практика создания имеющихся и проекты будущих СЭЗ на территории России показы​вают, что в зависимости от целей и задач их можно разделить на следующие основные типы: комплексные зоны производственного характера; внешнеторговые (свободные таможенные зоны, в том числе зоны экспортного произ​водства и транзитные); функциональные, или отраслевые (технологические парки, технополисы, туристиче​ские, страховые, банковские и др.).

СЭЗ создаются в целях развития экспортного потенциала, увеличения поступлений в РФ валютной выручки от экспорта товаров, активизации внешнеэкономических связей, экономического и социального развития РФ и ее отдельных регионов на основе привлечения иностранных и российских инвестиций, новых техники, технологий, опыта управления СЭЗ. 

К СЭЗ на территории РФ относятся зоны экспортного производства, свободные таможенные зоны производственного и торгового типов, а также особые экономические зоны, технико-внедренческие зоны, зоны трансграничного оказания услуг, в том числе банковские оффшорные центры и туристско-рекреационные зоны. 

В исключительных случаях с учетом местоположения территории субъекта РФ, либо с учетом международного договора, который предусматривает упрощенный и льготный режимы осуществления на территории субъекта приграничной или прибрежной торговли с сопредельным государством, может быть создана особая экономическая зона в пределах территориальных границ такого субъекта РФ. Создание особой экономической зоны и регулирование ее правового режима осуществляются на основании отдельного федерального закона, принимаемого для каждой особой экономической зоны, иных правовых актов РФ. 

44. Место и роль экономики США в мировом хозяйстве.

Экономический подъем 1983-90-х гг. происходит в обстановке острой конкуренции лидерству США со стороны ЕС, Японии, НИС. Борьба сосредоточилась в области НТР, рост темпов которой определял приоритеты. В США наблюдалось напряжение в обществе в связи с неравномерным распределением доходов несмотря на их повышение практически по всем слоям населения. Кризис 1991 г. имел мировой характер, что привело к новым экономическим и политическим реалиям. Администрация Клинтона произвела пересмотр приоритетов хозяйственного развития во внутриэкономическом плане. Основная проблема - поднятие уровня доходов наименее обеспеченных слоев населения, улучшение медицинского обслуживания и др. социальные проблемы.  Президентский план включал в себя:  программу долгосрочных государственных и частных  инвестиций в ведущих отраслях экономики, меры по сокращению бюджетного дефицита, в первую очередь за счет расходов на оборону. Он предложил также повысить налогообложение имущих слоев. Основной проблемой США является сильная дифференциация доходов. Что касается внешнеэкономического плана, то США включились в новую международную модель экономического развития, в основе которой лежит принцип, что движущей силой всех перемен является мировой интеграционный процесс. Новая ступень интеграции ЕС, на которую страны Европы вышли после одобрения Маастрихтских соглашений, делает их мощными конкурентами США, что повело к выработке в США новой стратегии взаимоотношений с этими партнерами. В 1993 г. был подписан трехсторонний договор о свободной торговле Североамериканского блока (НАФТА), что связано с большей ориентацией США на американский континент: создание общего рынка приведет к активизации американского бизнеса, увеличению рабочих мест, повышению темпов экономического  роста. Активизировался вывоз в Мексику некоторых производств, что благодаря дешевой рабочей силе позволяет североамериканской продукции конкурировать с товарами Японии, ЕС и стран Юго-Восточной Азии. 

46. Современное состояние и проблемы экономики Японии. В Японии период с 1991-го по 2000-й называют «потерянным десятилетием». Так ли это? В начале 90-х годов страна подошла к важному рубежу. Экономическая политика государства, направленная на завоевание места мирового лидера и строившаяся на сочетании защиты внутреннего рынка с внешней экспансией, явно выполнила свои задачи и устарела. Кризис 90-х годов нередко объясняют именно тем, что в Японии не была выработана новая концепция, или новая модель развития, соответствующая глобальному характеру хозяйственной жизни.

Несмотря на впечатляющие успехи 1960-х - 1980-х годов, к концу 20 в. Япония испытывает самые серьезные трудности: 1. темпы экономического роста Японии самые низкие в Большой семерке. В настоящее время они практически равны нулю. 2. падение национальной валюты. Если весной 1995 г. за один доллар давали 80 йен, то в ноябре 1999 г. - 105 йен. 3. дефицит государственного бюджета страны в 1998 г. составлял 6% и был едва не самым высоким среди развитых стран мира. 4. на внутреннем рынке ощущается перепроизводство товаров и соответственно падение потребительского спроса. Так продажа автомобилей с февраля 1997 г. по февраль 1998 г. снизилась на 22%. 5. примерно на 3% снизились прибыли компаний. 6. начался рост безработицы, столь нехарактерный для Японии. С уровня 2,5% - 3% в 1998 г. безработица доросла до 4,5% в 1998 г., в 1999 г. уже составляла 7%. 7. сокращение спроса на японскую продукцию в странах Юго-Восточной Азии, на которых ранее приходилось до 40% экспорта. 8. настоящая волна банкротств захлестнула Японию. 

И все же, реальный уровень ВВП на душу населения за 1990-1998 гг. повысился на 20%! Частные денежные накопления за то же время увеличились на 50% и к 1998 г. достигли 12 трлн. долларов. Несмотря на трудности, Япония - экономическая держава № 2, на долю которой в 1997 г. приходилось 55% совокупного ВНП Азии, включая Китай. Притом, что Япония производит половину ВНП США, тратит она на это только 1/5 энергоносителей.

Ее валютный резерв (397 млрд. долларов по состоянию на сентябрь 2001 г.) и частные денежные сбережения (примерно 12 трлн. долларов) гарантируют выносливость японской экономики.

Активное инвестирование за границей начало приносить плоды, и в 2001 г. дивиденды и прибыли 6,7 трлн. иен. Растут и выплаты за японские патенты, в 2000 г. они впервые превысили 1 трлн. иен. Огромные частные денежные средства обеспечивают макроэкономическую прочность, но не гарантируют социальную стабильность. Дело в том, что 70% всех накоплений владеют люди старше 50 лет. Немалая доля (400 трлн. иен) принадлежит 560 тысячам богатых (0,4% всего населения). Остальная часть общества менее подготовлена к «черному дню».

Следовательно, Японии нельзя сидеть сложа руки и ждать у моря погоды (мол, повышение цен на акции спасет). Япония стоит перед лицом необходимости существенной реструктуризации своей экономики. Что может стать следующей движущей силой? Несколько заделов уже есть в так называемых товарных нишах: технологии для производства жестких компьютерных дисков (70% мирового производства), производство жидкокристаллических экранов (90%), измерительная и аналитическая аппаратура для контроля автомобильных выхлопных газов (80%), батареи из лития (100%) и т.д. Этого, конечно, недостаточно, но на горизонте уже видны более крупные проекты: нанотехнологии (техн-ии обработки микрочастиц), медицинское оборудование, компьютеризованные бытовые электроприборы, программные средства, роботы, реконструкция жилья, биотехнология, которая также будет играть свою роль.

Кабинет министров Японии прогнозирует рост ВВП в реальном выражении на 1.8% в 2004 финансовом году. "С помощью Банка Японии мы собираемся прекратить дефляцию и стимулировать экономику", говорится также в докладе. Правительство прогнозирует, что устойчивый рост цен начнется с апреля 2005 г. Аналитики отмечают, что укрепление курса японской иены к доллару США на 10% за последние полгода сокращает выручку экспортеров и угрожает помешать восстановлению японской экономики, которое основано на росте экспорта японских товаров в США и Китай.

Подводя итоги, о ближайшем будущем японской экономики можно сказать следующее: 1. Крупные предприятия с большими финансовым и технологическим потенциалами должны и могут оставаться двигателем экономики и источником валютных доходов; 2. Промышленность с относительно низким технологическим уровнем будет еще активнее переводиться за границу. Внутри Японии должны развиваться производства вышеуказанных перспективных направлений; 3. Большая доля населения будет вовлечена в сектор услуг, где уровень доходов и производительность труда будут ниже, чем в промышленности. Дерегулирование в этой отрасли должно проводиться, чтобы сделать создание и расширение частных предприятий в ней возможным и рентабельным; 4. В обозримом будущем может сохраниться практика перекачки денег через правительственные учреждения, ибо сейчас не находится достаточно рентабельных проектов для частных финансовых учреждений. Но система правительственных кредитований должна перестраиваться. Со временем объем денежных накоплений населения должен уменьшаться (меньшие доходы и большие расходы на жилье и медицину и т.д.), и доля перекачки денег через правительственные учреждения будет постепенно снижаться; 5. Нейтралитет Японии в мировой политике и ее изоляция в мировой экономике невозможны. С точки зрения экономики она слишком тесно переплетена с другими странами. В политике Япония проявила бы безответственность, если бы не принимала участие в поддержании стабильности в Азиатско-Тихоокеанском регионе, поскольку для процветания японской экономики этот регион имеет определяющее значение.

47. Место и роль экономики Японии в мировом хозяйстве.

Япония - одна из ведущих промышленно развитых стран мира. В стране создается приблизительно 16% валового мирового продукта. Экономический потенциал Японии составляет около 60% потенциала США, но по производству продукции на душу населения Япония превышает уровень США. 

Положение Японии в Восточной Азии: около 70% совокупного продукта, по текущим валютным курсам в 6 раз больше, чем Китай, по покупательной способности на одном уровне с Китаем. 

В 1975 г. Япония первый раз испытала кризис перепроизводства и перенакопления капитала, была проведена структурная перестройка экономики под регулированием правительства. После второй мировой войны был предопределен курс экономических реформ: линия Доджа (экономический советник американской администрации). За первые послевоенные годы в Японии был установлен механизм, который действовал до военного времени - установление системы приоритетных производств. В 60-х гг. общий рост заработной платы подорвал конкурентоспособность японских продуктов. В 70-е гг. начался новый этап, связанный с изменением положения на мировом рынке ресурсов и сырья. Переход к энерго и ресурсосберегающим технологиям сопровождался сокращением доли с/х. Особая роль принадлежит обрабатывающим отраслям. Сейчас в Японии самый высокий уровень расходов на научно-технические исследования. В Японии производится более 50% мирового производства роботов, 40-50% полупроводников, 10-20% мирового производства легковых автомобилей,  судов, резины, стали, холодильников, стиральных  машин. Ведущие позиции сохраняются и в традиционных отраслях, которые развивались после войны. В развитии наукоемких отраслей Япония уступает только США. 
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Япония -   высокоразвитая  страна.  Располагая  2,5%  населения земли и 0,3%  площади,  она к настоящему времени  по  своему экономическому потенциалу прочно закрепилась на   2-м после США месте в капиталистическом мире.  На сегодняшний день Япония вместе с США и Западной Европой оставляет "тройку" важнейших экономических центров мира. Валовой национальный продукт Японии составляет половину от ВНП США, а размер ВНП на душу населения в 1997 финансовом году - 32610 долларов, что примерно равно аналогичному показателю в США. На долю  Японии приходится шестая часть  мирового промышленного производства.  Страна занимает первое место по производству судов, автомобилей, тракторов, металлообрабатывающего оборудования,  бытовой электронной техники,  роботов. В 1987 г. произведено:  стали  - 98,5 млн. тонн,  автомобилей - 12,4 млн.   шт.,  электроэнергии - 580,2 млрд. кВт-ч, промышленных роботов - 12,6 тыс. шт., электронного и электронно-вычислительного оборудования - на 124,6 млрд.  $.  Практически завершилась адаптация японской экономики к  "дорогой  иене". Ее экономический потенциал равен 61% американского, но по показателю производства на душу населения она превышает американский уровень. На Японию приходится 70% совокупного продукта Восточной Азии, ее ВВП, подсчитанный на базе текущих валютных курсов, в четыре раза превышает ВВП Китая. Она достигла высокого уровня технического совершенства, особенно в отдельных направлениях передовых технологий. Нынешние позиции Японии в Мировом хозяйстве — результат ее экономического развития во второй половине текущего столетия. В 1938г. на ее долю приходилось всего 3% мирового производства. В основном осуществлен переход к новой модели экономического  развития страны, ставящей  во главу угла задачу прежде всего внутреннего потребления, а не экспорта.  

В сельском хозяйстве преобладает мелкое крестьянское  землепользование.  Обрабатывается 14,8% земельной площади. Основная  сельскохозяйственная продукция - рис (сбор в 1987г.-14 млн. т).  Другие отрасли - птицеводство, производство овощей и фруктов. Развито рыболовство. Улов рыбы в 1987 г. - 12,7 млн. тонн (1-е место в капиталистическом мире).

         Железные дороги - 28 тыс. км,  автодороги - свыше 1,1 млн. км, в том числе 42,8% с твердым покрытием, из них 3500 км - скоростные. Тоннаж морского торгового флота (1987 г.)  - 38 млн.. т.

           Основные товары  экспорта:  машины  и  оборудование, электроника,  металлы и металлоизделия, химические продукты; импорта: промышленное сырье и полуфабрикаты, топливо и продовольствие.  Доля США в товарообороте Японии в 1987 г. равнялась 30,4%.

    Численность безработных, по данным на конец 1987 г., составила 1,56 млн. чел (сейчас она гораздо ниже).

           Отличительной чертой  современного размещения производительных сил Японии является наличие в нем  ярко  выраженных  территориальных  диспропорций,  значительно  более острых,  чем в других основных капиталистических  странах.

 Так,  в США в 1981 г. 51,3% всей отгруженной продукции обрабатывающей промышленности было создано на 18,9%  их территории,  в  то время как в Японии 53%  всей отгруженной  продукции обрабатывающей промышленности  было  создано  на  9%  ее территории. Территориальная концентрация производительных сил Японии впечатляет даже по сравнению с основными странами Западной Европы,  имеющие сопоставимые с ней размеры.  Об этом свидетельствуют приводимые ниже данные о территориальной  концентрации  производства  национального  дохода в Японии и в основных  странах  Западной  Европы  в 1978 г.  (см Таблицу 1)

Вступив в  после  военный период с разрушенной экономикой,  пережив затяжное и длительное  восстановление, Япония в 50 - 60-х годах продемонстрировала быстрый рост, по своим темпам опережающий развитие других крупных капиталистических стран.  Темпы роста в Японии составляли в период 1960-1973 гг. 10,1% в год по сравнению с 3,9%  - в США,  4,5%  - в ФРГ,  3,1% - в Великобритании,  5,6% - во Франции, 5,0% - в Италии в тот же период. Подобное превосходство в темпах на протяжение ряда лет породило  первую волну публикаций о японском  "экономическом  чуде",  пришедшуюся на конец 60 - начало 70-х годов.  В этих работах анализировались причины,  существующие темпы сопоставлялись, экстраполировались, и на этой основе давались ошеломляющие прогнозы превращения Японии в мирового лидера.

49. Япония в международных экономических отношениях

В результате быстрого экономического развития Япония заняла одно из ведущих мест в международных экономических отношениях. Вначале 90-х годов она вышла на второе место в мире по общему объему зарубежных прямых капиталовложений (15% общемирового объема). В предыдущие десятилетия ведущей формой отношений выступала внешняя торговля. По размерам экспорта Япония уступает только США и ФРГ, на ее долю приходится 9—10% мирового экспорта(1994-1995гг.). По величине экспортной квоты она может быть отнесена к полуоткрытой экономике. За рубежом реализуется 10—13% ВВП. Ряд отраслей промышленности почти полностью работает на экспорт (производство часов, магнитофонов — 90%, кассовых аппаратов — 83%, копировальных машин — 77%).

51. Основные признаки развивающихся стран.

Большинство государств этой группы образовались в результате национально-освободительной войны, распада колониальной системы в 50-60-е гг. 20 в. В Лат. Америке государства обрели независимость в 19 в. Особенность состоит в том, что наряду с индустриальными существуют доиндустриальные типы производственных сил - многоукладность социально-экономической структуры. Существует 2 основные формы распределения продукта: безвозмездная и возмездная.  В сельском хозяйстве высокий процент продукции изымается докапиталистическими методами. Слаборазвитость и отсталость стран обуславливает низкий уровень развития производительных сил. Существует внешнеэкономическая ориентация на промышленно развитые страны - аграрно-сырьевая специализация производительных сил. ТНК глубоко проникли в экономику развивающихся стран, что создает неблагоприятные условия для конкуренции. ТНК навязывают монопольные цены, занижая их при закупке.  Между ТНК и национальной экономикой сложились устойчивые отношения доминирования и экономического подчинения. Структура общества значительно отличается от промышленно развитых стран. Страны переживают частое обострение социальной обстановки. 

В 1992 г. на дол. развивающихся стран приходилось 18% ВВП мира, 13,6% мирового промышленного производства. Страны обладают богатейшими природными и людскими ресурсами, однако ресурсы распределены неравномерно: 45 стран обладают преобладающей часть. ресурсов всех  развивающихся стран. В 2/3 развивающихся стран вообще нет значительных запасов минерального и энергетического сырья. 

Доля сырья в импорте: Вьетнам - 25%. Марокко - 26%, Пакистан - 22%, Парагвай - 25%, Ю. Корея - 30%.  В наибольшей зависимости от импорта минерального и энергетического сырья находится Южная Азия.  

На развивающиеся страны приходится 80% прироста населения. Высокий уровень демографической нагрузки: в Тропической Африке - 49,4%, в Восточной Азии - 35,4%, В Южной Азии - 42,6%.  

В первые годы после обретения независимости наблюдались высокие темпы роста ВВП: 1965 - 80-е гг. - 5%, но в 1982-92 гг. темпы упали до 2,7%. Стабильно высокие темпы увеличения производства в Восточной Азии, в Латинской Америке и Тропической Африке произошло сокращение темпов экономического роста. За 1950-86 гг. произошло снижение доли наименее развитых стран в общем ВВП развивающихся стран с 32% до 16%. За 80-е гг. произошло снижение темпов роста промышленного производства во всех регионах развивающегося мира, за исключением Южной Азии. 

Среднегодовые темпы роста сельскохозяйственного производства, в целом, по развивающемся странам возросли с 3 до 3,3%.  Произошло изменение структуры ВВП. Значительно повысилась доля промышленности в наиболее отсталых странах с 20% до 27% в странах Тропической Африки, с 6% до 21% в Южной Азии.  Доля обрабатывающей промышленности превышает 20% только в странах Восточной Азии, Латинской Америки и странах Карибского бассейна. 

53. Основные этапы развития экономики Китая. Место Китая в мировом хозяйстве.

С конца 70-х гг. проведение широкомасштабной экономической реформы и открытой внешнеэкономической политики (переход к рыночной экономике): реформа цен, приватизация, привлечение иностранного капитала, децентрализация управления, акционирование предприятий. Цель: решение хозяйственных задач, расширение участия страны в международном разделении труда. В 93 г. новая модель реформы, ее цель - социалистическая рыночная экономика, так как социалистическая система в Китае не исчерпала себя.  Причины высоких темпов экономического развития -  изменения в инвестиционной политике: увеличение удельного веса индивидуальных, коллективных, частных средств, накопления населения, увеличение роли источников финансирования в руках местных властей и государственных предприятий, замена бюджетного финансирования кредитованием банками. Восстановление многоукладной экономики - курс на развитие многообразных форм собственности для повышения рентабельности, экономической эффективности с/х. Основное направление реформы предприятий - преобразование предприятий, компаний на основе акционирования. 

Важный фактор развития - повышение производительности труда. Уменьшение роли традиционных факторов (объем инвестиций, рабочая сила), возрастание роли новых факторов (наука, образование, организация производства).  Развитие науки и техники - один из основных моментов экономической стратегии КНР. 

Проблемы: низкий уровень развития производительных сил, неразвитые бедные районы, замкнутость отдельных регионов, преобладание сельского населения, высокий удельный вес мелкого производства, низкий жизненный уровень населения. 

Задачи структурной экономической политики в начале 80-х гг.: обеспечение сбалансированного развития промышленности и с/х, ускоренное развитие легкой промышленности, привлечение тяжелой промышленности к снабжению потребительскими товарами, ликвидация диспропорций внутри тяжелой промышленности, решение энергетической проблемы, повышение технического уровня, интенсификация экономики. 

Собственное развитие космической техники и технологии, доминирование в запуске коммерческих ракет, если темпы роста сохранятся, то к 2010 г. Китай достигнет уровня среднеразвитых стран, а к 2040 - превзойдет США по экономической мощи и уровню производства на душу населения.  

