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Введение

Понятие «развивающиеся страны» стало использоваться толь​ко в последние десятилетия. Ранее эти страны называли «эконо​мически отставшими», «освободившимися», «слаборазвитыми». С 50-х гг. распространен термин «третий мир», отражавший реа​лии послевоенного блокового мира. В 80 - 90-е гг. стал использо​ваться еще один обобщающий термин, признавший наличие в ми​ровой экономике групп стран с качественно различными уровнями социально-экономического развития: «Север» - индустриальные страны и «Юг» - существенно отставшие страны, и близкий к нему - «Запад - Восток». Наконец, для обозначения этих двух групп применяется также термин «Центр-Периферия», предпо​лагающий, что основные импульсы развития в мировой экономике исходят от Центра и от него передаются Периферии. Но наиболее широко принято нейтральное обозначение - «развивающиеся страны».

1.Перспективы участия развивающихся стран в мировой торговле
В отличие от 50-60-х гг., когда основную роль в конкурентной борьбе на мировом рынке, где значительное место занимали тра​диционные сырьевые товары, играла цена, ныне торговля бази​руется на готовых изделиях и первостепенное значение, приобрело качество. Однако высокие требования к экспорту продукции го​товы выполнить далеко не все развивающиеся страны. Так, в Ла​тинской Америке менее 1 % всех действующих предприятий при​знаны конкурентоспособными по мировым стандартам. По уров​ню конкурентоспособности продукции, за исключением Синга​пура и Гонконга, занявших первое и второе места в 1997 г. в меж​дународном ранжировании 53 стран по этому показателю, разви​вающиеся страны существенно отстают.
К тому же они сталкиваются с разнообразными новыми фор​мами торговых барьеров на пути своих готовых изделий, кото​рые в совокупности определяют как «неопротекционизм». Наря​ду с импортными пошлинами, квотами, акцизами страны Севера активно стали применять нетарифные ограничения. К ним отно​сится система лицензий, качества и безопасности продукции, санитарно-гигиенического соответствия стандартам страны-импор​тера. Ужесточая содержащиеся в лицензиях требования, а подчас и ограничивая их выдачу, страна-импортер имеет возможность снизить объемы ввозимой продукции.
Обсуждается также введение трудовых и экологических стандартов, в основе которых лежит требование соответствия условий производства в странах третьего мира международным нормам ох​раны труда и окружающей среды. Многие развивающиеся страны не в состоянии их выполнить и вынуждены сокращать экспорт.
Падение цен, усиленное азиатским финансовым кризисом, де​вальвация валют в странах Юго-Восточной Азии ухудшили усло​вия торговли развивающихся стран в 1998 г.

Развитые страны по мере роста и диверсификации промышленного экспорта развивающихся стран чаще используют анти​демпинговые меры в отношении таких товаров, как электронная техника, текстиль, обувь, готовая одежда, ссылаясь на то, что они продаются по ценам ниже внутренних. В результате в мировой торговле происходит постоянное взаимодействие новых форм протекционизма и либерализации как генеральной тенденции, поддерживаемой ВТО.

2.Экономические отношения с Россией
Экономические отношения между Россией и развивающими​ся государствами осложнены комплексом проблем, как унасле​дованных от бывшего СССР, так и возникших после его распада. Негативную роль сыграл крах советской модели развития, прежде популярной во многих из этих стран. Военно-техническое сотруд​ничество, которое играло важную роль во взаимоотношениях СССР с рядом развивающихся стран, обернулось огромными по​терями: поставки военной техники осуществлялись в кредит либо безвозмездно (на них приходится основная часть из 150 млрд. долл. задолженности зарубежных стран перед Россией). Но вместе с тем продажа военной техники развивающимся странам остается одним из немногих конкурентоспособных направлений в эконо​мических отношениях Россия - Юг.
Российский экспорт сырья нередко вызывает негативную ре​акцию со стороны развивающихся стран, поскольку часто осуществляется по более низким в сравнении с мировыми ценами и однотипен с их сырьевым экспортом. Возможности сбыта в раздающихся странах российской готовой промышленной продукции подчас ограниченны из-за устаревшей номенклатуры предлагаемых товаров и технологической несовместимости с мировыми стандартами. В то же время энергетическое и нефтяное оборудование, авиационная гражданская техника, продукция аэрокосмического комплекса, некоторые другие группы товаров российского производства перспективны для расширения торговли развивающимися странами.
Россия заинтересована как в укреплении сложившихся эко​номических связей с традиционными партнерами, например, с Индией, так и в обретении новых среди развивающихся стран. Некоторые положительные сдвиги наметились в сотрудничестве со странами Азиатско-Тихоокеанского региона. Вступление Рос​сии в АТЭС в качестве полноправного члена улучшает возмож​ность хозяйственных контактов в этом динамичном регионе.
3.Бразилия в мировой экономике
Бразилия - крупнейшая страна Латинской Америки, по размеру территории она уступает только Российской Федера​ции, США, КНР и Канаде, обладает крупными запасами более 30 видов минерального сырья. Население превышает 170 млн. человек, составляя 2,8% населения планеты. Страна производит 2,5% ВМП (2,7% по ППС). На долю Бразилии приходится око​ло 40% экономического потенциала Южной Америки.
Объем ВВП Бразилии в текущих ценах на 1/3 меньше вало​вого продукта КНР, но вдвое превышает индийский.
По многим социально-экономическим признакам Бразилия относится к развивающимся странам, но занимает среди них особое место. Обладая большим экономическим потенциалом и довольно высоким уровнем экономического развития, она вхо​дит в число новых индустриализующихся стран. По показателю ВВП на душу населения страна приблизилась к среднемировому уровню, уступая в 5,6 раза развитым странам, находясь несколь​ко ниже уровня всех латиноамериканских стран, но в 2,3 раза выше уровня всех развивающихся стран.

3.1. Особенности экономического развития
Темпы роста. В 80 -  90-е годы бразильское хозяйство разви​валось в условиях жестокого кризиса внешней задолженности. Валовой продукт увеличивался медленными темпами. В 90-е годы, несмотря на два экономических кризиса 1992 и 1998 гг., хозяйственный рост значительно повысился. В отличие от пре​дыдущего десятилетия была обеспечена положительная динамика производства на душу населения (+1%), в 80-е годы - (-2,3%), но по темпам прироста ВВП Бразилия значительно уступала всем латиноамериканским и развивающимся странам в целом (табл.1).
Таблица 1
Темпы прироста ВВП Бразилии,
	Страны


	1981-1990


	1991-1999



	Бразилия


	1,5


	2,3



	Латинская Америка


	1,1


	3,0



	Развивающиеся страны
	2,3


	4,4




Экономическая политика и проводившиеся в ее рамках ме​ры были направлены на достижение стабилизации и экономи​ческого роста.

Условия и факторы роста. Значительные темпы хозяйствен​ного роста обычно обеспечиваются повышением нормы сбереже​ний и капиталовложений. Норма накопления в Бразилии неук​лонно возрастала до середины 70-х годов, достигнув 25,5% ВВП (1963 г. - 17,5%). В 80-е годы она резко понизилась, и в 90-е годы находилась на уровне 20,8%. Обычно уровень накопления на 1,5 - 2 процентных пункта превышал сбережения. Широкое использование иностранного ссудного капитала приводило к кризисам валютно-кредитных отношений.

На протяжении 80 - 90-х годов экономическое развитие в значительной степени обеспечивалось за счет дефицитного фи​нансирования. Вопросы финансовой стабильности до середины 90-х годов рассматривались как вторичные. Предпринимавшие​ся антиинфляционные меры, как правило, заканчивались без видимых результатов, а кратковременные периоды замедления роста цен сменялись новым витком. В результате экономиче​ского подъема в мировом хозяйстве и антиинфляционной поли​тики правительства положение изменилось во второй половине минувшего десятилетия. Если в 80-е годы среднегодовые темпы прироста цен составляли трехзначные числа, а в первой поло​вине 90-х годов - четырехзначные (1987 г. - 366%, 1990 г. - 1585, 1993 г. - 2400%), то во второй половине 90-х годов уро​вень инфляции снизился до 10%.
На состояние государственных финансов и денежного обра​щения большое отрицательное влияние оказывали платежи процентов по государственному долгу, которые съедали 3% ВВП страны.
Хозяйственный рост обеспечивался достаточно обильными трудовыми ресурсами. Темпы роста экономически активного на​селения превосходили темпы роста всего населения. Несмотря на долговременные выгоды со стороны предложения, непосредственный эффект быстрого роста рабочей силы усиливал давле​ние на занятость. В частности, любое снижение темпов хозяйст​венного роста оказывало сильное влияние на наполнение рынка труда.
Основная масса рабочей силы до сих пор не отличается вы​сокой общеобразовательной подготовкой, производительностью труда (производительность бразильского рабочего почти в 5 раз ниже американского). По показателям расходов на образование Бразилия отстает от ряда латиноамериканских стран. Больше внимание уделялось высшему образованию (1,2% ВВП, страны ОЭСР  - 0,7% в 1996 г.) в основном за счет финансирования начального и среднего образования, что увеличивало общую стоимость образования. Низкие расходы на образование приве​ли к тому, что 16% населения остается неграмотным, только 5,5% имеют среднее и высшее образование. В средней школе занимается 20%, а в высшей - 5,2% соответствующих возрас​тных групп. По этим показателям Бразилия уступает ряду дру​гих латиноамериканских стран.
Важной чертой развития Бразилии продолжали выступать высокие темпы урбанизации. Численность горожан превысила 80% населения против 66% в 1980 г. Быстрый рост городского населения за счет выходцев из сельской местности обострил проблему занятости и другие социальные проблемы. Крупней​шие города - Рио-де-Жанейро и Сан-Пауло - выделяются са​мой высокой преступностью в мире, которая стала одной из злободневных социальных проблем бразильского общества. Нищета огромных масс населения питает это явление.
Современное хозяйственное развитие непосредственно свя​зано с наращиванием научно-технического потенциала. В эпоху НТП Бразилия вступила с бременем нерешенных проблем, свя​занных с промышленной революцией, которая в Западной Европе и США завершилась в последней трети XIX в. В совре​менный период организация НИОКР в стране является труд​ным и рискованным делом. Инвестиции в этой сфере дают от​дачу в длительный срок, высока стоимость опытно-эксперимен​тальной базы, большая потребность в высококвалифицирован​ных кадрах.
В 50 - 60-х годах бразильская экономика почти полностью зависела от закупок технологии за границей. В 70-е годы нача​лось расширение расходов на создание национальной научно-исследовательской базы. Абсолютная сумма затрат на эти цели была небольшой: 1978 г. - 989 млн. долл., что не превышало 0,6% ВВП. За последнее десятилетие Бразилия продвинулась в развитии НИОКР, ведя научные исследования во многих облас​тях знания.
Развитие научно-исследовательских работ в Бразилии соот​ветствует их уровню в Турции и Мексике. Оно значительно ус​тупает промышленно развитым странам по показателям доли ВВП, выделяемой на НИОКР (0,7%), числу исследователей на тысячу жителей (0,2 на тысячу жителей, в КНР - 0,5) и т.д. Ре​зультат - почти все патенты в стране регистрируются не бра​зильцами.
3.2. Этапы экономического развития
История независимой Бразилии, бывшей португальской ко​лонии, берет начало с 1822 г. До конца 30-х годов XX столетия она развивалась как сырьевой придаток ведущих западных стран. Только в 1940 г. доля обрабатывающей промышленности в национальном доходе достигла 10%. Мировой экономический и финансовый кризис 30-х годов, сопровождавшийся оттоком капитала, во многом подорвал позиции латифундизма. Он вы​звал сокращение фонда сбережений и обусловил необходимость мобилизации внутренних ресурсов, что привело к расширению национальной базы промышленного развития? Крах мирового рынка кофе означал, что экспортный сектор не может служить двигателем экономического роста.

1. Период 30—40-х годов ознаменовался серьезными струк​турными изменениями в хозяйстве. Однако машинное произ​водство полностью не охватило даже сферу изготовления орудий труда, технический уровень оставался низким. Экономическое развитие основывалось на индустриализации в рамках политики импорт замещения. Укреплялись позиции государства как пред​принимателя в отраслях промышленности и в сфере услуг. Все это привело к относительному ослаблению позиций иностранного капитала. Если в 1929г. под его контролем находилось 13% функционирующего в стране капитала, то в 1950 г. - только 7,5%.

2. С 50-х годов отмечается новый период в развитии бразильского хозяйства. Тогда начала проводиться целенаправленная политика индустриализации. Роль импортных товаров резко сократилась в результате уменьшения экспортных доходов от кофе. Были введены многочисленные внешнеторговые барьеры, цены на доминировавшие на внутреннем рынке отечественные товары нередко были ниже, чем на американские. Тарифные сборы не только защищали внутренний рынок, но и преследовали цели увеличения государственных доходов. За 1949 - 1964 гг. доля импортных товаров обрабатывающей промышленности сократилась с 19 до 4,2% внутреннего потребления.

На втором этапе индустриализация охватила производство предметов потребления длительного пользования. Методы крупного машинного производства заняли ведущее место. Про​изошло укрепление товарно-денежных отношений. Развитию внутреннего рынка способствовала стагнация экспортного сектора. Среднегодовой темп экспорта за 1947 - 1963 гг. составлял 1,2%. Усилились государственный сектор и внешнеэкономическое регулирование. Была установлена государственная монополия на нефтедобычу и нефтепереработку, а также на транспортировку нефти и нефтепродуктов. Застойное состояние экспортной торговли сдерживало ввоз промышленного оборудования.

Во второй половине 50-х годов усилился приток иностранного капитала. Отчасти это было связано с завершением структурной перестройки и послевоенного восстановления хозяйства Западной Европы и Японии. В это время основали свои филиа​лы и дочерние компании, американские и германские автомобильные корпорации. Правящие круги, открыв иностранным предприятиям, доступ в прибыльную сферу производства предметов длительного пользования, обеспечивали с помощью государства концентрацию внутренних ресурсов и с привлечением ссудного капитала развивали и инфраструктурные и базовые отрасли. При этом внешнее кредитование давало определенную возможность обеспечения национальных интересов.

Темпы экономического роста возросли:   1947-1957 гг.- 6,4%, 1957-1961 гг. - 8,3% в год. Одновременно быстро нарастала внутренняя и внешняя задолженность. Дефицитное финансирование стало характерной чертой бразильского хозяйственного развития.

3. Очередной этап экономического развития и включения бразильского хозяйства в мирохозяйственные связи начался после военного переворота 1964 г. и установления в стране военной диктатуры. В основу экономической стратегии была положена концепция «национальной безопасности и развития», ставившая целью превращение Бразилии к 2000г. в великую индустриальную державу. Предусматривалось достижение высоких темпов экономического роста за счет перераспределения нацио​нального дохода, повышения нормы накопления при тесном сотрудничестве государства, национального и иностранного ка​питалов. Привлечение иностранного ссудного и предпринима​тельского капиталов шло под лозунгом «прагматичного нацио​нализма». Идеологические аспекты были нацелены на мобили​зацию единства нации в интересах достижения великой цели.

В обеспечении экономического роста важная роль отводи​лась государству, на долю которого приходилось свыше 50% всех капиталовложений. Госсектор концентрировался в базовых, инфраструктурных отраслях и в добывающей промышленности. За национальным капиталом оставались традиционные отрасли, а за иностранным - современные и наиболее прибыльные. При этом государство осуществляло контроль за отраслями, зани​мающими стратегическое положение в хозяйстве страны. Оно контролировало отношения между трудом и капиталом, резуль​татом чего явилось усиление поляризации населения. Разрывы в доходах возросли.
Внешнеэкономическая политика после военного переворота была направлена на стимулирование экспорта и либерализацию импорта. Содействие экспортной торговле включало установление «реалистической» учетной ставки, финансовую и кредитную поддержку, упрощение таможенных процедур. Это способство​вало повышению темпов прироста экспорта - свыше 22% в 70-е годы и 38% для обработанных товаров. Экспорт превратился в двигатель экономического роста. Темп прироста ВВП за 1968 - 1978 гг. превысил 9% («бразильское чудо»). Импортная торговля увеличивалась быстрее экспорта.

В возрастающих масштабах привлекался иностранный капитал. Бразильское правительство стремилось нивелировать последствия нефтяного шока  1974 г. массированным притоком зарубежного ссудного капитала. Увеличение внешних займов было связано также с модернизацией инфраструктурных отраслей, которая требовала больших затрат. Преобладающая часть внешних кредитов была получена крупнейшими государственными компаниями и в меньшей степени - филиалами ТНК.

Ключевым элементом хозяйственной жизни этого периода  явилось возникновение современного сектора производства, средств производства, что привело к созданию самовоспроизводящегося хозяйственного комплекса. Капиталистическая модернизация охватила сельское хозяйство и сферу услуг. Социальная цена экономического развития 60 - 70 годов была высокой. Доля заработной платы в ВВП изменилась мало (34,5% в 1970г., 135,8% в 1980 г.).

4. Начало следующего этапа экономического развития связано с кризисом внешней задолженности. Общеэкономический и долговой кризис Бразилии приобрел глубокий структурный характер и привел к изменению условий воспроизводства в стране и характера участия в МРТ. Долговой кризис показал сильную зависимость Бразилии от промышленно развитых стран. Практика 80-90-х годов по урегулированию внешней задолженности показала, что даже страна с крупным экономи​ческим потенциалом не смогла поддерживать высокий экономический рост и одновременно обслуживать огромный внешний долг.

3.3. Внешнеэкономические связи Бразилии
Одной из характерных черт бразильской экономики является  быстрое развитие ее мирохозяйственных связей. Ведущую роль среди них играет внешняя торговля.
Позиции в мировой торговле. На долю Бразилии приходится 0,9% мирового экспорта (1997 - 1998 гг.). Этот показатель примерно соответствует уровню 80-х годов (1%), но ниже уровня середины 70-х. Бразильская доля в два раза выше показателей Аргентины, но несколько уступает показателю Мексики.

Динамика внешней торговли была понижательной. В 80-е годы экспорт в среднем увеличивался на 7,5% в год, в 90-е годы - на 4,9%. Темпы прироста снизились в связи со снижением цен на сырьевые товары.

Внешняя торговля занимает относительно скромное место в производстве ВВП. На экспорт идет 7 - 9% валового продукта (14,5% в 1984 г.). По показателям экспортной, импортной квоты Бразилия значительно отличается от многих других развиваю​щихся стран, в частности, у стран Латинской Америки она в 1,5 - 2 раза выше. Бразильская экономика ориентирована в ос​новном на внутренний рынок.

Институциональная структура внешней торговли отражает олигопольную структуру бразильского хозяйства. Несколько со​тен крупнейших компаний получают большую часть экспортных доходов. Роль государства сокращается. Были свернуты про​граммы регулирования экспорта, упразднена государственная монополия на торговлю сахаром, кофе, зерном.

Под воздействием процессов структурных изменений в хо​зяйстве произошли существенные сдвиги в экспорте. Повысилась доля услуг (11,6% в 1997 г. против 6,8% в 1982 г.) и товаров обрабатывающей промышленности (свыше 53% экспортных по​ставок составляют промышленные изделия, в 1983 г. - 39%).

Таблица 3
Товарная структура экспорта, %
	Товарные группы


	1970

	1980

	199»

	1998


	Продовольствие


	63,3

	46,3

	27,8

	29,6


	Сельскохозяйственное сырье


	11.9

	4,0

	3,5

	3,7


	Топливо


	0,6

	1,8

	2,2

	0,7


	Руды, металлы


	10,1

	9,4

	13,8

	0


	Продукция обрабатывающей промышленности


	13,2

	37,2

	51,5

	53,9


	Химические товары


	1,4

	3,6

	5,9

	6,2 


	Машины, транспортные средства


	3,5

	16,9

	18,1

	24



Выделяются две товарные группы - металлы и транспорт​ные средства, а также обувь. На долю первых двух групп прихо​дится свыше 10% всего объема экспорта. До сих пор крупные экспортные поступления обеспечивают соя-бобы и кофе - соответственно 7,9 и 3,3%.

Важность структурных изменений в экспортной торговле определяется увеличением доли машин и инструментов. По этому показателю Бразилия уступает таким латиноамерикан​ским странам, как Мексика, Чили и Аргентина. Ее экспорт об​рабатывающей промышленности остается низкотехнологичным. По доле высоко технологичных товаров (8%) Бразилия уступает странам с низким средним уровнем дохода на душу населения (15%).

По отдельным товарным группам Бразилия занимает веду​щее место в мировом экспорте: кофе – 16 - 17%. По объему его поставок на мировой рынок приблизилась Колумбия. По экс​порту соя-бобов Бразилия уступает только США. В последние годы страна заняла ведущее место в экспорте апельсинового со​ка. Длительное время она выступает крупнейшим экспортером железной руды (30%), ферросплавов, обуви, а также стали, кор​мов, двигателей внутреннего сгорания.

Либерализация внешней торговли в большой мере стимули​ровала рост импорта и особенно технически сложных изделий, нежели увеличение экспорта. Бразильские предприниматели уступили свои позиции в отраслях средних и высоких техноло​гий иностранным компаниям.

Основу бразильского импорта традиционно составляют ма​шины и оборудование, топливо и потребительские товары. По ряду направлений технологии и оборудования сохраняется пол​ная зависимость от импорта.

Ведущее положение во внешнеторговых связях Бразилия за​нимают промышленно развитые страны, но доля их постепенно снижается (56%). Крупнейшим торговым партнером выступают США, на долю которых приходится около 20% внешнеторгового оборота (табл. 4.). В свою очередь доля Бразилии в американ​ском импорте в 90-е годы составляла 2,4 - 1,6%, достигая значи​тельных величин в закупках апельсинового сока (86%), кофе, табака, орехов, железной руды, олова, корда и обуви.

Промышленно развитые страны поглощают большую часть вывозимых машин и оборудования. В середине 90-х годов толь​ко на долю США приходилось свыше 40% бразильского экспор​та этой группы товаров. Хотя в эти страны направляется боль​шая часть трудоемких изделий, данное положение не соответст​вует правилу теоремы Хекшера-Олина. Это связано как с ре​гиональной концентрацией производства в Бразилии, так и с широкомасштабными поставками дочерних компаний зарубеж​ных ТНК. Экспорт обработанных товаров идет из юго-восточных районов, а сырьевых товаров - из южных штатов.

Табл. 4

Географическое направление экспорта, %
	Страны и регионы

	1970

	1980

	1990

	1999


	Промышленно развитые страны

	77,8

	59,3

	67,8

	58,1


	ЕС

	39,7

	30,5

	30,8

	28,8


	Северная Америка

	26,2

	18,6

	25,5

	

	Япония

	5,3

	6,1

	7,5

	4,6


	Развивающиеся страны

	17,9

	32,5

	27,8

	36,9


	ОПЕК

	1,3

	7,5

	5,2

	

	Латинская Америка

	11,7

	18,1

	12,6

	23,6


	Африка

	1,6

	6,0

	3,5

	2,0


	Западная Азия

	0,5

	4,4

	
	3,8


	Другие страны Азии

	4,0

	4,0

	8,6

	7,4



Позиции страны в движении капитала. В течение последнего столетия Бразилия является крупным объектом приложения капитала в ссудной и предпринимательской формах со стороны западных стран. Он в значительной мере покрывал дефициты по статьям текущих операций.

В притоке в страну иностранного ссудного капитала большая доля приходилась на краткосрочный капитал, который уходил за границу при появлении признаков неблагополучия. Большие потоки ссудного капитала привели к быстрому росту внешней задолженности. В конце 90-х годов она превысила 232 млрд. долл. (120 млрд. в 1990 г.). Еще в начале 80-х годов обслужива​ние долгов превзошло критический уровень, превысив 40% стоимости экспорта товаров и услуг. Правительство ради под​держания национального экономического развития частично прекратило обслуживание внешнего долга.

Кризис международной задолженности тяжело отразился на экономическом развитии страны: сократилось производство на душу населения, происходил чистый отток капитала из страны. В конце 80-х годов было достигнуто соглашение с кредиторами о рефинансировании основной части задолженности, а в 1992 г. был разработан с МВФ «документ о намерениях», по которому Бразилия получила новые займы в обмен на жесткую программу социально-экономических мер. Навязанный кредиторами вари​ант долгового урегулирования - рефинансирование преимуще​ственно на коммерческих условиях - консервировал перифе​рийные черты внешнеэкономических связей.

Важное место в системе мирохозяйственных связей Брази​лии занимает приток иностранных прямых капиталовложений, который за 90е годы увеличился больше чем в 30 раз в номи​нальном измерении.

В течение нескольких десятилетий Бразилия входит в число крупнейших десяти стран - реципиентов иностранного капитала. На нее приходится 3,8% мирового объема иностранных прямых инвестиций, 12,8% - в развивающемся мире и 38% - в Латин​ской Америке (1998 г.). В 90-е годы позиции иностранного ка​питала укрепились в значительной мере в результате урегулиро​вания международной задолженности.
По оценкам, на иностранных предприятиях занято 3,5% ра​бочей силы страны, но 13,4% - в обрабатывающей промыш​ленности. Иностранный капитал внедрился практически во все звенья кредитной системы. Среди 50 крупнейших банковских групп 12 контролируются или возглавляются иностранными банками. Предприятия иностранных ТНК контролируют поло​вину экспорта Бразилии. Резко возрос вывоз дивидендов из страны - с 2,1% в 1991 г. до 10,3% стоимости экспорта в 1997г. Соотношение сил между национальным и иностранным капита​лом меняется в пользу последнего в результате приватизации предприятий и конверсии международных долговых обяза​тельств.

Основная часть прямых капиталовложений принадлежит американским ТНК, далее с большим отставанием идут герман​ские, японские и швейцарские. Британский капитал, занимав​ший ранее видное место в бразильском хозяйстве, сократил свое влияние.

В последние десятилетия существенно изменилась роль Брази​лии в сфере движения капитала, она стала его экспортером. Вы​ход бразильского капитала на внешние рынки произошел в се​редине 70-х годов. Он заполнил свободные промышленные ни​ши, которые обходил предпринимательский капитал из запад​ных стран. В обрабатывающей промышленности приоритет от​давался нефтеперерабатывающей и строительной отраслям. Зо​ной инвестиционной деятельности стали, прежде всего, разви​вающиеся страны. Зарубежные капиталовложения бразильских компаний относительно невелики, на их долю приходится 0,2% мирового объема заграничных инвестиций, 3% всех зарубежных капиталовложений развивающихся стран, но 17% всех латино​американских компаний.

Образованию «избыточного» капитала способствовали дуалистичность хозяйства, неустойчивая хозяйственная обстановка. С регистрируемым вывозом капитала соседствует крупный тене​вой отток, среднегодовая величина которого в 90-е годы пре​вышала 0,4 млрд. долл.

Расчеты по текущим операциям платежного баланса своди​лись с отрицательным сальдо, которое составляло свыше 4% ВВП, что ослабляло валютные позиции страны. 

Как видно, бразильская модель развития характеризуется за​висимостью от западных стран в финансовой сфере, высоким удельным весом сырьевых товаров и полуфабрикатов в экспор​те, высокой долей импорта машин, оборудования и технологии, ростом зависимости от ТНК. 

Интеграционная политика. Действенное средство расширения внешних рынков правящие круги Бразилии видят в создании региональных экономических объединений. Бразилия принима​ла активное участие в образовании Ассоциации свободной тор​говли (ЛАСТ), учрежденной в 1960 г., и преобразовании ее в Ассоциацию латиноамериканской интеграции ЛААИ (1980 г.). Неудовлетворенность низкими темпами хозяйственного сбли​жения и медленным развитием внутризональной торговли вы​звала активизацию отношений с Аргентиной. В марте 1991 г. было подписано соглашение о создании общего рынка Южного Конуса (Меркосур) в составе Аргентины, Бразилии, Парагвая и Уругвая. С января 1995 г. были введены единые внешние тари​фы, что превратило Меркосур в таможенный союз. Соглашение охватывает не только экономическую, но и гуманитарную сфе​ру. В 1996 г. Меркосур заключил с Чили и Боливией соглаше​ния о создании зон свободной торговли.

Общий рынок является важным элементом внешнеэкономи​ческой политики Бразилии. Он может играть роль геополитиче​ского и экономического противовеса политике США -  тради​ционного гегемона в Западном полушарии. Объединение сосре​доточивает 45% населения всей Латинской Америки и более 50% ее промышленного потенциала. Бразилия рассматривает Меркосур как первый шаг к более широкой региональной ин​теграции, к созданию зоны свободной торговли в Южной Аме​рике. В конце 1993 г. она выдвинула предложение о формиро​вании в течение десяти лет южноамериканской зоны свободной

торговли (САФТА).

Участники Меркосур проводят политику «открытого регионализма», примером которой явилось заключение общего со​глашения об экономическом сотрудничестве с ЕС в конце 1995 г. Процесс регионального сотрудничества осуществляется в условиях сильного воздействия на него со стороны США. Фи​лиалы американских ТНК почти половину своего экспорта из Бразилии направляют в другие латиноамериканские страны (26% в 1990 г.). Привязанность многих латиноамериканских стран к рынку США, усилившаяся долларизация региона пре​пятствуют усилению влияния Меркосур и образованию южно​американской зоны свободной торговли.

4.Демократическая республика Конго в мировой экономике
Демократическая Республика Конго - ДРК (бывший Заир) расположена в Центральной Африке. Это самое большое по площади территории государство среди стран африканского кон​тинента южнее пустыни Сахара, именуемых странами Тропиче​ской Африки (1,75% территории мира). ДРК - третья (после Нигерии и Эфиопии) по численности населения страна. Ее насе​ление в 1999г. составляло 50 млн. человек, или 0,8% мирового населения. По данным на 1997 г., на ДРК приходилось 0,02% ВМП и 1,86% совокупного ВВП региона Тропической Африки.
Демократическая Республика Конго, располагающая значи​тельными и разнообразными полезными ископаемыми, является одной из крупнейших минеральных баз мира. Здесь сосредото​чены половина мировых запасов кобальта (50% его мировой до​бычи), существенные запасы меди (на ДРК приходится 3,3% мирового производства), основная часть запасов промышленных алмазов африканского континента, а также запасы золота, пла​тины, цинка, серебра, олова, бериллия, германия, кадмия, мар​ганца, лития, тантала, палладия. ДРК располагает также самыми крупными запасами гидроэнергии в регионе Тропической Аф​рики (13% мировых запасов) и находится на пятом месте в мире по размерам лесопокрытых площадей. Имеются запасы нефти.
Несмотря на богатую ресурсную базу, ДРК относится к группе наименее развитых стран. 
4.1. Характерные черты экономического положения ДРК
В историческом прошлом ДРК являлась бельгийской коло​нией. Вскоре после завоевания независимости в 1960 г. в стране в результате военного переворота был установлен прозападный военный режим, просуществовавший до 1997 г. Страна остава​лась заповедным полем для ТНК, которые десятилетиями раз​рабатывали ее богатейшие минеральные ресурсы. В ней сохранялась отраслевая структура экономики и сырьевая специализация в международном разделении труда колониального периода.

В хозяйстве ДРК сосуществуют слабо связанные между со​бой традиционный и современный секторы. Традиционный сектор представлен мелкими предприятиями по производству сельско​хозяйственной продукции и простейших обработанных товаров. Он основан на использовании отсталых (доиндустриальных) средств труда и ориентирован на внутренний рынок. Для пред​приятий этого сектора характерно простое или даже суженное воспроизводство. Однако именно в традиционном секторе заня​та основная часть экономически активного населения ДРК.

Современный сектор включает предприятия национального и иностранного капитала главным образом в добывающей про​мышленности. Он основан на использовании индустриальных и  подчас вполне современных средств труда и ориентирован преимущественно на внешние рынки. Такая дуалистическая струк​тура хозяйства, являющаяся признаком развивающихся стран, заключает в себе одно из существенных противоречий социаль​но-экономического развития.

Характерный признак наименее развитой страны - экономическая отсталость. Подушевой ВНП ДРК при расчете по текущим валютным курсам в 243 раза ниже соответствующего показателя бывшей метрополии - Бельгии. 
Экономическая отсталость ДРК имеет следствием крайнее неудовлетворительное состояние ее социальной сферы. В стране в расчете на тысячу населения приходится всего 0,1 врача и 1,4 места в стационарных медицинских учреждениях. Лишь 26% сельского населения имеют доступ к безопасной питьевой воде и всего 11% населения страны проживает в приемлемых санитарных условиях. Ожидаемая продолжительность жизни в стране, по данным на 1998 г., составила 49 лет для мужчин и 52 года для женщин. 34% детей в возрасте до пяти лет недоедают. Неграмотные 53% женского и 29% мужского населения.

Как и подавляющее большинство развивающихся государств, ДРК занимает периферийное и, соответственно, зависимое по​ложение в мировой экономике, что проявляется сразу по не​скольким направлениям.

Во-первых, вследствие узкой сырьевой специализации в меж​дународном разделении труда доходы ДРК от внешней торговли в определяющей степени зависят от конъюнктуры, складываю​щейся на мировых рынках сырьевых товаров, а значит от спроса на эти товары в их основных потребителях - промышленноразвитых государствах.

Во-вторых, валовые внутренние сбережения ДРК находятся на крайне низком уровне (9-10% ВВП) и, значит, существенно отстают от потребностей во внутренних капиталовложениях. Последние, соответственно, могут обеспечиваться лишь при ус​ловии привлечения финансовых ресурсов извне. О зависимости ДРК от внешних источников финансирования можно судить по тому, что за счет официальной международной помощи обеспе​чивается свыше трети валовых внутренних инвестиций. Напри​мер, в 1992 г. официальная международная помощь по отноше​нию к валовым внутренним инвестициям составила 47,6%, в 1997 г. аналогичный показатель равнялся 38,7%.

В-третьих, о зависимом положении Демократической Рес​публики Конго в мировой экономике свидетельствуют размеры ее долгового бремени. Внешний долг ДРК в 1998 г. достиг 12,9 млрд. долл., что соответствует 196% ВНП страны и 2154% ее товарного экспорта. По классификации МВФ, ДРК входит в группу стран пораженных долговым кризисом, и перспективы ее развития напрямую зависят от отношения к ней кредиторов развитых государств Запада.

4.2. Особенности экономического развития
Темпы роста. На протяжении всего периода после обретения в 1960 г. политической независимости ДРК отмечались крайне низкие темпы экономического роста, которые к тому же суще​ственно отставали от темпов роста населения. Так, в 1965 - 1980 гг.  среднегодовые  темпы роста  ВВП  страны  составили всего 1,4% при среднегодовых темпах роста населения 2,8%.  В 1980 - 1990 гг., страновой ВВП рос в среднем на 1,6% в год, то​гда как население в среднем ежегодно увеличивалось на 3,3%. Среднегодовые темпы роста ВВП в 1990 - 1997 гг. вообще были отрицательными и составили минус 5,1% при среднегодовых темпах роста населения в 3,2%. В результате отставания темпов экономического роста от темпов роста населения подушевой доход в ДРК на протяжении всего вышеуказанного периода проявлял устойчивую тенденцию к снижению. В 1965 - 1997гг. ВНП страны в расчете на душу населения в среднем ежегодно уменьшался на 3,7%. Уместно отметить, что темпы падения подушевого ВНП страны в этот период были самыми высокими из всех государств Тропической Африки.

Условия воспроизводства. Экономическое развитие ДРК в последние три с половиной десятилетия проходило в сложных условиях и испытывало на себе воздействие ряда негативных факторов. Прежде всего, следует указать на фактор политиче​ской нестабильности внутри и вокруг Демократической Респуб​лики Конго. Внутристрановые конфликты, приобретшие меж​дународный характер и превратившиеся в конфликты вокруг ДРК, то затухали, то вспыхивали с новой силой. Такая ситуация не могла не сказаться крайне отрицательно на экономическом развитии страны: в районах военных действий экономическая деятельность в значительной степени прерывалась, регулирова​ние экономических процессов становилось крайне затрудни​тельным и претворение в жизнь даже самых простых экономи​ческих мероприятий превращалось в серьезную проблему.

Ухудшение экономического положения сопровождалось вы​соким уровнем демографической нагрузки. Отношение ижди​венцев к лицам в рабочем возрасте в стране равно единице. Проблема коэффициента иждивенства усиливалась за счет вы​нужденной иммиграции в страну из соседних государств (значительная часть вынужденных мигрантов находится в дет​ском возрасте). Так, в 80-е и в первой половине 90-х годов страна неоднократно испытывала масштабный приток беженцев из Анголы, Бурунди, Руанды и Судана.

Ухудшение внешних условий воспроизводства произошло в связи с изменением положения на мировых рынках минераль​ного сырья, которые под воздействием структурных преобразо​ваний в промышленноразвитых государствах стали испытывать сильное угнетающее воздействие синтетических заменителей. Проблема сбыта традиционных товаров была связана и с замед​лением в 80-е годы темпов экономического роста в промыш​ленноразвитых странах. Это обернулось сокращением доходов от экспорта и соответственно свертыванием импорта, включая, средства производства. В результате существенно замедлилась  замена физически и морально устаревших элементов основного капитала,   нарушилось  единство  технологических  процессов, произошла остановка ряда промышленных предприятий.

Наконец, в начале 90-х годов появился еще один негатив​ный внешний фактор. Государства, образовавшиеся после рас​пада СССР, своим масштабным и нескоординированным экспортом сырьевых товаров дестабилизировали ситуацию на ми​ровых рынках сырья, что повлекло за собой дальнейшее снижение цен на многие виды сырьевых товаров. ДРК оказалось одной из многих пострадавших от такого ухудшения ситуации мировой торговле сырьем.

Накопление. На протяжении всего периода после обретения политической независимости наблюдалась тенденция понижения инвестиционной квоты. Как свидетельствует табл. 5, и валовые сбережения, и валовые инвестиции в ДРК существенно отставали от среднерегионального уровня, а в отдельные годы были примерно в два раза ниже, чем в среднем по Тропической Африке. Все это также не могло не сказаться на темпах экономического роста страны.

Таблица 5
Норма валовых, внутренних сбережений и капиталовложений в ДРК (% ВВП)
	Страны

	Капиталовложения

	Сбережения


	
	1965

	1980

	1988

	1999

	1965

	1980

	1988

	1999


	ДРК

	14

	10

	11

	8

	30

	10

	8

	9


	Тропическая Африка

	14

	24

	15

	17

	14

	26

	12

	14



Отрицательное воздействие на динамику капитальных вло​жений помимо политической нестабильности оказывал дефицит собственных квалифицированных кадров, низкий уровень управления. Низкий уровень развития производительных сил проявляется во всех секторах хозяйства.

Сельское и лесное хозяйство. Основной отраслью экономики ДРК является сельское хозяйство. В нем занято 58% мужского и 81% женского экономически активного населения страны. В сельском и лесном хозяйстве создается около 60% ВВП.

ДРК располагает масштабными запасами древесины и в том числе многими видами ее редких пород. В частности, в отдель​ные годы страна являлась крупным поставщиком на мировой рынок красного дерева.

Темпы развития сельского хозяйства, хотя и проявляют в последние 20 лет тенденцию к росту, тем не менее отстают от потребностей национальной экономики. В среднем за 1965 - 1997 гг. сельскохозяйственное производство увеличивалось на  2% ежегодно. Наиболее низкие темпы роста сельскохозяйственного производства (менее 2%) наблюдались в 1965 - 1980 гг. В 1980 - 1990 гг. среднегодовые темпы роста сельскохозяйствен​ного производства составили 2,5% и в 1990 - 1999 гг. - 2,9%.

По уровню развития аграрный сектор ДРК уступает многим государствам Тропической Африки. Например, в среднем по региону на душу населения приходится 0,25 га обрабатываемой земли, тогда как в ДРК - всего 0,15га. На 1000 га обрабатывае​мой земли в среднем по Тропической Африке приходится 18 тракторов, в то время как в ДРК - всего четыре трактора.

Низкий уровень оснащенности и недостаточные темпы роста сельского хозяйства в конечном счете связаны с отсталым характером аграрных отношений в стране. Для аграрного строя  Демократической Республики Конго, как и для Тропической Африки в целом, характерно преобладание докапиталистических и раннекапиталистических форм землевладения. До сих пор в стране распространено общинное землевладение. Менее развито частнокапиталистическое землевладение коренного населения. Имеется иностранное частнокапиталистическое землевладение, составлявшее в прошлом основу так называемого «европей​ского» сектора сельскохозяйственного производства, занятого выращиванием экспортных культур.

Главные культуры «европейского» сектора сельскохозяйст​венного производства - каучуконосы (в прошлом страна обес​печивала до 17% всего сбора натурального каучука в Африке), масличная пальма, кофе, чай и хлопок. В результате длитель​ного периода политической нестабильности масштабы произ​водства в «европейском» секторе сельского хозяйства сущест​венно сократились. Сокращение затронуло, прежде всего, произ​водство натурального каучука, пальмового масла, хлопка, т.е. продуктов, некогда являвшихся важными статьями экспорта и в отношении которых страна располагает значительными сравни​тельными преимуществами. Главной экспортной культурой ДРК стало кофе.

Продукция другого сектора сельскохозяйственного произ​водства - «африканского» - ориентирована на внутренний рынок. Главные культуры «африканского» сектора - клубнеплоды (маниок, ямс), маис, сорго, просо, рис. При этом доля таких традиционных продуктов питания, практически не являющихся объектом торговли за пределами африканского континента, как клубнеплоды в рационе питания населения ДРК, является са​мой высокой среди африканских стран и составляет 56,2% при аналогичном среднем показателе по всей Африке в 14,9%.

В «африканском» секторе сельскохозяйственного производ​ства страны все еще достаточно широко распространена такая экстенсивная по своей сути система земледелия, как перелож​ное земледелие. В то же время смешанные земледельческо-животноводческие хозяйства и система орошаемого земледелия практически не развиты. Достаточно сказать, что в ДРК иррига​цией охвачено всего 0,1% земель, занятых в растениеводстве, при аналогичном среднем показателе по региону Тропической Африки в целом в 4%.

Отставание сельского хозяйства неоднократно приводило страну на грань критического положения с продовольствием и конечном итоге подвело к прочной зависимости от его поставок извне. В отдельные годы вынужденный импорт зерновых ДРК превышал 400 тыс. т. в дополнение к международной продовольственной помощи объемом более 170 тыс. т.

Промышленность. Еще более тревожная картина наблюдается с темпами роста промышленного производства. Их резкое снижение началось во второй половине 70-х годов. В 1980 - 1990 гг. промышленное производство увеличивалось всего на 0,9% ежегодно. В 1990 - 1999 гг. среднегодовые темпы роста промышлен​ности вообще были отрицательными и составили минус 11,7%Г В целом за период 1965 - 1997 гг. объем промышленного производства страны в среднем ежегодно сокращался на 3%. Приведенные данные указывают на то, что в ДРК, по сути, проходит процесс вынужденной деиндустриализации.  Такой же вывод можно сделать и на основании происшедших в последние 30 лет изменений доли промышленности в ВВП. Если в 1965 г. она составляла 26%, а в 1980 г. - 33%, то в 1999 г. - лишь 17%. Причем падение темпов роста происходило как в добывающих, так и в обрабатывающих отраслях.

Исторически особая роль в экономике ДРК принадлежит горнодобывающей промышленности. Именно увеличение добычи и вывоза в метрополию минерального сырья являлось главной экономической задачей бельгийской администрации в колониальный период. Именно с расширением производства и экспорта того же минерального сырья во многом связывал пер​спективы экономического развития страны правящий диктатор​ский режим в 70-90-е годы. Вместе с тем на протяжении 80-х и 90-х годов производство большей части видов минерального сы​рья не увеличивалось, а уменьшалось. Доля добывающей про​мышленности в ВВП страны сократилась с 19% в 1980 г. до 8% в  1997 г.  Спад в добывающей промышленности обусловили причины как внутреннего, так и внешнего порядка.

 Главная внутренняя причина сокращения добычи минерального сырья - это, конечно, политическая нестабильность в стране в 90-е годы. Вместе с тем спаду в горнодобывающей промышленности в немалой степени способствовало и недоста​точное внимание к обновлению основного капитала на ее пред​приятиях. В этом плане ситуация в ДРК аналогична положению в большинстве развивающихся стран региона, где доходы от экспорта минерального сырья на протяжении длительного пе​риода не реинвестировались в добывающие отрасли и обслужи​вающую их инфраструктуру, а переводились в западные страны. Важную роль в ухудшении ситуации в добывающих отраслях сыграло падение мировых цен на ряд сырьевых товаров, яв​ляющихся важными статьями экспорта ДРК. Так, мировые цены на медь и олово в 1990 - 1998 гг. были в среднем соответст​венно на 30% и 77% ниже уровня цен 1980 г.

Развитие горнодобывающей промышленности невозможно без хорошо налаженного энергоснабжения и развитой транс​портной инфраструктуры. Что касается первого, то ДРК в отли​чие от многих государств региона не только имеет потенциально большие запасы гидроэнергии, но и располагает установками их промышленного использования. Мощность ГЭС Инга на реке Конго составляет 2300 тыс. кВт, что позволяет стране не только снабжать электроэнергией районы сосредоточения добывающих предприятий, но и экспортировать ее в Анголу, Бурунди, Зам​бию и Конго.

Однако транспортная инфраструктура ДРК не соответствует потребностям развития добывающей промышленности страны. Основные транспортные маршруты в ДРК предполагают комби​нированное использование железнодорожного и водного транс​порта, что само по себе увеличивает как время транспортировки грузов, так и транспортные издержки. При этом всего один та​кой маршрут целиком проходит по территории ДРК, но являет​ся  достаточно  сложным,   ибо  предполагает  транспортировку сырьевых грузов из провинции Шаба по железной дороге до г. Льебо, затем водным транспортом по рекам Касай и Конго до г. Киншасы, затем опять по железной дороге до г. Матади и оттуда вновь водным транспортом до атлантического порта страны - Ба​нана. Главные маршруты транспортировки внешнеторговых грузов, поэтому традиционно пролегают через территорию других государств (Анголу, Замбию, Зимбабве, Мозамбик и Танзанию). При этом в течение длительного времени из-за нестабильной политической обстановки в субрегионе транспортировка грузов через Анголу и Мозамбик не осуществлялась. Как следствие ис​ключительно важной для перспектив развития горнодобываю​щей промышленности ДРК является практическая реализация давно вынашиваемых планов строительства железной дороги, которая связала бы г. Льебо со столицей ДРК - Киншасой. Это позволило бы обеспечить прямое железнодорожное сообщение от основной минералодобывающей провинции страны - Шаба до г. Матади с выходом к атлантическим портам страны.

Характерной   особенностью   экономики   Демократической Республики Конго является слабое развитие обрабатывающей промышленности. Большая часть предприятий по выпуску об​работанных товаров была создана в рамках реализации страте​гии импортозамещения и ориентирована на производство пищевых товаров, обуви и одежды, простейших косметических то​варов. Наряду с ними в ДРК имеются небольшие инструмен​тальные производства, химические, ткацкие и прядильные предприятия, деревообрабатывающие производства и предпри​ятия по выпуску стройматериалов. Имеется один нефтеперера​батывающий завод. Продукция обрабатывающей промышленно​сти ориентирована на внутренний рынок, и лишь небольшая ее часть экспортируется в другие развивающиеся государства Тро​пической Африки.

На протяжении 80-х и 90-х годов производство обработанных товаров в стране сокращалось. Доля обрабатывающей промышленности в ВВП страны уменьшилась с 14% в 1980 г. до 5% в 1997 г., т.е. оказалась ниже критического уровня самоподдерживающего промышленного производства. Среднегодовые темпы  роста обрабатывающей промышленности составили всего 1,6% 1980 - 1990 гг. и были отрицательными в 1990 - 1997 гг. (минус 13,4%). Снижение динамики развития обрабатывающей промышленности в последние два десятилетия было вызвано рядом причин. Во-первых, в силу сокращения в 80-е и 90-е годы доходов страны от сырьевого экспорта существенно изменились возможности приобретения элементов основного и оборотного капитала на внешних рынках. Во-вторых, все более весомый ограничительный эффект на промышленный импорт стало ока​зывать возросшее бремя внешней задолженности.

Низкие темпы развития как экономики в целом, так и ее основных секторов являются базовой причиной неудовлетвори​тельного состояния денежной сферы страны. Среднегодовой уровень инфляции, рассчитанный через дефлятор ВВП, соста​вил 62,9% в 1980-1990 гг. и 1423,1% в 1990-1999 гг. Среднего​довой рост цен на потребительские товары и услуги составил 57,1% в 1980-1990 гг. и 2089% в 1990-1997 гг. По темпам инфляции во второй половине 90-х годов ДРК вышла на первое место в мире. В результате высокой инфляции совокупный раз​мер внутреннего кредита, предоставляемого банковским секто​ром страны, на протяжении 90-х годов неуклонно снижался. 
4.3. Демократическая Республика Конго в международных экономических отношениях
Общие положения. С колониальных времен экономика ДРК была ориентирована на зарубежные рынки. Внешнеэкономиче​ским связям принадлежит исключительно важная роль в обес​печении хозяйственного развития страны. Отношение ее внеш​неторгового оборота к ВВП составило 46%, экспортная квота - 24% и импортная квота - 22%, что несколько ниже уровня наименее развитых и всех развивающихся стран.
Доля ДРК в мировом объеме торговли незначительна. Структура ее экспорта типична для наименее развитой страны. На мировом рынке ДРК выступает крупным экспортером мине​рального сырья, прежде всего кобальта, меди, олова, цинка, промышленных алмазов, а также редких металлов. Доля мине​рального сырья в ее экспорте превышает 60%. С учетом вывоза сельскохозяйственного, лесного сырья и нефти экспорт страны примерно на 93% носит сырьевой характер (при среднем регио​нальном показателе в 83%). Удельный вес в стоимости экспорта ДРК продукции обрабатывающей промышленности составляет порядка 7% (средний региональный показатель 16%), в том чис​ле машин и оборудования - всего 1%.
В структуре импорта Демократической Республики Конго важнейшими статьями являются: машины и оборудование глав​ным образом для горнодобывающей промышленности и транс​портного назначения (31-33%), прочая продукция обрабатывающей промышленности, в первую очередь потребительские товары, строительные материалы и химическая продукция (36- 37%), а также все в возрастающих объемах продовольствие (в 80 - 90 гг. - до 23%). Порядка 3% импорта приходится на топливные товары и 4 - 6% - на различные виды сырьевые.
Динамика и география внешней торговли. В последние два де​сятилетия во внешней торговле проявлялась регрессивная тенденция. Если в 1965 - 1980 гг. товарный экспорт страны ежегодно увеличивался в среднем на 4,7%, то в 1980 - 1990 гг. - всего 0,6%, а в 1990 -1996 гг. среднегодовые темпы роста товар-экспорта составили минус 5%. Снижение темпов роста то​варного экспорта во многом было обусловлено проявлением тенденции к снижению материалоемкости ВВП в промышленно-развитых   государствах,   переходом   промышленности   этих стран на ресурсосберегающую технологию и использование синтетических заменителей.

Товарный импорт в 1965 - 1980 гг. в среднем ежегодно сокращался на 2,9%, что в значительной степени было связано с газацией стратегии импортозамещения. В 1980 - 1990 гг. его среднегодовой рост составил 6,3%. В 1990 - 1996 гг. вновь во​зобновилось сокращение импорта (среднегодовой рост минус 5,4%). Снижение среднегодовых темпов роста импорта в 1990 - 1996 гг. в определяющей мере было вызвано сокращением экспортных доходов страны.

Основными торговыми партнерами ДРК традиционно выступают промышленноразвитые государства, прежде всего Бельгия и другие страны - члены ЕС. На ЕС приходится большая часть экспорта страны, из ЕС в ДРК поступает и большая часть импорта.

Демократическая Республика Конго является участницей трех региональных интеграционных объединений  экономического сообщества стран Великих Озер, Экономического сообщества центральноафриканских государств и Сообщества развития юга Африки. Однако удельный вес внутриафриканской торговли во внешней торговле ДРК незначителен и составляет его несколько процентов.

Позиции на рынках капиталов. На мировом рынке капиталов ДРК выступает в роли чистого экспортера теневого капитала, несмотря на то, что валовые внутренние сбережения страны не покрывали ее потребности во внутренних инвестициях.

Приток иностранного частного капитала, как в ссудной, так и в предпринимательской формах крайне незначителен. Так, нетто-приток частного капитала в страну составлял в 1980 г. - минус 24 млн. долл., в 1990 г. - такую сумму, в 1996 г. - 2 млн., в 1998 - 1 млн. долл.

Неудовлетворительной на протяжении последних 30 лет бы​ла ситуация с иностранными прямыми капиталовложениями. В 80-е и 90-е годы в ДРК наблюдался не столько приток, сколько отток иностранного предпринимательского капитала. Например, в 1980 и 1990 гг. вложения прямых иностранных инвестиций составили отрицательные величины - в оба года они равнялись минус 12 млн. долл. Приток прямых иностранных инвестиций в остальные годы указанного периода либо также был отрица​тельным, либо составлял 1 - 2 млн. долл.

Иностранное частное кредитование ДРК незначительно. Достаточно отметить, что из совокупного внешнего долга стра​ны на 1997 г. в 12,3 млрд. долл. на задолженность иностранным коммерческим банкам приходилось всего 1,99 млрд. или чуть более 16%. Слабый интерес иностранного частного капитала, как к инвестированию в экономику, так и к ее кредитованию объясняется главным образом политической нестабильностью внутри и вокруг страны в 90-е годы, неясностью перспектив ее экономического развития.

Экономический рост ДРК во все возрастающей степени за​висит от безвозмездной международной помощи. Такая помощь предоставляется ей как на двусторонней основе государствами - членами Комитета Содействия Развитию ОЭСР, так и междуна​родными организациями, и, прежде всего Детским фондом ООН и ПРООН. В 90-е годы совокупная международная помощь ДРК находилась на уровне 3,2% ее ВНП. За счет нее покрыва​лось примерно 19% расходов центрального правительства стра​ны. Вместе с тем предоставляемую помощь отнюдь нельзя счи​тать достаточной с учетом масштабов стоящих перед ДРК про​блем, тем более что в расчете на душу населения она составляла в последнем десятилетии XX в. всего 4 - 7 долл. в год, что было примерно в два раза ниже подобного показателя для всех разви​вающихся стран

Подводя итог рассмотрению положения Демократической Республики Конго в мировой экономике, следует отметить, что в экономической истории второй половины XX в. эта страна стала наглядным примером нереализованных возможностей раз​вития в результате антинациональной политики диктаторского режима и действий ТНК. Самое большое государство Тропиче​ской Африки, располагающее богатейшей ресурсной базой, вошло в XXI век с неэффективной экономикой, отсталой структу​рой хозяйства и колоссальным грузом социальных проблем. Эта парадоксальная, на первый взгляд, ситуация является, как пока​зано выше, следствием действия совокупности как внутренних, так и внешних факторов. Ясно, однако, что экономическое по​ложение Демократической Республики Конго в мире в следую​щие десятилетия  напрямую  будет  зависеть от двух обстоя​тельств: во-первых, от успехов на пути стабилизации политиче​ской ситуации внутри и вокруг ДРК и, во-вторых, от ее способ​ности создать свою, национальную модель экономического раз​вития, которая соответствовала бы общим тенденциям и зако​номерностям поступательного движения мирового хозяйства и в то же время учитывала национальную специфику, ее историче​ские традиции и особенности.

5.Китайская народная республика в мировой экономике
Китайская Народная Республика (КНР) - одна из крупнейших стран мира. На ее территории - 7,2% мировой суши - проживает свыше 21% населения мира. Ее хозяйство создает 4% ВМП при подсчете по текущим валютным курсам и свыше 12% ВМП, рассчитанного на основе ППС. По последнему показате​лю КНР уступает только США. Она обладает крупными мине​ральными ресурсами практически всех известных элементов. По потенциальным ископаемым ресурсам Китай уступает США и Российской Федерации. Она занимает ведущее место по запасам таких металлов, как вольфрам, цинк, литий, тантал, медь, сви​нец, никель.
Со дня образования КНР ее положение в мировом хозяйстве кардинально изменилось. Она превратилась из отсталой в промышленно-аграрную страну, поставившую цель достичь в пер​вой половине XXI в. высокого уровня развития и стать одной из ведущих держав мира.
В последние десятилетия в стране осуществлялся перевод хо​зяйства от централизованно планируемой экономики к рыноч​ным методам регулирования. По социально-экономической ха​рактеристике хозяйства КНР скорее относится к группе стран с переходной экономикой, чем к развивающимся странам. 
5.1. Основные направления экономического развития
Экономическое развитие КНР в 80 - 90-е годы характеризо​валось высокими темпами роста. Объем ВВП увеличился более чем в 5,5 раза, производство на душу населения - более чем в 4,4 раза (в 90-е годы - более чем в два раза). Среднегодовой темп прироста превышал 9%, что было выше показателей предыдущих трех десятилетий (1952 - 1978 гг. - 6,1%, цены 1952  по темпам экономического роста КНР превосходила все развивающиеся страны в два-три раза (табл.6))
Темпы экономического роста КНР (текущие валютные курсы, долл. 1995 г.)
	Страны и территории

	1981-1990

	1991-1999      


	КНР

	9,1

	10,3              


	Сянган

	—

	3,8           


	Тайвань

	—

	6,2             


	Развивающиеся страны

	2,3

	4,4             



Табл. 6
Факторы и условия экономического роста. Высокие темпы роста обеспечивались значительным увеличением нормы накопления. Она повысилась с 35 и почти до 40%. Возрастание ка​питаловложений обеспечивалось увеличением внутренних сбе​режений, а также притоком иностранного капитала, который соответствовал 13% объема капиталовложений. В результате в стране произошло огромное наращивание и обновление производственных мощностей. В середине 90-х годов средний срок работы 90% промышленного оборудования не превышал 15 лет, а 26% оборудования соответствовало требованиям международных стандартов.

Важная особенность современного этапа развития китайской экономики - возрастание роли научно-технических достижении.  До 2000 г. в стране реализовался «новый курс развития науки техники». По некоторым показателям научно-технического потенциала КНР вышла на уровень развитых стран. Однако общие затраты на НИОКР (0,7% ВВП) значительно ниже, чем в западных странах.

Увеличению капиталовложений и расходов на НИОКР способствовало снижение доли военных расходов. Если в 1985  она равнялась 4,9%, то в 1999 г. - 1,3% ВВП.

Экономический рост происходил при постоянном дефиците государственного бюджета, который в конце 90-х годов составлял 0,8 - 1,8% ВВП. Высокими темпами росла денежная масса. В результате денежной эмиссии объем наличных средств в обращении в 80 - 90-е годы ежегодно увеличивался на 23%, превышая в 2,4 раза прирост ВВП.

Бюджетный дефицит и денежная экспансия не привели серьезной инфляции. Признаки инфляционного давления про​являлись в конце 80-х и в середине 90-х годов. За 80-е годы среднегодовой темп инфляции равнялся 7,2%, в 90-е годы - 7,5%. Это в 2,5 раза ниже уровня всех развивающихся стран в последнее десятилетие, но выше, чем в странах Азии.

Низкоинфляционный, но значительный прирост денежной массы объясняется тем, что он обслуживал производственный сектор экономики. Рост производственного и потребительского спроса препятствовал резкому обесценению денежной массы. Неиспользованная часть доходов переводилась в сбережения.

Проблемы экономического развития. Экономическое развитие КНР отягощено целым комплексом проблем. В их число входят убыточность 1/3 бюджетных предприятий, низкая квалифика​ция основной массы рабочей силы. Значительная часть трудо​способного населения неграмотна - 9% мужчин и 25% жен​щин. На образование государство выделяет только 2,3% ВВП, что значительно ниже среднего показателя стран с низким уровнем развития. Относительный показатель государственных расходов на образование в 90-е годы снизился, но в КНР осу​ществляется полный охват детей начальным и 70% средним об​разованием.

Значительны отставания в уровне технического развития хо​зяйства. Много предприятий с частично механизированным про​изводством, что вызывает низкую эффективность хозяйства. В промышленности это проявляется в большой ресурсоемкости. На единицу валового продукта расходуется в три-четыре раза больше минерального сырья, чем в развитых странах. По насыщенности компьютерами страна отстает от среднемирового уровня в восемь раз, по насыщенности телефонами - в два раза.

В 80 - 90-е годы усилилось социальное расслоение населения. Коэффициент Джини возрос с 0,20 в конце 70-х годов до 0,40 в конце 90-х годов. В 1998 г. 10% беднейшего населения получали 2,4% всех доходов, в то время как 10% богатейшего населения -  30,4%, т.е. разрыв достигал почти 13 раз. Абсолютно бедное население составляло 22% (по национальной статистике - 8,4%). Огромный массив бедного населения сужает спрос на предметы длительного пользования.

Существуют большие разрывы в территориальной структуре доходов. Так, в Гуйджоу доход на душу населения в 3,5 раза ниже, чем в ряде районов северо-восточного побережья (в 1950 г. разрыв составлял 11 раз). Несмотря на улучшение струк​туры потребления населения, на долю продовольственных това​ров приходится 45% расходов домашних хозяйств (в сельской местности - 53%). В развитых странах этот показатель не пре​вышает 20%.

Экономическую обстановку в стране отягощает относитель​ное перенаселение в сельской местности - до 200 млн. человек. В сельской местности живет 69% населения. Его потребление в 3,2 раза ниже городского. Ежегодно сельское хозяйство покида​ет 8 - 10 млн. человек. Городская безработица составляет 16 - 18 млн. человек, или более 3% рабочей силы. В этих условиях основным внутренним приоритетом является поддержание со​циальной стабильности и высокого экономического роста.

5.2. Китайская Народная Республика в мирохозяйственных связях
Экономическое развитие КНР осуществлялось в рамках стра​тегии «опоры на собственные силы» и сопровождалось быстрым расширением внешнеэкономических связей. В современной трактовке эта концепция подразумевает активное использование передовой зарубежной технологии, опыта управления, финансовых средств в целях укрепления экономического потенциала и повышения технического уровня национального хозяйства.

Последние десятилетия характеризовались расширением са​мостоятельности предприятий в области внешнеэкономической деятельности, ограничением квотирования экспорта и импорта ряда товаров. В отношении ряда важнейших импортируемых товаров (нефть, нефтепродукты, стальной прокат) сохранялись жесткие протекционистские меры, действовала государственная монополия на 16 видов товаров. Сохраняется запрет на обраще​ние иностранной валюты, введена обязательная продажа валют​ной выручки от внешнеторговых операций уполномоченным банкам с правом покупки у них валюты для импорта и других целей. Государственные организации сохранили определенную роль в развитии внешнеэкономических связей. В целом полити​ка в области внешнеэкономических связей представляла собой сочетание либерализации, довольно сильного контроля и под​держки национального производства.

По степени участия в международных экономических отно​шениях китайское хозяйство может характеризоваться как полу​открытое, хотя вопрос об уровне вовлечения национальной эко​номики в мировое хозяйство неоднозначен. Если оценивать до​лю внешней торговли в ВВП без Сянгана по официальному ва​лютному курсу, то она возросла за 1985 - 1997 гг. с 23 до 46% ВВП. При подсчете по покупательной способности юаня пока​затель открытости хозяйства оказывается небольшим – 7 - 8% ВВП, что свидетельствует о невысокой зависимости китайского хозяйства от внешних факторов.

КНР в мировой торговле. Китай активно развивает внешне​торговые связи. Его товарооборот (без Сянгана) за 1980 - 1998 гг. увеличился в 8,5 раза. Опережающими темпами рос экспорт - в 10 раз. В 90-е годы среднегодовой темп прироста экспорта достигал 17%, это более высокий показатель, чем был у Японии в «золотой» период ее развития в 1953 - 1973 гг.

КНР стала значительной силой в мировой торговле. На ее долю приходится 3,4% мирового экспорта товаров и услуг. Ки​тайский экспорт превосходит соответствующие показатели многих стран, уступая только ведущим индустриальным странам. Преобладает экспорт товаров, в экспорте услуг на ее приходится 0,3% мирового объема. Основное место в экспортных поставках занимают мелкие и средние предприятия. Их поставки составляют примерно 60% общего объема экспорта страны.   Произошли важные сдвиги в товарной структуре экспорта. В нем значительно выросла доля готовой промышленной продукции и снизилась доля сырьевых товаров. Доля готовой продукции превышает 2/3 китайского экспорта (табл. 7). Основное место в нем занимают продукция легкой промышленности и другие низкотехнологичные товары (хлопчатобумажные ткани, одежда, обувь, игрушки). По экспорту фарфоровых изделий хлопчатобумажных тканей, натурального шелка, пластмассовь игрушек, напольных ковров, туристических принадлежностей страна занимает первое место в мире.

Табл.7

Структура китайского экспорта,%
	Товарные группы

	1980

	1990

	1994

	199Р


	Сырьевые товары


	50,3


	25,6


	16,6


	11,2



	продовольствие


	16,5


	10,8


	8,6


	5,8



	непродовольственное сырье


	9,4


	5,7


	3,4


	1,9



	топливо


	23,6


	8,4


	3,3


	2,8



	Обработанные товары


	49,7


	74,4


	83,7


	88,8



	химия


	6,2


	6

	5,2


	5,6



	легкая промышленность, резино​вая, металлургия


	22,1


	20,3


	19,2


	17,6



	одежда


	—


	11,0


	19,6


	

	машины, транспортное оборудо​вание


	4,6


	20,5


	18,6


	17,6




На машиностроительную и электротехническую продукцию приходится порядка 20% экспорта. Проникновение этих товаров на международные рынки сдерживается невысоким качеством, недостаточными возможностями послепродажного обслужива​ния. Высокий удельный вес в мировом экспорте имеют оптиче​ские инструменты (14%), радиоприемники (35% мировых поста​вок), конторское оборудование (9%), металлообрабатывающие станки, суда и телекоммуникационное оборудование (4 - 5%).

Степень зависимости некоторых отраслей от экспорта до​вольно значительна, особенно хлопчатобумажной и шелковой промышленности (52 и 65%). В основном на внутренний рынок работает химическая промышленность - экспортная квота 5%.

Важное значение для развития китайского хозяйства имеет импортная торговля. Приобретение техники и технологии дает возможность на реконструируемых предприятиях наладить соб​ственное производство современной продукции и выйти на бо​лее высокий уровень технического развития. По оценкам, за счет импорта техники и технологии было обеспечено порядка 60% прироста промышленного производства.

Изменилась товарная структура импорта. По мере роста импорта машин и оборудования снижалась доля закупок сырья и полуфабрикатов. Они составляют порядка 38% импорта (53,1% в 1980 г.). КНР резко сократила ввоз зерновых и полно​стью прекратила закупки хлопка, соевых бобов и ряда другой сельскохозяйственной продукции, что стало возможным благо​даря значительному увеличению сбора этих культур в стране. В то же время увеличился ввоз топлива (1% в 1980г. и 3,5% в 1994 г.), однако закупки нефти и нефтепродуктов остаются от​носительно скромными. Это результат двухкратного снижения энергоемкости производства. Значительной остается зависи​мость от ввоза сырьевых товаров производственного назначе​ния: леса и лесоматериалов, каучука, целлюлозно-бумажных то​варов.

Географическое направление внешней торговли КНР концен​трируется на развитых странах, на которые приходится свыше 90% китайского экспорта.

Ведущими экспортными рынками являются США и Япония. По объему закупок США почти в два раза превосходят все стра​ны ЕС. КНР выступает крупнейшим поставщиком на американ​ский рынок текстильных товаров и игрушек. 2/3 продаваемых в США игрушек сделаны в КНР. Китайский экспорт составляет очень скромную долю в импортных закупках промышленно развитых стран. Китайские товары обрабатывающей промышлен​ности составляют только 0,5% импорта стран ОЭСР.

Основными импортными рынками КНР также являются ин​дустриальные страны - свыше 50%. Среди них выделяются Япония и США. Из Японии поступает свыше 20% импорта. При этом основная часть китайских закупок машин и оборудо​вания за рубежом приходится на Японию, что объясняется ак​тивной политикой стимулирования экспорта со стороны японского правительства, которое предоставляло Китаю значительные экспортные кредиты. США лидируют в поставках высокой технологичной продукции, самолетов и электронно-вычислительной техники.

Для развитых стран китайский рынок не является крупным.  Только 2,4% американского экспорта идет в КНР, (меньше, чем на Тайвань). Еще меньше относительные показатели других ведущих развитых стран. Только для японских компаний значение китайских закупок достаточно большое (5,1% японского экспорта).

Значительные закупки товаров КНР осуществляет в странах Азии — около 40%. Они включают нефть, другие сырьевые товары, а также ряд промышленных изделий.

Заметное место во внешней торговле КНР занимает Российская Федерация, на долю которой приходится 1,7% китайского внешнеторгового оборота. Это десятый по значению рынок. Китайские предприятия экспортируют в РФ изделия из кожи (24% экспорта), одежду (12%), обувь, трикотаж, а импортируют из нее машины и оборудование (свыше 40%), минеральные удобрения и черные металлы. Торговля для КНР сводится с отрицательным сальдо. 

В целом внешнеторговый оборот имеет положительное сальдо. Главным образом оно достигается в торговле с США, в которой китайский экспорт почти в пять раз превосходил импорт (1997-1998 г.).

КНР в международном движении капитала. Быстрый эконо​мический рост сопровождался активным участием в междуна​родном движении капитала. Чистый его приток использовался для перестройки китайского хозяйства. Общий приток капитала соответствовал 13% объема капиталовложений в основные фон​ды в 80 - 90-е годы, что является очень большой величиной для крупной страны.

Значительная часть средств была привлечена в форме ссуд​ного капитала - свыше 37%. Источником его преимущественно выступали правительственные кредиты, кредиты международ​ных финансовых организаций, а также ценные бумаги, реализо​ванные КНР за рубежом. На кредиты международных финансо​вых организаций, предоставляемых, как правило, на льготных условиях, приходилось до половины общего объема привлечен​ного ссудного капитала. Большая часть займов пошла на созда​ние и реконструкцию предприятий в инфраструктурных отрас​лях (энергетика, транспорт, связь). Часть средств была инвести​рована в сырьевые отрасли, мелиорацию, в сферу здравоохране​ния. Значительная часть кредитов была предоставлена Мировым банком, в который КНР вступила в 1980г. одновременно с вступлением в МВФ.

КНР использовала экономическую помощь на цели развития. Ее относительная величина была небольшой - 1 -  0,3% ВВП в 90-е годы. На каждого жителя приходилось 2 долл. в год.

Привлечение иностранного ссудного капитала вызывало рост внешней задолженности. Ее относительные показатели не были высокими по международным стандартам. По отношению к ВВП внешняя задолженность не превышает 15%, обслужива​ние долга по отношению к экспорту - не выше 10%, краткосрочная составляющая не превышает 20%.

В 90-е годы КНР стала одним из крупнейших центров при​ложения иностранных прямых капиталовложений. В конце деся​тилетия на ее долю приходилось более 6% общемирового объе​ма ИПК и 1/5 часть накопленных вложений в развивающиеся страны. Приток ИПК шел по нарастающей. Если в 1984 - 1989 гг. среднегодовой приток составлял 3,2% мирового объема, то в 1990-1995 гг. - 9,95%, а в 1996-1999 гг. - 9%.

Данные о притоке ИПК имеют свои особенности. Они включают движение капитала из Сянгана и Макао, ныне яв​ляющихся составными частями КНР. Из общего объема накопленных в КНР иностранных капиталовложений порядка 20%, приходится на Сянган, т.е. они являются внутренними инвестициями. Крупный приток капитала шел из Тайваня. Оценивается, что 80% притока капитала обеспечивают этнические китай​цы из Восточной Азии.

КНР проявляет выборочный подход к привлечению прямых капиталовложений. Прежде всего, они привлекаются в высоко​технологичные отрасли, энергетику, включая реализацию неф​тяных проектов на шельфе. Соглашения об организации совмест​ных предприятий часто содержат условия постепенной замены импортных комплектующих на изделия китайского производства.

Широкое привлечение иностранного капитала в форме пря​мых инвестиций способствовало усилению инвестиционного процесса в стране. Их среднегодовой приток составлял 15% ва​ловых вложений в основной капитал во второй половине 90-х годов.

ИПК способствовали расширению экспорта и улучшению его товарной структуры. Доля предприятий с иностранным ка​питалом в общем объеме китайского экспорта составляет около 50%. Они помогли развитию ряда экспортных отраслей, в том числе легкой промышленности, что позволило увеличить вывоз их продукции на международные рынки.

В территориальном аспекте ИПК высоко сконцентрированы. Они сосредоточены в основном в приморских районах, где соз​дано порядка 40 различных экспортных зон. На них приходится около 80% предприятий с участием иностранного капитала, дей​ствующих в КНР. Они обеспечивают 20% китайского экспорта. Китайский экспорт намного больше зависит от иностранного капитала, чем экспорт восточноазиатских стран. Во внутренних районах большая часть промышленности слабо связана с меха​низмом экономического роста через экспорт, что явилось, например, отправным моментом успехов Южной Кореи. Новой чертой участия КНР в международном движении капитала стало усиление его позиций в вывозе предпринимательского капитала в форме прямых капиталовложений (1,6 - 4 млрд. долл. в год). В конце 90-х годов КНР имела прямые инвестиции объемом в 26 млрд. долл., или 0,5% мирового объема (без Сян​гана и Макао). Половина из них инвестирована в сбытовую сеть и только 16% - в обрабатывающую промышленность. Круп​нейшим объектом приложения китайских инвестиций была Се​верная Америка (почти 40%), далее идут Европа и Океания.

Одной из проблем участия КНР в международном движении капитала стало усиление бегства капитала, о чем свидетельству​ет статья платежного баланса «ошибки и пропуски». Ее величина возросла с 700 - 800 млн. долл. до 17 - 18 млрд. в конце 90-х годов, что составляет 70% потока капитала.

Валютное положение КНР остается достаточно прочным. Ва​лютные резервы превышают годовой объем импорта (валютные резервы без золота у КНР составляют 52 - 55% импорта, у всех развивающихся стран – 25 - 30%). Постоянно поддерживается положительное сальдо платежного баланса по текущим опера​циям. В результате китайское хозяйство продемонстрировало устойчивость к неблагоприятным внешним воздействиям. Кон​тролируемая «открытость экономики» показала свои преимуще​ства в условиях кризисных явлений в финансовой сфере миро​вого хозяйства.

В сфере международного экономического сотрудничества КНР руководствовалась принципом «действовать по мере воз​можностей». В небольших объемах она оказывала экономиче​скую помощь.

В целом КНР в конце прошлого века значительно укрепила свои позиции в мировой экономике. Ее опыт подтвердил важ​ную роль государства в развитии хозяйства и осуществлении перехода от централизованно планируемой экономики к рыноч​ной. Практика КНР опровергает расхожие утверждения о неиз​бежности социальных издержек во время рыночных преобразо​ваний. 

Заключение

Развивающиеся страны - особая категория государств, сохраня​ющих, хотя и в разной степени, определенные общие признаки соци​ально-экономического отставания, в том числе многоукладность хозяй​ства, традиционные формы собственности и общественных институтов, низкую производительность общественного труда.
В ходе социально-экономического развития эта общность претер​певает существенные изменения, усиливается расслоение на подгруппы.
Различия в темпах роста, скорости модернизации экономики и воздействие мирового хозяйства способствуют дифференциации разви​вающихся стран.
Социально-экономические стратегии развивающихся стран ста​вят целью преодоление отсталости, преобразование традиционных хо​зяйственных структур, изменение позиции в международном разделе​нии труда, интеграцию в мировое хозяйство. Методом достижения этих Целей в большинстве развивающихся стран стала индустриализация по двум основным моделям - импортозамещающей и экспортоориентированной.
Социально-экономические процессы в развивающихся странах в возрастающей степени формируются под воздействием мирового хозяй​ства. Это в первую очередь связано с импульсами научно-технического прогресса, распространяющимися от Центра к Периферии, растущим значением мировой торговли, а также активностью ТНК.
Нехватка внутренних ресурсов, спад цен на основные сырьевые экспортные товары, рост неопротекционизма со стороны развитых стран, затрудняющий расширение экспорта развивающихся стран, уси​ливают необходимость внешних заимствований.
Азиатский финансовый кризис выявил уязвимость развивающих​ся стран, структурную слабость их хозяйства, недостаточную приспособ​ляемость к процессам в мировой экономике.
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