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Макроэкономическая наука

Введение


Вся наука есть не что иное, как упорядочение мышления.

Альберт Эйнштейн


Цель экономической теории – объяснить поведение людей в процессе производства, распределения и использования материальных благ и услуг в мире ограниченных ресурсов.


Экономические знания объединяются в две части экономической теории: микро- и макроэкономику.


В отличие от микроэкономики, которая изучает главным образом поведение отдельного экономического субъекта (потребителя, фирмы), в макроэкономике исследуются результаты и последствия совместной экономической деятельности всех участников народного хозяйства одновременно. При этом в центре внимания оказываются такие показатели функционирования экономики, как национальный доход, уровень безработицы, уровень цен и темп инфляции, состояние государственного бюджета и платёжного баланса страны, темпы экономического роста.

Явления, изучаемые макроэкономикой, затрагивают жизнь каждого из нас. Управляющие предприятиями, прогнозирующие спрос на свои товары должны предвидеть, как быстро будут расти доходы потребителей. Граждан пожилого возраста, живущих на фиксированный доход, интересует, как быстро будут увеличиваться цены. Люди, ищущие работу, надеются, что экономика вступит в период подъёма, и фирмы начнут набирать работников. Состояние платёжного баланса страны в значительной мере определяет степень свободы её жителей в передвижении через государственные границы. Состояние экономики оказывает влияние на всех людей. 

Макроэкономисты занимаются анализом развития экономики как единого целого. Они собирают данные о доходах, ценах, безработице и многих других экономических показателях, относящихся к различным странам и различным периодам. Затем они стараются сформулировать общий теоретический подход к объяснению этих данных.
Основные понятия

Своеобразие предмета и метода макроэкономического анализа обуславливает использование в макроэкономике понятий, не встречающихся в микроэкономике.


В качестве обобщающих показателей результатов функционирования национальной экономики за определённый период применяются такие агрегаты, как валовой внутренний продукт (ВВП), валовой национальный продукт (ВНП), чистый национальный продукт (ЧНП) и национальный доход (НД).

ВВП - есть сумма добавленных ценностей, созданных за определённый период всеми производителями, ведущими производство на территории страны. При этом под добавленной стоимостью понимается разность между выручкой и стоимостью материальных затрат на производство и реализацию продукции.


ВНП – это ВВП минус сумма добавленный ценностей, созданных на территории страны посредством использования факторов производства принадлежащих иностранцам, плюс сумма добавленных ценностей, созданных за границей посредством факторов, принадлежащих гражданам данной страны.

В полностью закрытой экономике ВВП равен ВНП. В открытой экономике основными источниками расхождения между объёмами ВВП и ВНП являются непосредственная деятельность инофирм на национальной территории (отечественных фирм за рубежом), совместных предприятий, участие иностранных (отечественных) работников в производстве товаров и услуг на национальной территории (за рубежом), внешние займы (ссуды). Очевидно, что ВНП больше ВВП, если доходы владельцев факторов, используемых за рубежом, превышают доходы иностранцев от использования принадлежащих им факторов в экономике данной страны. 

ЧНП – это ВНП за вычетом амортизации. Амортизация представляет собой эквивалент величины обесценения основного капитала за период.

При определении всех перечисленных показателей результативности функционирования национальной экономики используются рыночные цены. Из микро экономики известно, что рыночные цены благ без остатка раскладываются на факторные доходы: заработную плату, процент, ренту и предпринимательский доход. Но так обстоит дело только в том случае, если государство не прибегает к косвенным налогам и субвенциям. Первые повышают цену конечной реализации, вторые снижают её. Поэтому, чтобы узнать величину созданного за период национального дохода как суммы всех факторных доходов, надо из ЧНП, измеренного в ценах реализации, вычесть косвенные налоги и добавить субвенции. Иначе говоря, национальный доход есть ЧНП, измеренный в факторных ценах. Косвенные налоги, поэтому не включаются в национальный доход, что рассматриваются не в качестве факторного дохода государства, а как трансфертный платёж.


Все доходы можно разделить на два вида: доходы от труда и доходы от имущества. 


Под имуществом понимается любой источник законного нетрудового дохода. Основными видами имущества являются производительный (реальный) капитал, земля, жилые дома, ценные бумаги, лицензии и патенты и д.р. Денежная оценка имущества представляет собой дисконтированную сумму ценности ожидаемых от него доходов.


Совокупность имущества, принадлежащего частным физическим и юридическим лицам, а также государству образует национальное богатство.


Деньги – это то, что используется в качестве: 1) мере ценности всех благ; 2) всеобщего платёжного средства; 3) формы сохранения ценности. Деньги являются также специфическим видом имущества, не приносящим дохода при стабильном уровне цен.


Ликвидность – вид имущества (финансового актива), который можно сразу и без издержек использовать в качестве платёжного средства.


Кассовые остатки (касса) экономического субъекта – объём имеющихся  у него платёжных средств.


Показатели, характеризующие величину дохода и его использование, имеют размерность потока: количество в единицу времени (рублей в год, штук в месяц и т.п.). Объём имущества измеряется в единицах запаса: количество на определённый момент времени (рублей, штук и т.п.). Изменение величины запаса за период, принимаемый за единицу времени есть величина потока.




Уровень цен – одна из центральных категорий макроэкономики, с которой в микроэкономике определяются равновесные пропорции обмена благ, т.е. относительные (реальные) цены этих благ.


Под уровнем цен понимается денежная оценка блага – или совокупности благ («корзины»), - служащего масштабом цен. 


При определении индекса потребительских цен в «корзину» включают несколько сот важнейших товаров народного потребления.


Посредством индекса цен производства определяется динамика стоимости производства конкретной группы товаров.


Дефлятор есть соотношение номинального ВНП данного года к ВНП, измеренному в ценах базового года («реальному» ВНП). В отличие о двух предыдущих индексов дефлятор отражает не только изменение цен, но и изменение структуры « корзины» благ.


Уровень цен используется для пересчёта денежных (номинальных) значений экономических параметров в их реальные значения.


Реальное значение экономического показателя есть его номинальное значение, делённое на уровень цен. Так, для определения величины реального дохода надо его ценность, исчисленную в текущих ценах, разделить на уровень цен; разделив номинальные кассовые остатки на уровень цен, получим величину реальных кассовых остатков, которая показывает, сколько благ можно купить на имеющуюся сумму платёжных средств.     
Безработица


Безработица представляет собой макроэкономическую проблему, оказывающую наиболее прямое и сильное воздействие на каждого человека. Потеря работы для большинства людей означает снижение жизненного уровня и носит серьёзную психологическую травму. Поэтому неудивительно, что проблема безработицы часто является предметом политических дискуссий. Многие политики для оценки состояния экономики или успешности экономической политики используют так называемый “индекс нищеты”, представляющий собой сумму уровней безработицы и инфляции.

Экономисты изучают безработицу для определения её причин, а также для совершенствования мер государственной политики, влияющих на занятость. Некоторые из государственных программ, например, программы по профессиональной переподготовке безработных облегчают возможность их будущего трудоустройства. Другие, такие как программы страхования, по безработице, смягчают отдельные экономические трудности, с которыми сталкиваются безработные. Ещё целый ряд государственных программ влияет на уровень безработицы косвенно. Например, большинство экономистов считает, что законы, предусматривающие высокую минимальную заработную плату, веду к росту безработицы. Выявляя нежелательные побочные последствия ой или иной государственной политики, экономисты могут помочь политикам оценить альтернативные варианты решения различных проблем.


Безработица никогда не исчезает, хотя количество безработных и колеблется из года в год. 

Потеря работы, поиск работы и

естественный уровень безработицы


Ежедневно некоторые рабочие увольняются или их увольняют, а некоторые безработные находят работу. Этот постоянный приток в ряды безработных и отток из них определяет долю рабочей силы находящуюся в состоянии безработицы.


Пусть L означает рабочую силу, E – число работающих, а U – число безработных. Поскольку любой трудоспособный человек является либо работающим, либо безработным, то     L = E + U.


Таким образом, совокупная рабочая сила представляет собой сумму числа работающих и безработных. Уровень безработицы будет равен   U / L.

Для концентрации внимания на факторах, определяющих уровень безработицы, предположим, что размер совокупной рабочей силы не изменен. Пусть s – показатель уровня увольнения рабочих, т.е. доля занятых, которая ежемесячно теряет работу, f – показатель уровня трудоустройства, т.е. доля безработных, которые ежемесячно находят работу. Предположим, что оба эти показателя постоянны, и убедимся, что они определяют уровень безработицы.

Если уровень безработицы не меняется, т.е. если рынок труда находится в устойчивом состоянии, то число нанятых на работу должно равняться числу уволенных с работы. Поскольку fU – есть число людей, нанятых на работу, а sE – число людей, теряющих работу, эти две величины должны быть ровны: 
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Мы можем преобразовать данное уравнение, чтобы найти устойчивый уровень безработицы. Заметим, что  E = L – U, т.е. число занятых равно совокупной рабочей силе за вычетом количества безработных. Это означает, что
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Разделим обе части уравнения на L и получим:
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Затем выделим U/L и получим:
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Это уравнение показывает, что уровень безработицы U/L зависит от показателей уровней трудоустройства и увольнения. Чем выше уровень увольнения, тем выше безработица. Чем выше уровень трудоустройства, тем ниже безработица.

Любая экономическая политика, направленная на снижение естественного уровня безработицы, должна способствовать либо уменьшению уровня увольнения, либо увеличению уровня трудоустройства. Соответственно, любая политика, воздействующая на указанные показатели, меняет и естественный уровень безработицы.

Хотя эта модель и демонстрирует связь между показателем уровня безработицы и показателями уровней увольнения и трудоустройства, она не даёт ответа на ключевой вопрос: почему, собственно, существует такое явление, как безработица? Если бы человек мог в любой момент быстро найти работу, уровень трудоустройства был бы очень высок, а уровень безработицы близок к нулю. 
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Переход из состава работающих в состав безработных и обратно.
В каждый определённый период времени часть занятого населения s теряет свои рабочие места, а часть безработных f находит. Показатели трудоустройства и увольнения с работы определяют уровни безработицы.
Поиск работы и фрикционная безработица


Одна из причин безработицы заключается в необходимости определённого периода времени для установления соответствия между структурой и рабочей силой и свободными рабочими местами. Модель равновесия рынка труда предполагает точное соответствие качеств работников и свободных рабочих мест, т.е. предполагает, что любой работник одинаково подходит для любого рабочего места. Если бы так было на самом деле и рынок труда находился бы в состоянии равновесия, то потеря рабочего места не приводила бы к безработице: выброшенныё на рынок труда немедленно нашёл новую работу с заработной платой установившейся на рынке.


Однако фактически рабочие имеют различные склонности и способности, а к каждому конкретному рабочему месту предъявляются определённые профессиональные требования. Кроме того, система распространения информации о претендентах на рабочие места и вакансиях является несовершенной, а географическое перемещение рабочих не может происходить моментально. Поиск подходящего рабочего места требует определённого времени и усилиё. В самом деле, поскольку различные рабочие места различаются и по сложности, и по оплате труда, безработный может даже отказаться от первого предложенного ему рабочего места. Безработица, вызванная тем, что установления соответствия между работниками и рабочими местами требует времени, называется фрикционной безработицей.

Определённый уровень фрикционной безработицы неизбежен в условиях постоянно меняющийся рыночной экономики. Спрос на различные товары постоянно колеблется, что в свою очередь вызывает колебание спроса на труд работников, производящих эти товары. Внедрение персональных компьютеров, например, сократило спрос на пишущие машинки, что в свою очередь снизило спрос на труд на предприятиях по производству пишущих машинок. Одновременно увеличивается спрос на труд в электронной промышленности. Деле, поскольку различные регионы производят разные товары, спрос на труд может одновременно возрастать в одной части страны и сокращаться в другой. Экономисты называют такие изменения в структуре спроса на труд по отраслям и регионам структурными сдвигами. 

Структурные сдвиги не являются единственной причиной постоянного высвобождения работников и фрикционной безработицы. Помимо этого, рабочие неожиданно для себя оказываются уволенными в случае, если фирма терпит банкротство, если качество их работы признаётся неудовлетворительным или если их конкретная квалификация более не требуется. Рабочие также увольняются по собственному желанию в случае изменения своих профессиональных интересов. Пока сохраняются межфирменные колебания спроса и предложения не рынке труда, фрикционная безработица неизбежна.

Государственная политика и фрикционная безработица


Целью многих государственный программ является снижение естественного уровня безработицы путём уменьшения фрикционной безработицы. Государственные службы занятости распространяют информацию о вакансиях для повышения эффективности поиска работы
незанятой частью трудоспособного населения. Государственные программы по профессиональной переподготовке призваны облегчить переход рабочих из свёртывающихся отраслей в быстрорастущие. Насколько эти программы способствуют увеличению уровня трудоустройства, настолько они снижают естественный уровень безработицы.

И наоборот, система страхования по безработице представляет собой государственную программу, которая увеличивает число фрикционных безработных. В соответствии с этой программой безработные могут частично получать заработную плату в течение определённого времени после потери работы.

Смягчая экономические последствия потери работы, страхование по безработице одновременно увеличивает количество фрикционных безработных и поднимает естественный уровень безработицы. Безработные, получающие пособия, не так активно ищущие работу и чаще отвергают непривлекательные, с их точки зрения, предложения, что снижает показатель темпа найма. Кроме того, существование системы страхования по безработице, вероятно, позволяет предпринимателям легче решаться на увольнение рабочих, тем самым, приводя к росту показателя темпа увольнения.


Тот факт, что страхование по безработице увеличивает её естественный уровень, сам по себе не означает нежелательности этой политики. Её положительная сторона заключается в том, что она создаёт у рабочих уверенность в получении определённого дохода. Более того, позволяя рабочим отказываться от непривлекательной работы, эта политика, вероятно, способствует установлению более точно соответствия между характеристиками рабочей силы и структуры рабочих мест. Оценка относительной результативности и стоимости систем страхования по безработице – сложная проблема, остающаяся предметом серьёзных исследований.

 
Экономисты, изучающие вопросы страхования по безработице, часто предлагают пути реформирования этой системы для сокращения числа безработных одно из распространённых предложений состоит в требовании, чтобы фирма, увольняющая рабочего, уплачивала за него пособие по безработице в полном объёме. Такая система называется системой стопроцентной компенсации, поскольку взнос каждой фирмой на страхование по безработице точно отражает масштабы безработицы, переживаемой её собственными рабочими. Большинство же действующих программ основано на системе частичной компенсации. В соответствии с ней с фирмы, увольняющей рабочего, взимается только часть будущего пособия по безработице этого рабочего. Поскольку на фирму ложиться лишь часть затрат по поддержанию жизненного уровня уволенных работников, постольку ей выгодно освобождаться от излишних рабочих при временном снижении спроса. Увеличение размера компенсации может ограничить широко распространяемые временные увольнения.

Жёсткость реальной заработной платы и безработица ожидания
   
Вторая причина безработицы – жёсткость заработной платы, т.е. её неспособность к гибкому изменению, достаточному для приведения предложения труда в соответствие со  спросом на него. В равновесной модели рынка труда реальная заработная плата изменяется, уравновешивая спрос и предложение. Однако на самом деле зарплата не всегда является столь гибкой. Иногда реальная заработная плата как бы застревает на уровне, выше равновесного.


Когда реальная заработная плата находится выше уровня, соответствующего равновесию спроса и предложения, предложение труда на рынке превышает спрос на него. Фирмам приходится, так или  иначе, распределять между всеми претендентами недостаточное количество рабочих мест. Поэтому жёсткость реальной заработной платы уменьшает показатель вероятности трудоустройства и повышает уровень безработицы.

Безработица как результат жёсткости заработной платы и вытекающей отсюда нехватки рабочих мест называется безработицей ожидания. Рабочие становятся безработными не поэтому, что они хотят найти работу, которая в большей степени будет соответствовать их квалификации, а по тому, что при данном уровне заработной платы предложение труда превышает спрос на труд со стороны фирм. Безработные просто ждут возможности получить работу.

Чтобы понять категории жёсткости заработной платы и безработицы ожидания, необходимо выяснить, почему рынок труда не приходит в состояние равновесия. Когда уровень реальной заработной платы находится выше точки равновесия, а предложение труда превышает спрос, логично было бы ожидать от работодателей снижение выплачиваемой ими заработной платы. Безработица ожидания возникает потому, что фирмы не могут снизить уровень зарплаты, несмотря на избыточное предложение труда. Теперь рассмотрим три причины жёсткости заработной платы: принятие законов о минимальной заработной плате, существование монопольной силы профсоюзов и установление фирмами стимулирующей заработной платы.
Продолжительность безработицы

Предположим, что Вы потеряли работу. Какова вероятность того, что Вам придётся оставаться безработным в течение долгого времени? Ответ очень важен, поскольку он укажет нам и на причины безработицы, и на более подходящие меры государственной политики. С одной стороны, если безработица носит краткосрочный характер, можно предположить, что она является фрикционной, и, возможно, неизбежна. Людям требуется какое-то время, чтобы найти новую работу, в наибольшей степени соответствующую их квалификации и желаниям. С другой стороны, безработица, носящая долговременный характер – принципиально иное явление, поскольку вряд ли процесс поиска подходящей работы должен затягиваться на многие месяцы. Долговременная безработица является соре безработицей ожидания. Таким образом, данные о продолжительности безработицы могут повлиять на наше представление о её причинах.

Ответ на поставленный выше вопрос не так уж прост. Данные говорят о том, что для большинства людей период нахождения без работы оказывается непродолжительным, но в то же время наибольший вклад в совокупную продолжительность безработицы вносят те, кто находится без работы длительное время. 


Данные о продолжительности безработицы имеют важное значение для разработки государственной политики. Если задачей является значительное сокращение уровня безработицы, то политика должна быть нацелена на долговременную безработицу, поскольку именно долговременная безработица вносит наибольший вклад в общую продолжительность безработицы.
Вступление на рынок труда и уход с него
До сих пор мы абстрагировались от важной черты, характеризующей динамику рынка труда – включение новых работников в состав рабочей силы и уход части трудовых ресурсов из её рядов. Модель естественного уровня безработицы строилась на предположении, что состав рабочей силы остаётся неизменным. В таком случае единственной причиной безработицы могло быть увольнение с работы, а единственной причиной выхода из рядов безработных – приём на работу.

В действительности изменение состава рабочей силы имеет большое значение. Около 1/3 безработных – это те, кто лишь недавно вошёл в состав рабочей силы. Это молодёжь, которая ищет своё первое рабочие место, или те, кто уже работал, но по каким- либо причинам временно выходил из состава рабочей силы. Кроме того, не все периоды безработицы заканчиваются наймом на работу: почти половина случаев нахождения без работы заканчивается уходом безработного с рынка труда.

Подобные изменения в составе рабочей силы затрудняют интерпретацию статистических данных по безработице. С одной стороны, некоторые, называющие себя безработными, просто не занимаются поиском работы всерьёз, и, возможно, их не следовало включать в состав рабочей силы. Их “безработица”, скорее всего, не является социальной проблемой. С другой стороны, некоторые действительно хотели бы работать, но после нескольких неудачных попыток найти работу потеряли надежду и прекратили поиск. Эта группа “отчаявшегося” трудоспособного населения считается выбывшей из рабочей силы и не учитывается в статистике безработицы, хотя и может представлять собой серьёзную проблему.

Безработица представляет собой растрату ресурсов. Потенциально безработные могли бы внести вклад в увеличение национального дохода, но не делают этого. Те, кто ищет работу, соответствующую их квалификации, радуются, когда они её находят, а те, кто ждёт рабочих мест на фирмах с зарплатой выше равновесного уровня, рады, когда там открываются вакансия. Ясно, что безработный предпочёл бы быть работающим.

К сожалению, простого пути сокращения безработицы не существует. Правительство не в состоянии ни сделать так, что бы процесс поиска работы совершался мгновенно, ни существенно приблизить заработную плату к равновесному уровню. “Нулевая” безработица недостижима в такой экономике, как американская. 


Тем не менее, правительственная политика не является совершенно бессильной в борьбе за снижение уровня безработицы. Программы по профессиональной подготовке рабочих, система страхования по безработице, минимум заработной платы и законы, регулирующие заключения коллективных договоров, часто являются темами политических дебатов. Предполагается, что выбор той или иной политики способен существенно повлиять на уровень безработицы.  
Валовой национальный продукт (ВНП)

Ключевую роль в определении валового национального продукта играет понятие конечных товаров и услуг. С помощью показателя ВНП предпринимается попытка оценить общие результаты экономической деятельности каждой фирмы и отрасли  и избежать при этом потерь и повторного счёта. Для достижения поставленной цели необходимо обратить особое внимание на то, чтобы учитывались только товары и услуги, проданные конечным потребителям, т.е. тем группам лиц, которые будут использовать их либо для внутреннего потребления, либо для инвестиций, либо для осуществления государственных закупок, либо для экспорта. Промежуточные товары, которые приобретаются с целью их последующего использования в виде производственных ресурсов, не включается в ВНП.

ВНП (англ. gross national product) – также, как и валовой внутренний продукт (ВВП), является важнейшим макроэкономическим показателем статистики народного хозяйства страны. Включает в себя сумму товаров и услуг, произведённых национальными субъектами (предприятиями, организациями и частными лицами) за год, независимо от их территориального месторасположения. ВНП отличается от ВВП на сальдо (разность между денежными поступлениями и расходами за определённый период) внешнеэкономических операций, включая сальдо экспорта и импорта товаров и услуг, сальдо перевода заработной платы иностранных рабочих и сальдо перевода прибылей от вывезенного за рубеж капитала. ВНП может быть больше или меньше ВВП в зависимости от знака сальдо.
Добавленная стоимость

Так возникает понятие добавленной стоимости. Добавленная стоимость (ДС) – это стоимость, созданная в процессе производства на данном предприятии и охватывающая реальный вклад предприятия в создание стоимости конкретного продукта, т.е. заработную плату, прибыль и амортизацию конкретного предприятия.


Поэтому стоимость потреблённых сырья и материалов, которые приобретались у поставщиков и в создании которых предприятие не принимало участия, в добавленную стоимость произведённого данным предприятием продукта не включается.


Иначе говоря, добавленная стоимость – это валовая продукция предприятия (или рыночная цена выпущенной продукции) за минусом текущих материальных издержек, но с включением в неё отчислений на амортизацию (так как основные фонды предприятия принимают участие в создании новой стоимости производимой продукции).

Чистый национальный продукт
Как измеритель валового годового объёма производства ВНП имеет один важный недостаток: он завышает объём производства на стоимость годовых амортизационных отчислений и на сумму косвенных налогов.


Нас интересует прежде всего величина, которую производство реально прибавило к благосостоянию общества, а суммы амортизационных отчислений, накапливаемых в специальных фондах, благосостояние общества не повышают.

Вследствие этого, уменьшив величину ВНП на сумму амортизационных отчислений, начисленных за год, можно получить ещё один макроэкономический показатель – чистый национальный продукт (ЧНП).

С помощью этого показателя измеряется общий годовой объём производства товаров и услуг, который страна произвела и потребила во всех секторах своего национального хозяйства. Другими словами, ЧНП показывает размер дохода поставщиков экономических ресурсов за предоставленные им землю, рабочую силу, капитал, предпринимательскую способность, с помощью которых создан этот ЧНП.


Единственным компонентом, не отражающим истинного вклада экономических ресурсов в ЧНП, являются косвенные налоги. Значит, чтобы определить показатель общего объёма заработной платы, рентных платежей и прибыли, необходимо вычесть из ЧНП сумму косвенных налогов. Полученный показатель носит название «национальный доход».
Национальный доход
Национальный доход (НД) – это вновь созданная за год стоимость, характеризующая, что прибавило производство в данном году к благосостоянию общества. Поэтому при его подсчёте, в отличие от ВВП, в него не включаются суммы амортизации, косвенных налогов, государственных субсидий.

Это – чистый «заработный доход» общества, этим и определяется важность НД как макроэкономического показателя и его широкое применение при сопоставительном анализе.


В практике различают произведённый и использованный НД. Произведённый НД – это весь объём вновь созданной товаров и услуг. Использованный НД – это произведённый НД за минусом потерь (от стихийных бедствий, ущерба при хранении и т.д.) и внешнеторгового сальдо. В национальный доход включают продукцию сферы материального производства, а также стоимость продукции сферы услуг. По методологии международной статистики количественная разница между валовым внутренним продуктом и национальным доходом равна стоимости амортизационных отчислений. Национальный доход делится на произведённый и используемый на потреблении и накоплении. Используемый национальный доход меньше произведённого на величину потерь в результате стихийных бедствий, военных действий, в процессе транспортировки и хранения и на величину незавершённого строительства.
Реальный и номинальный ВНП
При повышении цен в два раза при неизменном количестве произведённой продукции величина ВНП также увеличивается в два раза. Вместе с тем, было бы заблуждением считать, что степень удовлетворения потребностей выросла в два раза, так как количество произведённых товаров осталось без изменений ВНП, в составе которого стоимость товаров и услуг измерена в текущих ценах, получил название номинального ВНП.

Чтобы точно отражать состояние экономики, показатель количества произведённых в экономике товаров и услуг не должен быть подвержен влиянию изменения цен. Этой цели соответствует показатель реального ВНП, в котором стоимость товаров и услуг измеряется в постоянных ценах. Для расчёта реального объёма ВНП выбирается базисный год.

Дефлятор ВНП
Дефлятор есть отношение номинального ВНП данного рода к ВНП, измеренного в ценах базового года («реальному» ВНП). В отличие от двух предыдущих индексов дефлятор отражает не только изменение цен, но и изменение структуры «корзины» благ.

На основе номинального и реального объёмов ВНП мы можем рассчитать третий важнейший статистический показатель: дефлятор ВНП. Дефлятор ВНП, называемый также дефлятором цен ВНП, определяется следующим образом:
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Таким образом, дефлятор ВНП есть отношение номинального объёма к реальному.


Чтобы лучше уяснить, что такое реальный и номинальный объёмы ВНП и дефлятор ВНП, вернёмся к рассмотрению экономики, где производят только один вид товара – хлеб. Для любого года номинальный ВНП рассчитывается как общая сумма денег, истраченных на хлеб в этом году. Реальный ВНП – это количество произведённый в этом году буханок хлеба, умноженного на цену буханки хлеба в каком-то базисном году. Дефлятор ВНП – отношение цены буханки хлеба в этом году к цене буханки хлеба в базисном году. 

Вместе с тем, в реально существующей экономике производится значительно более широкое разнообразие товаров. Таким образом, в реальном и номинальном объёмах ВНП, а также в дефляторе ВНП представлено много различных цен и количественных показателей произведённой продукции.


Введение понятия дефлятора ВНП позволяет выделить в составе номинального ВНП две части:  одна характеризует количество произведенной продукции, а другая – цены.

Номинальный объём ВНП = реальный объём ВНП x дефлятор ВНП.

Номинальный ВНП даёт денежную очинку произведённой продукции. Реальный ВНП характеризует количество произведённой продукции, т.е. объём производства, измеренный в постоянных ценах (ценах базисного года). Дефлятор ВНП показывает изменение цены единого продукта в отчётном году по отношению к базисному.
Вывод:
1. В валовом национальном продукте отражается как доход всех граждан страны, так и общий объём расходов страны производство товаров и услуг.

2. В номинальном объёме ВНП стоимость товаров и услуг измерена в текущих ценах, а в реальном – в постоянных ценах. Таким образом, реальный ВНП увеличивается только в результате увеличения товаров и услуг, в то время как номинальный ВНП может увеличиваться как вследствие увеличения количества произведённой продукции, так и вследствие повышения цен.

3. ВНП является суммой четырёх составляющих расходов: потребления, инвестиций, государственных закупок и чистого экспорта.
4. Индекс потребительских цен (ИПЦ) отражает уровень цен определённого набора товаров и услуг, приобретаемых типичным потребителем. Как и дефлятор ВНП, который является отношением номинального ВНП к реальному, индекс потребительских цен характеризует общий уровень цен.

5. Уровень безработицы показывает долю не имеющих работу в общей численности желающих работать. Увеличение уровня безработицы, как правило, связано со снижением реального объёма ВНП.

Инфляция 
Инфляция (от лат.inflation – вздутие ) – это долговременный процесс снижения покупательной способности денег. Различают открытую и скрытую, или подавленную, инфляцию. Открытая инфляция проявляется в продолжительном росте уровня цен, скрытая – в усилении товарного дефицита. Открытую форму инфляция принимает в условиях свободных, подвижных цен, скрытую – в условиях жёсткого государственного контроля за ними. От инфляции как процесса отличают инфляционный шок – однократное повышение уровня цен, которое может стать импульсом для развёртывания (или ускорения) процесса инфляции, а может и не стать им. В последнем случае экономика абсорбирует инфляционный шок. 
Уровень инфляции при её открытой форме определяется темпом прироста уровня цен. В практических расчётах для оценки уровня инфляции используются индексы цен. При скрытой инфляции для косвенной оценки её уровня  могут использоваться такие показатели, как соотношение контролируемых государством цен с ценами свободного (легального или теневого) рынка, затраты времени на поиски товара, вероятность осуществления нужной покупки, объём вынужденных сбережений т.п. 


Инфляция относится к числу основных дестабилизирующих факторов рыночной экономики, и чем выше её уровень, тем более она опасна. Инфляция в несколько десятков или сотен процентов в год – явный признак начинающегося и усиливающегося кризиса денежной системы. Гиперинфляция означает её крах, паралич всего рыночного механизма.


Долговременное снижение уровня цен называется дефляцией (от лат. Deflation – выдувание, сдувание), а замедлением темпов инфляции – дезинфляцией.
Представление субъектов рынка о будущем уровне цен, или, иначе, инфляционные ожидания, входят в число важнейших параметров, определяющих их поведение. Поэтому для комплексного анализа причин возникновения инфляции и её воздействия на экономическую конъюнктуру в макроэкономическую модель нужно включить инфляционные ожидания.


Поскольку функция совокупного спроса ожидает факторы, обеспечивающие совместное равновесие на рынках благ и денег, а функция совокупного предложения характеризует процессы, происходящие на рынке труда и в производстве, макроэкономическая модель может быть представлена как модель взаимодействия совокупного спроса и совокупного предложения.


Поскольку инфляция есть повышение уровня цен, то я начну с того, как устанавливаются цены. Цена – это соотношение, в котором деньки обмениваются на товар и услуги, необходимо определить сущность денег.


Экономисты вкладывают в термин деньги строго определённое содержание. С их точки зрения , деньги – это совокупность активов, используемых при совершение сделок. Деньги выполняют три функции. Они служат средством сбережения, мерой стоимости и средством обращения.

Условия и причины инфляции
Из проведённого анализа процесса развития инфляции можно заметить, что необходимым условием возникновения является более быстрый рост номинального количества денег или скорости их обращения по сравнению с ростом реального национального дохода.


Инфляция может возникнуть при неизменном номинальном количестве денег, если скорость их обращения растёт быстрее, чем объём производства. Это может иметь место при уменьшении спроса на реальные кассовые остатки вследствие усовершенствования техники расчётов или из-за замены денег ценными бумагами в функции средства сохранения ценности.

Причиной инфляции может быть рост затрат производства вследствие превышения роста зарплаты над ростом производительности труда или превышения ростов налогов над ростом реального дохода. Иначе говоря, инфляция может возникнуть в результате борьбы за перераспределение национального дохода.
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Заметим, однако, что и в данном случае непременным условием повышения уровня цен является увеличение количества находящихся в обращении денег. 


Причиной инфляции может стать не связанное с ростом денежной массы увеличение совокупности спроса. Если при полной занятости у предпринимателей растёт спрос на инвестиции вследствие оптимистических оценок будущей конъюнктуры, то уровень цен начинает повышаться до тех пор, пока не восстановится равновесие между совокупным спросом и предложением.


К немонетарным факторам роста уровня цен относятся также структурные сдвиги спроса. В условиях быстро обновляющегося ассортимента производимых благ спрос постоянно переключается с традиционных товаров на новые престижные товары, повышая их цены. Если бы при этом снижались цены на традиционные товары, то общий уровень цен остался бы неизменным. Но в современной экономике за сокращением спроса часто следует не снижения цен, а сокращение предложения. Поэтому структурные сдвиги спроса могут приводить к повышению цен. 


Источником инфляционного шока может быть рыночная власть монополий, олигополий и государства, реализующаяся в административном повышении цен.  

Заключение
Комплексный анализ влияния инфляции на экономическую конъюнктуру может привести, установив характер зависимости размеров  совокупного спроса  и совокупного предложения от темпа роста уровня цен, т.е. построив динамические функции этих макроэкономических агрегатов .

Динамическая функция совокупного предложения основывается на: а) обратной зависимости денежной ставки зарплаты от уровня безработицы,  б) прямой зависимости уровня национального дохода от уровня занятости,  в) инфляционных ожиданиях продавцов труда,  г) ценообразования по методу «зарплаты плюс».


Равновесный темп инфляции повышается (понижается) вслед за повышением (понижением) темпа прироста предложения денег. При этом в случае адаптивных ожиданий во время перехода то одного равновесного состояния к другому возникает конъюнктурный цикл. В первой фазе этого цикла ускорение инфляции сопровождается ростом  национального дохода. Затем наступает фаза стагфляции, характеризующаяся снижением объёма реального национального дохода при продолжающемся росте уровня цен; причём рост последнего опережает рост количества находящихся в обращении денег. В случае рациональных инфляционных ожиданий изменения темпа прироста денег сказу, минуя конъюнктурный цикл, изменяется темп инфляции в том же направлении. 

Разовое увеличение государственных расходов (автономного спроса) без увеличения прироста денег при адаптивных ожиданиях вызывает конъюнктурный цикл, после которого темп инфляции восстанавливается на прежнем уровне. При рациональных ожиданиях фискальный импульс полностью нейтрализуется «эффектом вытеснения».

Непременным условием возникновением или ускорением инфляции является повышение темпа прироста предложения денег. При экзогенном увеличении темпа роста денежной массы говорят, что инфляция имеет монетарное происхождение. Если ускорение предложения денег явилось следствием изменений в реальном секторе экономики (рост затрат производства, структурные сдвиги спроса), то инфляция имеет не монетарный характер.

Важнейшим социально-экономическим следствием инфляции является перераспределение дохода  и имущества между населением и государством, а так же между различными слоями населения.  
Равновесие и экономический рост


Под экономическим ростом национального хозяйства подразумевается такое его развитие, при котором увеличивается реальный национальный доход.


Интенсивный рост экономики является основой роста благосостояния населения и условием уменьшения дифференциации в доходах различных социальных слоёв.


Рост экономики определяется множеством разнообразных факторов: увеличение количества производственных ресурсов, повышение их качества и совершенствование способов их использования. Всё это, как правило, требует инвестиций. Поэтому инвестиции выступают в качестве основного регулятора темпов экономического роста.


В отличие от статистических моделей экономического равновесия в моделях экономического роста учитываются два последствия осуществления инвестиций: в момент своего осуществления они повышают совокупный спрос, а в последующие периоды увеличивают совокупное предложение вследствие прироста производственных мощностей.


В моделях экономического роста все эндогенные параметры являются функциями времени.
Накопление капитала


Для того чтобы определить, как связаны между собой рост запасов капитала, рабочей силы и улучшение технологии и как они воздействуют на объём производства, мы используем модель Солоу.


Предложение и спрос на произведённую продукцию


Спрос и предложение на рынке произведённой продукции являются ключевыми элементами статистической модели экономики, так как предложение определяет объём производства в каждый момент времени, а спрос определяет распределение продуктов производства между различными направлениями использования.
Предложение и производственная функция. Предложение товаров в модели Солоу описывается с помощью производственной функции:

 Y=F(K,L)

Объём производства зависит от запасов капитала и используемого труда. Модель роста Солоу предполагает, что производственная функция обладает свойством постоянной отдачи от масштаба.


Функция потребления


Модель Солоу предполагает, что функция потребления принимает простую форму :


C =  (1 – s)y, 
где норма сбережения s принимает значения от 0 до 1. Эта функция означает, что потребление пропорционально доходу. Каждый год часть (1-s) дохода потребителя и часть s сберегается.

Рост населения


Базовая модель Солоу показывает, что само по себе накопление капитала не может объяснять непрерывный экономический рост. Для того чтобы объяснить непрерывный экономический рост, нужно расширить модель Солоу и включить в неё два других источника экономического роста: рост населения и технологический прогресс. 


Последствия роста населения


Рост населения дополняет исходную модель Солоу по трём направлениям. Во-первых, он позволяет приблизиться к объяснению причин экономического роста. В устойчивом состоянии экономики при растущем на селении капитал и выпуск продукции на одного работника остаётся неизменным, но поскольку количество работников растёт с темпом n, капитал и объём производства тоже растут с темпом n. Следовательно, рост населения не может объяснить длительного роста уровня жизни, поскольку объём производства в расчёте на одного работника в устойчивом состоянии остаётся постоянным.

Во-вторых, рост населения позволяет дать дополнительное объяснение того, почему некоторые страны богаты, а другие – бедны. 

Технологический прогресс


Теперь включим в модель Солоу технологический прогресс – третий источник экономического роста. 


Эффективность труда 


Для включения в модель технологического прогресса необходимо вернуться к производственной функции, в которой общий объём производства Y соотносится с затратами капитала K и труда L. До сих пор производственная функция записывалась как Y = F(K,L).

Теперь запишем производственную функцию следующим образом:

Y = F(K,L х E),

Где E
 представляет собой новую переменную, которая называется эффективностью труда одного работника. Эффективность труда зависит от здоровья, образования и квалификации рабочей силы.


Составляющая L  E представляет собой рабочую силу, измеренную в единицах труда с неизменной эффективностью. Принимается во внимание количество работников L и эффективность труда каждого из них E. В соответствии с новой производственной функции общий объём производства Y зависит от количества K и от числа эффективных единиц рабочей силы, т.е. от L х E.
Заключение 
  Хотя модель Солоу представляет собой хорошую базу для начала анализа экономического роста, она является лишь первой его ступенью. Модель Солоу сильно упрощает некоторые аспекты реальной жизни и полностью упускает другие изучающие экономический рост учёные пытаются построить более сложные модели, которые позволяют им исследовать более широкий круг проблем. 


Модель Солоу показывает, что продолжительный рост уровня жизни может иметь место только в результате технологического прогресса. 
Совокупный спрос и совокупное предложение
Совокупный спрос

     Совокупный спрос – это зависимость между количеством произведённой продукции, на которое предъявляется покупательский спрос, и общим уровнем цен. 
Уравнение количественной  теории денег как модель совокупного спроса.


Мы можем создать простую теорию совокупного спроса на базе количественной теории денег. Согласно этой теории   MV – PY , где M – предложение денег, V – скорость обращения денег, P – уровень цен, а Y – количество  произведённых товаров и услуг. Это уравнение утверждает, что предложение денег определяет объём производства в номинальном выражении, который, в свою очередь, зависит от уровня цен, и количества произведённой продукции.

Совокупное предложение

Совокупное предложение – это зависимость между количеством товаров и услуг, предлагаемых продавцам, и уровнем цен. Вид этого соотношения зависит в решающей степени от того, на каком временном промежутке мы сосредотачиваем своё внимание. Поэтому необходимо различать два вида кривых совокупного предложения: долгосрочную и краткосрочную кривые совокупного предложения.

 
Долгосрочный период: кривая совокупного предложения представлена вертикальной линией
[image: image10.wmf]
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Долгосрочная кривая совокупного предложения. В конечном счёте, количество произведённой продукции  определяется затратами труда и капитала и имеющейся технологией. Таким образом, оно не зависит от уровня цен. Долгосрочная кривая совокупного предложения (LRAS) вертикально.
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Краткосрочный период: кривая совокупного предложения представлена горизонтальной линией.
Краткосрочная кривая совокупного предложения. В данном случае принято экстремальные допущения о неизменности всех без исключения цен. Поэтому краткосрочная кривая совокупного предложения (SRAS)  горизонтальна. 
145





1.250





1.200





1.125





1.000





135





120





p





y





Y





150





безработные





Трудоустройство  � EMBED Equation.3  ���





Занятые





Увольнение


с работы� EMBED Equation.3  ���      � EMBED Equation.3  ���

















Уровень цен





LRAS





Доход, выпуск





�EMBED Equation.3���





P





Y





Уровень цен





Y





Доход, выпуск





P





SRAS








[image: image12.wmf]Y

_1084201748.unknown

_1084323476.unknown

_1084359447.unknown

_1084356759.unknown

_1084201830.unknown

_1084201771.unknown

_1084174535.unknown

_1084174820.unknown

_1084174196.unknown

_1084174495.unknown

_1084174137.unknown

