1. Ценообразование в мировой торговле. Как и во внутренней торговле, цены в международной торговле зависят от конкретной рыночной ситуации (соотношения спроса и предложения), однако здесь взаимодействует более широкий круг участников, влияющих на конъюнктуру и на изменение цен. В связи с этим проанализируем основные ценообразующие факторы в международной торговле: общеэкономические; конкретно-экономические; специфические; специальные; внеэкономические.

Общеэкономические факторы —факторы, действующие независимо от вида конкретной продукции и конкретных условий ее производства и реализации. Иными словами, это факторы общей экономической среды, в рамках которой складываются и изменяются цены. К ним можно отнести: прохождение соответствующих фаз экономического цикла (кризис, депрессия, оживление, подъем); соотношение совокупных спроса и предложения; динамику инфляции и т. д.

Конкретно-экономические — определяемые особенностями данной конкретной продукции (данного товара), условиями ее производства и реализации.

Специфические — действующие только в отношении некоторых (отдельных) видов товаров. К ним можно отнести: сезонность в производстве и реализации отдельных товаров (зимняя и летняя одежда или обувь); обязательная комплектность поставок отдельных товаров(машинотехническая продукция); гарантии и условия послепродажного сервиса и т. д.

Специальные — связанные с действием особых механизмов и экономических инструментов. Это касается форм деятельности государства в области внешнеэкономических связей. К ним можно отнести формы государственного регулирования в своей собственной стране, а также государственное регулирование за рубежом 

Внеэкономические — политические, военные, социальные факторы, прямо не относящиеся к экономике, однако оказывающие определенное воздействие на динамику цен в сфере международной торговли (война в Персидском заливе отразилась на ценах на нефть).

Влияние государства на внешнеторговые цены может носить как прямой, непосредственный, так и косвенный, опосредованный характер.

В качестве форм воздействия государства на цены международной торговли можно назвать следующие:

- государство определенным образом регулирует внутренние цены и тарифы (например, на транспорт, электроэнергию) и тем самым оказывает воздействие на цены внешней торговли;

- государство может субсидировать (брать на себя определенную часть расходов) отечественный экспорт с целью его поддержки

- государство проводит соответствующую таможенную политику в области импорта;

- государство может устанавливать определенные ограничения, квоты во внешней торговле.

К формам прямого воздействия государства на цены внешней торговли можно отнести антидемпинговые меры и процедуры. Еще одним инструментом прямого воздействия государств на цены внешней торговли является налоговое регулирование. Примером является введение НДС которым облагаются (или не облагаются) некоторые экспортные и импортные товары, что отражается на внешнеторговых ценах на соответствующие товары.

Используется понятие мировых цен, под которыми понимают цены крупномасштабных экспортно-импортных сделок, заключаемых на мировых товарных рынках, в основных центрах мировой торговли.

Основные характеристики мировых цен следующие:

1.они устанавливаются в свободно конвертируемой валюте; 2.это — цены на товары ведущих производителей и поставщиков (продавцов), имеющих существенную долю в общем объеме данной продукции и постоянно сохраняющих свое ведущее положение на данных товарных рынках; 3.применительно к рынкам топливно-сырьевых товаров речь идет о ценах в регионах мира, где сосредоточено их производство и (или) торговля.

Рассмотрим вопрос об основных видах внешнеторговых цен. 

Контрактные цены —цены, которые согласовали между собой продавцы и покупатели в ходе переговоров. Они сохраняются на протяжении всего периода действия контракта, если в ходе выполнения внешнеторговых поставок по соглашению сторон контрактные цены не пересматриваются.

Справочные цены  — цены продавца, публикуемые в специализированных изданиях, бюллетенях, по каналам компьютерной информации. Существенное значение здесь имеют специальные ценовые справочники. Широкое развитие получил рынок электронных информационных услуг. Современные технологии позволяют получать доступ ко всем видам информации о ценах, которая накапливается в базах данных. 

Биржевые цены — цены на товары, торговля которыми производится на товарных биржах. В основном это относится к торговле сырьем и полуфабрикатами. Биржевые цены очень оперативно отражают изменения, происходящие на рынке данного товара, поскольку биржевые котировки являются фактически ценами сделок именно в данный момент времени. они часто изменяются под воздействием спекулятивных факторов (до 90% сделок – спекулятивные). 

Цены аукционов — цены, складывающиеся в результате аукционных торгов. Данный вид международной торговли связан с торговлей пушниной, чаем, цветами, предметами искусства.

Аукционная торговля – это рынок покупателей. Существует еще и обратный процесс – торги (рынок продавца). Как правило, торги осуществляются на крупные инвестиционные товары, государственные заказы и т.д. Торги могут быть открытыми (участие принимают все желающие) и закрытыми (продавец формулирует условия и отбирает среди продавцов наиболее подходящего).

Цены статистики внешней торговли — усредненные цены, публикуемые в различных национальных и международных справочниках. Поскольку это усредненные цены, то они не показывают конкретную цену конкретного товара. Они характеризуют общую динамику цен в международной торговле, складывающиеся при этом тенденции и могут использоваться как своеобразный ценовой ориентир при заключаемых внешнеторговых сделках.


2 «Плюсы» и «минусы» вступления России в ВТО.

В 1992 году Россия подала заявку на вступление в ГАТТ, затем начались переговоры с ВТО, которые продолжаются уже более 12 лет. Для вступления в ВТО Россия должна провести переговоры со всеми участниками. Помимо этого претендент обязан принять все обязательства, которые были заключены в рамках ГАТТ и ВТО.

Участие в ВТО дает стране множество преимуществ. Цели присоединения к ВТО:

· получение лучших в сравнении с существующими и не дискриминационных условий для доступа российской продукции на иностранные рынки;

· доступ к международному механизму разрешения торговых споров;

· создание более благоприятного климата для иностранных инвестиций в результате приведения законодательной системы в соответствие с нормами ВТО; 

· расширение возможностей для российских инвесторов в странах-членах ВТО, в тч в банковск сфере; 

· создание условий для повышения качества и конкурентоспособности отечественной продукции в результате увеличения потока иностранных товаров, услуг и инвестиций на российский рынок;

· участие в выработке правил международной торговли с учетом своих национальных интересов;

· улучшение имиджа России в мире как полноправного участника международной торговли.

 Задача ведущихся переговоров о присоединении – добиться наилучших условий присоединения России к ВТО, то есть наиболее выгодного соотношения преимуществ от вступления и уступок в виде снижения тарифов и открытия внутренних рынков. 

  Вступать в ВТО надо, поскольку иначе Россия обрекает себя на дискриминацию своей продукции. Порядка 95% мировой торговли осуществляется в рамках этой организации, т.е. любая страна, принимающая участие в международной торговле вынуждена следовать правилам ВТО. Находясь за рамками ВТО, мы не имеем возможности влиять на формирование новых правил ВТО. Между тем, существует множество противников вступления России в ВТО, тк многие секторы российской экономики не обладают достаточной конкурентоспособностью. В результате дискуссий на эту тему были выработаны сл тезисы:

· вступление в ВТО не приведет к резким качественным изменениям и не окажет катастрофического влияния на занятость;

· Россия обладает территориальной инерционностью, т.е. удельный вес импорта в 49 регионах составляет менее 10%;

· из 23 обследованных отраслей 8 обладают относительной нечувствительностью к либерализации, наиболее чувствительные – автомобилестроение, машиностроение, с/х машиностроение, электротехника, мясомолочная продукция, текстиль.

  Другим фактором, оказывающим огромное влияние на российских производителей без всякого ВТО, является серый импорт. В то же время для машиностроения либерализация импорта – это благо, тк на сегодняшний день эта отрасль российской экономики не может удовлетворить потребности более, чем на 20-25%. А на многое оборудование, которое просто не производится в России, импортные пошлины были полностью отменены.

  Следует отметить, что в ходе переговоров по вступлению России в ВТО нашей делегации удалось отстоять следующие важные пункты:

· использование экспортных пошлин, которые в мировой практике применяются очень редко, но в России дают значительные поступления в бюджет (экспорт энергонисителей);

· невозможность единовременного повышения внутренних цен на энергоносители до уровня мировых;

· удалось добиться не присоединения к договору о беспошлинной торговле на авиационном рынке.

  Нерешенным остается вопрос о дотации сельского хозяйства. После вступления в ВТО мы не сможем увеличивать дотации с/х. На сегодняшний день дотации составляют 2,5 млрд. долл. в год, в то время как российская сторона хочет заложить 10 млрд. долл. в год, поскольку полагает, что наше сельское хозяйство будет развиваться, что потребует больше инвестиций в него. В первую очередь, государственных.

  После адаптационного периода в 7 лет средневзвешенный тариф на ввозимые товары может сократиться на 25-30%, что существенно, но даже после такого сокращения российский производитель не будет в достаточной мере защищен.

  Сводить будущее России после вступления в ВТО только к либерализации рынка не верно. Следует учитывать влияние прямых иностранных инвестиции. Уже сегодня иностранные инвесторы владеют целым рядом крупных российских предприятий в бумагопроизводстве, связи и телекоммуникациях, автосборка...

  От вступления в ВТО в значительной мере выиграет российская металлургическая промышленность, в то время как ТЭК ничего не выиграет, но и не потеряет.

Выгоды ВТО для потребителей

 Понижение стоимости жизни. Самая очевидная выгода свободной торговли для потребителя – это понижение стоимости жизни за счет снижения протекционистских торговых барьеров. В результате снижения торговых барьеров дешевеют не только готовые импортируемые товары и услуги, но и отечественная продукция, в производстве которой используются импортные компоненты.

  Импортные тарифы, государственные производственные субсидии (напр, в сельском хозяйстве) и количественные ограничения импорта в конечном итоге приводят не к желаемым результатам защиты отечественного рынка, а к повышению стоимости жизни. 

  Более широкий выбор товаров и услуг. Помимо готовой иностранной продукции, речь здесь идет и об отечественных товарах и услугах, ассортимент которых расширяется ввиду снижения цен на импортные материалы, компоновочные части и оборудование.

  Импортная конкуренция стимулирует максимально эффективное отечественное производство и косвенно снижает цены и повышает качество продукции.

  Увеличение экспорта отечественной продукции, что повышает доходы производителей, налоговые поступления в казну и, следовательно, доходы и благосостояние населения в целом.


3. Международное разделение труда. Интернационализация хозяйства началась со сферы обмена. В эпоху первоначального накопления капитала локальные центры межотраслевой торговли преобразовались в единый мировой рынок.  Система международного разделения труда сложилась в процессе конкурентной борьбы между странами. Система международного разделения труда - устойчивое производство товаров и  услуг в отдельных странах сверх внутренних потребностей в расчете на мировой рынок.  В основе международного разделения труда лежит международная специализация, которая предполагает наличие пространственного разрыва между отдельными стадиями производства или между производством и потреблением. МРТ может быть частичным или единичным.  Интенсивность участия в МРТ определяется уровнем развития производительных сил. На МРТ оказывает влияние: различие в масштабах производства национальных экономик, ограниченные возможности разделения труда в рамках национальных экономик. МРТ повышает значение специализации национальных производств, ориентированных на мировой  рынок. Степень развития МРТ определяется участием отдельных компаний в международном обмене. 

Показатели участия в МРТ:  доля экспортной продукции в общем объеме производства, объем внешней торговли по отношению к национальному продукту, роль страны в мировой торговле, внешнеторговый оборот на душу населения. 

Степень включения страны в систему МРТ характеризуется долей экспорта в ВВП.  Высокая степень кооперации сводит международную торговлю к согласованным поставкам товаром между кооперирующимися., подобная торговля выступает как предпосылка и момент самого производства.  Объем внутринациональных и кооперированных поставок составляет 50 - 60% стоимости продукции во многих отраслях производства промышленно развитых стран.  Более 30% товарооборота промышленно развитых стран приходится на взаимные поставки в порядке кооперации. 

Факторы, способствующие специализации и кооперированию: развитие НТП, рост минимальных размеров производства, ускорение морального старения, что ведет к обновлению ассортимента промышленных изделий.  Углубляющаяся специализация стран в международном обмене - обязательное условие ускорения промышленного и научно-технического прогресса.  Компании получают прибыль благодаря снижению издержек производства в связи с ростом масштабности и серийности выпускаемых изделий. Экономия на масштабах производства - решающий фактор в росте специализации. При увеличении выпуска происходит снижение затрат, что связано с накоплением опыта, повышением технологического уровня, ускорением окупаемости капиталовложений в оборудование.  Межотраслевая специализация сменилась внутриотраслевой. На усиление процесса специализации оказывает влияние обновление выпускаемой продукции.  Внутриотраслевое разделение труда способствует все большему экономическому обмену между промышленно развитыми странами, близкими по уровню экономического развития. (77% импорта промышленно развитых стран обеспечивается за этот счет). Международная торговля способствует удлинению жизненного цикла промышленной продукции. Усиление МРТ ведет к росту доли внешней сферы в современной экономике: расширение торговли, рост экспортной квоты (14% в 90-х гг. по сравнению с 10,9 в 70-х гг.). Доля в МРТ промышленно развитых стран - 75%, развивающихся стран - 27%, переходных  стран - 2,5%.

4 Тарифное регулирование внешней торговли

 Тарифные методы – косвенное принуждение, более прозрачны и являются наиболее распространенными и постоянно используемыми в форме импортных и (в меньшей мере) экспортных пошлин. Именно их прозрачность становиться главным аргументом в пользу этого метода в ходе дискуссий в рамках ВТО о либерализации торговли и отмене нетарифных методов.

  Существенное значение для их рассмотрения имеет понятие импортного таможенного тарифа (ИТТ), который представляет собой систематизированный перечень (или номенклатуру) ввозимых товаров, облагаемых при этом таможенными пошлинами, а также совокупность методов определения их таможенной стоимости и взимания пошлин; механизм введения, изменения или отмены пошлин; правила определения страны происхождения товара.

ИТТ включает в себя следующие позиции:

1. стандартный код товара (по международной классификации). В коде заложена информация о степени переработки товара, отраслевой принадлежности товара. Это основная информация;

2. наименование товара;

3. страна происхождения товара (есть нулевые пошлины для беднейших стран, преференциальные пошлины для развивающихся стран по стандарту ООН, наличие соглашения о режиме наибольшего благоприятствования со страной экспортером также влияет на размер пошлины)

4. ставка таможенного тарифа.

  Активная часть ИТТ — таможенные пошлины, являющиеся по своей сути своеобразным налогом на право ввоза иностранного товара (пошлины взимаются в момент пересечения таможенной границы государства).

В зависимости от направления движения товаров пошлины бывают импортные, экспортные и транзитные. При этом наиболее часто применяются импортные пошлины, менее часто — экспортные и транзитные.

Виды пошлин:

· адвалорные пошлины устанавливаются в виде процента от задекларированной стоимости (цены) пересекающего таможенную границу товара. В этой связи существенное значение приобретает метод оценки стоимости импортных товаров. В настоящее время его применение во многих странах регулируется Соглашением об оценке товаров в таможенных целях, заключенным в рамках Генерального соглашения по тарифам и торговле (ГАТТ). Как правило, импортные таможенные пошлины растут по мере увеличения степени обработки товара (т. е. чем больше в нем добавленная стоимость). Этот тип наиболее прозрачен и приветствуется ВТО;
· специфические пошлины устанавливаются в абсолютном выражении от единицы измерения товара (за тонну, баррель, штуку и т. д.);
· комбинированные пошлины представляют собой фактическую комбинацию двух указанных выше видов пошлин — адвалорной и специфической. На практике чаще всего используют этот тип пошлин.
 В соответствии с направлением действия различаются преференциальные и дискриминационные пошлины.

· Преференциальные пошлины устанавливаются ниже минимального уровня с целью создания благоприятных условий для торговли каким-либо товаром или с какой-либо страной.

· Дискриминационные (повышенные) пошлины, устанавливаются с целью воздействия на экспортеров соответствующих товаров или на соответствующие страны.

  Среди дискриминационных пошлин различают: ответные, компенсационные и антидемпинговые пошлины.

· Ответные пошлины представляют собой реакцию на определенные негативные действия внешнеторговых партнеров, ухудшающие условия торговли.

· Компенсационные пошлины — реакция на субсидии экспортерам, предоставляемые правительствами их стран (например, государство берет на себя расходы в области научно-технических разработок по данным товарам). Эти пошлины устанавливаются с целью выравнивания условий торговли с партнерами.

· Антидемпинговые пошлины выступают как разновидность компенсационных пошлин. Они устанавливаются с целью противодействия демпингу, при котором фирмы-конкуренты реализуют свои товары по искусственно заниженным ценам. В результате принятия антидемпинговых мер цены выравниваются до уровня, считающегося нормальным. По правилам ВТО введение данной пошлины возможно только после антидемпингового расследования, в ходе которого экспортер может доказать обоснованность цены. Однако это достаточно сложно юридически.

Принципиальное значение имеет и вопрос о стране происхождения товара, поскольку ставки таможенных пошлин во всех странах мира дифференцируются (различаются) применительно к различным группам стран. Сначала в стране устанавливается так называемая базовая ставка таможенной пошлины (она распространяется на страны, пользующиеся режимом наибольшего благоприятствования).

Затем решается вопрос о других группах стран: товары из наименее развитых стран поставляются в данную страну, как правило, беспошлинно; из развивающихся стран — со скидкой (в России в 2001 г. эта скидка составляла 25 %), из стран, не пользующихся режимом наибольшего благоприятствования, — по увеличенным базовым ставкам (в России в указанный период—в 2 раза).

В целом можно констатировать, что таможенный тариф выполняет регулирующую функцию (оптимизация импорта/экспорта с учетом того или иного кура стратегического развития, в случае наличия такого курса), и фискальную функцию (в развитых странах она носит второстепенный характер, а удельный вес товарных пошлин в ВВП составляет от 5% до 10%, в России – 37%). Исходя из опыта развитых стран, можно сделать вывод, что все-таки основной функцией таможенного тарифа должна быть (фактически является в развитых странах) регулирующая.

5 Внешнеторговая политика стран с развитой рыночной экономикой

Внешнеторговая политика государства — это определение стратегии и совокупность разнообразных форм и средств деятельности государства, направленных на развитие и регулирование торговых отношений с другими странами мира и (или) их группировками.

Помимо внешнеторговой политики государства осуществляется и внешнеторговая политика иных субъектов международных экономических отношений (интеграционных союзов и группировок, например внешнеторговая политика ЕС по отношению к третьим странам и к другим экономическим союзам и группировкам; ведущих транснациональных корпораций; в рамках федеративных государств — внешнеторговая политика субъектов федерации и др.).

Однако роль государства в области внешнеторговой политики имеет существенное значение. При этом его внешнеторговая политика тесно взаимосвязана с внутренней экономической политикой, составляя тем самым общую экономическую политику государства.

Стратегия внешнеторговой политики состоит в определении ее целей и решении концептуальных, главных для развития и регулирования внешней торговли вопросов. Поэтому во многих странах принимаются соответствующие законодательные акты, связанные как с общими вопросами положения страны в мировой экономике и политике, так и с касающимися только внешнеторговой политики. 

Главная задача внешнеторговой политики любого государства состоит в обеспечении благоприятных условий для эффективной деятельности отечественного бизнеса в сфере внешней торговли. Помимо факторов, вытекающих из собственно национального экономического развития, здесь действуют и факторы интернационализации экономической жизни (развитие международного совместного предпринимательства, деятельность ТНК, тенденции глобализации мировой экономики и др.). Внешнеторговая политика должна учитывать как тенденции гармонизации международных экономических отношений, так и обострения международной конкуренции, все более отчетливо проявляющиеся в последние годы.

Двумя основными разновидностями внешнеторговой политики в настоящее время являются протекционизм и либерализация.
Протекционизм выступает как внешнеторговая (внешнеэкономическая) политика государства, направленная на всемерную и всестороннюю защиту внутреннего рынка от иностранной конкуренции (защитная функция протекционизма), а нередко и на развертывание и поддержку деятельности отечественного бизнеса по захвату внешних рынков — как страновых и региональных, так и конкретных товарных сегментов мирового рынка.

Аргументы протекционистов:

- защита отечественного производителя;

- нужно защищать молодые и перспективные отрасли, 

- защищать надо слабые отрасли (старые);

- защищать надо стратегические отрасли.

Протекционистские методы ведут к самоизоляции, созданию барьеров и снижению стимулов к инновации. Для защиты есть другие способы, напр, валютная политика – один из эффективных защитных методов.

Либерализация предполагает снятие всевозможных барьеров, препятствующих развитию внешней торговли и внешнеэкономических связей в целом.

Протекционизм и либерализация представляют собой определенные крайности внешнеторговой политики, в реальной же практике, реализуется комбинированный, компромиссный вариант политики, сочетающий элементы протекционизма и либерализации.

Тактический аспект внешнеторговой политики государства связан с выбором и использованием соответствующих методов и средств внешнеторговой политики.

Государственное регулирование внешней торговли

Три уровня регулирования внешней торговли:

1. национальный уровень;

2. региональный уровень (субрегиональный);

3. глобальный.

В мировой практике развития и регулирования внешней торговли в течение длительного периода проявлялась и продолжает проявляться своего рода “обратно пропорциональная зависимость” — чем ниже уровень экономического развития страны, тем большее число различных инструментов внешнеторгового регулирования используется и тем больше интенсивность и “жесткость” их применения.

Во многих современных развитых странах на ранних стадиях формирования рыночной экономики практиковались весьма жесткие формы регулирования внешней торговли (в США — особенно в период после Гражданской войны и до первой мировой войны, в Японии — после второй мировой войны и т.д.). И только после достижения высокого уровня экономического развития и международной конкурентоспособности эти страны пошли по пути либерализации внешнеторгового регулирования.

Число мер государственного регулирования внешней торговли постоянно растет, поскольку в международный обмен вовлекаются все новые продукты различных сфер экономической деятельности (товары, услуги, объекты интеллектуальной собственности, капитал). Это предполагает необходимость использования более широкого круга средств и инструментов, позволяющих эффективно ограждать национальную экономику от негативного влияния внешних факторов, содействовать укреплению позиций отечественных производителей на мировом рынке.

Методы регулирования внешней торговли подразделяются на тарифные и нетарифные.

В настоящее время методы регулирования внешней торговли в соответствии с международными классификациями делятся на 8 основных групп:

1. тарифные методы;

2. паратарифные методы;

3. меры контроля за ценами;

4. финансовые меры;

5. методы количественного контроля;

6. автоматическое лицензирование;

7. монополистические меры;

8. технические барьеры.

6. Международная торговля лицензиями и «ноу-хау». В большинстве стран новые технологии защищаются 1 или несколькими правовыми инструментами – патентами, лицензиями, копирайтами (право воспроизведения), товарными знаками.

Формы передачи технологий:

1.Патентное соглашение. 2.Лицензионное соглашение – разрешение на использование в определенных пределах своих прав на технологию. 3.Ноу-хау – предоставление технического опыта и секретов производства, использование которых обеспечивает определенные преимущества 4.Инжиниринг – предоставление технологических знаний, необходимых для приобретения, монтажа и использования оборудования. 5.Передача технологий на коммерческих условиях между странами в рамках соглашений о промышленном сотрудничестве, научно-технич. и производственной кооперации, инвестиционном сотрудничестве. 6.На некоммерческой основе – передача технологий в форме выставок, научных конференций, обмена в публикациях.

Основная форма передачи технологий – лицензионная торговля. Виды лиценз. платежей:

Роялти – периодич. отчисления от дохода покупателя в течение периода действия соглашения, зависящие от размера прибыли. Паушальный платеж – зафиксированный в соглашении единовременный платеж, не связанный во времени с фактическим использованием лицензии. Участие в прибыли – отчисления в пользу лицензиара части прибыли, полученной от коммерческого использования технологий.Участие в собственности – передача лицензиатом лицензиару части акций своих предприятий в качестве платежа за лицензию.

Государственное регулирование МПТ может быть вызвано рядом причин:

1.стремление удержать технологическое лидерство;

2.соображение нац. безопасности. Гос. контроль направлен на предотвращение попадания технологий производства вооружений и технологий 2-го назначения в страны, правительства которых проводят враждебную политику;

3.условия МН соглашений.

Прямое гос. регулирование вывоза и ввоза технологий осуществляется органами экспортного контроля методами таможенного и пограничного контроля.

Косвенное регулирование – через систему гос. регистрации патентов и торговых знаков. В некоторых случаях для получения права экспортировать тот или иной технологически емкий товар требуется специальное разрешение правительства.

7 Внешняя торговля России со странами с развитой рыночной экономикой.

В 2006 году российский экспорт составлял 302 млрд. долл., а импорт – 137,5 млрд. долл. Таким образом, мы имели положительное внешнеторговое сальдо в 164,5 млрд. долл., что считается достаточно большим. Печальным осттается факт – в российском экспорте сырье и полуфабрикаты составляют 85% с тенденцией к увеличению. В то же время удельный вес машин и оборудования во внешней торговле снижается, составляя 5,8% в страны СНГ и 3,5 в страны дальнего зарубежья. Доля же России на международном рынке высокотехнологичных товаров и услуг и того меньше – 0,3-0,8%.

Россия переживает бурный рост, как экспорта, так и импорта, причем экспорт растет исключительно за счет повышения цен на энергоносители, а импорт – за счет физического увеличения, что считается опасной тенденцией. В этой связи Россия – нетто экспортер услуг (покупает больше, чем продает).

Повышающийся российский импорт обусловлен, кроме всего прочего, динамикой курса рубля (укрепление) и ростом платежеспособного спроса как физических, так и юридических лиц.

От внешней торговли в российский бюджет поступает до 37% всех средств. При этом основными внешнеторговыми партнерами России являются страны дальнего зарубежья с удельным весом всего внешнеторгового оборота в 85,3%. Главные партнеры России – страны ЕС (ЕС-25), на которые приходится 52% внешнеторгового оборота России. Страны СНГ занимают всего 14,8% с тенденцией к снижению.

Места среди российских внешнеторговых партнеров распределились следующим образом:

1. Германия - Основной объем экспорта в Германию составляли топливно-энергетические товары - 85.2% от общего объема экспорта в эту страну. В структуре импорта из Германии преобладала машиностроительная продукция - 56.3% от общего объема импорта из Германии.

2. Голландия - В числе наиболее перспективных отраслей российско-голландского сотрудничества выделяют энергетику, нефтехимию, транспорт, связь, объекты высоких технологий и ресурсосберегающие проекты.

3. Италия;

4. Украина - Товарооборот между странами составил в прошлом году около $8,6 млрд. Большая часть украинского экспорта - это продукция черной и цветной металлургии (30%), в частности трубы и металлопрокат, различные комплектующие для предприятий машиностроения и ВПК (24%), продовольственные товары (17%) и продукция химической промышленности (16%).

5. Китай - В структуре экспорта в Китай преобладали топливно-энергетические товары (17.7% от объема экспорта в эту страну), черные металлы (15.4%), древесина и изделия из нее (10.7%), а в импорте из Китая - электрические машины, оборудование и аппаратура (16.2%), обувь (8.2%).

6. США – 3,5% - Компании США занимают одно из первых мест, среди тех, кто инвестирует в российскую экономику. Основная часть прямых американских инвестиций приходится на топливно-энергетический комплекс России.

7. Япония – 2,8%.


8 Понятие прямых и портфельных инвестиции.
Следует различать содержательный и статистический момент в определении прямых и портфельных инвестиций.

В содержательном смысле прямые инвестиции – это долгосрочные вложения нерезидентов в экономические объекты за рубежом. Прямой инвестор вкладывает в экономику другой страны в расчете налаживания эффективной деятельности приобретенного предприятия в расчете получения прибыли от предприятия.

Основные признаки прямых инвестиций:

1. долгосрочность;

2. консервативность (тяжело приходят и уходят);

Статистически прямые инвестиции – это инвестиции, доля которых в капитале инвестируемого предприятия не менее 10%, что обеспечивает инвестору контроль над предприятием. 

В российском законодательстве также к прямым инвестициям относятся инвестиции в предприятие от 10% его стоимости. В действительности только владение крупным (контрольным) пакетом акций может дать реальный контроль над предприятием, который необходим для налаживания эффективной работы и получение дохода от инвестиций.

Формы прямых инвестиций:

1. приобретение акций 

2. построение предприятия с нуля 

3. слияние и поглощение 

    Главными игроками на поле прямых инвестиций являются ТНК. Мотивы их вложения денег в те или иные предприятия многообразны и их следует рассматривать в комплексе. Мотивы ТНК:

1. снижение издержек (в первую очередь трудовых);

2. освоение новых рынков (продолжение экспортной стратегии по освоению рынка изнутри);

3. использование более благоприятных условий ведения бизнеса по сравнению со страной происхождения (налоги, административные барьеры и прочее);

4. приближение к источникам сырья;

5. максимизация и стабилизация прибыли («сороконожка и человек на ходулях»: ТНК хочет стать сороконожкой в разных регионах, странах).

Крупнейшими получателями прямых инвестиций являются развитые страны. В 2006 им досталось 500 млрд. долл. инвестиций, 340 млрд. долл. получили развивающиеся страны. Крупнейшими получателями среди развитых стран были США и Великобритания. Китай по этому показателю вышел на уровень с США и получает 50-60 млрд. долл.

Принято считать, что прямые инвестиции выгодны, поскольку это долгосрочные, стратегические вложения, они не дестабилизируют финансовую ситуацию на рынке, носят созидательный характер и сопровождаются приходом высоких технологий и управленческого опыта (менеджмента).

Однако не нужно питать особых иллюзий в этом отношении. Во-первых, не факт, что с приходом прямых инвестиций, придут новейшие технологии. Как правило, это будут вчерашние технологии, плюс дробление производства. Во-вторых, прямые инвестиции в последнее время осуществляются путем слияния и поглощения, т.е. меняется собственник без прихода новых технологий.

В России отношение к иностранным инвестициям двоякое. С одной стороны предприниматели хотели бы получить дополнительные средства для развития бизнеса. С другой стороны, мало кто хочет делиться с инвестором управлением над предприятием. Поэтому российский бизнес предпочитает не инвестиции, а кредиты в иностранных банках, в силу их большей привлекательности по условиям.
Портфельные инвестиции – это краткосрочные вложения в финансовой форме.

Исходя из определения, если прямые инвестиции могут быть в различных формах, то портфельные – только в финансовой форме, через покупку облигаций, акций и т.д. 

Портфельный инвестор отличается от прямого тем, что он имеет меньше 10% и не претендует на управление предприятием.

Отличие логики портфельного инвестора заключается в том, что ему все равно во что вкладывать. Его интересует только динамика курса акций данного предприятия. Его расчет на то, что он получит прибыль от повышения капитализации данной компании.

На прямых инвестициях в основном специализируются ТНК. На рынке портфельных инвестиций, как правило, оперируют банки или их инвестиционные подразделения, а также инвестиционные фонды (паевые), хеджевые фонды, пенсионные фонды.

Недостаток портфельных инвестиций заключается в том, что они носят краткосрочный, спекулятивный характер, который может дестабилизировать финансовый сектор страны. Они быстро приходят и быстро уходят.

При этом портфельные инвестиции являются и важным инструментом повышения капитализации фондового рынка любой страны. Портфельные инвесторы просто необходимы для развития фондового рынка. Это также важный источник финансирования инновационного развития (в форме венчурного капитала).

Портфельные инвестиции, ко всему прочему, выступают и в роли важнейшего источника финансирования бизнеса на рынке государственных, региональных и, прежде всего, корпоративных облигаций.

В ряде случаев портфельные инвестиции – это не всегда краткосрочные инвестиции. Например, пенсионные фонды делают инвестиции не очень часто, стараясь вкладывать в надежные предприятия.

Из вышесказанного можно сделать простой вывод, что нет хороших или плохих инвестиций, есть специалисты, которые не умеют с ними работать. Поэтому нам просто необходимо учиться работать с любыми деньгами, и с короткими, и с длинными.

9. Торговля России и европейских стран. В 2006 году российский экспорт составлял 302 млрд. долл., а импорт – 137,5 млрд. долл. Таким образом, мы имели положительное внешнеторговое сальдо в 164,5 млрд. долл., что считается достаточно большим. В российском экспорте сырье и полуфабрикаты составляют 85% с тенденцией к увеличению. В то же время удельный вес машин и оборудования во внешней торговле снижается, составляя 5,8% в страны СНГ и 3,5 в страны дальнего зарубежья. Доля же России на международном рынке высокотехнологичных товаров и услуг и того меньше – 0,3-0,8%.

Россия переживает бурный рост, как экспорта, так и импорта, причем экспорт растет исключительно за счет повышения цен на энергоносители, а импорт – за счет физического увеличения, что считается опасной тенденцией. В этой связи Россия – нетто экспортер услуг (покупает больше, чем продает).

Повышающийся российский импорт обусловлен, кроме всего прочего, динамикой курса рубля (укрепление) и ростом платежеспособного спроса как физических, так и юридических лиц.

От внешней торговли в российский бюджет поступает до 37% всех средств. При этом основными внешнеторговыми партнерами России являются страны дальнего зарубежья с удельным весом всего внешнеторгового оборота в 85,3%. Главные партнеры России – страны ЕС (ЕС-25), на которые приходится 52% внешнеторгового оборота России. Страны СНГ занимают всего 14,8% с тенденцией к снижению.

Места среди российских внешнеторговых партнеров распределились следующим образом: 1.Германия - Основной объем экспорта в Германию составляли топливно-энергетические товары - 85.2% от общего объема экспорта в эту страну. В структуре импорта из Германии преобладала машиностроительная продукция - 56.3% от общего объема импорта из Германии. 2.Голландия - В числе наиболее перспективных отраслей российско-голландского сотрудничества выделяют энергетику, нефтехимию, транспорт, связь, объекты высоких технологий и ресурсосберегающие проекты. 3.Италия; 4.Китай - В структуре экспорта в Китай преобладали топливно-энергетические товары (17.7% от объема экспорта в эту страну), черные металлы (15.4%), древесина и изделия из нее (10.7%), а в импорте из Китая - электрические машины, оборудование и аппаратура (16.2%), обувь (8.2%). 5.США – 3,5% - Компании США занимают одно из первых мест, среди тех, кто инвестирует в российскую экономику. Основная часть прямых американских инвестиций приходится на топливно-энергетический комплекс России.6.Япония – 2,8%.

10 Нетарифные методы регулирования внешней торговли.
Нетарифные методы представляют собой виды платежей (помимо таможенных пошлин), которые взымаются с иностранных товаров при их ввозе на территорию данной страны: различные таможенные сборы, внутренние налоги, специальные целевые сборы. К числу наиболее часто используемых паратарифных методов относятся прежде всего налог на добавленную стоимость и акцизы.

К методам нетарифного регулирования относятся:

- количественные ограничения в форме квотирования (могут быть сезонными, постоянными и т.д.);

- лицензирование ввоза/вывоза товаров;

- «добровольное» ограничение экспорта;

- монополистический метод, когда государство устанавливает свою монополию на торговлю определенными товарами вообще, или только на внешнюю торговлю ими. Иногда такого рода монополия устанавливается в скрытом виде, когда в качестве монопольного продавца или покупателя государство определяет государственную компанию;

- использование различных стандартов (технических, экологических, ветеринарных и т.д.) – очень трудно определить грань между разумным и неразумным применением, поэтому активно используется;

- некоторые валютные ограничения (например, введение обязательной продажи части  валютной выручки, полученной от внешнеторговых операций);

- валютно-финансовый регулятор вводится не для регулирования экспорта/импорта, однако он оказывает на них непосредственное влияние. Упомянутый метод заключается в повышении/понижении курса национальной валюты; изменение учетной ставки (повышение ставки влечет приток капитала в страну, в результате повышается курс национальной валюты).

В некоторых странах имеются весьма специфичные формы нетарифных платежей: сбор в фонд развития экспорта, сбор на охрану окружающей среды, сбор при ввозе в страну пластиковых контейнеров (решение проблем по экологии), налог на защиту растений, сбор на борьбу с мусором (бутылки и банки из-под пива и безалкогольных напитков) и др.

Нетарифные методы, как правило, официально не связывают с целями регулирования внешней торговли (как, например, таможенные пошлины), однако их воздействие нередко оказывается весьма существенным.

Индикатором степени либерализации рынка принято считать уровень средневзвешенной таможенной пошлины, т.е. уровень номинальной пошлины. Это не совсем верно, поскольку номинальная пошлина не отражает реальной картины. Это объясняется тем, что номинальная пошлина учитывает только адвалорную пошлину без учета специфических пошлин, нетарифного регулирования и эффективной таможенной пошлины, которая рассчитывается по-другому.

11. Торговля России и стран СРГ. В результате распада существовавших мировой социалистической системы хозяйства и Советского Союза Россия заняла ныне своего рода промежуточное положение между наиболее продвинутыми в экономическом отношении и развивающимися странами. Распад СССР - ощутимые геополитические потери и заметные осложнения во взаимодействии ее с мировым сообществом. На протяжении четырех послевоенных десятилетий Советский Союз рассматривался, как развитая в экономическом и научно-техническом плане держава, обладающая разнообразными и значительными сырьевыми и топливно-энергетическими ресурсами. В этот период по совокупному экономическому потенциалу и абсолютным размерам ВВП СССР находился на второй позиции в мировой «табели о рангах» после США. По ряду показателей – объем ВВП на душу населения, производительность труда в промышленности и сельском хозяйстве, качество жизни, степень включенности в мирохозяйственные связи, структура экспорта – СССР заметно отставал от уровня группы промышленно развитых государств.

В качестве «наследства» от СССР РФ ныне располагает значительной частью его территории, экономического потенциала и внешнеэкономических связей, а параллельно – имеет комплекс присущих прежнему периоду социально-экономических проблем (достаточно слабая обеспеченность России продовольствием, готовыми изделиями производственного и личного потребления и т.д.).

Постепенно продвигаясь к формированию экономики рыночного типа, Россия в условиях растущего воздействия рыночных факторов на производство и поведение  хозяйствующих субъектов не смогла добиться пока радикального улучшения своего социально-экономического положения. Своего рода кризисный характер нынешнего состояния, недочеты в экономическом развитии страны в 90-е годы и привели Россию к занятию промежуточной позиции в ми​ровой иерархии между промышленно развитыми и развивающимися странами.

Определенные перспективы развития экономики страны связаны с тем, что на рос​сийской территории находятся значительные запасы разнообразных и наиболее ценных видов полезных ископаемых (нефть, газ, руды различных металлов и т.д.), удалось сохранить в стране мощный научно-технический потен​циал, значительные интеллектуальные ресурсы, а также сравнительно высокий общеобразовательный и культурный уровень большей части населения. РФ должна быть в состоянии подойти к но​вой стадии - ликвидации разнообразных препятствий, мешавших более полно​ масштабному вовлечению ее в процессы интернационализации хозяйственной жизни, систему международного разделения труда. 

РФ является крупнейшим производителем топливно-сырьевых ресурсов (природный газ, уголь, нефть, железная руда, сельскохозяйственные угодия). Негативное влияние на уровень конкуренции РФ оказывает глубокий кризис, поразивший большинство отраслей экономики. Сложная демографическая ситуация, возникла и развивается безработица. Сдерживающим фактором экономического развития РФ является внешний долг. Наблюдается отток капиталов из России. Сокращаются объемы капитальных вложений.

За последнее время основными партнерами России являлись германия, Франция, Италия, Нидерланды, Финляндия, Япония, Великобритания.  Удельный вес экспортно-импортных операций РФ со странами ближнего зарубежья приходится на Украину, Белоруссию и Казахстан.  В настоящее время – Россия играет ведущую роль в интеграции стран СНГ.  На неё приходится около 80 % ВВП и 2/3 промышленного производства содружества и около 50%  сельскохозяйственного производства. Сотрудничество со странами Юго-Восточными странами. 

В настоящее время развиваются динамичные субрегиональные интеграционные процессы по границам России, происходит налаживание связей стран СНГ с третьими странами, освоение национальных рынков стран СНГ транснациональными компаниями. При этом зачастую сотрудничество с западными фирмами направлено на снижение зависимости от поставок продукции из России. Но внешнеторговые отношения Содружества более развиты с Россией, чем со странами третьего мира (страны – активные участники сотрудничества с Россией:  Белоруссия, Молдова, Украина). Россия, Украина, Беларусь, Казахстан   имеют достаточно развитые национальные хозяйства с высокой долей обрабатывающей, машиностроительной промышленностью, диверсифицированную отраслевую структуру производства. Другие страны Содружества – развивающиеся страны, аграрно-сырьевая структура экономики с высокой долей добывающих отраслей и первичной переработки сельскохоз. и минер. сырья. В значительной части своего они выступают по отношению друг к другу на внешних рынках как конкуренты (Азербайджан, Казахстан, Туркменистан).

В течение 1994-2003 гг. государства СНГ образовали несколько региональных объединений различного типа, ориентированных на углубление экономического взаимодействия между странами. Это: Евразийское экономическое сообщество («Таможенная пятерка» - Белоруссия, Казахстан, Россия, Киргизия, Таджикистан), Союз России и Белоруссии – Союзное государство, Единое экономическое пространство – формат четырех (Белоруссия, Казахстан, Россия, Украина), Центрально-азиатское экономическое сообщество (Казахстан, Кыргызская Республика, Узбекистан).

12 Понятие вывоза капитала в МЭО.

История вывоза капитала восходит к середине 19 века. Первоначально это был ссудный капитал – 30-е годы 19 века. Со второй половины 19 века начался вывоз в форме прямых инвестиций (это долгосрочные вложения нерезидентов в экономические объекты за рубежом), что было обусловлено появлением первых ТНК, которые работали в тогдашних колониях.

До I мировой войны рост вывоза капитал опережал рост торговли. Эта тенденция продолжалась вплоть до сегодняшнего дня. На сегодняшний день рост темпа вывоза капитала опережает рост всех других отраслей производства.

Деление вывоза капитала:

1. долгосрочный (более 1 года) вывоз капитала осуществляется в форме государственных кредитов и кредитов МФО, долгосрочные частные кредиты (корпоративные), также он может осуществляться через программу ООН помощь развитию, по решению этой организации из всех национальных бюджетов выделяется 1% от объема ВВП (в действительности никто в полной мере не выполняет);

2. краткосрочный вывоз капитала реализуется в форме портфельных инвестиций, краткосрочных частных займов, финансовых трансфертов всех типов (расчет импортеров и экспортеров), сделок на финансовом денежном и валютном рынках (связано с куплей/продажей валюты, ценных бумаг и сделки с деривативами).

Общий объем ежегодного движения международного капитала в 50-60 раз превышает объем международной торговли. Считается, что движение капитала объясняется относительным избытком капитала в одних и нехваткой его в других странах. Однако следует учитывать, что много денег не бывает, деньги просто ищут более эффективного применения. (пример России – деньги уходили по причине нестабильности, невозможности эффективно их использовать и прочее, а не из-за их избыточности, т.е из-за неблагоприятного для многих отечественных владельцев капитала инвестиционного климата в стране – это с одной стороны, с другой – недостаточная легитимность происхождения капитала).

Формы вывоза капитала различаются по следующим критериям:

1. источники происхождения капитала;

2. характер использования капитала;  (вывоз предпринимательского капитала, вывоз ссудного капитала)

3. цели вложения капитала; (прямые и портфельные). 
4. сроки вложения капитала (краткосрочные, среднесрочные и долгосрочные вложения)

13.Проблемы привлечения иностранных инвестиций в экономику России

Накануне первой мировой войны удельный вес иностранных инвестиций составлял до 40% (огромный уровень). Витте в то время считал иностранных инвесторов важной составляющей экономического роста страны.

Второй этап – период НЭПа. Тогда в 1922 году был принят закон о концессиях, который разрешал иностранцам сдавать в пользование ряд предприятий. Однако этот капитал не сыграл существенной роли. В начале коллективизации этот законно был отменен.

С конца 60 годов иностранный капитал присутствовал в форме кредита, но не в форме прямых инвестиций, поскольку это было запрещено законом.

Следующий этап с конца 80-х до сегодняшнего дня. В 90-е годы – прямые иностранные инвестиции составляли менее 1 млрд. долл. Пик пришелся на 1997 год и составил 5,3 млрд. долл. После азиатского кризиса произошел спад. С 2000 года начинается процесс ускорения притока всех инвестиций в Россию. В результате их общий объем составил в 2003 г. – 8 млрд. долл., в 2004 г. – 15 млрд. долл., в 2005 г. – 14,2 млрд. долл., а в 2005 г. Общий объем накопленных инвестиций составил 48 млрд. долл. На март 2007 года Россия имела объем всех накопленных инвестиций около 150 млрд. долл.

Инвестиции в России следует анализировать по следующей структуре:

1. прямые инвестиции около 48%;

2. портфельные инвестиции около 2% (обусловлено маленьким и не развитым фондовым рынком, который просто не в силах переварить большие финансовые объемы);

3. прочие инвестиции – 50% (это долгосрочные торговые кредиты).

Необходимо проанализировать и отраслевую структуру прямых инвестиций. До 2007 года в материальное производство шло менее 50% иностранных инвестиций. В основном это были инвестиции в ТЭК. В прошлом году произошло резкое увеличение притока иностранных инвестиций в машиностроение. Более 50% инвестиций идет в сферу оптово-розничной торговли, банковско-финансовый сектор и в ряд отраслей с быстрым оборотом капитала (пищевая, легкая промышленность). Таким образом, эта структура не является для нас идеальной!

Региональное распределение иностранных инвестиций характеризуется сильной неравномерностью. В 20 регионах сосредоточено 95% иностранных инвестиций. Абсолютный лидер – Москва (37%). Это больше, чем в пяти крупнейших федеральных округах вместе взятых.

Помимо получателя иностранных инвестиций в последнее время Россия сама стала крупным инвестором за рубеж. По официальной статистике объем накопленных российских инвестиций за рубежом составляет 14 млрд. долл.

Заинтересованность зарубежного инвестора в Китае объясняется очень просто – средний класс там составляет 10% от всего населения страны, т.е. 150 млн. человек, что больше населения России.
Регулирование иностранных инвестиций

Уровни регулирования иностранных инвестиций

1. национальный;

2. двусторонний (между государствами, например, об избежании двойного налогообложения);

3. многосторонние (TRIMS, Вашингтонская конвенция 1965 года, которая предусматривает порядок урегулирования споров между иностранным инвестором и национальными властями в мировом банке, Сеульская конвенция 1975 года, где было создано международное агентство по страхованию инвесторов от политических рисков).

В развитых странах не существует специального инвестиционного законодательства, поскольку инвесторы там действуют на основе сложившихся общеизвестных правил. Подобные законодательства есть только в развивающихся странах для привлечения инвесторов. 

Вот некоторые принципы, которые распространены и используются в инвестиционных законодательствах развивающихся стран:

1. недискриминация иностранного инвестора, т.е. предоставление ему как минимум одинаковых с национальным инвестором условий (национальный режим);

2. учитывая, что иностранные инвестиции связаны с риском, то в законодательстве существует набор специальных льгот для иностранных инвесторов, как правило, налогового и таможенного характера.

Национальный режим и льготы не исключают возможности введения государством ряда ограничений для иностранных инвесторов. Таким образом, инвесторы могут быть поставлены в худшие по сравнению с национальными инвесторами условия.

Важной составной частью инвестиционного законодательства являются гарантии от политических рисков, главный из которых – национализация собственности. В ряде стран возможность национализации сохраняется, и инвесторы с пониманием относятся к этому лишь в случае последующей компенсации этой национализации.

В большинстве инвестиционных законодательств существует так называемая «дедушкина оговорка» о том, что условия деятельности, на которых иностранный инвестор осуществил инвестиции, не будут ухудшены в течение определенного периода (в зависимости от щедрости правительства). Эта оговорка очень важна для инвесторов.


14 Формы международной экономической интеграции.

 В ходе развертывания процесса интернационализации экономической жизни проявляется общемировая тенденция усиления взаимозависимости и взаимосвязанности экономического развития всех стран. Отдельные страны вступают друг с другом в наиболее интенсивные экономические отношения, чем с другими странами. Между ними более активно идет процесс либерализации внешнеэкономических связей. 

Для такого более интенсивного экономического взаимодействия в отдельных регионах мира складываются особые условия и предпосылки, среди которых можно выделить следующие.

1. Экономико-географические предпосылки: территориальная близость государств, ресурсная, производственная и научно-техническая взаимодополняемость и способность к взаимной адаптации. 

2. Культурно-этническая близость. Процессы экономического сближения идут быстрее, если между населением участвующих в них стран нет существенных различий в языке, традициях и обычаях.

3.Общие исторические корни народов сближающихся стран.

4.Социально-политические предпосылки. Для осуществления процессов экономического сближения необходимо стремление к объединению со стороны подавляющей части населения этих стран, а также политическая воля их руководства. 

В целом процесс международной экономической интеграции выступает как качественно наиболее высокая ступень (и одновременно этап) в развитии процесса интернационализации экономической жизни. Международная экономическая интеграция - это объективно обусловленный, но регулируемый и направляемый процесс сближения, взаимной адаптации, переплетения и “срастания” национальных экономических систем отдельных интегрирующихся стран в единое экономическое целое. 
   На рубеже XX—XXI вв. в мире действовали 85 различных региональных торговых и экономических организаций и союзов, но реально сути процесса международной экономической интеграции соответствовал прежде всего ЕС, а также, в меньшей степени, НАФТА. 

Формы международной экономической интеграции
1. Создание зоны свободной торговли, когда страны-участницы отменяют таможенные барьеры во взаимной торговле. 

2. Создание таможенного союза, суть которого состоит в снятии таможенных барьеров на товары и услуги внутри группы стран и в формировании единого таможенного тарифа по отношению к третьим странам (не входящим в данный таможенный союз).

3. Формирование так называемого Общего рынка — здесь барьеры снимаются не только для движения внутри группы стран товаров и услуг, но и рабочей силы и капитала, т. е. всех факторов производства. Идея Общего рынка зародилась еще в марте 1957 г. при подписании договора о создании ЕЭС. 
4. Создание экономического и валютного союзов. Ко всем отмеченным ранее критериям предыдущих этапов международной экономической интеграции здесь добавляются:

• взаимная адаптация экономических систем интегрирующихся государств (при этом к числу наиболее сложных относится проблема адаптации национальных систем налогообложения); 

• взаимное сближение (конвергенция) национальных экономик по таким параметрам, как дефицит государственного бюджета, отношение государственного долга к ВВП, темпы инфляции, процентные ставки по долгосрочным кредитам, обменные курсы национальных валют;

• проведение странами единой экономической политики; 

• создание общей системы регулирования уже не только экономических, но и социально-политических процессов;

• переход к единой валюте интеграционного сообщества — это одна из наиболее сложных проблем этого этапа.

На практике пройти все названные этапы процесса международной экономической интеграции удалось лишь ЕЭС (ныне Европейский Союз), который в настоящее время находится на четвертом этапе интеграционного процесса. Характерно, что практически в одно время с ЕЭС (в 1957 г.) в Европе была создана еще одна организация такого же типа — Европейская ассоциация свободной торговли (ЕАСТ), о которых еще в начале 60-х гг. говорили как о “равновеликих” интеграционных объединениях или “сравнимых величинах”. Но если ЕЭС действительно удалось пройти все основные этапы процесса международной экономической интеграции, то ЕАСТ “остановился” на первом этапе — этапе формирования зоны свободной торговли. В результате из 7 входивших первоначально в ЕАСТ стран (Австрия, Исландия, Лихтенштейн, Норвегия, Финляндия, Швейцария и Швеция) в этой организации остались лишь 4 страны (Исландия, Лихтенштейн, Норвегия и Швейцария). Австрия, Финляндия и Швеция с 1991 г. являются членами ЕС.

15. Международный туризм. Одна из наиболее динамичных отраслей услуг — туризм, осо​бенно международный. Число международных туристов постоянно растет, обеспечивает работой во всех странах мира свыше 100 млн человек. В России туризм как одна из отраслей сферы услуг развит весьма слабо. Число туристов, выезжающих из России за рубеж, значительно превышает число иностранных туристов, по​сещающих нашу страну. Это означает неблагоприятный для России баланс валютных поступлений от туризма.

Значение туризма в мире постоянно возрастает, что связано с возросшим влиянием туризма на экономику отдельной страны. В экономике отдельной страны международный туризм выполняет ряд важных функций:

1. Межд туризм - источник валютных поступлений для страны и средство для обеспечения занятости.

2. Межд туризм  расширяет вклады в платежный баланс и ВНП страны.

3. Межд туризм способствует диверсификации экономики, создавая отрасли, обслуживающие сферу туризма.

4. С ростом занятости в сфере туризма растут доходы населения и повышается уровень благосостояния нации.

Межд туризм в мире крайне неравномерен, что объясняется в первую очередь разными уровнями социально-экономического развития стран и регионов. Наибольшее развитие международный туризм получил в западноевропейских странах. На долю этого региона приходится свыше 70% мирового туристического рынка и около 60% валютных поступлений. Примерно20% приходится на Америку, менее10% - на Азию, Африку и Австралию вместе взятые.

Как и любая другая сфера хозяйственной деятельности, индустрия туризма является весьма сложной системой, степень развития которой зависит от степени развития экономики страны в целом.

В России туризм - развивающаяся отрасль. Во всех сферах туристической деятельности, как на уровне государственных структур, так и в области формирующегося турбизнеса, идет поиск новых форм работы, расширение сферы предложения и углубление его специализации.


16 ЕС как самая продвинутая интеграционная группировка мира.

В 1957 г., в момент создания ЕС, в него входили 6 стран (Германия, Италия, Франция, Бельгия, Нидерланды и Люксембург), то к началу 2003 г. ЕС представлял собой крупнейшее экономическое и политическое интеграционное объединение, в составе которого были 15 европейских государств:

 Великобритания, Ирландия и Дания (с 1973 г.);

 Греция (вступила в сообщество в 1981 г.);

 Испания и Португалия (с 1986 г.);

 Финляндия, Швеция и Австрия (с 1995 г.).

В 1945—1950 гг. США в Европе начали осуществляться так называемый “план Маршала”, связанный с экономической помощью западноевропейским странам. В 1948 г. была создана Организация европейского экономического сотрудничества, впоследствии трансформировавшаяся в Организацию экономического сотрудничества и развития (ОЭСР). В 1948 г. был создан таможенный союз Бенилюкс, который составили Бельгия, Нидерланды и Люксембург. В 1951 г. было создано Европейское объединение угля и стали (ЕОУС), в которое вошли Франция, Германия, Италия и три указанные страны Бенилюкса. Именно эти 6 стран в 1957 г. подписали договор о создании ЕЭС, а также договор о создании Европейского сообщества по атомной энергии — Евратом. При этом ЕЭС и Евратом руководил один орган — Комиссия ЕЭС — Евратом. В 1967 г. произошло слияние высшего руководящего органа ЕОУС и Комиссии ЕЭС — Евратом.

С конца 70-х гг. в ЕЭС началось формирование единого валютно-финансового пространства. В 1969 г. было принято решение о постепенном преобразовании таможенного союза ЕЭС в валютно-экономический союз. В 1979 г. была сформирована Европейская валютная система (ЕВС) — с фиксированными, но регулируемыми валютными курсами, а также с совместной расчетной валютой стран сообщества — ЭКЮ. “Общий рынок” стал уже этапом действительного интеграционного “переплетения” национальных экономик западноевропейских стран — здесь они договаривались о свободном перемещении через границы не только товаров, но и услуг, а также таких факторов производства, как капитал и рабочая сила. 

В 1991 г. - Договор о Европейском Союзе (Маастрихтский договор. В соответствии с этим договором с 1993 г. вводилось единое гражданство ЕС, формировался политический союз.
Одной из основных задач Маастрихтского договора было завершение экономической интеграции путем создания Экономического и валютного союза (ЭВС). Последний этап формирования зоны евро был осуществлен с 1 января 2002 г., когда евро вошел в наличное обращение.

С начала 1999 г. действует Европейская система центральных банков (ЕСЦБ), а созданный Европейский центральный банк (ЕЦБ) использует евро для формирования единой денежной политики стран-участниц. 

Главными органами ЕС являются:

 Европейский совет (Совет Европейского Союза) — орган глав правительств государств-членов. Единый европейский акт юридически закрепил положение Совета как верховного политического органа ЕС;

 Европейская комиссия — исполнительный орган ЕС, который разрабатывает законодательство ЕС как по инициативе, так и по поручению Европейского парламента или Европейского совета. 

 Европейский парламент — избирается в ходе прямых всеобщих выборов. Он участвует в законодательном процессе ЕС и осуществляет контроль за деятельностью Европейской комиссии;

 суд Европейского союза (Европейский суд) — Суд урегулирует разногласия стран —членов ЕС между собой и ЕС, между институтами ЕС, между ЕС и юридическими и физическими лицами; выдает заключения по международным соглашениям; выносит предварительные постановления (не имеющие юридической силы) по делам, переданным ему национальными судами. Суд налагает штрафы на государства-члены ЕС, не выполняющие его постановлений.

Специфическим инструментом является единый бюджет ЕС, составлявший в 2001 г. более 92 млрд евро. Доходы этого бюджета формируются за счет собственных ресурсов ЕС, в том числе таможенных пошлин, установленных в рамках Единого таможенного тарифа ЕС на импортируемую на территорию Союза продукцию; налогов на импорт сельскохозяйственных товаров из третьих стран, ввозимых на территорию ЕС; отчислений государствами-членами в размере 1 % от собираемого налога на добавленную стоимость. Кроме этого важным источником единого бюджета ЕС являются отчисления государств-членов, определяемые в соответствии с величиной их ВНП.

В мая 2004 в состав ЕС вошли 10 новых стран-участниц: Польша, Венгрия, Чехия, Словения, Словакия, Эстония, Литва, Латвия, Мальта, а также Кипр. Предпосылкой и основанием для вступления этих стран (прежде всего стран Центральной и Восточной Европы) в ЕС является соответствие их экономик критериям, установленных для стран – кандидатов для вступления в ЕС Европейским советом в Копенгагене в 1993 году. К странам “второй волны” относятся Болгария, Румыния и Турция.


17. Особенности миграц. политики РФ. 


18. Понятие зоны свободной торговли (примеры).
Под СЭЗ понимается суверенная территория государства (государств), являющаяся составной частью хозяйственного комплекса страны (группы стран), где обеспечивается производство и распределение общественного продукта для достижения определенной общенациональной интегрированной, корпоративной цели с использованием специальных механизмов регулирования общественно-экономических отношений производства и распределения, способных к расширению и распространению ее границ.

Классификация свободных экономических зон:

Торгово-складские зоны. Зоны, в которых товары иностранного происхождения могут храниться, продаваться и покупаться без оплаты обычных таможенных пошлин. Для этих зон характерны три основных признака: они создаются для обслуживания мирового рынка; на них не распространяются многие налоговые нормы и таможенные ограничения, действующие на остальной территории; на них распространяется государственное регулирование внешнеэкономических связей. Первая зона возникла в Европе в конце 50-х гг. в Ирландии, затем они получили распространение особенно в развивающихся странах, которые стали их использовать в качестве одного из основных инструментов перехода в стратегии развития от импортозамещающего к экспортному производству. 

Экспортно-производственные зоны. В них создаются промышленные предприятия, которые на базе импортных полуфабрикатов и компонентов производят товары для экспорта. Возможна ситуация, когда конечная экспортная продукция производится на базе местного сырья, но с использованием импортного оборудования и технологии или других комбинаций основных факторов и элементов производства. Наибольшее распространение они получили в развивающихся странах Азии (около 20), Африки, Латинской Америки (свыше 60). Имеются также зоны такого типа в Венгрии, Румынии, Югославии, КНР, а также в Великобритании, США (зоны предприятий — Enterprize Zones). Отличительная черта этих зон состоит в том, что, используя льготный валютно-финансовый и правовой режимы, государство на территории зоны обеспечивает развитие наиболее приоритетных отраслей промышленности или на территории депрессивных районов стимулирует экспортное промышленное производство, привлекая для этого иностранную валюту или инвестиции от местных, штатных, федеральных властей (в США в форме прямых и косвенных иностранных инвестиций, в виде поступлений от экспорта промышленной продукции, привлечения передовой техники и технологии). Такие зоны обеспечивают поступление не только иностранного капитала, но и технологии, ноу-хау, создают новые рабочие места и одновременно ограждают местных производителей от прямой конкуренции с иностранным и фирмами.

 Совместного предпринимательства (Югославия, Венгрия, Болгария), зоны свободного предпринимательства (США), предпринимательские зоны (Великобритания), специальные экономические зоны (КНР). К ним могут быть отнесены также отдельные иностранные предприятия, пользующиеся особыми льготами и обслуживающие преимущественно внешние рынки. Например, в приграничных районах Мексики американские фирмы создали заводы (“макиладорс”), поставляющие произведенную продукцию на рынки США. По существу, экспортно-промышленные зоны представляют собой совокупность такого рода “мировых” фабрик, поэтому этот термин может употребляться и для определения территории, и для характеристики статуса. В зонах создаются необходимая инфраструктура, жилые дома, торговые, лечебные и прочие заведения, обеспечивающие нужды иностранных предпринимателей и жителей зоны.

Научно-технологические зоны. Отличительная черта этих зон заключается в том, что на их территории объединяется научная и производственно-технологическая деятельность в форме современных наукоемких фирм, сосредоточенных вокруг крупного научно-исследовательского центра или университета. Цель создания таких зон - мобилизовать все доступные материальные и трудовые ресурсы для ускорения передачи новых высоких технологий в промышленность, обеспечить новые рабочие места, диверсифицировать экономику в регионе и в стране. По виду деятельности различают еще туристические, страховые, банковские, оффшорные (Лихтенштейн, Швейцария, Сингапур, Гонконг, Кипр) и другие зоны. 
    Анклавные СЭЗ полностью ориентируются на экспорт всей производимой на ее территории продукции с целью получения выручки в свободно конвертируемой валюте. Необходимая степень независимости этих зон от остальной страны обеспечивается специальным режимом пропуска товаров и людей через их границу, а экономическая самостоятельность СЭЗ от внезонального внутреннего механизма - административными и экономическими методами, создающими в них особый экономический климат.

Интеграционные зоны, тесно связанные с национальной и мировой экономикой, имеют более свободный режим их функционирования. Как правило, первоначально они представляли собой анклавы, свободные от таможенных пошлин, создававшиеся для обеспечения транзитной торговли. В интеграционных зонах устанавливается унифицированный в пределах страны экономический и правовой режим. 
     Оффшорные зоны. Зарегистрированные в них предприятия не имеют права осуществлять никакую производственную деятельность. Основным признаком оффшорной юрисдикции является льготный характер налогообложения. Налоговые льготы для компании, зарегистрированных в ОЗ, или оффшорных компаний (ОК) весьма существенны и, как правило, представляют собой полное освобождение от уплаты всех местных налогов. ОК обязаны уплатить лишь разовый регистрационный сбор и оплачивать годовой сбор, ставки которого обычно фиксированы и не зависят от коммерческой активности ОК. 
Другим ведущим признаком деятельности в режиме оффшора является запрет на коммерческие операции на территории страны регистрации ОК. Однако таможенные и налоговые службы, а также органы валютного контроля США, Скандинавских государств, стран Европейского сообщества систематически подвергают проверке сделки при участии фирм из ОЗ. 

19. Международный рынок рабочей силы. 

В конце ХХ века в мире насчитывалось более 25 млн. трудящихся-мигрантов, а с учетом членов их семей, «мигрантов-союзников», т.н. рабочих-фронтальеров (ежедневно пересекающих границу), нелегальных иммигрантов общая численность международных мигрантов оказывается в 4-5 раз больше. Около 60% международных мигрантов - выходцы из развивающихся стран и примерно 2/3 из них выезжают в промышленно развитые страны. Появляются и новые «центры притяжения» иностранных рабочих. Возрастает перелив рабочей силы между самими развивающимися странами, она нередко перемещается из более развитых в менее развитые страны (что в целом не было характерно ранее).

Международный рынок рабочей силы представляет собой не просто сумму национальных рынков, а качественно новое, наднациональное образование. Оно основано на неуклонном росте спроса и предложения иностранной рабочей силы.

Иностранная рабочая сила может соединяться с капиталом двояким образом - путем перемещения самой рабочей силы в места повышенного спроса на нее из одной страны в другие страны и путем перемещения капитала в районы избыточного предложения рабочей силы. Это - открытые, явные формы проявления международного рынка труда. Но есть также и неявные, более скрытые формы: временная работа по контрактам за рубежом, работа в совместных с зарубежными фирмами организациях и предприятиях, на импортном оборудовании и по программам, представляющим интерес для зарубежного капитала, и др. 

Огромную роль в формировании и развитии международного рынка труда играют ТНК, в рамках которых действуют специфические формы перемещения квалифицированных кадров. ТНК оказывают воздействие на развитие международного рынка труда различными способами, и прежде всего путем переноса производства и капитала из страны в страну и даже с одного континента на другой. Кроме того, своей производственной, технико-экономической политикой они способствуют изменению отраслевой и квалификационной структур рабочей силы национальных рынков труда.

Огромный финансо​вый и производственный потенциал ТНК позволяет им отбирать на международном рынке труда самую высококвалифицированную рабочую силу и, более того, формировать ее в соответствии со своими целями и специфическими требованиями.

Интернационализируя производство, ТНК ведут к выравни​ванию в международном масштабе размеров оплаты и условий труда различных категорий квалифицированных специалистов. ТНК «втягивают» в систему современных международных производственных структур рабочую силу стран, которые не достигли еще высокого уровня развития.

Они способствуют процессу освоения рабочими и специалистами этих стран современной технологии, передовых навыков труда. Эти страны все теснее вплетаются в мирохозяйственные связи, что отражается на формировании занятости, обмене знаниями, подготовке и обмене квалифицированной рабочей силы во всех аспектах ее воспроизводства.

«Плюсы» и «минусы» миграционной политики

Международная трудовая миграция — объективный многогранный процесс, движимый как экономическими, так и внеэкономическими факторами, который стране-донору приносит преимущества:
· сокращается уровень безработицы и расходы по ее социальному обслуживанию;

· граждане, работающие за рубежом, приобретают более высокую квалификацию и переводят часть своего дохода на родину, улучшая тем самым платежный баланс страны;

· эмигрантами нередко осуществляется личное инвестирование в отечественную экономику (путем покупки на родине средств производства);

· часть эмигрантов возвращается домой, привозя с собой капитал, достаточный для начала бизнеса. В результате в относительно менее развитых странах возникают малые и средние фирмы, оживляется предпринимательская деятельность; 

· стране — экспортеру рабочей силы поступают средства от налога с прибыли фирм-посредников, работающих в данной сфере деятельности; 

· страны — экспортеры имеют валютные поступления от стран — импортеров рабочей силы, идущие на воспроизводство трудовых ресурсов, в социальную сферу, образование и т. д

К отрицательным последствиям относятся:

· рабочая сила, на воспроизводство которой были затрачены 

· национальные ресурсы, создает ВВП не у себя на родине, а за рубежом; 

· мигрирует наиболее конкурентоспособная и предприимчивая часть населения, ослабляя тем самым национальную экономику. Отток научно-технической интеллигенции (“утечка мозгов”) отрицательно влияет на научный потенциал страны;

· массовый отъезд молодых людей, преимущественно мужчин, отражается на демографической ситуации.

Для стран-импортеров трудовая миграция также имеет как положительные стороны (возможность привлечения дешевой рабочей силы, снижение расходов на обучение работников и их социальную защиту, обеспечение занятости в нетребующих высококвалифицированной рабочей силы отраслях), так и отрицательные (повышение социальной напряженности, частые правонарушения — нередко на почве межнациональных конфликтов).

20. Понятие таможенного союза.
Типы интеграционных группировок:

1. Зона преференциальной (свободной) торговли – какая то группа гос-в дают друг другу льготы. Например Британское содружество наций. В свободной торговле – между участниками нет пошлин вообще. Например НАФТА. Общего у них то, что создавая льготный круг внутри участники свободно регулируют тарифы с третьими странами.
2. Таможенный союз. – ликвидируется торговый тариф между участниками, но вводится постоянный тариф для третьих стран. Пример – ЕС. Таможенный союз часто дополняется платежным союзом, обеспечивающим взаимную конвертируемость валют и функционирование единой расчетной денежной единицы.
3. Общий рынок – таможенный союз + свобода движения услуг, капитала, товаров и рабочей силы среди участников. Отсюда свободное предпринимательство.

4. Экономический и валютный союз – общий рынок + координация экономической и валютной политики (возможно введение общей валюты).

5. Политический союз – превращение стран участников в единое целое: федерация, конфедерация.

Примером таможенного союза можно привести ЕС  к 1968 году, когда были сняты пошлины не только на промышленные товары, но и на с-х продукцию, т.е. либерализация рынка с-х товаров. Позже к 1993 – поставлена задача создания экономич и валютного союза и создании единой валюты. С 1999 в безнал оборот выходит Евро, аозже к 2002 – в наличном обороте. Политический союз в ЕС не создан до сих пор.

21. Свобод. экон зоны в мире. Под СЭЗ понимается суверенная территория государства (государств), являющаяся составной частью хозяйственного комплекса страны (группы стран), где обеспечивается производство и распределение общественного продукта для достижения определенной конкретной общенациональной корпоративной цели. Вид деятельности, преобладающей на территории той или иной экономической зоны, можно выделить следующие ее типы. 
Торгово-складские зоны. Зоны, в которых товары иностранного происхождения могут храниться, продаваться и покупаться без оплаты обычных таможенных пошлин. Это — беспошлинная торгово-складская зона.. Для этих зон характерны три основных признака: 1.они создаются для обслуживания мирового рынка; 2.на них не распространяются многие налоговые нормы и таможенные ограничения, действующие на остальной территории страны; 3.на них распространяется государственное регулирование внешнеэкономических связей. Популярность подобных зон возросла в 80-е гг., когда ряд развивающихся стран с экспортной ориентацией экономики вошел в разряд новых индустриальных стран. В составе свободных торгово-складских зон специалисты выделяют зоны внешней торговли (США), свободные таможенные зоны (Венгрия, Югославия), свободные беспошлинные зоны (Болгария) и свободные порты (Германия). 
Экспортно-производственные зоны. Торгово-складские зоны в чистом виде встречаются очень редко. В настоящее время наиболее распространены промышленные, или экспортно-производственные, зоны. В них создаются промышленные предприятия которые на базе импортных полуфабрикатов и компонентов производят товары для экспорта. Наибольшее распространение они получили в развивающихся странах Азии, Африки, Латинской Америки . Имеются также зоны такого типа в Венгрии, Румынии, Югославии, КНР, а также в Великобритании, США. Отличительная черта состоит в том, что, используя льготный валютно-финансовый и правовой режимы, государство на территории зоны обеспечивает развитие приоритетных отраслей промышленности или на территории депрессивных районов стимулирует экспортное промышленное производство, привлекая для этого иностранную валюту или инвестиции от местных, штатных, федеральных властей. Это создает условия для более эффективного использования местного сырья, полуфабрикатов, внедрения современных методов управления производством, подготовки кадров соответствующе и квалификации, что, в конечном итоге, содействует более быстрому социально-экономическому развитию других районов и страны в целом. Такие зоны обеспечивают поступление не только иностранного капитала, но и технологии, ноу-хау, создают новые рабочие места и в силу своей экспортной направленности ограждают местных производителей от прямой конкуренции с иностранным фирмами. 

Научно-технологические зоны. В современной литературе их называют технологические парки, технополисы, научные парки, технологические центры, деловые центры. Отличительная черта в том, что на их территории объединяется научная и производственно-технологическая деятельность в форме современных наукоемких фирм, сосредоточенных вокруг крупного научно-исследовательского центра или университета. Цель создания таких зон - мобилизовать все доступные материальные и трудовые ресурсы для ускорения передачи новых высоких технологий в промышленность, обеспечить новые рабочие места, диверсифицировать экономику в регионе и в стране. 
По виду деятельности различают еще туристические, страховые, банковские, оффшорные (Лихтенштейн, Швейцария, Сингапур, Гонконг, Кипр) и другие зоны.  В зависимости от способа оформления границ зоны и режима их функционирования СЭЗ делятся на два типа: анклавные (замкнутые) и интеграционные. Анклавные СЭЗ полностью ориентируются на экспорт всей производимой на ее территории продукции с целью получения выручки в свободно конвертируемой валюте. Интеграционные зоны, тесно связанные с национальной и мировой экономикой, имеют более свободный режим их функционирования. Они наиболее характерны для стран с развитой рыночной экономикой, широко включенных в международное разделение труда. Оффшорные зоны. Их главное отличие от СЭЗ состоит в том, что зарегистрированные в них предприятия не имеют права осуществлять никакую производственную деятельность. Основным признаком оффшорной юрисдикции является льготный характер налогообложения. Налоговые льготы для компании, зарегистрированных в ОЗ, или оффшорных компаний (ОК) весьма существенны и, как правило, представляют собой полное освобождение от уплаты всех местных налогов. 


22 Глобализация, ее плюсы и минусы.

Глобализация экономики — это процесс превращения мирового хо​зяйства в единый рынок товаров, услуг, капитала, рабочей силы и зна​ний.

Данный процесс начался когда мировая экономика только начинала формироваться. Од​нако лишь в XIX — начале XX в. глобализация достигла такого размаха, что стала ощутимо воздейство​вать на экономику ведущих стран мира. ГЛОБАЛИЗАЦИЯ  - высшая стадия процесса интернанационализации.
Глобализация связана с либерализацией, когда все более свободной становится международная миграция из страны в страну товаров, рабочей силы и капитала.

К факторам либерализации мирового хозяйства относят следующие:

1. углубление МРТ, которое ведет к специализации, а эта, в свою очередь, к кооперации и, как следствие, к международной торговле;

2. появление ТНК, мобильность компаний;

3. либерализации правил торговли;

4. значительное удешевление транспортных расходов при увеличении скорости перевозок;

5. интернационализация рынка капитала;

6. революция в сфере коммуникационных и компьютерных технологий.

Глобализация создает ряд противоречий в системе международных экономических отношений:

· между странами и (или) группами стран современного мира – например, противоречия между группой ведущих развитых стран с рыночной экономикой (страны так называемого «золотого миллиарда»), которые получают максимальный экономический эффект от глобализации («глобальный выигрыш»), и остальными странами, прежде всего наименее развитыми;

· противоречия внутри самой группы ведущих стран мира, появление в ней новых государств (например, Китай, Индия);

· между странами (или группами стран) и соответствующими международными институтами (например, МВФ или ВТО);

· между отдельными странами, с одной стороны, и ТНК, ТНБ и мировыми финансовыми центрами (МФЦ) – с другой;

· противоречия между самими крупнейшими центрами (ТНК, ТНБ, МФЦ).

Глобализация мировой экономики связана и с необходимостью решения ряда выявившихся в последней трети XX в. общемировых социально-экономических и научно-технических проблем — глобальных проблем современности. К ним можно отнести следующие:

· проблемы безопасности и мира;
· проблемы обеспеченности топливно-сырьевыми и энергетическими ресурсами;
· экологическая;
· продовольственная;
· демографическая;
· проблема финансовых кризисов, приобретающую в последнее время всемирный характер.
Последствия для мировой экономики и России.

Во-первых, это ускорение экономического роста активно участвующих в ней стран. Ускорение экономического роста у стран — активных участников глобализации происходит потому, что они активно используют свои преимущества на мировых рынках товаров, услуг, капитала, рабочей силы и знаний. В соответствии с выводами обеих теорий от глобализаций больше всего выигрывают страны с наиболее от​крытой экономикой.
Во-вторых, это усиление взаимозависимости всех участников мирового хозяйства. Это ведет к разным последствиям, которые с точки зрения национальных экономик можно условно разделить на позитивные, негативные и неоднозначные.
К позитивным эффектам глобализации нужно отнести рост дос​тупности внешних рынков и внешних ресурсов. Так, большая, чем раньше, доступность внешних рынков помогает высококонкуренто​способным отраслям страны выйти на рынки многих других стран, что видно на примере российских углеводородов, металлов и воору​жений. А нехватка природных ресурсов, капитала, знаний в одних странах может быть смягчена их активным импортом из других стран, как демонстрирует Китай в последние десятилетия.
К негативным последствиям нужно прежде всего отнести рост за​висимости национальных экономик от конъюнктуры мирового хо​зяйства. Кризисы, возникшие в одних странах, поражают другие, ра​нее слабо связанные с ними страны, как продемонстрировал мировой финансовый кризис 1997-1999 гг., возникший в Юго-Восточной Азии в 1997 г., но в 1998 г. поразивший Россию и другие страны СНГ, а через год — Аргентину, Бразилию и другие страны Латинской Америки.
К последствиям, которые трудно характеризовать только как пози​тивные или негативные, нужно отнести усиление конкуренции на внутреннем рынке и уменьшение возможностей государственного ре​гулирования национальных экономик. Так, неконкурентоспособные отрасли во многих странах сворачивают свою деятельность под на​плывом товаров из-за рубежа (примером может быть легкая промышленность России), и хотя это теоретически подталкивает страну спе​циализироваться на том, что у нее получается лучше всего (в соответ​ствии с теориями международного разделения труда на базе внешней торговли), однако этот процесс сопровождается большими потерями производственных мощностей и рабочих мест в старых отраслях и уменьшением возможностей способствовать становлению молодых отраслей через протекционизм. Если страна все больше зависит от внешних факторов, то у государства остается меньше рычагов воздей​ствия; на ход экономического развития страны, как это, например, происходит в России, где с 70-х гг. XX в. усиливается воздействие на экономическую динамику поступлений от экспорта углеводородов.

23. Свободные эконом зоны в России. Практика создания имеющихся и проекты будущих СЭЗ на территории России показывают, что в зависимости от целей и задач их можно разделить на следующие основные типы:

1.комплексные зоны производственного характера - Комплексные зоны многопрофильны. Они формируются и на ограниченной территории, и в границах областей и других территориальных образований. В них создаются условия для привлечения крупного капитала с обязательным развитием необходимой инфраструктуры. -  СЭЗ в Находке, Калининградской области, Санкт-Петербурге

2.внешнеторговые (свободные таможенные зоны, в том числе зоны экспортного производства и транзитные) - Внешнеторговые зоны обеспечивают валютные поступления, в том числе и за счет консигнационных складов, сдачи в аренду помещений, выставок, перевалки грузов и их транзита. - К внешнеторговым зонам относятся, в частности, зона свободной торговли "Шерри-зон" (около аэропорта "Шереметьево"), свободные таможенные зоны "Московский Франко-Порт" (около аэропорта "Внуково"), "Франко-Порт Терминал" (на территории московского Западного речного порта.

3.•функциональные, или отраслевые (технологические парки, технополисы, туристические, страховые, банковские и др.).  - выполняют как народнохозяйственные, так и внешнеэкономические функции. Они, в частности, способствуют ускорению научно-технического прогресса в отдельных отраслях на основе активизации внешнеэкономического сотрудничества, внедрению результатов отечественной науки, а также разработке наукоемких технологий, новых видов готовой продукции и расширению экспорта.  - СЭЗ в Зеленограде, которая должна специализироваться в области микроэлектроники, информатики и связи; к зонам финансового ("оффшорного") характера может быть отнесена зона экономического благоприятствования в Ингушетии; к зонам туристическо-курортного типа - особая экономическая зона "Кавказские Минеральные Воды". Но наиболее эффективно действующими СЭЗ в России являются только две: Приморская “Находка” и Калининградская “Янтарь”. 


24. Миграционные процессы в СНГ.


25 Место России в системе МЭО 

На Мировой политической и экономической арене РФ выступает как правопреемник СССР, который считался экономически развитой страной (по абсолютным макроэкономическим показателям)

Хотя СССР, не входил в рейтинговые оценки конкурентоспособности стран мира, однако в 80-е гг. ХХ он обладал следующ конкурентными преимуществами: 

· Крупными запасами минерального сырья и топливно-энергетических ресурсов (цены на которые внутри страны были значительно ниже мировых)

· Высоким научно-техническим потенциалом

· В ряде отраслей промышленности достаточно высоким производственным потенциалом 

· Высоким общеобразовательным уровнем населения 

· Достаточно развитой транспортной системой и системой связи (особенно Европейской части страны)

· В целом управляемой (в рамках системой централизованного планирования) экономикой страны

· Потенциально-емким внутренним рынком (при хроническом дефиците товаров) 

Однако по относительным, качественным и структурным показателям (ВВП на душу населения, производительность труда, продолжительность и качество жизни, степень открытости экономики и т.д.) СССР занимал промежуточное положение между группой развитых и развивающихся стран. 

В течение 90-х гг (до 1999) позиции РФ в МЭ ухудшались. Это было связано с распадом СССР.

 Начиная с 1990 года прослеживается устойчивая тенденция к снижению стоимости ВВП, который, по данным Госкомстата, исчисленный в соответствии с новой концепцией национальных счетов, в период с 1990 по 1999 год сократился больше чем наполовину.

Наряду с резким снижением макроэкономических показателей наблюдается падение рейтинга России среди других государств мира по многим важнейшим социально-экономическим параметрам.

В частности, не может не тревожить низкое место России по таким показателям, как:

· уровень дохода на душу населения; 

· удельный вес расходов государства на образование, здравоохранение, науку, культуру, защиту окружающей среды;

· уровень безработицы;

· количество людей, живущих за чертой бедности;

· уровень рождаемости;

· уровень смертности и самоубийств и др. 

На основе этих параметров формируются такие синтетические показатели, как индекс человеческого развития, индекс качества жизни и индекс здоровья нации, по которым рейтинг России среди других государств мира также весьма низок и пока сохраняет тенденцию к дальнейшему снижению. 

Россия в сравнении с другими странами мира занимает низкие места по показателям, характеризирующим уровень развития рыночной инфраструктуры и рыночных институтов, в том числе:

· степень экономической свободы;

· уровень развития рыночных институтов;

· роль финансовой системы в эконом. развитии;

· уровень компьютеризации общества; 

· уровень развития средств связи и телекоммуникаций.

С другой стороны, Россия занимает непрестижные высокие места в рейтинге стран по показателям, влияющим на общий инвестиционный климат страны и, в конечном итоге, на мировой имидж страны. К таким показателям можно отнести следующие:

· уровень внешней задолженности;

· степень политического и финансового риска для иностранных капиталовложений; 

· степень бюрократизации общества;

· коррумпированность государственного аппарата; 

· уровень преступности. 

Экономический потенциал:

Россия имеет благоприятное геополитическое положение между двумя самыми динамичными регионами мирового хозяйства - Западной Европой и Азиатско-Тихоокеанским регионом. Ни одна страна в мире не имеет такого жизненного пространства, такого количества и разнообразия природных ресурсов, устойчивости генофонда и богатства национальных культур. 

По расчетам российских ученых, национальное богатство России, включающее в себя материальные активы и природные ресурсы, в начале третьего тысячелетия оценивалось примерно в 300-350 трлн. долл., что в десять раз больше современного совокупного ВВП всех стран мира. Основную часть этой суммы составляют материально-сырьевые и топливно-энергетические ресурсы. По объему разведанных запасов минерального сырья, которое оценивается в 30 трлн. долл., Россия занимает ведущее место в мире. Россия располагает самыми крупными в мире разведанными запасами природного газа, одними из крупнейших в мире запасами сырой нефти, каменного угля, золота, алмазов, платины и других минералов, которые наиболее активно вовлекаются в разработку. По совокупному природному потенциалу на душу населения Россия по-прежнему опережает ведущие промышленно развитые страны мира, в том числе США в 2-3 раза, Германию - в 5-6, Японию - в 18-20.

Прогноз МВФ

Прогноз экономического развития России. В перспективе до 2015 года можно ожидать достаточно нормального и качественно улучшенного роста ВВП и промышленного производства. 

При этом среднегодовой темп роста ВВП до 2015-го составит 5 %, промышленного производства – 4 %. Некоторое отставание темпа роста промышленности от темпов роста ВВП характерно для стран, находящихся на постиндустриальной стадии развития экономики. Есть основания полагать, что в экономике России уже начался процесс перехода к постиндустриальной стадии. Помимо роста капиталовложений, который сейчас опережает рост ВВП, со временем должны заработать такие факторы, как ускорение научно-технического прогресса, широкомасштабная предпринимательская инициатива, форсированный экспорт готовых изделий, прежде всего продукции машиностроения. Данный сценарий может быть реализован, если до 2015 года удастся избежать катастроф, подобных дефолту августа 1998-го, если в стране продолжатся рыночные экономические реформы. 

26. Развитие междун туризма в РФ. Одна из наиболее динамичных отраслей услуг — туризм, осо​бенно международный. Число международных туристов постоянно растет, обеспечивает работой во всех странах мира свыше 100 млн человек. В России туризм как одна из отраслей сферы услуг развит весьма слабо. Число туристов, выезжающих из России за рубеж, значительно превышает число иностранных туристов, по​сещающих нашу страну. Это означает неблагоприятный для России баланс валютных поступлений от туризма.

Значение туризма в мире постоянно возрастает, что связано с возросшим влиянием туризма на экономику отдельной страны. В экономике отдельной страны международный туризм выполняет ряд важных функций:

1.Межд туризм - источник валютных поступлений для страны и средство для обеспечения занятости.

2.Межд туризм  расширяет вклады в платежный баланс и ВНП страны.

3.Межд туризм способствует диверсификации экономики, создавая отрасли, обслуживающие сферу туризма.

4.С ростом занятости в сфере туризма растут доходы населения и повышается уровень благосостояния нации.

Межд туризм в мире крайне неравномерен, что объясняется в первую очередь разными уровнями социально-экономического развития стран и регионов. Наибольшее развитие международный туризм получил в западноевропейских странах. На долю этого региона приходится свыше 70% мирового туристического рынка и около 60% валютных поступлений. Примерно20% приходится на Америку, менее10% - на Азию, Африку и Австралию вместе взятые.

Как и любая другая сфера хозяйственной деятельности, индустрия туризма является весьма сложной системой, степень развития которой зависит от степени развития экономики страны в целом.

В России туризм - развивающаяся отрасль. Во всех сферах туристической деятельности, как на уровне государственных структур, так и в области формирующегося турбизнеса, идет поиск новых форм работы, расширение сферы предложения и углубление его специализации.

Для привлечения туристов на отечественный рынок основной акцент необходимо сделать на качестве сервиса и цены. Сопоставимость качества и цены продукта принципиально важна для основного сегмента отечественных туристских предприятий - наших сограждан. Лавина предложений отдыха за рубежом была востребована россиянами  потому. Что там им предложили за умеренные цены сервис более высокого качества.

Приведение в соответствие цены и качества предоставляемых российскими туристическим организациями услуг требует прежде всего модернизации и совершенствования существующей материально-технической базы, а следовательно и капиталовложений.

Нынешнее состояние отечественных предприятий туристического бизнеса свидетельствует о том, что они пока не в состоянии полностью финансировать собственную модернизацию, реконструкцию и расширение. В этих условиях остро проявляется необходимость финансовой поддержки со стороны государства. В обмен на финансовые вложения в туризм государство имело бы :

· быстрый возврат средств( 4 - 8 лет),

· увеличение национального дохода без осуществления сырьевых затрат,

· увеличение занятости населения,

· увеличение поступления валюты.

Основные предлагаемые меры государственной поддержки туризма следующие:

1. Освобождение сферы туризма ( гостиницы, санатории, кемпинги) от уплаты таможенной пошлины за оборудование и стройматериалы, ввозимые из-за рубежа для ремонтных и строительных  работ на туристских объектах.

2. Частичное или полное освобождение от уплаты всех федеральных налогов при инвестировании в материальную базу туристско-санаторной отрасли в зависимости от объема осуществляемых капиталовложений.

3.  Предоставление льготных кредитов (под 7-10% годовых) на совершенствование и развитие материально-технической базы туризма, отсрочку платежей по ним на срок от 2 до 10 лет.

  В этом случае выиграет и государство, и турфирмы, ведь международный туризм продолжает оставаться самым доходным бизнесом в мире. 

27 Международный рынок услуг.

В настоящее время в мире наблюдается следующая картина: во всех развитых странах доля материального производства сокращается, а доля услуг увеличивается (сейчас это уже примерно 2/3 мирового ВВП). Параллельно торговля услугами выходит на мировой уровень. Этот рынок всегда был протекционистски защищен, поэтому его либерализация очень затруднена. Также торговлю услугами регулировать значительно сложнее, чем товар, т. к. товар видно физически при перевозе через границу. ГАТС (Генеральное Соглашение по Торговле Услугами) же дает новое понимание: факт международной торговли услугами имеет место, не только, если она действительно перемещается, но и, если сделка совершается между резидентом и нерезидентом, т. е. услуга может оставаться в стране, а фиксируется потребитель или производитель. В силу специфики предмета регулировать услугу таможенными тарифными методами практически невозможно, поэтому на практике использовались нетарифные, административные методы.

В разработанном ЮНКТАД и Мировым банком справочнике “Либерализация международных трансакций с услугами” дается следующее определение услуг:

Услуги – это изменение в положении институциональной единицы, которое произошло в результате действий и на основе взаимного соглашения с другой институциональной единицей. Это очень широкое понятие услуг, поэтому можно различать услуги в широком и узком смысле слова. В широком смысле услуги – это комплекс разнообразных видов деятельности и коммерческих занятий человека, посредством которых он общается с другими людьми. В узком смысле услуги – это конкретные мероприятия, которые одна сторона может предложить другой.

Существует несколько классификаций услуг.

 1. Классификация услуг, основанная на Международной стандартизированной промышленной классификации, принятой ООН включает в себя:

• коммунальные услуги и строительство;

• оптовую и розничную торговлю, рестораны и гостиницы; 

• транспортировку, хранение и связь, а также финансовое посредничество; 

• оборону и обязательные специальные услуги; 

• образование, здравоохранение и общественные работы; 

• прочие коммунальные, социальные и личные услуги. 

По этой классификации большая часть услуг производится и потребляется внутри страны. 

2. Классификация МВФ, применяемая при составлении платежного баланса, включает следующие виды услуг, связанные с платежами между резидентами и нерезидентами: 

• транспорт;

• поездки; 

• связь;

• строительство; 

• страхование; 

• финансовые услуги; 

•  компьютерные и информационные услуги; 

• роялти и лицензионные платежи 

Роялти – это а) периодический платеж за право пользоваться лицензией на товары, изобретения, патенты, нововведения, выпуск книг; обычно исчисляется в процентах от стоимости продаж; б) плата за право разработки и добычи природных ресурсов. 

• другие бизнес-услуги;

• личные, культурные и рекреационные услуги;

• правительственные услуги.

3. В рамках ГАТТ/ВТО учитывается более 160 видов услуг, разбитых на 12 секторов:
• деловые услуги;

• услуги связи;

 • строительные и инжиниринговые услуги;

 • дистрибьюторские услуги;

 • общеобразовательные услуги;

• услуги по защите окружающей среды; 

• финансовые услуги;

 • услуги по охране здоровья и социальные услуги; 

• туризм и путешествия;

• услуги в области организации досуга, культуры и спорта;

 • транспортные услуги;

• прочие услуги. 

Генеральное Соглашение по Торговле Услугами (ГАТС) Было принято в ходе Уругвайского раунда ГАТТ. 

• ГАТС дает классификацию услуг;

• Пытается запретить наиболее грубые методы нетарифной защиты в сфере услуг.

В ГАТС рассматриваются следующие аспекты торговли услугами: сфера применения и определения, общие обязательства и правила (режим наибольшего благоприятствования, гласность), специфические обязательства (доступ на рынок, национальный режим), постепенная либерализация, институциональные обязательства, заключительные предложения. 

В сферу ведения ГАТС включаются все услуги, кроме тех, поставка которых связана с правительственными функциями управления.

ГАТС предусматривает два вида обязательств: 

Общие, принимаемые страной в безусловном порядке (режим наибольшего благоприятствования); 
Специфические, касающиеся конкретных условий доступа на рынок услуг той или иной страны (обязательства по предоставлению иностранным поставщикам услуг свободного доступа или национального режима на рынке данной страны). 

Различные виды услуг и сектора рынка либерализированы в разной степени. Наиболее открытые отрасли – туризм, рынок телекоммуникаций и ИТ, рынок финансовых услуг.

28.Госуд. регулир внешней торговли. Существует три уровня регулирования внешней торговли:

1.национальный уровень; 2.региональный уровень (субрегиональный); 3.глобальный.

Во многих современных развитых странах на ранних стадиях формирования рыночной экономики практиковались весьма жесткие формы регулирования внешней торговли. И только после достижения высокого уровня экономического развития и международной конкурентоспособности эти страны пошли по пути либерализации внешнеторгового регулирования.

Число мер государственного регулирования внешней торговли постоянно растет, поскольку в международный обмен вовлекаются все новые продукты различных сфер экономической деятельности (товары, услуги, объекты интелл собственности, капитал). 

Методы регулирования внешней торговли подразделяются на тарифные и нетарифные.
Тарифные методы – косвенное принуждение, более прозрачны и являются наиболее распространенными и постоянно используемыми в форме импортных и экспортных пошлин. Именно их прозрачность становиться главным аргументом в пользу этого метода в ходе дискуссий в рамках ВТО о либерализации торговли и полной отмене нетарифных методов. В зависимости от направления движения товаров пошлины бывают импортные, экспортные и транзитные В соответствии со способом установления различаются адвалорные, специфические и комбинированные пошлины. Адвалорные пошлины (наиболее распространенный вид пошлин) устанавливаются в виде процента от задекларированной стоимости (цены) пересекающего таможенную границу товара. Этот тип наиболее прозрачен и приветствуется ВТО; специфические пошлины устанавливаются в абсолютном выражении от единицы измерения товара (за тонну т. д.); комбинированные пошлины представляют собой фактическую комбинацию двух указанных выше видов пошлин — адвалорной и специфической. На практике чаще всего используют этот тип пошлин.
В соответствии с направлением действия различаются преференциальные и дискриминационные пошлины.

Преференциальные пошлины устанавливаются ниже минимального уровня с целью создания благоприятных условий для торговли каким-либо товаром или с какой-либо страной.Дискриминационные пошлины, напротив, устанавливаются с целью воздействия на экспортеров соответствующих товаров или на соответствующие страны, откуда осуществляется экспорт тех или иных товаров.

Среди дискриминационных пошлин различают: ответные, компенсационные и антидемпинговые пошлины. Ответные пошлины представляют собой реакцию на определенные негативные действия внешнеторговых партнеров, ухудшающие условия торговли данной страны. Компенсационные пошлины — реакция на субсидии экспортерам, предоставляемые правительствами их стран (например, государство берет на себя расходы в области научно-технических разработок по данным товарам). Эти пошлины устанавливаются с целью выравнивания условий торговли с партнерами.

Антидемпинговые пошлины устанавливаются с целью противодействия демпингу, при котором фирмы-конкуренты реализуют свои товары по искусственно заниженным ценам. В результате принятия антидемпинговых мер цены выравниваются до уровня, считающегося нормальным. 
Паратарифные методы представляют собой виды платежей (помимо таможенных пошлин), которые взымаются с иностранных товаров при их ввозе на территорию данной страны: различные таможенные сборы, внутренние налоги, специальные целевые сборы. К числу наиболее часто используемых паратарифных методов относятся прежде всего налог на добавленную стоимость и акцизы.

К методам НЕ тарифного регулирования относятся:

- количественные ограничения в форме квотирования (могут быть сезонными, постоянными и т.д.);

- лицензирование ввоза/вывоза товаров;

- «добровольное» ограничение экспорта;

- монополистический метод, когда государство устанавливает свою монополию на торговлю определенными товарами вообще, или только на внешнюю торговлю ими. Иногда такого рода монополия устанавливается в скрытом виде, когда в качестве монопольного продавца или покупателя государство определяет государственную компанию;

- использование различных стандартов (технических, экологических, ветеринарных и т.д.) – очень трудно определить грань между разумным и неразумным применением, поэтому активно используется;

- некоторые валютные ограничения (введение обязательной продажи части  валютной выручки, полученной от внешнеторговых операций);

- валютно-финансовый регулятор вводится не для регулирования экспорта/импорта, однако он оказывает на них непосредственное влияние. Упомянутый метод заключается в повышении/понижении курса национальной валюты; изменение учетной ставки (повышение ставки влечет приток капитала в страну, в результате повышается курс национальной валюты).

.
29. Коммерческие уловия контрактов во Внеш. эконом. деятельности. В ходе переговоров продавцы и покупатели согласовывают между собой контрактные цены. Они сохраняются на протяжении всего периода действия контракта, если в ходе выполнения внешнеторговых поставок по соглашению сторон контрактные цены не пересматриваются.
При заключении контракта следует в первую очередь обратить внимание на транспортные условия поставки (какие условия транспортировки FOB, FAS, CIF, CAF, каким образом разделяются обязанности между продавцами и покупателями (кто за что отвечает)) и форму расчета (аккредитив, оплата по открытому счету, инкассовый расчет и т.д.). Самый простой способ страхования валютных рисков при заключении международного контракта – это валютная оговорка.

Рассмотрим основные подвиды на которые делятся контрактные цены.

 Твердая фиксированная цена устанавливается на дату подписания контракта и не изменяется до окончания его исполнения. Как правило, такие цены используются в ситуации, когда сроки реализации контрактов непродолжительны и в этот период не ожидается каких-либо существенных скачков цен. Подобные цены на практике выгодны продавцам в ситуации, когда есть предпосылки для понижения цен на данные товары на рынке.

Использование твердой фиксированной цены с возможностью последующей корректировки связано с оговариванием условий корректировки цен с учетом возможных ценовых изменений на рынке (могут измениться цены на сырье и комплектующие изделия, из которых производится продукция).

Использование цен с последующей фиксацией связано с тем, что в контракте устанавливаются соответствующий принцип определения цен, а также источники ценовой информации и дата, на которую цены фиксируются. Такого рода цены целесообразно применять тогда, когда в период исполнения контракта на рынке ожидается существенное повышение цен, масштабы которого оценить точно представляется достаточно сложным. Этот способ ценообразования наиболее подходит также для долгосрочных контрактов, когда в течении ряда лет будут осуществляться периодические поставки товара.

Использование скользящих цен связано с осуществлением сторонами (продавцами и покупателями) соответствующих расчетов по принятой в контракте формуле, первую часть которой составляет базовая цена, аналогичная по своей сути твердой фиксированной цене, а вторая часть представляет соотношение долей основных видов издержек по производству товара. Особое значение приобретает учет в формуле именно тех издержек, по которым в период исполнения контракта возможны существенные изменения. Как правило, скользящие цены используются в контрактах, связанных с поставкой сложных и уникальных товаров, имеющих продолжительный цикл изготовления.

Смешанная цена представляет собой вариант цены, когда одна ее часть является твердой фиксированной ценой, а другая — скользящей ценой.

Контрактные цены являются коммерческой тайной и поэтому не публикуются. Однако на практике контрактные цены на определенный товар в конкретном регионе и при наличии ограниченного круга продавцов и покупателей бывают известны. Поэтому практической задачей для всех внешнеторговых фирм являются сбор ценовой информации и создание соответствующего банка данных.

При заключении внешнеторговых контрактов используются различные виды скидок:

1.количественные (используются в зависимости от величины или серийности поставок товаров);

2.бонусные (предоставляются крупным оптовым покупателям, которые, как правило, являются постоянными клиентами, за обусловленный объем реализации товара); 3.скидки “сконто” (предоставляются при оплате товара покупателем наличными деньгами или за долгосрочное осуществление платежей); 4.дилерские (предоставляются оптовым и розничным торговцам, агентам и посредникам); 5.временные (применяются главным образом при реализации продукции массового спроса, которая носит сезонный характер); 6.специальные (предоставляются покупателям, с которыми внешнеторговая фирма имеет длительные устойчивые связи и иные формы особых отношений); 7.закрытые (предоставляются на продукцию, которая реализуется в рамках внутрифирменных поставок или по специальным межправительственным соглашениям).

Специфическим подвидом контрактных цен в международной торговле являются трансфертные цены, по которым реализуются товары в рамках ТНК. Здесь фактически существует собственный внутренний рынок и цены устанавливаются в рамках общей ценовой политики корпорации, направленной в ряде случаев на уход от высокого налогообложения. В трансфертных ценах проявляются и указанные выше закрытые скидки.


30 Формы вывоза капитала в МЭО

История вывоза капитала восходит к середине 19 века. Первоначально это был ссудный капитал – 30-е годы 19 века. Со второй половины 19 века начался вывоз в форме прямых инвестиций (это долгосрочные вложения нерезидентов в экономические объекты за рубежом), что было обусловлено появлением первых ТНК, которые работали в тогдашних колониях.

До I мировой войны рост вывоза капитал опережал рост торговли. Эта тенденция продолжалась вплоть до сегодняшнего дня. На сегодняшний день рост темпа вывоза капитала опережает рост всех других отраслей производства.

Деление вывоза капитала:

1. долгосрочный (более 1 года) вывоз капитала осуществляется в форме государственных кредитов и кредитов МФО, долгосрочные частные кредиты (корпоративные), также он может осуществляться через программу ООН помощь развитию, по решению этой организации из всех национальных бюджетов выделяется 1% от объема ВВП (в действительности никто в полной мере не выполняет);

2. краткосрочный вывоз капитала реализуется в форме портфельных инвестиций, краткосрочных частных займов, финансовых трансфертов всех типов (расчет импортеров и экспортеров), сделок на финансовом денежном и валютном рынках (связано с куплей/продажей валюты, ценных бумаг).

Общий объем ежегодного движения международного капитала в 50-60 раз превышает объем международной торговли. Считается, что движение капитала объясняется относительным избытком капитала в одних и нехваткой его в других странах. Однако следует учитывать, что много денег не бывает, деньги просто ищут более эффективного применения. (пример России – деньги уходили по причине нестабильности, невозможности эффективно их использовать и прочее, а не из-за их избыточности, т.е из-за неблагоприятного для многих отечественных владельцев капитала инвестиционного климата в стране – это с одной стороны, с другой – недостаточная легитимность происхождения капитала).

Формы вывоза капитала различаются по следующим критериям:

1. источники происхождения капитала;

2. характер использования капитала;  (вывоз предпринимательского капитала, вывоз ссудного капитала)

3. цели вложения капитала; (прямые и портфельные). 

4. сроки вложения капитала (краткосрочные, среднесрочные и долгосрочные вложения)


31. Междунар рынок транспортных услуг. Транспорт относится к коммуникационной системе и специализируется на перемещении материальных объектов.  Его функции: соединение производственных ресурсов  в процессе воспроизводства, обеспечение их доступа и готовых товаров на рынок. Соединяет время и пространство между производством и потреблением. Транспорт обеспечивает экономический рост. Роль в ВВП - 4-5%, в некоторых странах поднимается до 10% . Доля наиболее высока в наименее развитых странах.  Оказывает заметное влияние на международную специализацию: если стоимость расходов на перевозку превышает стоимость товара, то реализация товара не выгодна. В развивающихся странах - 10%, в странах бывшего соц.. лагеря - больше 10%. На это соотношение влияет динамика экспортных цен и стоимость перевозки. В Восточной Европе основным видом транспорта явл ж/д (очень дорогой). 

Автомобильный транспорт: отрасль развивается с начала века, грузооборот удваивается каждые 15 лет. В основном используется для перевозок на малые расстояния, играет важную роль в перемещении людей. Воздушный транспорт: произошло увеличение темпов роста, грузооборот удваивается каждые 10 лет. 

Образовались транспортные компании, действующие на расширенной географической основе, охватывая весь мир.  Преобладающие позиции занимают высоко развитые страны, на которые приходится более 70% мирового грузооборота. В стоимостной оценке высока доля морских перевозок, в перевозке грузов - автомобильный транспорт. В промышленно развитых странах сосредоточено 63% портов и 60% аэропортов мира. Они контролируют основные виды связи: 60% морского тоннажа. Ведущая роль принадлежит Греции, Японии, США и Норвегии. 

На развивающиеся страны приходится более 20% мирового грузооборота.  Большую роль играет морской транспорт - 35% мирового торгового флота принадлежит развивающимся странам. Крупными судовладельцами являются КНР и Ю. Корея. На развивающиеся страны приходится также больше 10% мирового легкового транспорта, 20% грузовиков и автобусов.

Социальная структура транспорта. Институциональная структура - форма организаций, транспортирующих субъектов. Важно участи государств. Транспорт является материало и энергоемко отраслью. Высока степень концентрации капитала в ж/д, авиационном, трубопроводном транспорте. В автомобильном транспорте концентрация капитала незначительна. Крупные компании составляют менее одного процента от общего числа компаний. 

Регулирование транспорта. Существует 2 уровня: межправительственный и частный. Основные инструменты регулирования - международные соглашения. В отношении морского транспорта существует ряд организаций, которые занимаются обеспечением безопасности, решением экономических и технических вопросов. На национальном уровне усилия сосредоточены на ликвидации ограничений: приватизация, либерализм, дерегулирование. Процесс развития транспорта и связи проходит взаимосвязанно. Логистика - система, в основе которой лежат принципы распределения, перевозки и складирования товаров с целью облегчения для компаний схемы доставки.


32 Инвестиционная политика стран и понятие инвестиционного климата.

Инвестиционный климат – совокупность экономических, социальных, правовых и политических условий, которые характеризуют условия ведения бизнеса в данной стране.

Мировая практика свидетельствует, что иностранный капитал более охотно идет в страны со стабильным национальным законодательством, регулирующим иностранные инвестиции, с предсказуемой экономической политикой и устойчивым политическим режимом, с благоприятным инвестиционным климатом, под которым понимается вся совокупность факторов (политических, экономических, юридических, социальных и др.), определяющая перспективы прибыльности (эффективности) вложения капитала и степень риска для инвестора. В понятии инвестиционного климата внутренние и внешние (иностранные) инвестиции взаимосвязаны: если в страну по причинам неблагоприятного инвестиционного климата не поступает иностранный капитал, то скорее всего из нее будет “уходить” и отечественный капитал.

Мониторинг инвестиционного климата проводится соответствующими рейтинговыми агентствами, результаты исследований которых пристально изучаются серьезными инвесторами. В этой связи очень важно как позиционируют нашу страну эти агентства.

Не все рейтинги являются равнозначными и равновеликими. Наиболее известные рейтинговые агентства по платежеспособности: Standart and Poor’s, Fitch, Moody’s; по инвестиционному климату: A.T. Kearney. Специфика вычислений этого агентства заключается в том, что оно соотносит два показателя – качество инвестиционного климата и риска, а также риск и доходности.

Обобщая все индикаторы, с помощью которых определяется инвестиционный климат, можно свести следующие группы факторов, влияющих на инвестиционный климат:

1. оценка политических рисков (это не политологический, а юридический термин, который учитывает политическую стабильность; вероятность радикальных изменений в законодательстве относительно внешнеэкономической и инвестиционной деятельности; вероятность национализации или ренационализации иностранной собственности; обратимость валюты; репатриация прибыли);

2. макроэкономический индикатор (темпы экономического роста, инфляция, платежеспособность населения, стабильность финансовой системы, кредитного рейтинга, инфраструктура (развитость/неразвитость);

3. стабильность законодательства (сохранение правил игры, качество судебной системы для защиты инвестора, качество государственных институтов (Россия 114 место из 168);

4. конкретные условия ведения бизнеса в данной стране (налоговая система, таможенное регулирование, правовые гарантии инвесторов, льготы инвесторов, развитость банковской системы, защита прав интеллектуальной собственности, коррупция, преступность).

Регулирование иностранных инвестиций

Уровни регулирования иностранных инвестиций

1. национальный;

2. двусторонний (между государствами, например, об избежании двойного налогообложения);

3. многосторонние (TRIMS, Вашингтонская конвенция 1965 года, которая предусматривает порядок урегулирования споров между иностранным инвестором и национальными властями в мировом банке, Сеульская конвенция 1975 года, где было создано международное агентство по страхованию инвесторов от политических рисков).

В развитых странах не существует специального инвестиционного законодательства, поскольку инвесторы там действуют на основе сложившихся общеизвестных правил. Подобные законодательства есть только в развивающихся странах для привлечения инвесторов. 

Вот некоторые принципы, которые распространены и используются в инвестиционных законодательствах развивающихся стран:

1. недискриминация иностранного инвестора, т.е. предоставление ему как минимум одинаковых с национальным инвестором условий (национальный режим);

2. учитывая, что иностранные инвестиции связаны с риском, то в законодательстве существует набор специальных льгот для иностранных инвесторов, как правило, налогового и таможенного характера.

Национальный режим и льготы не исключают возможности введения государством ряда ограничений для иностранных инвесторов. Таким образом, инвесторы могут быть поставлены в худшие по сравнению с национальными инвесторами условия.

Важной составной частью инвестиционного законодательства являются гарантии от политических рисков, главный из которых – национализация собственности. В ряде стран возможность национализации сохраняется, и инвесторы с пониманием относятся к этому лишь в случае последующей компенсации этой национализации.

В большинстве инвестиционных законодательств существует так называемая «дедушкина оговорка» о том, что условия деятельности, на которых иностранный инвестор осуществил инвестиции, не будут ухудшены в течение определенного периода (в зависимости от щедрости правительства). Эта оговорка очень важна для инвесторов.

33. ЕС: функционирование и расширение. ЕС сегодня– 27стран (начинался с 6 стран). Население более 400 млн чел с общим ВВП более 14 трилл долл. Самая продвинутая интернац группировка. Самый главный партнер РФ – более 60% инфестиций в РФ и 50% товара. Создана была в 1957 (Фран, Герм, Италия, Венгрия, Люксембург, Нидерланды).

Расширения. 1.1973 – Англия, Ирландия, Дания (было экон выгодно). 2.1981 – Греция (политика). 3.1986 – Португалия и Испания. 4.1994 – Швеция, Финляндия, Австрия. 5.2005 – 10стран – Кипр, Мальта, Чехия, Польша, Венгрия, Словакия, Словения, Эстония, Латвия, Литва. 6.2007 – Румыния, Болгария.

Вост.европ страны и страны Прибалтики приняли в ЕС с целью создания забора к России (политика), хотя эконом это было не выгодно.

Углубление интеграции. К 1968г создан таможенный союз, были сняты пошлины не только на промышл товары, но и на сельхоз прод-ции.
Макстритский договор – завершение строительства общего рынка и постановка задачи построения эконом и валютного союза. Введение Евро – в 1999 в безлалич форме, а в 2002 – в наличном обороте.

Политический союз не создан до сих пор.

Валютная политика в Европе после развала Братенбургской системы.
План Вернера (змея в тоннеле) – курс доллара к нац валюте ограничен. План провалился к 1974 после энерг кризиса 1973. 1979 – Европейская валютная система – успешно просуществовала до введения Евро.

34. Международная торговля. Международная торговля – сфера межд. товарно-денежных отношений, специфичная сфера обмена товарами и услугами между продавцами и покупателями различных стран, это совокупность внеш. торговли различных субъектов мирового хозяйства.  Международная торговля представляет собой международный обмен продуктами труда всех государств мира. Международная торговля состоит из двух встречных потоков - экспорта и импорта, экспорт — продажа товаров за границу, импорт — покупка и ввоз товаров из заграницы. Содействие процессу международной торговли оказывают и такие организации как банки, финансовые организации, страховые компании, транспортно-экспедиторские компании, сервис — внешнеэкономические организации. Коммерческие банки, финансовые организации обслуживают взаимные расчеты, осуществляют кредитование внешнеэкономической деятельности. Страховые компании производят страхование внешнеторговых сделок на всех стадиях их исполнения. Транспортно-экспедиторские компании осуществляют перевозку и экспедирование грузов по внешнеторговым контрактам. Сервис — внешнеэкономические организации в сфере внешнеэкономической деятельности. Многообразную международную торговую деятельность можно классифицировать в зависимости от товарной специализации: торговля готовой продукцией; торговля товарами, прошедшими первичную переработку; торговля сырьем. Чем выше уровень развития страны, тем меньше сырья и больше готовой продукции экспортирует государство.
Формы межд. торговли:
1.
экспорт

2.
импорт

3.
встречная торговля – внешнеторговые операции, при совершении которых в документах (соглашениях или контрактах) фиксируются твердые обязательства экспортеров и импортеров произвести полный или частично сбалансированный обмен товарами. В последнем случае разница в стоимости покрывается денежными платежами. Внешняя торговля может быть эксклюзивной и интенсивной. Эксклюзивная торговля имеет целью сделать продукцию самой престижной на рынке и ограничить предложение, чтобы она не стала обычной. Интенсивная торговля является политикой обеспечения как можно более широкого наличия продукции на рынке.  В международной торговой практике применяются два основных метода торговли: · прямой метод (совершение операции непосредственно между производителем и потребителем); · косвенный метод (совершение операции через посредника). При прямом методе торговли возникает определенная финансовая выгода, поскольку сокращаются издержки на сумму комиссионного вознаграждения посреднику, снижаются риск и зависимость результатов коммерческой деятельности от возможной недобросовестности или недостаточной компетенции посреднической организации. Этот метод также позволяет постоянно находиться на рынке, учитывать его изменения и своевременно на них реагировать. В то же время использование прямого метода торговли подразумевает наличие коммерческой квалификации и торгового опыта. В противном случае финансовые издержки не только не сократятся, но могут значительно возрасти. Кроме того,

международная торговля по сравнению с внутренней является более рискованной, что обусловлено экономическими, политическими, правовыми и социальными условиями в разных странах, их традициями и обычаями, а также большими расстояниями между торговыми партнерами. В результате часто бывает целесообразно, а иногда просто необходимо использовать посредников для проведения международных торговых операций. Более половины международного товарного обмена осуществляется при содействии торговых посредников, т.е. независимых от производителей и потребителей товаров торговых фирм

36 Взаимодействие Цента и периферии в МЭО.

Более половины населения мира живет в развивающихся странах, хотя здесь производится только четверть ВВП мира. Разрыв между двумя показателями объясняется отсталостью развивающихся стран, которая является их определяющей чертой.

Отсталость страны (точнее, ее социально-экономическая отста​лость) означает, что эта страна находится на более низком уровне со​циально-экономического развития по сравнению с другими, развиты​ми странами. Такие показатели уровня развития, как производство ВВП/ВНД на душу населения, отраслевая структура ВВП и индекс че​ловеческого развития, в развивающихся странах ниже, чем в развитых.
Каковы причины социально-экономической отсталости столь ог​ромной массы стран? Главной причиной можно считать то, что пере​ход вначале к рыночной экономике (капитализму), а затем и к совре​менной рыночной экономике (современному капитализму) начался в этой группе стран позже, чем в ныне развитых государствах. Это про​изошло из-за отсталости их институтов, прежде всего таких, как права и формы собственности, права индивида и организаций, обычаи. Так, в условиях распространения общинной собственности слаба конку​ренция (а значит, и тяга к инновациям), не одобряется индивидуализм (а значит, и предпринимательство), в обычае скептическое отношение к зарабатыванию прибыли за счет предпринимательских способно​стей. Именно отсталые социальные отношения порождают отсталую экономику (хотя существует и обратная связь), и поэтому отсталость не ликвидировать только экономическими и технологическими мето​дами, не изменяя социальные отношения (примером может быть пет​ровская Россия или современная Саудовская Аравия).

Соседство с развитыми странами демонстрирует отсталым странам большой разрыв в уровне развития и толкает их на путь догоняющего развития. Однако при догоняющем развитии модернизация экономики невольно происходит не столько под влиянием внутренних, сколько внешних факторов. Ведь из развитых государств поступает в развивающиеся основная масса знаний, значительная часть капитала и предпринимательского опыта. Возникает феномен зависимого развития (зависимости), т.е. такого развития национальной экономики, ход ко​торого сильно зависит от ситуации в нескольких зарубежных странах или даже одной. Наиболее ярко феномен зависимого развития виден в бывших колониях, многие из которых до сих пор зависят от бывших метрополий или попали в зависимость к другим развитым странам. В результате в мировом хозяйстве образуется центр в виде группы раз​витых стран, из которого идут экономические, культурные и политиче​ские импульсы, и периферия, которая развивается под сильным влия​нием этих внешних импульсов. Меньше это касается крупных отсталых стран с большим внутренним рынком и сильным воздействием на со​седние страны (Индия, Бразилия), однако и их можно считать если не периферией, то полупериферией мирового хозяйства.
В результате модернизации в экономике развивающихся стран обычно соседствуют два сектора — современный и традиционный. Современный сектор представлен капиталистическими предприятия​ми (отечественными и иностранными обществами и товариществами, индивидуальными и фермерскими хозяйствами), а традиционный — докапиталистическими (кустарными промыслами, помещичьими и общинными хозяйствами). По мере повышения уровня развития страны доля в экономике первого сектора растет, второго — уменьша​ется. Сосуществование в экономике двух крупных и разных по приро​де секторов, каждый из которых состоит из более мелких секторов (укладов), называется многоукладностъю.
В свете вышесказанного ссылки бывших колоний на то, что их от​сталость порождена колониализмом,  малоубедительны.  Колониализм, наоборот, разрушал их отсталые докапиталистические отноше​ния (пусть часто грубым способом), внедряя более передовые капита​листические, хотя это и приводило к искажениям в виде зависимого  развития. 
Отсталость, зависимость и многоукладность характерны не только для развивающихся, но и большинства переходных экономик. Хотя в отличие от развивающихся стран они переходят к современному ка​питализму от административно-командной системы, а не от традици​онной, для них также характерно догоняющее развитие. Поэтому обе эти группы стран в ряде случаев объединяют в одну группу стран с формирующимися .


37. Развитие мирового рынка сырья. Международная торговля сырьем в значительно большей степени, чем торговля готовой продукцией, монополизирована крупнейшими компаниями промышленно развитых стран, прежде всего ТНК. THK контролируют, до 80–90% экспорта чая, кофе, какао, хлопка, лесных продуктов, табака, меди, железной руды и бокситов. Обычно контроль осуществляется 3-6 ведущими фирмами, которые имеют возможность контролировать цены на рынках. Особое место в торговле сырьем занимает внутрикорпорационная торговля между материнскими и дочерними фирмами добывающих ТНК. Она ведется по пониженным ценам, что создает возможность для безналогового перевода прибылей, полученных при разработке зарубежных источников сырья с использованием местной дешевой рабочей силы. Внутрикорпорационная торговля составляет около 30% мирового экспорта сырья. Для торговли сырьем характерно растущее число долгосрочных соглашений. Обычно они заключаются на срок 15–20 лет и более. Существенное место в торговле сырьем занимают ассоциации экспортеров сырья, создаваемые на межправительственной основе и осуществляющие коллективную политику контроля над добычей, торговлей и ценами. Органи​зация стран-экспортеров нефти (ОПЕК), созданная в 1960 г. и объединяющая 11 государств, на которые приходится около 40% объема нефтепродаж в мире. Существенное место в торговле сырьем занимают ассоциации экспортеров сырья, создаваемые на межправительственной основе и осуществляющие коллективную политику контроля над добычей, торговлей и ценами. Имеется свыше 20 подобных объединений, наиболее известное и влиятельное среди них Органи​зация стран-экспортеров нефти (ОПЕК), созданная в 1960 г. и объединяющая 11 государств, на которые приходится около 40% объема нефтепродаж в мире. 
 В ее рамках Конференции ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД была выдвинута и одобрена Интегрированная программа по сырью (1976 г.), разработано соглашение о создании Общего фонда сырьевых товаров для стабилизации мировых рынков сырья (1980 г.). Около 20% мировой торговли сырьевыми и продовольствен​ными товарами осуществляется через междуна​родные товарные биржи. Биржевые цены служат ориентирами для установления цен во внебиржевой торговле, а сами операции на бирже активно используются для страхования торговых сделок и сырьевых запасов от изменения рыночных цен. 
В настоящее время объектами биржевой торговли являются 60–70 видов товаров. Две трети товаров, обращающихся на меж​дународных товарных биржах, — это сельскохоз и лес​ные товары. В группе промышленного сы​рья и продуктов его переработки более половины оборота прихо​дится на топливные товары (сырую нефть и продукты ее перера​ботки). Важнейшие центры международной биржевой торговли сосредо​точены в США и Великобритании. В последние годы существенно возросла роль Японии.
К числу международных относят также ряд специализированных бирж, обслуживающих региональные рынки, — Виннипегская, Па​рижская, Сиднейская, Сингапурская, Сянганская (Гонконг) и ряд других. Развивающиеся страны продолжают оставаться важнейшими поставщиками топлива и минерального сырья для промышленно развитых стран Запада. В то же время их доля в мировом экспорте сырья (без нефти) и продовольствия сократилась с 40 в 1960 г. до 28% в начале 90-х гг. Страны Ближнего и Среднего Востока обеспечивают примерно 2/3 мирового экспорта сырой нефти (крупнейшие экспортеры – Саудовская Аравия (1-е место в мире), Иран, ОАЭ). 

На развивающиеся страны приходится около 32% мирового экспорта сельскохозяйственного сырья. Особенно важную роль играют они в экспорте тропических продуктов— около 90% мирового экс​порта, а также сахара — свыше 50%. При этом чая больше всего экспортирует Индия, кофе – Бразилия, какао – Кот-д’Ивуар, сахара – Бразилия. 
В связи с переносом в развивающиеся страны экологически опасных, материало- и трудоемких производств из развитых государств и  развитием соответствующих отраслей увеличилась до​ля этой группы государств в мировом экспорте полуфабрикатов (черные и цветные металлы, химикаты и др.). В то же время на развитые капиталистические страны приходится 31% мирового экспорта топлива и 55% мирового экспорта руд и металлов (1995 г.). Развитые страны Запада — ведущие экспортеры (около 67% мирового экспорта) и импортеры (68% мирового импорта) продовольствия. Сырьевые товары играют ведущую роль в экспорте России (75% всего российского экспорта с учетом полуфабрикатов). Особенно выделяется Россия как экспортер топливно-энергетических ресурсов (нефти, нефтепродуктов, природного газа, каменного угля и урана). На экспорт поступает более 40% производимой нефти и более 1/3 производимого природного газа. 
Россия к 1996 г. вышла на первое место в мире по экспорту металлов На экспорт направляется около 60% продукции из черных металлов, не менее 70% цинка и олова, около 80% алюминия, никеля и меди. Сейчас на долю нашей страны приходится около 14% мирового экспорта продукции из черных металлов, более 20% мирового экспорта алюминия, 17% никеля, 11% меди, более 10% титана и т.д. Массированные поставки, нередко по бросовым ценам, привели к резкой дестабилизации мирового рын​ка и существенному снижению цен на металлы, к тому, что страны Запада начали прини​мать протекционистские меры по защите собственных производите​лей от российской конкуренции. 
Россия также является крупным экспортером алмазов, минеральных удобрений, древесины и целлюлозы. 
Россия продолжает оставаться крупным импортером продовольствия, но структура импорта в 90-е гг. существенно изменилась. Так, импорт зерна уменьшился с 27 млн. т в 1992 г. до 0,7 млн. т в 1996 г., а импорт мяса в 1991–1996 гг. возрос примерно в 2 раза, в том числе мяса птицы более чем в 8 раз. Существенно расширился ассортимент импортируемых продовольственных товаров (импорт бананов, например, возрос более чем в 600 раз). В целом в последние годы импорт обеспечивает примерно 1/3 потребления продовольствия в России и свыше 50% его розничного товарооборота (меньшая доля импорта в потреблении объясняется резко увеличившимся объемом производства продовольствия в личных подсобных хозяйствах).

38. Роль ВТО в регулир внеш торговли. Крупнейшей организацией с точки зрения охвата современной международной торговли переговоры и консультации по проблемам международной торговли, является Всемирная торговая организация ВТО.

Ее предшественником явилось Генеральное соглашение по тарифам и торговле (Женевa,1947). Основной целью ГАТТ было либерализация мировой торговли товарами. 

ГАТТ представляло собой многостороннее соглашение об основных принципах, нормах и правилах ведения и государственного регулирования взаимной торговли стран-участниц. 

Главными принципами деятельности ВТО являются:

1.режим наибольшего благоприятствования - соблюдение равенства и недискириминации всех участников внешнеторговой деятельности. Этот принцип предполагает обязательство стран-участниц устанавливать на взаимно поставляемые товары пошлины, величина которых не выше установленных по отношению к любой третьей стране;

2.принцип правомочности применения тех или иных средств внешнеторгового регулирования. Речь идет о том, какие средства внешнеторгового регулирования допустимы в рамках ГАТТ/ВТО. В качестве единственного приемлемого средства ГАТТ были признаны внешнеторговые пошлины. Все остальные формы и методы внешнеторгового регулирования применяться не должны, а если они применяются, то это должно носить временный характер и обосновываться исключительными обстоятельствами. К таким обстоятельствам (по классификации ГАТТ) принадлежат: случаи регулирования с/х производства; случаи нарушения равновесия платежного баланса;

3.сокращение размера пошлин в результате многосторонних переговоров и исключение возможности их повышения в дальнейшем. Данный принцип выполнялся достаточно успешно. 

4.предоставление консультаций странам-участницам для урегулирования проблем международной торговли для решения всех возникающих в рамках ВТО проблем международной торговли путем переговоров. По сути это отказ стран-участниц от односторонних действий в пользу переговоров и консультаций. Страны-участницы должны принимать все решения только на основе взаимных торговых переговоров;

5.развитие международной торговли на основе справедливой конкуренции;

6.предоставление льготного режима международной торговли для развивающихся стран;

7.заключение региональных торговых соглашений;

8.установление особых норм регулирования международной торговли текстильной продукцией и одеждой;

9.принцип национального режима - после того, как к товарам и услугам были применены меры внешнеторгового регулирования, они обращаются во внутреннем торговом обороте страны на тех же основаниях, что и национальные товары и услуги. 


39 Образование и деятельность ВТО

Крупнейшей организацией в рамках которой проходят переговоры и консультации по проблемам международной торговли, является Всемирная торговая организация (ВТО, World Trade Organizatio, WTO). 

Ее предшественником явилось Генеральное соглашение по тарифам и торговле (ГАТТ). Основной целью ГАТТ была либерализация мировой торговли товарами. Круг стран-участниц ГАТТ, а затем его  правопреемницы – ВТО за годы существования расширился с 22 стран притом, что еще около 50 стран в 2006 году имели статус наблюдателей и вели переговоры о вступлении в ВТО. 

За годы существования ГАТТ было проведено 8 раундов – конференций по фундаментальным вопросам развития международной торговли. На Уругвайском раунде 1986-1994 годов, по праву считается одним из важных в рамках ГАТТ, поскольку на нем было принято решение о создании ВТО на базе ГАТТ, подписаны следующие соглашения: Генеральное соглашение по торговле услугами, ГАТС, Соглашение по торговым аспектам прав интеллектуальной собственности, ТРИПС; Соглашение о торговых аспектах инвестиционных мер, ТРИМС; Соглашение о постепенном сокращении субсидий фермерам и снижении импортных пошлин на продовольственную продукцию.

При создании ГАТТ преследовалась простая цель – либерализация международной торговли товарами. Главной целью ВТО было провозглашено обеспечение мирового экономического развития путем создания условий для свободной торговли товарами и услугами, т.е. последующая либерализация мировой торговли, но уже не только товарами, а включая и услуги. 

Главные принципы деятельности ВТО являются:

1. режим наибольшего благоприятствования 

суть которого состоит в необходимости соблюдения равенства и недискириминации всех участников внешнеторговой деятельности. Т.е обязательство стран-участниц устанавливать на взаимно поставляемые товары пошлины, величина которых не выше установленных по отношению к любой 3-ей стране;

· принцип правомочности применения тех или иных средств внешнеторгового регулирования В качестве единственного приемлемого  средства ГАТТ были признаны внешнеторговые пошлины. Все остальные формы внешнеторгового регулирования применяться не должны, а если они применяются, то это должно носить временный характер и обосновываться исключительными обстоятельствами

2. сокращение размера пошлин в результате многосторонних переговоров и исключение возможности их повышения в дальнейшем. 

3. предоставление консультаций странам-участницам с целью урегулирования проблем международной торговли для решения всех возникающих в рамках ВТО проблем международной торговли путем переговоров. 

4. развитие международной торговли на основе справедливой конкуренции;

5. предоставление льготного режима международной торговли для развивающихся стран;

6. заключение региональных торговых соглашений;

7. установление особых норм регулирования международной торговли текстильной продукцией и одеждой;

8. принцип национального режима означает, что после того, как к товарам и услугам были применены меры внешнеторгового регулирования, они обращаются во внутреннем торговом обороте страны на тех же основаниях, что и национальные товары и услуги.


Решениями ВТО запрещается установление более строгих стандартов для импортных товаров или введения для отечественных предприятий обязательных норм потребления отечественной продукции.

С созданием ВТО и принятием в эту организацию целого ряда развивающихся стран, включая Китай, Бразилию, Мексику и др., наметилась новая тенденция в проведении переговоров с сфере мировой торговли. Если раньше переговоры велись только развитыми странами, то сегодня к ним все более активно подключаются развивающиеся, что, с одной стороны, способствует наиболее объективному принятию тех или иных решений, а с другой – усложняет сам переговорный процесс.

В силу продолжительности и непреклонности сторон в своих требованиях Дохийский раунд уже начали называть Дохийским кризисом ВТО. Реакцией основных игроков этой организации стало то, что США и Япония в обход ВТО начали в срочном порядке создавать широкую сеть двусторонних торговых договоров, прежде всего, с азиатскими и латиноамериканскими странами. В то же время ЕС пока действует инерционно, проигрывая в этом своим «соперникам». Такое поведение Европейского союза обусловлено его бюрократической структурой.

Таким образом создается опасный прецедент подмены глобальных договоров в рамках ВТО множеством частных двусторонних договоров.

Международный торговый центр (МТЦ) ЮНКТАД/ВТО был создан в 1964 году по решению стран-членов ГАТТ с целью оказания содействия развитию торговли путем предоставления внешнеторговой информации и консультационных услуг в области международной коммерческой  деятельности, а также предоставления технических услуг по осуществлению конкретных проектов.

В 1968 году к ГАТТ в качестве участника МТЦ присоединилась ЮНКТАД. В 1974 году Генеральной Ассамблеей был определен правовой статус МТЦ как рабочего вспомогательного органа ГАТТ и ООН, действующей через ЮНКТАД. В 1995 году в связи с созданием ВТО как приемника ГАТТ его название изменилось на МТЦ ЮНКТАД/ВТО.

Основные цели МТЦ ЮНКТАД/ВТО:

· содействие созданию в развивающихся странах инфраструктуры для стимулирования торговли;

· выявление и оказание помощи в освоении экспортных рынков;

· создание специализированных национальных служб содействия торговле;

· стимулирование развития торговли на многосторонней основе;

· совершенствование техники импортных операций;

· подготовка кадров.


40. «+» и «-» миграционной политики стран-экспортеров и стран-импортеров рабочей силы.
В конце ХХ века в мире насчитывалось более 25 млн. трудящихся-мигрантов, а с учетом членов их семей, «мигрантов-союзников», т.н. рабочих-фронтальеров (ежедневно пересекающих границу), нелегальных иммигрантов общая численность международных мигрантов оказывается в 4-5 раз больше. Около 60% международных мигрантов - выходцы из развивающихся стран и примерно 2/3 из них выезжают в промышленно развитые страны. Появляются и новые «центры притяжения» иностранных рабочих. Возрастает перелив рабочей силы между самими развивающимися странами, она нередко перемещается из более развитых в менее развитые страны (что в целом не было характерно ранее).

Международный рынок рабочей силы представляет собой не просто сумму национальных рынков, а качественно новое, наднациональное образование. Оно основано на неуклонном росте спроса и предложения иностранной рабочей силы.

Иностранная рабочая сила может соединяться с капиталом двояким образом - путем перемещения самой рабочей силы в места повышенного спроса на нее из одной страны в другие страны и путем перемещения капитала в районы избыточного предложения рабочей силы. Это - открытые, явные формы проявления международного рынка труда. Но есть также и неявные, более скрытые формы: временная работа по контрактам за рубежом, работа в совместных с зарубежными фирмами организациях и предприятиях, на импортном оборудовании и по программам, представляющим интерес для зарубежного капитала, и др. 

Огромную роль в формировании и развитии международного рынка труда играют ТНК, в рамках которых действуют специфические формы перемещения квалифицированных кадров. ТНК оказывают воздействие на развитие международного рынка труда различными способами, и прежде всего путем переноса производства и капитала из страны в страну и даже с одного континента на другой. Кроме того, своей производственной, технико-экономической политикой они способствуют изменению отраслевой и квалификационной структур рабочей силы национальных рынков труда.

Огромный финансо​вый и производственный потенциал ТНК позволяет им отбирать на международном рынке труда самую высококвалифицированную рабочую силу и, более того, формировать ее в соответствии со своими целями и специфическими требованиями.

Интернационализируя производство, ТНК ведут к выравни​ванию в международном масштабе размеров оплаты и условий труда различных категорий квалифицированных специалистов. ТНК «втягивают» в систему современных международных производственных структур рабочую силу стран, которые не достигли еще высокого уровня развития.

Они способствуют процессу освоения рабочими и специалистами этих стран современной технологии, передовых навыков труда. Эти страны все теснее вплетаются в мирохозяйственные связи, что отражается на формировании занятости, обмене знаниями, подготовке и обмене квалифицированной рабочей силы во всех аспектах ее воспроизводства.

«Плюсы» и «минусы» миграционной политики

Международная трудовая миграция — объективный многогранный процесс, движимый как экономическими, так и внеэкономическими факторами, который стране-донору приносит преимущества:
· сокращается уровень безработицы и расходы по ее социальному обслуживанию;

· граждане, работающие за рубежом, приобретают более высокую квалификацию и переводят часть своего дохода на родину, улучшая тем самым платежный баланс страны;

· эмигрантами нередко осуществляется личное инвестирование в отечественную экономику (путем покупки на родине средств производства);

· часть эмигрантов возвращается домой, привозя с собой капитал, достаточный для начала бизнеса. В результате в относительно менее развитых странах возникают малые и средние фирмы, оживляется предпринимательская деятельность; 

· стране — экспортеру рабочей силы поступают средства от 
налога с прибыли фирм-посредников, работающих в данной сфере деятельности; 

· страны — экспортеры имеют валютные поступления от стран — импортеров рабочей силы, идущие на воспроизводство трудовых ресурсов, в социальную сферу, образование и т. д

К отрицательным последствиям относятся:

· рабочая сила, на воспроизводство которой были затрачены 

· национальные ресурсы, создает ВВП не у себя на родине, а за рубежом; 

· мигрирует наиболее конкурентоспособная и предприимчивая часть населения, ослабляя тем самым национальную экономику. Отток научно-технической интеллигенции (“утечка мозгов”) отрицательно влияет на научный потенциал страны;

· массовый отъезд молодых людей, преимущественно мужчин, отражается на демографической ситуации.

Для стран-импортеров трудовая миграция также имеет как положительные стороны (возможность привлечения дешевой рабочей силы, снижение расходов на обучение работников и их социальную защиту, обеспечение занятости в нетребующих высококвалифицированной рабочей силы отраслях), так и отрицательные (повышение социальной напряженности, частые правонарушения — нередко на почве межнациональных конфликтов).

