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ВВЕДЕНИЕ

Договор поставки - самый распространенный и, возможно, важ​нейший договор в предпринимательской деятельности. Данный вид договора преобладает в обороте рыночного общества, так как при его посредстве осуществляется товарообмен на национальном и международных рынках, а также происходит переход большой массы имущественных благ и материальных ценностей от одних экономических субъектов (поставщиков) к другим (покупателям).

Данное обстоятельство естественным образом привело к то​му, что законодательство и правоприменительная практика всегда уделяли регулированию правоотношений поставки повышенное внимание.
Достаточно сказать, что во всех системах права содержится весьма подробная регламентация коммерческой купли-продажи нормами гражданских и торговых кодексов (ст.1582 - 1694 Фран​цузского гражданского кодекса, §§ 433 - 514 Германского граж​данского уложения, ст.2-101 - 2-725 Единообразного торгового кодекса США), а также специальными законодательными актами, в частности в Англии — Законом о продаже товаров 1979 года.
Возможно, именно эти обстоятельства (распространенность и важность договора поставки в предпринимательской деятельности) явились причиной, по которой я решил выбрать  данную тему курсовой работы.

Исследуя данную тему, я, кроме того, поставил определенные цели, такие как показать историю развития института договора поставки, осветить его состояние на данный момент в соответствии с законодательством Республики Беларусь, а также проанализировать комплекс гражданско-правовых отношений, возникающих в связи с присутствием в законодательстве  такого института.

Освещение поставленной проблемы требует решения задач: 

· дать понятие правовой природы договора поставки;

· определить содержание договора поставки;

· осветить порядок заключения договора поставки и его исполнения;

· рассмотреть случаи прекращения договора поставки;

· определить место договора поставки  в системе гражданскоправовых договоров.

Объектом настоящего исследования является институт договора поставки в законодательстве Беларусь.

Для раскрытия курсовой работы я опирался на следующие книги: “Договорное право” Брагинского М.И., “Гражданское право Ч.2” под редакцией белорусского правоведа В.Ф. Чигира и др. литературу, в которой дается развернутый анализ и характеристика института договора поставки.

Преследуя вышеупомянутые цели и задачи, перейдем к рассмотрению и анализу института полного товарищества.

Глава 1. ИСТОРИЯ РАЗВИТИЯ ДОГОВОРА ПОСТАВКИ

Следует отметить, что с моей точки зрения наиболее целесообразно начать рассмотрение курсовой работы именно с этой главы, так как, изучив историю развития договора поставки, его эволюцию в гражданском праве Республики Беларусь и России, можно понять каким образом и в каких направлениях шло преобразование и развитие данного вида договора. А это, несомненно, поспособствует более детальному изучению договора  поставки.

Таким образом, можно условно выделить несколько этапов развития договора поставки: дореволюционный, советский и современный.

Характерной чертой дореволюционного российского гражданского законодательства являлось выделение договора поставки в качестве самостоятельного договора наряду с договором купли-продажи. При этом под поставкой понимался договор, по которому одна сторона обязывалась доставить другой какую-либо вещь за известную цену к известному сроку
. Все отличие поставки от купли-продажи состояло в том, что поставка предполагала некоторый промежуток времени между заключением и исполнением договора, тогда как купля-продажа не предполагала (хотя и не исключала) такого промежутка времени. Это обстоятельство имело решающее значение, поскольку продавцом по договору купли-продажи мог выступать только собственник вещи, а следовательно, данным договором не охватывались правоотношения, предусматривающие, что лицо, обязующееся доставить имущество покупателю, приобретет это имущество в будущем к сроку исполнения обязательства.

В гражданско-правовой доктрине того времени отмечалось значительное сходство договоров купли-продажи и поставки и, более того, отсутствие каких-либо серьезных правовых оснований для выделения договора поставки в качестве самостоятельного договора.

Например, Г.Ф. Шершеневич отмечал: «Совокупность юридических отношений, охватываемых на Западе одним понятием купли-продажи, у нас разлагается на три вида по едва уловимым признакам, а именно: на куплю-продажу в тесном значении этого слова, запродажу и поставку. С этой системой трех договоров, служащих одним и тем же юридическим средством достижения экономической цели, русское законодательство стоит совершенно одиноко среди других правильных законодательств»
.

При подготовке V книги проекта Гражданского уложения российские цивилисты рассматривали договор поставки как один из видов договора купли-продажи, определяя его как договор, в силу которого продавец обязуется за денежное вознаграждение доставить покупателю известное количество заменимых вещей к назначенному в договоре сроку. При этом подчеркивалось, что порядок исполнения договора поставки вполне применим и к договору купли-продажи, в особенности если он заключен с условием о доставке товара к известному сроку. Одинаковыми признавались и последствия неисполнения указанных договоров
.

Гражданский кодекс 1922 г. не включал в себя нормы о договоре поставки как самостоятельном виде гражданско-правового договора. Однако в дальнейшем в связи с жестким централизованным регулированием имущественного оборота договор поставки стал рассматриваться в качестве оптимального средства доведения плановых заданий до конкретных участников имущественного оборота. В советский период развития гражданского права договор поставки снова признается самостоятельным договором, являющимся основной правовой формой отношений организаций по снабжению и сбыту продукции в народном хозяйстве и одновременно ведущим хозяйственным договором
.

Под договором поставки понимался плановый договор, по которому организация-поставщик обязуется передать в определенные сроки или срок в оперативное управление организации-покупателю определенную продукцию согласно обязательному для обеих организаций плановому акту распределения продукции; организация-покупатель обязуется принять продукцию и оплатить ее по установленным ценам. Договором поставки признавался также и заключаемый между организациями по их усмотрению договор, по которому поставщик обязуется передать покупателю продукцию, не распределяемую в плановом порядке, в срок, не совпадающий с моментом заключения договора (ст. 44 Основ гражданского законодательства Союза ССР и союзных республик 1961 г, ст. 258 ГК РСФСР 1964 г.).

Отличительными признаками договора поставки как самостоятельного договора признавались: 

· участие в договоре поставки только социалистических организаций; 

· плановый характер договора; 

· несовпадение момента исполнения возникающего из договора обязательства со сроком заключения договора.

Как отмечалось, законодательство той поры предусматривало две разновидности договора поставки: 

1. договор, основанный на плановом акте распределения продукции; 

2. договор, заключаемый по усмотрению сторон.

Преобладающим являлся плановый договор поставки, который конкретизировал и детализировал задание, установленное плановым актом.

В гражданско-правовой доктрине советского периода необходимость выделения самостоятельного планового договора поставки объяснялась тем, что производство на социалистических предприятиях велось в плановом порядке. Планировалось также снабжение торговой сети товарами народного потребления. Обеспечение планового характера производства и снабжения было возможным лишь при условии, если такой же плановый характер будут носить и договоры, направленные на обеспечение производства оборудованием, сырьем и на реализацию продукции социалистических предприятий.

При разработке нового Гражданского кодекса Республики Беларусь
 было принято решение сохранить договор поставки, но не в качестве самостоятельного гражданско-правового договора, а как один из видов договора купли-продажи, ориентированный на регулирование отношений по реализации различных товаров, складывающихся в основном между профессиональными участниками имущественного оборота, которые занимаются производством и оптовой торговлей сырьем, материалами, комплектующими изделиями, оборудованием. 

С моей точки зрения, выделение договора поставки в качестве особого вида договора купли-продажи было продиктовано необходимостью учета специфики указанных правоотношений, требующих более жесткого и детального регулирования. Вместе с тем не следует забывать, что договор поставки остается лишь одним из видов договора купли-продажи, что влечет за собой субсидиарное применение к отношениям, связанным с поставкой товаров, норм о договоре купли-продажи. 

Таким образом, задача законодателя применительно к регулированию договора поставки свелась лишь к определению специальных правил, учитывающих специфику отношений по поставкам товаров и подлежащих приоритетному (по сравнению с общими положениями о купле-продаже) применению.

Глава 2. ПОНЯТИЕ И ПРАВОВАЯ ПРИРОДА ДОГОВОРА ПОСТАВКИ

2.1 Договор поставки и его основные признаки.  Договором поставки признается такой договор, по которому поставщик-продавец, осуществляющий предпринимательскую деятельность, обязуется передать в обусловленный срок или сроки производимые или закупаемые им товары покупателю для использования в предпринимательской деятельности или в иных целях, не связанных с личным, семейным, домашним и иным подобным использованием (ст. 476 ГК РБ).

Содержащееся в ГК РБ определение понятия договора поставки свидетельствует о том, что договор поставки как вид договора купли-продажи является консенсуальным, возмездным, двусторонним договором.

Квалифицирующими признаками, отличающими договор поставки от иных видов договора купли-продажи, могут служить следующие особенности договора поставки.

Во-первых, следует отметить особенность в субъектном составе данного договора, которая заключается в том, что в качестве поставщика может выступать только лицо, осуществляющее предпринимательскую деятельность: индивидуальный предприниматель или коммерческая организация. Некоммерческие организации могут быть поставщиками товаров только в том случае, если такого рода деятельность разрешена их учредителями и осуществляется в рамках целевой правоспособности соответствующих некоммерческих организаций.

Во-вторых, одним из существенных условий договора поставки является обязательность поставщика передать товары в обусловленный срок или сроки. Поэтому договор поставки предполагает как единовременную оптовую продажу товаров в срок, так и оптовую продажу товаров отдельными партиями в течение длительного времени (обусловленные сроки), а также передачу какой – либо определённой вещи в обусловленный срок. В связи с указанием срока или сроков передачи товаров при заключении договора поставки в большинстве случаев момент заключения договора и его исполнении не совпадают. Как правило, изготовитель товара заключает договор поставки на те вещи, которые будут им произведены в будущем. Срок поставки определяется сторонами в договоре путём указания как конкретной даты, месяца, квартала, так и периодов поставки в течение срока действия договора.   

Срок исполнения обязательства поставки можно считать определенным и тогда, когда стороны в договоре не указали конкретные сроки передачи товаров, но определили срок действия договора. В таком случае на основании ст.295 ГК Республики Беларусь передача товара покупателю может быть осуществлена в любой момент в пределах срока действия договора. Кроме этого, поставщик при исполнении договора  вправе использовать диспозитивную норму ст.478 ГК Республики Беларусь, предусматривающей поставку товаров равномерными партиями помесячно.

В-третьих, имеет существенное значение, для какой цели покупателем приобретаются товары у поставщика, ибо по договору поставки покупатель приобретает товары для использования в предпринимательской деятельности (для промышленной переработки и потребления, для последующей продажи и иной профессиональной деятельности) либо для деятельности, не связанной с личным, семейным, домашним использованием товара.

И все же, с моей точки зрения, основной целью выделения договора поставки в отдельный вид договора купли-продажи следует признать необходимость обеспечения детальной правовой регламентации отношений, складывающихся между профессиональными участниками имущественного оборота. Наиболее оптимален договор поставки, к примеру, для регулирования взаимоотношений между производителями товаров и поставщиками сырья, материалов либо комплектующих изделий; между изготовителями товаров и оптовыми торговыми организациями, специализирующимися на реализации указанных товаров. Данные правоотношения должны отличаться стабильностью и иметь долгосрочный характер. Поэтому в правовом регулировании поставочных отношений преобладающее значение имеют не разовые сделки по передаче товаров, а долгосрочные договорные связи между поставщиками и покупателями.

2.2 Стороны договора поставки и структура договорных связей. 

Сторонами договора поставки являются поставщик и покупатель. На стороне поставщика, как правило, выступают коммерческие организации и индивидуальные предприниматели, а покупатели любые лица, но чаще всего юридические лица и индивидуальные предприниматели.

В отношении структуры договорных связей следует сказать, что она может быть простой и сложной – в зависимости от состава сторон договора и состава участников исполнения договорных обязательств. При простой структуре состав сторон договора и исполнителей совпадает, при сложной не совпадает. При простой структуре договорных связей поставщиком товаров является изготовитель, а покупателем – потребитель, при сложной – договор заключается между поставщиком и покупателем, а товар поставляется от изготовителя к потребителю.

Структура определяется соглашением сторон. Предпочтительное значение имеют прямые хозяйственные связи между изготовителями и потребителями.

Глава 3. ЗАКЛЮЧЕНИЕ И СОДЕРЖАНИЕ ДОГОВОРА ПОСТАВКИ

3.1 Заключение договора поставки. Договор поставки, как правовой документ, регулирует взаимоотношения поставщика и покупателя по поставке товаров и является единственным юридическим фактом, на основании которого возникает обязательство по поставке (исключением является только поставка для государственных нужд).

Длительное время общераспространенным был взгляд на договор лишь как на институт права, регламентирующий совершение и исполнение соглашения его участниками. Подобная трактовка уступила месту пониманию договора как правового средств организации и деятельности субъекта. С этой точки зрения договор служит юридически оформленной программой взаимной хозяйственной деятельности сторон.

В отношении формы и порядка заключения договора поставки следует сказать, что они урегулированы нормами гражданского права с учетом особенностей того или иного договора. В большинстве случаев договор поставки заключается в письменной форме. Он заключается таким способом, как обмен документами между сторонами. Если сторонами договора являются два гражданина (предприниматели), а общая сумма поставленных товаров не превышает 10 минимальных заработных плат, то договор может быть заключен в устной форме.

Информация о заключении договора поставки может быть зафиксирована на материальном носителе с реквизитами, позволяющими ее идентифицировать. Документ, содержащий информацию, обработанную информационной системой, приобретает юридическую силу после его удостоверения должностным лицом в установленном порядке.

В договоре указывается номер и дата его подписания. Наименование сторон приводится в том виде, как оно дается в уставе соответствующей стороны.

Организация и ведение подготовки по  заключению договоров является обязанностью соответствующих отделов и служб поставщиков и покупателей, субъектов будущих договорных отношений.

Процесс заключения договора состоит из следующих действий:

1) предложение оферента заключить договор(оферту), который должен содержать существенные условия договора;

2) принятие оферентом предложение (акцепта) от акцептанта;

3) доведение акцепта до сведения оферента. 

Поэтому датой заключения договора будет являться дата получения акцепта оферентом.

При заключении договора поставки путем составления одного документа первая сторона подготавливает проект договора и передает его второй стороне.

Заключая договор поставки, важно обратить внимание на тот факт, что, если оферент (сторона, предложившая заключить договор) получит на свое предложение встречную оферту, то он обязан в течение 30 дней со дня ее получения принять меры по согласованию соответствующих условий договора с контрагентом, либо уведомить об отказе заключить договор на новых условиях. Если же оферент не выполнит данные обязанности, то есть не согласует окончательных условий или не уведомит партнера об отказе от договора, он должен будет возместить причиненные этим убытки
.

После подписания вторая сторона возвращает один экземпляр договора первой стороне.

Следует обратить внимание на то, что договор поставки должен быть подписан уполномоченным лицом.

Стороны имеют право самостоятельно определить место заключения договора. В случае если в договоре не указано место его заключения, то согласно ст.414 ГК Республики Беларусь договор  признается заключенным в месте жительства гражданина или месте нахождения юридического лица, направившего оферту.

Указание в договоре даты его заключения имеет важное значение, потому что если стороны не указали в тексте иное, договор считается заключенным именно с этой даты. Когда договор заключается по почте, на нем обычно указывается несколько дат подписания (по числу сторон), и датой заключения является последняя из указанных в договоре дат.

3.2 Содержание договора поставки. Содержание договора поставки слагают его условия, которые стороны согласовывают в процессе заключения договора.

Условия договора могут быть как существенными (при отсутствии хотя бы одного из этих условий в договоре он считается не заключенным), так и несущественными. К существенным условиям договора поставки относят предмет договора, сроки поставки и цель приобретения товара. Кроме того, в соответствии с ч.4 п.4 Положения о поставке товаров в Республике Беларусь, утвержденного Постановлением Кабинета Министров Республики Беларусь от 08.07.1996 №444   (ред. от 02.06.2000)
, к существенным условиям следует отнести также и цену. Однако условие о цене не является сейчас существенным условием договора поставки
. В тех случаях, когда цена договором не предусмотрена и не может быть определена исходя из его условий, оплата по договору поставки должна быть осуществлена по цене, которая при сравнимых обсто​ятельствах обычно взимается за аналогичные товары (п. 1 ст. 455, п. 3 ст. 394 ГК).
К несущественным условиям можно отнести порядок расчетов и цену товара, порядок поставки товара, транспорт, требования к таре и упаковке, страхование и др. условия.

А теперь подробнее ознакомимся с существенными и некоторыми несущественными условиями.

Так предметом договора могут быть любые вещи, за исключением единых имущественных комплексов, зданий, сооружений, иного недвижимого имущества, ценных бумаг, валюты, энергетических и других ресурсов, снабжение которыми осуществляется через присоединенную сеть. В большинстве предметы определяются родовыми признаками, однако закон не исключает поставку (продажу) индивидуально определенных вещей. Предмет договора поставки определяется наименованием поставленного товара. При поставке технически сложных товаров предмету договора отводятся специальные разделы, которые называются техническими условиями или техническими спецификациями.

Вообще предмет договора характеризуется такими понятиями, как наименование товара, его количество и качество, ассортимент и комплектность. 
Однако особо следует отметить тот факт, что в ч.4 п.4 Положения о поставке товаров в Республике Беларусь, говорится, что договор считается заключенным и тогда, когда между сторонами согласованы лишь наименование товара, его количество и цена либо установлен порядок их определения. При отсутствии указанных условий договор признается незаключенным.

Таким образом, можно сделать вывод, что существенными элементами, входящими в состав предмета договора являются только наименование и количество товара.

Количество поставляемого товара. В коммерческом договоре поставки определяется по соглашению сторон, исходя из потребностей покупателя и с учетом производственных возможностей поставщика.

Качество поставляемого товара. Это соответствие его свойств уровню требований договора или закона. Качество поставляемого договором товара должно соответствовать условиям договора. В договоре стороны могут указать, что качество товара должно подтверждаться сертификатом изготовителя и соответствовать установленным ГОСТам или качеству образцов (эталонов), одобренных и подтвержденных обеими сторонами (упакованных и опломбированных обеими сторонами). В ряде случаев законодательством Республики Беларусь устанавливаются дополнительные требования в отношении качества импортируемых товаров: наличие сертификата качества, прохождение гигиенической регламентации и регистрации.

Ассортимент (номенклатура) поставляемого товара. Это перечисление и соотношение по количеству разновидностей (позиций) поставляемого рода (вида) товара. Развернутый ассортимент указывается либо в тексте договора, либо в особом документе – спецификации, который прилагается к договору и является его неотъемлемой частью.

Для оценки факта заключения договора поставки особое значение также приобретает условие о сроке или сроках поставки товаров покупателю. Данное условие, в силу того, что указание о нем присутствует в определении понятия договора поставки, является существенным условием последнего (ст.476 ГК РБ). Условие о сроке или сроках поставки относится к определимым существенным условиям договора поставки, поскольку при отсутствии этого условия в тексте договора должны применяться диспозитивные нормы, позволяющие определить срок исполнения обязательства, не содержащего условия о дате его исполнения
.

Цель приобретения товара, как уже отмечалось мною ранее, наравне предметом договора и сроком поставки является существенным условием договора поставки. Такое положение предусмотрено ч.2 п.4 Положения о поставке товаров в Республике Беларусь и подпунктом 1.1 Указа Президента Республики Беларусь от 7 марта 2000 года №117 “О некоторых мерах по упорядочению посреднической деятельности при продаже товаров”. Так, например, в качестве цели приобретения товаров по договору поставки может быть приобретение для собственного производства и (или) потребления, вывоз из Республики Беларусь, оптовая и (или) розничная торговля, переработка на давальческих условиях.
Условия расчета. При исполнении договора поставки, для того чтобы не нарушить условия и порядок расчетов, предусмотренных Указом Президента Республики Беларусь №7 от 04.01.2000 года
, белорусским резидентам следует обратить внимание на следующие особенности:

1) поступление денежных средств от экспорта товаров (работ, услуг) производиться только на счета экспортеров;

2) расчеты по внешнеторговым договорам, предусматривающим импорт товаров (работ, услуг), осуществляется только со счетов импортеров, кроме случаев, когда платежи осуществляются со счетов нерезидентов Республики Беларусь;

3) предусматривается прекращение обязательств в неденежной форме;

4) расчеты по внешнеторговым договорам, по которым оформлялись паспорта сделок, производятся только через обслуживающие банки, где завизированы такие паспорта сделок;

5) недопустимы расчеты в белорусских рублях между резидентами в оплату обязательств по экспорту товаров (работ, услуг);

6) продажа (реализация) нерезиденту товаров (оплаченных резидентом иностранной валютой, приобретенной на внутреннем валютном рынке), входящих в перечень, определяемый постановлением Совета Министров Республики Беларусь от 31.01.2000 года №124, недопустима;

7) сроки поступления денежных средств от экспорта товаров (работ, услуг) и сроки поступления товаров, выполнения работ, оказания услуг по импорту не должны превышать сроки, установленные Указом Президента №7.

При невозможности нерезидента, с которым резидентам Республики Беларусь заключен договор, исполнить свои обязательства своевременно следует руководствоваться Порядком продления сроков проведения внешнеторговых операций, утвержденным постановлением Министерства иностранных дел Республики Беларусь от 28.01.2000 года №2.

Условия (базис) поставки. Данные условия содержаться в Международных правилах по толкованию торговых терминов в редакции 1990 и 2000 годов (Инкотермс - 1990, Инкотермс – 2000), поэтому стороны в договоре поставки могут делать ссылку на тот или иной термин соответствующей редакции. Если какой-то термин указанных Международных правил не совсем понятен либо требуется уточнить отдельные условия поставки, стороны в праве в договоре указать самостоятельно необходимые обязанности поставщика и покупателя при поставке товаров, место поставки, условия сдачи-приемки товаров, получения лицензий и других разрешений, уплату таможенных пошлин, налогов и других расходов при перевозке товаров, условия страхования и прочие обязательства.

Тара и упаковка поставляемых товаров. Должна соответствовать требованиям нормативно-технической документации, а при ее отсутствии – условиям договора. Стороны могут предусмотреть в договоре улучшенную тару и упаковку, по сравнению с той, что предусмотрена нормативно-технической документацией. Под тарой понимаются изделия, предназначенные для сохранения поставляемых товаров при перевозке, хранении, погрузочно-разгрузочных операциях. Упаковка – изделие, которое неотделимо от затаренного в ней товара и является его необходимой принадлежностью. Упаковка служит для обеспечения количественной и (или) качественной сохранности товара при его хранении.

Тара подразделяется на обычную и возвратную, предназначенную для многократного использования. Стороны могут предусмотреть в договоре условия, касающиеся порядка и сроков возврата тары. Поставляемый товар должен быть надлежащим образом замаркирован. Маркировке подлежат как товары, так и тара. Стороны не имеют права изменять требования к маркировке, установленные в нормативно-технической документации, но они в праве установить в договоре требования к маркировке, не установленные в нормативно-технической документации.

Глава 4. ИСПОЛНЕНИЕ ДОГОВОРА ПОСТАВКИ

Успешное исполнение договора подразумевает, конечно же, надлежащее исполнение сторонами договора (в нашем случае это поставщик и покупатель) их обязанностей. Поэтому в данной главе я уделю особое внимание обязанностям сторон договора поставки, а также их правами, так как целесообразней всего рассматривать права и обязанности не в отрыве друг от друга, а как единое целое.

4.1 Обязанности поставщика. Следует отметить, что договор поставки является двусторонним. Таким образом, можно сделать вывод, что и поставщик, и наниматель имеют обязательства по его исполнению.

Обязанности поставщика заключаются в передаче товара покупателю со всеми необходимыми принадлежностями и документами в согласованном количестве, ассортименте, комплекте (комплектности), установленного качества, свободным от прав третьих лиц, в надлежащей таре (упаковке). С моей точки зрения необходимо отметить тот факт, что обязанность по передаче товара вместе с принадлежностями и документами, относящимися к товару, а также обязанность по передаче товара свободным от прав третьих лиц, регулируются в договоре поставки общими положениями о купле-продаже.

Обязанность передать товары покупателю осуществляется путем отгрузки их покупателю или лицу, указанному в договоре в качестве покупателя, либо путем предоставления товаров в распоряжение покупателя в месте нахождения поставщика.

По общему правилу, поставщик обязан доставить товар покупателю, следовательно, если в договоре не определено условие о распределении обязанностей и расходов сторон по транспортировке товаров обязанность доставки лежит на поставщике.

Ему также принадлежит право выбора вида транспорта и других условий доставки, если они не определены в договоре и не вытекают из нормативных актов. Договор поставки обычно предусматривает передачу покупателю товаров отдельными партиями в течение срока договора, т.е. определяется периодичность поставок. Но чтобы это имело силу, его необходимо включить в договор, иначе поставщик будет должен передать покупателю все количество товаров единовременно. Если из договора вытекает периодичность поставок, однако сами периоды (сроки) поставок не определены, поставщик, как правило, обязан поставлять товары покупателю равномерными партиями помесячно.

Досрочная поставка не допускается без согласия на то покупателя. Если товар без согласия покупателя поставлен досрочно, то он принимается покупателем на ответственное хранение и будет оплачиваться по цене, действующей на момент наступления соответствующего срока поставки, за вычетом суммы расходов по хранению.

Поставщик обязан передать покупателю установленное договором количество товаров.

Способы определения количества товара в договоре поставки аналогичны общим правилам договора купли-продажи. Нарушение поставщиком условия о количестве товара (недопоставка) дает покупателю право: уведомить поставщика об этом и отказаться от принятия просроченных товаров. Однако товары, поставляемые до получения поставщиком уведомления, покупатель обязан принять и оплатить. Покупатель может приобрести недопоставленные товары у других лиц и отнести на поставщика все расходы на их приобретение при условии, что эти расходы являются необходимыми.

Договором и в некоторых случаях  законом, предусматривается неустойка за недопоставку или просрочку поставки товаров.

Поставка является суммированным обязательством, т.е. предполагает, что количество товаров, подлежащих поставке, в каждом из периодов складывается из количества товаров, предусмотренных для данного периода договором, а также из количества товаров, недопоставленных в предыдущем периоде.

Как правило, неустойка взыскивается с поставщика на момент фактического исполнения им договорных обязательств.

Если поставлен товар ненадлежащего качества, то требования, основанные на поставке недоброкачественных товаров, могут быть заявлены поставщику не только покупателем, но и получателем товара, т.е. лицом, которому покупатель поставил право получить товар. Если поставлен товар ненадлежащего качества, покупатель (получатель) товара может предъявить требования о соразмерном уменьшении покупной цены, о безвозмездном устранении недостатков товара, о возмещении собственных расходов на устранение недостатков, о замене недоброкачественного товара доброкачественным, о расторжении договора.

Если покупатель потребовал замены товаров, а поставщик этого требования не выполнил в установленный срок, покупатель вправе приобрести аналогичные товары у других лиц с отнесением на поставщика всех необходимых расходов  по их покупке.

Такие же последствия влечет нарушение условия о комплектности товара. 

4.2 Права поставщика. Кроме обязанностей поставщик обладает рядом прав. Так, например, в случае невыборки покупателем (получателем) товаров в установленный договором поставки срок, а при его отсутствии – в разумный срок после получения уведомления поставщика о готовности товаров поставщик имеет право отказаться от исполнения договора либо требовать от покупателя оплаты товаров (п.2 ст.485 ГК РБ).

Следует также отметить, что в случаях, когда покупатель без установленных законодательством или договором поставки оснований не принимает товары от поставщика или отказывается от их принятия, поставщик вправе потребовать от покупателя оплаты товаров (п.4 ст.484 ГК РБ).

Если договором поставки предусмотрена отгрузка товаров в адрес третьего лица, при этом оплата товаров осуществляется этим получателем (плательщиком), и последний необоснованно отказался от оплаты либо не оплатил товары в установленный договором срок, поставщик вправе потребовать оплаты поставленных товаров от покупателя (п.2 ст.486 ГК РБ).

Поставщик (продавец) также может предъявить покупателю требования о возмещении убытков в виде разницы между установленной в договоре ценой и ценой по совершенной взамен сделке, если в разумный срок после расторжения договора поставки поставщик вследствие нарушения обязательства покупателем поставщик (продавец) продал товары другому лицу по более низкой, чем предусмотренная договором, но разумной цене (п.2 ст.494 ГК РБ).
4.3 Обязанности покупателя. При поставке товаров поставщиком правовые нормы Гражданского кодекса предусматривают следующие обязанности покупателя:

1.  совершить все необходимые действия, обеспечивающие принятие товаров, поставленных в соответствии с договором поставки (п.1 ст.483 ГК РБ).

2. осмотреть принятые товары в срок, определенный законодательством или договором поставки; в этот же срок проверить количество и качество принятых товаров в порядке, установленном законодательством или договором поставки, и о выявленных несоответствиях или недостатках товаров незамедлительно письменно уведомить поставщика (п.2 ст.483 ГК РБ);

3. при получении товаров от транспортной организации проверить соответствие товаров сведениям, указанным в транспортных и сопроводительных документах, а также принять эти товары от транспортной организации с соблюдением правил, предусмотренных законодательством, регулирующим деятельность транспорта (п.3 ст.483 ГК РБ);

4. обеспечить сохранность товаров (ответственное хранение) и незамедлительно уведомить поставщика при отказе от переданных поставщиком товаров (п.1 ст.484 ГК РБ);

5. осуществить осмотр переданных товаров в месте их передачи (ст.485 ГК РБ).

6. оплатить поставляемые товары с соблюдением порядка и формы расчетов, предусмотренных договором поставки (ст.486 ГК РБ);

7. возвратить поставщику многооборотную тару и средства пакетирования, в которых поступили товары, в порядке и сроки, установленные законодательством (ст.487 ГК РБ); Однако следует отметить, что тара (упаковка) однократного использования возврату не подлежит. 

Таким образом, можно сделать вывод, что основные обязанности покупателя по договору поставки заключаются в принятии товара и его оплате. Если поставка осуществляется поставщиком, покупатель обязан осмотреть товары, проверить их количество и качество. Если товары вручены транспортной организацией, покупатель должен проверить соответствие товаров сопроводительным документам и принять эти товары от транспортной организации в установленный срок. Если покупатель сам вывозит товар, он должен его осмотреть непосредственно в месте передачи. Покупатель может отказаться от принятия товара, если будут основания отказа, предусмотренные законом, нормативным актом, договором. Покупатель, отказавшийся принять товары, должен обеспечить их сохранность и немедленно уведомить поставщика о своем отказе. Поставщик обязан после получения уведомления либо вывести товар, либо каким-нибудь образом распорядиться им иначе; покупатель сам может реализовать товар, вернуть его стоимость поставщику за вычетом расходов по организации или возвратить товар поставщику.

По общему правилу, расчеты между сторонами осуществляются платежными поручениями. Если покупатель перепоручил оплату получателю товаров, то он продолжает нести соответствующие обязанности перед поставщиком, т.е. он обязан оплатить товар.

Нормы о погашении однородных обязательств по нескольким договорам поставки применяются в тех случаях, когда покупатель,  рассчитавшийся с поставщиком по нескольким договорам поставки  утратил недостаточную для оплаты всех договоров суммы. Также покупатель обязан информировать продавца о нарушении продавцом (поставщиком) каких-либо условий договора.

4.4 Права покупателя. Покупатель, как и поставщик, имеет не только обязанности, но и права.

Так, например, покупатель, после уведомления поставщика  может отказаться от принятия товаров, поставка которых просрочена, если в договоре поставки не предусмотрено иное (п.3 ст.481 ГК РБ).

При поставке товаров ненадлежащего качества покупатель может предъявить поставщику следующие требования, предусмотренные  ст.445 ГК РБ:

·  соразмерного уменьшения покупной цены;

· безвозмездного устранения недостатков товаров в разумный срок;

· возмещения своих расходов на устранение недостатков товаров;

При существенном нарушении требований к качеству товаров (обнаружения неустранимых недостатков, недостатков, которые не могут быть устранены без несоразмерных расходов или затрат времени или выявляются неоднократно либо проявляются вновь после их устранения) покупатель вправе по своему выбору:

1. отказаться от исполнения договора и потребовать возврата уплаченной за товары денежной суммы;

2. потребовать замены товаров ненадлежащего качества на товары, соответствующие договору.

Вышеизложенные требования не могут быть предъявлены покупателем поставщику, если поставщик, получив уведомление покупателя о недостатках поставленных товаров, без промедления заменит поставленные товары товарами надлежащего качества (п.1 ст.488 ГК РБ).

При поставке товаров с нарушением условий договора поставки, требований законодательства либо обычно предъявляемых требований к комплектности покупатель согласно ст.450 ГК РБ вправе потребовать от поставщика:

· в случае передачи некомплектных товаров: соразмерного уменьшения покупной цены либо доукомплектования товаров в разумный срок;

· при невыполнении поставщиком требования покупателя о доукомплектовании товаров: потребовать замены некомплектных товаров на комплектные либо отказаться от исполнения договора и требовать возврата уплаченной денежной суммы.

Вышеуказанные требования не могут быть предъявлены покупателем поставщику, если поставщик, получив уведомление покупателя о некомплектности поставленных товаров, без промедления доукомплектует либо заменит их комплектными товарами (п.1 ст.489 ГК РБ).
В завершение хотелось бы отметить такое право покупателя, как право на возмещение убытков в виде разницы между установленной в договоре ценой и ценой по совершенной взамен (п.1 ст.494 ГК РБ). Такая ситуация возможна в том случае, когда в разумный срок после расторжения договора поставки вследствие нарушения обязательства продавцом покупатель купил у другого лица по более высокой, но разумной цене товары взамен предусмотренных договором.

Глава 5. ОСОБЫЕ ПРАВИЛА РАСТОРЖЕНИЯ (ИЗМЕНЕНИЯ) ДОГОВОРА ПОСТАВКИ

Одним из последствий неисполнения либо ненадлежащего исполнения договора поставки при определенных условиях может служить реализация соответственно поставщиком или покупателем права на односторонний отказ от исполнения договора поставки. В соответствии с общими положениями о гражданско-правовом договоре (п.3 ст.420 ГК) в случае одностороннего отказа от исполнения договора полностью или частично, когда такой отказ допускается законом или соглашением сторон, договор считается соответственно расторгнутым или измененным.

Применительно к договору поставки односторонний отказ от исполнения договора или одностороннее его изменение допускаются в случае существенного нарушения договора одной из сторон. ГК РБ (ст.493) называет нарушения условий договора на стороне как поставщика, так и покупателя, которые предполагаются существенными и, следовательно, могут служить основанием для отказа контрагента от исполнения договора, т.е. для его одностороннего расторжения или изменения. К их числу относятся: неоднократное нарушение поставщиком сроков поставки товаров или поставка им товаров ненадлежащего качества с недостатками, которые не могут быть устранены в приемлемый для покупателя срок; неоднократное нарушение покупателем сроков оплаты товаров или неоднократная невыборка последним товаров.

Квалификация указанных нарушений договора как существенных нарушений дает соответствующей стороне (поставщику или покупателю) не только право отказаться от исполнения договора поставки, что влечет его одностороннее расторжение или изменение, но и право требовать возмещения убытков, причиненных расторжением или изменением договора (п.5 ст.423 ГК).

Специальным образом регулируется порядок исчисления убытков при расторжении договора (как в одностороннем порядке, так и по решению суда) вследствие нарушения одной из его сторон условий договора (ст.494 ГК РБ).

Существо правил об исчислении убытков при расторжении договора поставки заключается в том, что если в разумный срок после расторжения договора вследствие нарушения обязательства контрагентом добросовестная сторона покупает товары у другого продавца по более высокой цене (покупатель) либо продает товары по более низкой цене (поставщик), чем было предусмотрено договором, она вправе потребовать от контрагента, нарушившего обязательства, возмещения убытков в виде разницы между ценой, установленной в договоре, и ценой по совершенной взамен сделке (конкретные убытки).

Вместе с тем указанные убытки могут быть взысканы и в тех случаях, если сделка взамен расторгнутого договора не совершалась. Для расчета убытков может быть использована текущая цена на соответствующий товар, существовавшая на момент расторжения договора. При этом под текущей ценой понимается цена, взимавшаяся при сравнимых обстоятельствах за аналогичный товар в месте, где должна была быть осуществлена передача товара (абстрактные убытки).

Таким образом, в данном случае речь идет о минимальном размере убытков, вызванных расторжением договора поставки в связи с неисполнением обязательств одной из сторон, что, впрочем, не исключает возмещения и иных убытков, причиненных неисполнением либо ненадлежащим исполнением условий договора.

Дифференциация убытков на конкретные и абстрактные имеется и в актах международного частного права. Например, Венской конвенцией предусмотрено, что если договор расторгнут и если разумным образом и в разумный срок после его расторжения покупатель купил товар взамен или продавец перепродал товар, сторона, требующая возмещения убытков, может взыскать разницу между договорной ценой и ценой по совершенной взамен сделке, а также любые дополнительные убытки, которые могут быть взысканы на основании Конвенции (ст. 75). Об абстрактных убытках говорится в ст. 76 Венской конвенции, согласно которой если договор расторгнут и если имеется текущая цена на данный товар, сторона, требующая возмещения ущерба, может, если она не осуществила соответствующие закупки или перепродажи товаров, потребовать возмещения убытков в виде разницы между ценой, установленной в договоре, и текущей ценой на момент расторжения договора, а также возмещения дополнительных убытков
.

Примечательно, что в Принципах международных коммерческих договоров аналогичные положения о конкретных и абстрактных убытках приобретают всеобщий, применительно к любым видам договорных обязательств, характер. К примеру, право кредитора на возмещение абстрактных убытков закреплено в ст.7.4.6. Принципов. Согласно данной статье, если потерпевшая сторона прекратила договор и не совершила заменяющую сделку, однако в отношении предусмотренного договором исполнения имеется текущая цена, эта сторона может получить разницу между договорной ценой и текущей ценой, существующей на момент прекращения договора, а также возмещение любого последующего ущерба. При этом под текущей ценой понимается цена, взимаемая обычно за поставленные товары или оказанные услуги в сравнимых обстоятельствах в месте, где должен был быть исполнен договор, либо, если в этом месте отсутствует текущая цена, используется текущая цена в таком ином месте, которое представляется разумным на основании справочной информации.

В официальном комментарии Принципов целью указанных положений провозглашается обеспечение доказательства ущерба в случае, когда заменяющая сделка не была совершена, но существует текущая цена в отношении исполнения, являющегося предметом договора. В таких случаях презюмируется, что ущерб составляет разница между договорной и текущей ценой в момент, когда был прекращен договор. Обращает на себя внимание также довольно либеральный подход к доказыванию размера текущей цены. Такой ценой часто, но совсем не обязательно, будет являться цена какого-либо организованного рынка. Доказательство текущей цены может быть получено от профессиональных организаций, торговых палат и т. п.

К сожалению, в тексте Гражданского кодекса Республики Беларусь мы не найдем аналогичных норм ни в общих положениях об обязательствах, ни в положениях, посвященных договору. Хотя, конечно же, место подобной норме в гл. 29 ГК РБ, где речь идет об ответственности за неисполнение или ненадлежащее исполнение обязательств, либо в ст. 423 ГК, регулирующей последствия расторжения всякого гражданско-правового договора.

Вместе с тем и по белорусскому законодательству имеется принципиальная возможность применять предусмотренные ст.494 ГК РБ правила о порядке определения размера убытков, вызванных расторжением договора вследствие неисполнения обязательств одним из контрагентов, и к иным видам договорных обязательств, связанных с предпринимательской деятельностью
. В данном случае может иметь место аналогия закона (ст.5 ГК РБ). Добавим, что такое развитие событий значительно облегчило бы кредитору процесс доказывания размера причиненных убытков, что, безусловно, пошло бы на пользу имущественному обороту в целом.

В завершение хотелось бы сказать, что имеется возможность отказаться от исполнения договора в случае поставки недоброкачественных и некомплектных товаров; в случае просрочки поставки или оплаты; в случае непредоставления отгрузочной разнарядки. В этих случаях требования об одностороннем расторжении договора должно быть заявлено в суде в установленном порядке.

Договор поставки считается расторгнутым, по общему правилу, с момента получения одной стороной уведомления контрагента об одностороннем отказе от исполнения договора полностью или частично. 

Таким образом, в случаях существенного нарушения договора не требуется ни обращение с иском в суд, ни предварительного согласия контрагента на расторжение или изменение договора.

Как правило, нарушение договора, не являющиеся существенным, дает право на частичный отказ от исполнения договора, а существенное нарушение позволяет расторгнуть договор в целом.

Глава 6. МЕСТО ДОГОВОРА ПОСТАВКИ В СИСТЕМЕ ГРАЖДАНСКОПРАВОВЫХ ДОГОВОРОВ

6.1. Соотношение договора поставки и договора купли-продажи. В начале данного пункта следует вспомнить, что в условиях плановой экономики договор поставки рассматри​вался в качестве самостоятельного вида обязательств, основными отличиями которого от договора купли-продажи выступали плано​вый характер заключения и участие в нем только социалистических организаций.

         Однако с развитием в стране рыночных отношений, в связи с ликвидацией централизованного планирования снабжения и сбыта данные нормативные установки выступили существенным тормо​зом в развитии новых экономических связей, и законодатель в Основах гражданского законодательства Союза ССР и республик предусмотрел новое положение, согласно которому поставка стала специальной разновидностью договора купли-продажи, поскольку и в том и в другом случае речь идет о возмездной пе​редаче имущества в гражданском обороте.
И в связи с новым легальным определением договора поставки, появлением в специальной литературе дискуссии о месте и новом содержании этого вида правоотношений, появилась необходимость выявить отличия договора поставки от договора купли-продажи.
         Я думаю, что договоры купли-продажи и поставки разграничи​ваются по следующей  совокупности признаков:
·    Обязательным участником договора поставки (поставщиком) выступает только предприниматель, каковым является или  предприятие - юридическое лицо или гражданин-предприниматель, осуществляющий предпринимательскую деятельность без образо​вания юридического лица.
· К предмету договора поставки может относиться специаль​ная   разновидность   имущества   —   товар,   предназначенный   для предпринимательской деятельности или иных целей, не связанных с личным (семейным, домашним) потреблением.
В отличие от договора купли-продажи предметом договора поставки может являться имущество, относимое к категории движимого, перемещение которого возможно без несоразмер​ного ущерба его назначению. В связи с этим предметом договора поставки не могут быть дома и квартиры, ценные бумаги, иност​ранная валюта, имущественные права.
В качестве другой особенности предмета договора поставки можно назвать то обстоятельство, что данное имущество, как правило, характеризуется родовыми признаками. Это обусловлено тем, что в силу экономических причин предметом поставки в основном выступают крупные партии тех или иных товаров. Однако предметом поставки может служить и индивидуально-определен​ное имущество, например если поставляется сложное комплект​ное оборудование, произведенное по специальному заказу поку​пателя и поставляемое по частям
.

Предмет договора поставки (товар) может быть изготовлен, а может и не быть изготовленным на момент заключения этого договора, во всяком случае действующее законодательство к данному обстоятельству относится безразлично. В связи с этим нельзя согласиться с В. Анохиным, считающим, что отсутствие предмета договора поставки (товара) на момент его заключения является обязательным признаком договора
.
· Использование товара в предпринимательской деятельности, то есть для целей производства или коммерческой перепродажи, опре​деляет получение прибыли от его реализации покупателем.
         С иными целями, не связанными с личным потреблением, мо​жет осуществляться поставка товаров для покупателя — благотво​рительной организации для раздачи их в качестве гуманитарной помощи, а также поставка товаров бюджетным учреждениям и хозяйственным некоммерческим организациям, поставка товаров для государственных нужд (например, военной техники).
         Однако представляется, что данный критерий разграничения договоров купли-продажи и поставки более чем относителен, поскольку на практике он не сможет значительно повлиять на существо рассматриваемых правоотношений.
· Сроки заключения договора и его исполнения, как правило, не совпадают. Этот факт всегда отмечался в отечественной цивилистике, так как он выступает в качестве обязательного признака договора поставки. Иначе говоря, договор поставки должен быть заключен до его исполнения. Заключение договора с одновременным или одномоментным исполнением влечет признание его договором купли-продажи.
· Но  самым   существенным   признаком,   разграничивающим договоры   купли-продажи   и   поставки,   является   неоднократность передачи товаров при поставке продавцом и неоднократность их приемки и оплаты покупателем.
На мой взгляд, длительность взаимоотношений сторон и сис​тематичность товарных передач и расчетов и стали той причиной, по которой законодатель выделил поставку в самостоятельную разновидность купли-продажи.
Данный вывод можно сделать не только на том основании, что законодатель в ст. 424 ГК РБ, давая определение купле-продаже, применил термины «передать» и «уплатить», а при характеристике поставки (ст. 476 ГК РБ) — термины «передавать» и «платить», подчеркивая тем самым длительность и многоразовость передачи и уплаты как таковых. Если проанализировать все нормы ГК о поставке, можно прийти к одно​значному выводу о том, что выделение поставки в самостоятель​ный институт было обусловлено именно тем, что сдача-приемка товаров и расчеты между поставщиком и покупателем будут происходить несколько раз в определенный промежуток времени. В этой связи представляется правильным утверждение Д. Князева о том, что в договоре поставки передача имущества осуществляется партиями, в несколько этапов, поэтому и не может быть разовой поставки
.
        При наличии всех вышеуказанных признаков к возникающим отношениям необходимо применять нормы о договоре поставки.
Таким образом, по действующему законодательству главным отличием договора купли-продажи от договора поставки является то, что при купле-продаже любые два лица заключают договор о разовой передаче имущества, а при поставке два предпринимателя заключают договор на многократ​ную в течение определенного периода передачу партий имущества. Иными словами, договор поставки — частный случай договора купли-продажи, и поэтому законодатель не случайно объединил их в одну главу, указав, что к договору поставки, как правило, применяют​ся правила о договоре купли-продажи. Но, при этом необходимо помнить, что заключение и исполнение этих договоров влечет за собой разные последствия, в том числе ответственность.
6.2 Соотношение договора поставки и договора контрактации. Поводом для рассмотрения соотношения договора поставки и договора контрактации послужило изложенное в юридической литературе мнения Ю.К. Толстого, А.П. Сергеева и Н.И. Клейна  о том, что договор контрактации носит двойственный характер т.е. договор контрактации являясь одним из видом купли-продажи, в то же время его содержание  охватывается общим понятием договора поставки, а потому договор контрактации является разновидностью поставки.

Такой двойственный характер контрактации они объясняют особым характером ее правового регулирования. Так как в соответствии с п.2 ст.505 ГК РБ, к отношениям сторон по договору контрактации, не урегулированными нормами Кодекса об этом договоре (ст.505-509), применяются правила о договоре поставки товаров, а в соответствующих случаях – договора поставки  товаров для государственных нужд. И, наконец, оставшиеся неурегулированными вопросы решаются на основе общих положений о купле-продаже (ст.424-461)
.  

Однако это отнюдь не означает, что договор контрактации становится разновидностью договора поставки. И я считаю, что договор контрактации является отдельным видом купли-продажи, а распространение на контрактацию норм о поставке связано лишь с гораздо большей урегулированностью договора поставки.  И сейчас, будет целесообразно отметить отличительные (квалифицирующие) признаки, выделяющие договор контрактации в отдельный вид договора купли-продажи и отличающие данный договор от договора поставки.

· Сторонами, между которыми заключается договор контрактации, являются производитель сельскохозяйственной продукции и заготовитель. В качестве производителя сельскохозяйственной продукции выступают сельскохозяйственные коммерческие организации: хозяйственные общества, товарищества, производственные кооперативы, опытные, опытно-производственные учебно-опытные хозяйства научно-исследовательских учреждений и учебных заведений, а также крестьянские (фермерские) хозяйства, осуществляющие предпринимательскую деятельность по выращиванию или производству сельскохозяйственной продукции.

Представляется, что применительно к квалификации договора как договора контрактации не имеет правового значения правовой статус лица, реализующего сельскохозяйственную продукцию. Главное заключается в том, что такое лицо реализует сельскохозяйственную продукцию, выращенную или произведенную им в собственном хозяйстве. Поэтому нет законодательных препятствий для того, чтобы относить к договору контрактации также договор на реализацию гражданами сельскохозяйственной продукции, выращенной или произведенной ими на приусадебных или дачных участках. Со стороны заготовителя договор контрактации заключают организации, осуществляющие закупки сельскохозяйственной продукции. К ним относятся организации хлебопродуктов, мясной, молочной, пищевой, легкой промышленности, торговли и общественного питания, организации потребительской кооперации и др. Заготовителем может быть и индивидуальный предприниматель.

Можно заметить, что договор контрактации отличается от договора поставки по субъектному составу. Кроме того, поставщиком  в договоре поставки товаров всегда выступает лицо, занимающееся предпринимательской деятельностью, а в договоре контрактации  одной из сторон (производители сельскохозяйственной продукции) могут быть и граждане.

· Предметом договора контрактации является сельскохозяйственная продукция, произведенная в хозяйстве ее производителя. Речь идет о такой продукции, которая непосредственно выращивается (зерно, овощи, фрукты и т.п.) или производится (живой скот, птица, молоко и т.п.) в сельскохозяйственном производстве. По договору контрактации не могут реализовываться товары, представляющие собой продукты переработки выращенной (произведенной) сельскохозяйственной продукции, например сыр, консервированные овощи или фруктовые соки. Реализация таких товаров должна осуществляться по договорам поставки.

Применительно к договору контрактации под реализуемой сельскохозяйственной продукцией следует понимать как продукцию, которую еще предстоит вырастить (произвести) в будущем, так и продукцию, уже имеющуюся у товаропроизводителя в момент заключения договора контрактации. Главное, чтобы реализовывалась именно та сельскохозяйственная продукция, которая произведена либо выращена непосредственно производителем сельскохозяйственной продукции в его собственном хозяйстве.

По этому признаку договор контрактации отличается от договора поставки, по которому поставщик реализует покупателю производимые или закупаемые им (поставщиком) товары (ст. 476 ГК). В отношениях по контрактации возможность реализации закупаемой производителем  сельскохозяйственной продукции, т.е. продукции, которая не была выращена (произведена) в его собственном хозяйстве, исключается.

· Закупка сельскохозяйственной продукции по договору контрактации осуществляется заготовителем в целях ее переработки или продажи. Она не может быть предназначена для личного, семейного, домашнего и иного подобного использования.

Таким образом, договор контрактации сходен с договорами поставки и купли-продажи. И в новом Гражданском кодексе он помещен вместе с договором поставки в главу «Купля-продажа». При этом предусматривается, что к отношениям по договору контрактации применяются правила договора поставки товаров, а в соответствующих случаях - договора поставки товаров для государственных нужд.  Однако это отнюдь не означает, что договор контрактации становится разновидностью договора поставки. И я считаю, что договор контрактации является отдельным видом купли-продажи, а распространение на контрактацию норм о поставке связано лишь с гораздо большей урегулированностью договора поставки. Отличие договора контрактации от договора поставки, можно провести по сторонам договора контрактации и его предмету. 

ЗАКЛЮЧЕНИЕ

Таким образом, подводя итог всему  вышеизложенному, можно сделать следующие выводы.

Так, например, выделение договора поставки в качестве особого вида договора купли-продажи было продиктовано необходимостью учета специфики правоотношений, требующих более жесткого и детального регулирования. Вместе с тем не следует забывать, что договор поставки остается лишь одним из видов договора купли-продажи, что влечет за собой субсидиарное применение к отношениям, связанным с поставкой товаров, норм о договоре купли-продажи. Примером может служить норма ст.424 ГК РБ, в которой говорится, что к отдельным видам договора купли-продажи (в том числе и к поставке товаров) применяются поло​жения, предусмотренные общими положениями о купле-продаже, если иное не предусмотрено ГК РБ и иными актами законодательства об этих видах договоров.  

Таким образом, задача законодателя применительно к регулированию договора поставки свелась лишь к определению специальных правил, учитывающих специфику отношений по поставкам товаров и подлежащих приоритетному (по сравнению с общими положениями о купле-продаже) применению.

Если говорить об отличительных признаках договора поставки, то к ним следует отнести:
· состав сторон договора (правовой статус поставщика);
· цель продажи (приобретения) товара;
· передачу товаров в обусловленный срок или сроки.
Указанные признаки договора поставки необходимо считать главными. Все другие, называемые еще «вторичны​ми»
, как правило, развивают и дополняют их. К их числу можно отнести:
а) договор поставки создает обычно длительные от​ношения между сторонами;

б) подлежащий поставке товар может отсутствовать в момент заключения договора;

в) поставщик не всегда является производителем то​вара;
г) предмет договора поставки составляют в большин​стве случаев вещи, определенные родовыми при​знаками;
д) исполнение договора поставки осуществляется, как правило, по частям.
Если сравнивать договор поставки с другими видами договоров купли-продажи, то, например, по действующему законодательству главным отличием договора купли-продажи от договора поставки является то, что при купле-продаже любые два лица заключают договор о разовой передаче имущества, а при поставке два предпринимателя заключают договор на многократ​ную в течение определенного периода передачу партий имущества. Иными словами, договор поставки — частный случай договора купли-продажи, и поэтому законодатель не случайно объединил их в одну главу, указав, что к договору поставки, как правило, применяют​ся правила о договоре купли-продажи. Но, при этом необходимо помнить, что заключение и исполнение этих договоров влечет за собой разные последствия, в том числе ответственность.
Если же проводить сравнение договора поставки с договором контрактации, то договор контрактации сходен с договорами поставки и купли-продажи. И в новом Гражданском кодексе он помещен вместе с договором поставки в главу «Купля-продажа». При этом предусматривается, что к отношениям по договору контрактации применяются правила договора поставки товаров, а в соответствующих случаях - договора поставки товаров для государственных нужд.  Однако это отнюдь не означает, что договор контрактации становится разновидностью договора поставки. И я считаю, что договор контрактации является отдельным видом купли-продажи, а распространение на контрактацию норм о поставке связано лишь с гораздо большей урегулированностью договора поставки. Отличие договора контрактации от договора поставки, можно провести по сторонам договора контрактации и его предмету. 
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