1. Понятие издержек

Каждое предприятие, фирма прежде чем начать производство продукции, определяет, какую прибыль, какой доход она сможет получить. Прибыль предприятия, фирмы зависит от двух показателей:

цены продукции и затрат на ее производство. Цена продукции на рынке есть следствие взаимодействия спроса и предложения. Под воздействием законов рыночного ценообразования в условиях свободной конкуренции цена продукции не может быть выше или ниже по желанию производителя или покупателя, она выравнивается автоматически. Другое дело — затраты производственных факторов, используемых для производственной и реализационной деятельности, называемых «издержками производства». Они могут возрастать или снижаться в зависимости от объема потребляемых трудовых или материальных ресурсов, уровня техники, организации производства и других факторов. Следовательно, производитель располагает множеством рычагов снижения затрат, которые он может привести в действие при умелом руководстве. Что же понимается под издержками производства, прибылью и валовым доходом?

 В общем виде издержки производства и реализации (себестоимость продукции, работ, услуг) представляют собой стоимостную оценку используемых в процессе производства продукции (работ, услуг) природных ресурсов, сырья, материалов, топлива, энергии, основных фондов, трудовых ресурсов, а также других затрат на ее производство и реализацию.

В издержки производства и реализации продукции включаются затраты, связанные с 

 непосредственным производством продукции, обусловленные технологией и организацией производства;

 использованием природного сырья;

 подготовкой и освоением производства;

 совершенствованием технологии и организации производства, а также улучшением качества продукции, повышением ее надежности, долговечности и других эксплуатационных свойств (затраты некапитального характера);

 изобретательством и рационализацией, проведением опытно-экспериментальных работ, изготовлением и испытанием моделей и образцов, выплатой авторских вознаграждений и т.п.;

 обслуживанием производственного процесса: обеспечением производства сырьем, материалами, топливом, энергией, инструментом и другими средствами и предметами труда, поддержанием основных производственных фондов в рабочем состоянии, выполнением санитарно-гигиенических требований;

 обеспечением нормальных условий труда и техники безопасности;

 управлением производством: содержанием работников аппарата управления предприятия, фирмы и их структурных подразделений, командировками, содержанием и обслуживанием технических средств управления, оплатой консультационных, информационных и аудиторских услуг, представительскими расходами, связанными с коммерческой деятельностью предприятий, фирм и т.п.;

 подготовкой и переподготовкой кадров;

 отчислением на государственное и негосударственное социальное страхование и пенсионное обеспечение, в Государственный фонд занятости населения;

 отчислением по обязательному медицинскому страхованию и др.

Конкретный состав затрат, которые могут быть отнесены на издержки производства, регулируются законодательно практически во всех странах. Это связано с особенностями налоговой системы и необходимостью различать затраты фирмы по источникам их возмещения (включаемые в себестоимость продукции и, следовательно, возмещаемые за счет цен на нее и возмещаемые из прибыли, остающейся в распоряжении фирмы после уплаты налогов и других обязательных платежей).

В России действует постановление о составе затрат по производству и реализации продукции (работ, услуг), включаемых в их себестоимость, и о порядке формирования финансовых результатов, учитываемых при налогообложении прибыли. 

Существует два подхода к оценке затрат: бухгалтерский и экономический. И бухгалтеры, и экономисты согласны с тем, что издержки фирмы в любой период равны стоимости ресурсов, использованных для производства реализованных в течение этого периода товаров и услуг. В финансовых отчетах фирмы зафиксированы фактические («явные») затраты, которые представляют собой денежные расходы на оплату используемых производственных ресурсов (сырье, материалы, амортизация, труд и т. д.). Однако экономисты, кроме явных, учитывают и «неявные» затраты. Поясним это на следующем примере.

Предположим, что в производство продукции фирма вкладывает заемный капитал, который она взяла в банке; тогда в издержки включались бы и средства на погашение банковского процента. Следовательно, при условии, что вкладывается привлеченный капитал, из дохода фирмы необходимо исключить неявные затраты в размере банковского процента.

Однако даже понятие «неявные затраты» не дает полного представления об истинных затратах на производство. Это объясняется тем, что из множества возможных вариантов использования ресурсов мы осуществляем один определенный выбор, единственность которого вынуждается ограниченностью ресурсов.

Так, например, увлекаясь телевизором, вы упускаете возможность прочесть книгу, поступив в институт, мы теряем возможность получения заработной платы, если бы занимались той или иной работой.

Поэтому, принимая то или иное производственное решение и оценивая действительные затраты, экономисты рассматривают их как затраты упущенных (утраченных) возможностей.

Под «издержками упущенных возможностей» понимают издержки и потери дохода, которые возникают при выборе одного из вариантов производственной или реализационной деятельности, что означает отказ от других возможных вариантов.

Обратимся к примеру. Допустим, некий предприниматель, работая в собственной фирме ИЧП «Эдельвейс» по 10—12 часов ежедневно, получает годовую прибыль в 6 млн руб. С бухгалтерской точки зрения, это ИЧП относится к прибыльным предприятиям. Однако экономист исходит из того, что труд предпринимателя рассматривается как производственная затрата. И хотя наш предприниматель не выплачивает себе зарплату, получая доход, его трудовая деятельность может быть оценена зарплатой в размере 8 млн. рублей, которую он получил бы за год, работая в другой фирме по найму. Подсчитав действительную прибыль, приходим к выводу, что ИЧП убыточно (6 млн. руб. - 8 млн. руб. = — 2 млн. руб.) для своего владельца.

Другой пример. АО «Сантехника» инвестировала 300 млн. руб. в производство кранов-смесителей; по данным финансового отчета, чистая прибыль составила 35 млн. руб. Но если бы эти 300 млн. руб. были инвестированы в производство мебели, то АО могло бы получить 67 млн. руб. чистой прибыли.

Какова же прибыль АО «Сантехника» с точки зрения бухгалтера? 35 млн. руб. А вот с точки зрения экономиста очевиден убыток в 32 млн. руб. (67—35). Таким образом, затраты упущенных возможностей можно рассматривать как сумму доходов, которые могли бы обеспечить фирме факторы производства, если бы они были более выгодно использованы в альтернативных вариантах.

Подведём итог всему выше сказанному. 

 Издержки фирмы в любой период равны стоимости ресурсов, использованных для производства реализованных в течение этого периода товаров и услуг. Прибыль предприятия, зависит от цены продукции и затрат на ее производство. Цена продукции на рынке есть следствие взаимодействия спроса и предложения. Здесь, цена изменяется под воздействием законов рыночного ценообразования, а издержки могут возрастать или снижаться в зависимости от объема потребляемых трудовых или материальных ресурсов.

Так же нужно отметить, что конкретный состав затрат, которые могут быть отнесены на издержки производства, регулируются законодательно практически во всех странах.

Понятие прибыли
В условиях рыночной экономики возрастает значение коммерческой деятельности с целью получения максимальной прибыли для удовлетворения материальных и социальных потребностей работников и производственного развития предприятия. При определении объёма закупки того или иного товара и возможностей продажи партнёры (поставщики и торговое предприятие) должны обязательно просчитывать выгодность торговой сделки, т.е. возможность получения оптимального уровня и массы прибыли.

            Прибыль в торговле является денежным выражением стоимости прибавочного продукта, созданного производительным трудом работников торговли, которые заняты продолжением процесса производства в сфере торгового обращения, а также части прибавочного продукта созданного трудом работников других отраслей народного хозяйства (промышленности, сельского хозяйства, транспорт и др.) и направляемого в торговлю через механизм цен на товары, тарифов, торговых надбавок как плата за реализацию товаров (продукции, услуг).

            Прибыль  измеряется суммой и уровнем. Она является одним из важнейших оценочных показателей, характеризующим результат хозяйственной деятельности предприятия. Отношение прибыли к товарообороту, выраженное в процентах, определяет уровень рентабельности реализации товаров. В условиях рыночной экономики рентабельность является важнейшим качественным показателем работы торгового предприятия, в котором обобщается состояние доходов, издержек обращения, оборачиваемости товаров, использования основных средств, рабочей силы, собственного и заёмного капиталов. Показатель рентабельности свидетельствует о прибыльности хозяйственной деятельности предприятия в прошедшем периоде и о возможностях его дальнейшего функционирования.

         Прибыль представляет собой конечный финансовый результат хозяйственной деятельности предприятия. Однако финансовым результатом может выступать не только прибыль, но и убыток, возникший, например, по причине чрезмерно высоких затрат или недополучения доходов от реализации товаров в связи с уменьшением объёма поставок товаров, снижением покупательского спроса.

       В упрощенном виде прибыль (( это разность между валовым доходом и издержками обращения предприятия. Такую прибыль принято называть бухгалтерской  (валовой), она отражает финансовый результат конкретной деятельности предприятия. Однако, как известно, не все затраты торгового предприятия включаются в издержки обращения.

          Часть затрат предприятия осуществляет за счёт прибыли, и поэтому не включает их в издержки обращения.
В зарубежной практике доход, полученный в виде дивидендов (процентов) на вложенный в банк капитал, называется доходом на капитал и не является прибылью в сугубо экономическом смысле слова.

Валовая (балансовая) прибыль характеризует конечный финансовый результат хозяйственной деятельности предприятия и представляет собой сумму прибыли (убытка) от реализации товара, основных фондов, иного имущества и доходов от вне реализационных операций, уменьшенных на сумму расходов по этим операциям. По экономическому значению балансовая и валовая прибыль тождественны.

Валовая прибыль с наибольшей полнотой и объективностью показывает результаты всех видов хозяйственной деятельности предприятия. Именно прибыль на практике отражает экономическую категорию «прибавочная стоимость», которая соответственно и подлежит распределению между предприятиями и государственным бюджетом.

Чистая прибыль ( это та часть валовой (балансовой) прибыли, которая остаётся в распоряжении предприятия после уплаты в бюджет налога на прибыль.

Рассмотрим понятие и порядок формирования налогооблагаемой прибыли. Налогооблагаемой  прибыли ( это сумма части валовой прибыли, подлежащая налогообложению. Объектом налогообложения является валовая прибыль предприятия, уменьшенная или увеличенная в соответствии с положениями действующего законодательства.
Понятия валового дохода
      Нормальное функционирование предприятия возможно лишь при условии, что

произведенная  продукция  (работы,  услуги  или   результат   любой   другой

деятельности) нашли на рынке спрос у покупателей  (потребителей)  и  за  них

были  получены  средства  в  виде  денежного  эквивалента.   Эти   средства,

необходимые  предприятию  для   поддержания   процесса   воспроизводства   и

пополнения   финансовых   ресурсов,   представляют   собой   валовой   доход

предприятия.

      Валовой  доход  -  общая  сумма  дохода  предприятия  от  всех   видов

деятельности в денежной, материальной или нематериальной формах.

      Валовой доход включает:

      - общие  доходы  от  продажи  товаров  (работ,  услуг),  в  том  числе

вспомогательных и обслуживающих производств;

      - доходы от продажи ценных бумаг;

      - доходы от осуществления банковских, страховых и других  операций  по

оказанию финансовых услуг;

      - доходы от торговли валютными ценностями, ценными бумагами, долговыми

обязательствами и требованиями;

      - доходы от совместной деятельности и в виде дивидендов, полученных от

нерезидентов, процентов, роялти, владения долговыми  требованиями,  а  также

доходов от осуществления операций лизинга (аренды);

      -  доходы,  не  учтенные  в  исчислении  валового   дохода   периодов,

предшествующих отчетному, и выявленные в отчетном периоде;

      - доходы из других источников и от вне реализационных операций,  в  том

числе в виде:

      сумм  безвозвратной  финансовой   помощи,   полученной   предприятием,

стоимости товаров (работ, услуг), безвозмездно предоставленных предприятию;

      сумм неиспользованной части денежных средств, которые возвращаются  из

страховых резервов;

      сумм средств страхового резерва, использованных не по назначению;

      стоимости  материальных  ценностей,  переданных  предприятию  согласно

договорам хранения и использованных им в  собственном  производственном  или

хозяйственном обороте;

      сумм  штрафов,  неустойки  или  пени,  полученных  по  решению  сторон

договора или  по  решению  соответствующих  государственных  органов,  суда,

арбитражного или третейского суда;

      сумм  государственной  пошлины,  предварительно   уплаченной   истцом,

которая возвращается в его пользу по решению суда (арбитражного суда).

      Следует отметить, что в Украине  в  практике  налогообложения  прибыли

предприятий используется также понятие скорригированного валового дохода.

      Скоригированный валовой доход - это  валовой  доход,  уменьшенный  на

величину налога на добавленную стоимость и акцизного сбора  и  суммы  других

поступлений, которые не  являются  доходами  предприятия  в  соответствии  с

законодательством Украины.

      В состав валового дохода не включаются:

      - суммы акцизного сбора, налога на добавленную  стоимость,  полученные

(начисленные) предприятием в составе цены продажи продукции (работ, услуг);

      -  суммы  денежных  средств  или   стоимость   имущества,   полученные

предприятием  в  качестве   компенсации   (возмещения)   за   принудительное

отчуждение государством имущества предприятия;

      -  суммы  денежных  средств  или   стоимость   имущества,   полученные

предприятием  по  решению  суда  (арбитражного  суда)   или   в   результате

удовлетворения  претензий  в  порядке,  установленном  законодательством   в

качестве  компенсации  прямых   затрат   или   убытков,   понесенных   таким

предприятием в результате нарушения его прав и интересов;

      - суммы денежных средств в части излишне  уплаченных  налогов,  сборов

(обязательных платежей), которые возвращаются  или  должны  быть  возвращены

предприятию из бюджетов, если такие суммы не были включены в состав  валовых

расходов;

      -  суммы  денежных  средств  или  стоимость   имущества,   поступающие

предприятию в  виде  прямых  инвестиций  или  реинвестиций  в  корпоративные

права;

      -  суммы  доходов,  накапливаемые  на  пенсионных  счетах  в  пределах

механизма дополнительного пенсионного обеспечения;

      - суммы полученного предприятием эмиссионного дохода;

      - денежные средства, предоставляемые предприятию  из  Государственного

инновационного фонда на возвратной основе;

      -  доходы  от  совместной  деятельности  на  территории  Украины   без

образования  юридического  лица,  дивиденды,  полученные   предприятием   от

участия в других предприятиях;

      - денежные средства и имущество, возвращаемые предприятию -  владельцу

корпоративных  прав  после  ликвидации  эмитента,  но  не  выше  номинальной

стоимости акций (доли, пая);

      - денежные средства или имущество, поступающие  в  виде  международной

технической   помощи   от   иностранных   государств   в   соответствии    с

международными соглашениями;

      - стоимость .основных  фондов,  бесплатно  полученных  предприятием  с

целью осуществления -их эксплуатации.

      Величина валового дохода предприятия зависит от количества продаваемых

результатов производства  (продукции,  товаров,  работ,  услуг)  и  от  цены

единицы  каждого  вида  продаваемой  продукции.   Таким   образом,   процесс

формирования  дохода  может  быть  представлен  по  одному  виду   продукции

формулой:

                                 Д = Ц * Q ,

где Д - доход предприятия, ;

      Ц - цена продажи продукции (товара, работ, услуг);

        Q - количество проданной продукции (товара, работ, услуг).

      Данная формула наглядно показывает зависимость дохода  предприятия  от

цены и объема продажи продукции.

      По нескольким видам продаваемых результатов хозяйственной деятельности

валовой доход можно выразить формулой:

                             ВД = ? Д =  ? Ц * Q

      В рыночной экономике цена является фактором, зависящим главным образом

от общей  конъюнктуры  рынка:  величины  совокупного  спроса  и  предложения

товара, сложившихся предпочтений потребителей, их географического  положения

и т. д. Только в известной степени предприятие может влиять на  цену  товара

изменением его потребительских свойств (качества), однако  всегда  повышение

качества товара, улучшение его  потребительских  свойств  связаны  с  ростом

издержек производства, а поэтому предприятие вынуждено обращаться  к  поиску

экономического оптимума, обеспечивающего рост  цены  продукции  (товара)  за

счет улучшения его качества в большей  мере,  чем  за  счет  роста  издержек

производства.

      Бартер   (товарный    обмен)    -    это    хозяйственная    операция,

предусматривающая проведение расчетов за продукцию (товары, работы,  услуги)

в любой иной форме, нежели денежная, включая любые виды зачета  и  погашения

взаимной  задолженности,   в   результате   которых   не   предусматривается

зачисление денежных средств на  счета  продавца  для  компенсации  стоимости

такой продукции (товаров, работ, услуг).

      Своевременное поступление дохода - очень важный момент в хозяйственной

деятельности предприятия. Во-первых, доход от  продажи  продукции  (товаров,

работ, услуг) является основным регулярным источником для предприятия  среди

всех возможных поступлений средств. Во-вторых, процесс кругооборота  средств

предприятия заканчивается  продажей  продукции  (товаров,  работ,  услуг)  и

поступлением   дохода,   что   означает   восстановление   затраченных    на

производство и обращение продукции денежных средств и  создание  необходимых

условий   для   возобновления   следующего   кругооборота.   В-третьих,   от

поступления дохода зависят устойчивость финансового  положения  предприятия,

состояние его оборотных средств, размер прибыли, своевременность расчетов  с

бюджетом, внебюджетными фондами, банком, поставщиками, рабочими и  служащими

предприятия.

      Несвоевременное  поступление  дохода  приводит  к  задержке  расчетов,

штрафам и санкциям, что в конечном итоге означает не только  потери  прибыли

предприятия, но и перебои в  работе  и  остановки  производства  на  смежных

предприятиях.

      На  размер  дохода  от  продажи  продукции  (товаров,  работ,   услуг)

оказывают влияние следующие факторы:

      в сфере производства: объем производства, цена и  качество  продукции,

ее ассортимент, ритмичность выпуска и др.;

      в сфере  обращения:  ритмичность  отгрузки,  своевременное  оформление

транспортных и  расчетных  документов,  сроки  документооборота,  соблюдение

условий договора, оптимальные формы расчетов, уровень цен;

      вне  сферы  деятельности  предприятия:  нарушения  условий   договоров

поставщиками   материально-технических   ресурсов,   недостатки   в   работе

транспорта, несвоевременная оплата продукции из-за отсутствия  у  покупателя

средств и т. д.

 Классификация затрат.

На стекольных заводах при планировании, учете и анализе затрат, образующих себестоимость продукции, используются следующие виды группировок расходов :

· по месту возникновения затрат (производствам, цехом, технологическим пределам);

· по календарным периодам, в течении которых затраты включаются в себестоимость продукции;

· по видам продукции, работ и услуг;

· по видам расходов (статьям и элементам затрат).

Затраты на производство продукции группируются по характеру производств, т.е. подразделяются на расходы основного и вспомогательного производства.

На стекольных заводах к вспомогательным относятся следующие производства:

· по обслуживанию энергией, газом, паром и водой;

· по обслуживанию транспортом;

· по обслуживанию ремонтом;

· лесотарные производства;

· производство огнеупорных керамических изделий;

· по прочему обслуживанию – литейные цехи т.п.

Основными пределами на стекольных заводах являются:

· приготовление шихты;

· варка и выработка стекла;

· обработка стекла.

Инструкция по калькулированию продукции стекольной отрасли.

Планирование и учет затрат на производство продукции из стекла осуществляется на основании инструкции по планированию учету и калькулированию себестоимости продукции стекольной промышленности, разработанной коллективом сотрудников ОАО НПЦ «Хрусталь» в соответствии (на базе) ранее действующей инструкции обязательной для всех стекольных предприятий, разработанной Государственным Институтом Стекла г. Москва, а также в соответствии с постановлением Правительства Р.Ф. от 1 июля 1995 г. №661 «О внесении изменений и дополнений в Положение о составе затрат на производство и реализацию продукции (работ, услуг), включаемых в себестоимость продукции, и о порядке формирования финансовых результатов, учитываемых при налогообложении прибыли». 

Развитие рыночных отношений в России, международных финансовых и хозяйственных связей вызывает необходимость совершенствования методических указаний по определению себестоимости. Важнейшими принципами методических рекомендаций «по калькулированию себестоимости продукции стекольной промышленности» являются:

· соответствие методов и приемов определения себестоимости современным хозяйственным отношениям;

· расширение спектра методов и повышения самостоятельности предприятий при безусловном выполнении требований законодательных и исполнительных органов власти по составу затрат;

· соответствие методических подходов к определению себестоимости установившимся международным нормам.

Целью настоящих «методических  рекомендаций» является формирование современного механизма управления издержками производства и обеспечения условий для повышения эффективности производства, увеличения прибыли предприятий и доходов бюджета.

Важнейшие задачи методических рекомендаций следующие :

1. Четкое определение состава издержек и  их разграничение с прибылью как условие эффективного функционирования системы налогообложения прибыли;

2. Определение единого порядка, единых правил и нормативов формирования издержек в организациях всех форм собственности как условия развития здоровой конкуренции между ними;

3. Правильное отражение в себестоимости рыночных отношений, включая сумму налогов, страхования, кредитные отношения и т.д., в интересах обеспечения нормального функционирования предприятий и производств;

4. Обеспечение единообразного формирования финансовых результатов, учитываемых при налогообложении прибыли;

5. Определение методики прогнозирования и планирования затрат в организациях в системе бизнес – планов как механизма управления затратами;

6. Разработка методологических положений по калькулированию затрат, повышение значения калькуляций в управлении затратами и в качестве базы для формирования цен;

Себестоимость продукции определяется единообразно на основе законов и нормативных актов, устанавливающих состав затрат на производство и реализацию продукции, включаемых в себестоимость .

Плановые калькуляции себестоимости используются при обосновании цены продукции, в частности, при выполнении заказов, а также при составлении бизнес – планов, планов финансового оздоровления и т.п. 

Плановые калькуляции себестоимости могут составляться также по требованию собственника предприятия, организации.

Калькуляции себестоимости составляются по каждому виду продукции  по требованию общего собрания акционеров, собственника организации, антимонопольных органов.

Виды затрат

      Виды затрат подразделяются на:

а) Непосредственно связанные с производством продукции, расходы по контролю производственных процессов и качества выпускаемой продукции, сопровождения и гарантийному надзору продукции и устранению недостатков, выявленных в процессе её эксплуатации; б) Связанные с использование природного сырья, в части затрат на рекультивацию земель, платы за древесину, отпускаемую на корню, а также платы за воду, забираемую организациями из водохозяйственных систем ( в сумме фактических расходов); в) На подготовку и освоение производства; г) Не капитального характера, связанные с совершенствованием технологии и организации производства, а также улучшением качества продукции, повышением её надежности, долговечности и других эксплуатационных свойств, осуществляемые в ходе производственного процесса; д) Связанные с изобретательством и рационализаторством; е) на обслуживание производственного процесса; ж) По обеспечению нормальных условий труда и техники безопасности; з) Текущие, связанные содержание и эксплуатацией фондов природоохранного назначения; и) Связанные с подготовкой и переподготовкой кадров; 8 к) Связанные с управлением производством; л) Предусмотренные законодательством связанные с набором рабочей силы; м) По транспортировке работников к месту работы и обратно, не обслуживаемых пассажирским транспортом общего пользования; Дополнительные затраты, связанные с привлечением на договорной основе с органами местного самоуправления средств организации для покрытия расходов по перевозке работников маршрутами наземного городского пассажирского транспорта общего пользования (кроме такси), сверх сумм, определенных исходя из действующих тарифов на соответствующие виды транспорта; н) Дополнительные затраты, связанные с осуществлением работ вахтовым методом, включая доставку работников от места нахождения организации или пункта сбора до места работы и обратно, и от места проживания в вахтовом поселке до места работы и обратно, а также не компенсируемые затраты на эксплуатацию и содержание вахтового поселка; о) Выплаты, предусмотренные законодательством РФ о труде, за не проработанное на производстве (неявочное) время; п) Отчисления (страховые взносы) в ПФ, ФСС, ФОМС, ФЗИ от расходов на оплату труда работников занятых в производстве продукции (работ, услуг); р) На создание страховых фондов (резервов) в пределах норм установленных законодательством РФ для финансирования расходов по предупреждению и ликвидации последствий аварий, пожаров, стихийных бедствий, экологических катастроф и других чрезвычайных ситуаций, а также для страхования имущества организаций, жизни работников и гражданской ответственности за причинение вреда имущественным интересам третьих лиц. К затратам по созданию страховых фондов, которые включаются в себестоимость, относят: страхование средств транспорта (водного, воздушного, наземного); имущества; гражданской ответственности организаций -источников повышенной опасности; профессиональной ответственности; от несчастных случаев и болезней и добровольное медицинское страхование. Следует отметить что данный подпункт введен в действие с 1.01.96 г. с) На оплату процентов по полученным кредитам банков (за исключением ссуд, связанных с приобретением ОС, нематериальных и иных вне оборотных активов), процентов за отсрочки оплаты (коммерческие кредиты), предоставляемые поставщиками (производителями работ, услуг) по поставленным товарно -материальным ценностям (выполненным работам, оказанным услугам), процентов по полученным заёмным средствам, включая кредиты банков и других организаций, используемым субъектами для осуществления операций финансового лизинга) 9 т) На оплату процентов по бюджетным ссудам, кроме ссуд, выданных на инвестиции и конверсионные мероприятия; у) Связанные со сбытом продукции; ф) Связанные с содержанием помещений, предоставляемых бесплатно организациям общепита (как состоящим, так и не состоящим на балансе организаций), которые обслуживают трудовые коллективы (включая амортизационные отчисления, затраты на проведение всех видов ремонта помещений, расходы на освещение, отопление, водоснабжение, электроснабжение, а также на топливо для приготовление пищи); х) Амортизационные отчисления на полное восстановление ОПФ по нормам, утвержденным в установленном порядке; ц) Амортизация НМД, используемых в процессе осуществления уставной деятельности; ч) Плата за аренду отдельных объектов ОПФ (или их отдельных частей), а также лизинговые платежи по операциям финансового лизинга; ш) Начисления на заработную плату и гонорар творческих работников, перечисляемые творческим союзом в их фонды в соответствии с установленным законодательством РФ порядке; щ) Платежи (страховые взносы) по обязательным видам страхования и отчисления в страховые фонды (резервы), производимые в соответствии с установленным законодательством порядке; э) Налоги, сборы, платежи и другие обязательные отчисления. ю) Затраты на проведение сертификации продукции и услуг в области пожарной безопасности; я) Другие виды затрат включаемые в себестоимость продукции. Затраты на производство продукции включаются в себестоимость продукции того отчетного периода к которому они относятся независимо от времени оплаты предварительной или последующей (арендная плата, плата за абонентское обслуживание, за подписку на периодические издания нормативно технического характера и т.п.).
3.Зарубежный опыт определения     издержек производства

В развитых странах последние 35-40 лет широко используется метод определения затрат на производство продукции по ограниченной номенклатуре калькуляционных статей. В затраты включаются только переменные расходы: сырьё и материалы, оплата труда, переменная часть косвенных расходов. [27.571] Эти затраты рассматриваются как функция величины производственной деятельности. Совершенно обоснованно считается, что постоянные расходы слабо связаны с издержками производства отдельных видов продукции. В соответствии с этим широко принято подразделение издержек производства предприятия на постоянные, переменные, валовые и предельные. В свою очередь, постоянные издержки подразделяются на две группы: остаточные и стартовые.

 К остаточным относятся часть постоянных издержек, которые продолжает нести предприятие, несмотря на то, что производство и реализация продукции на какое-то время полностью остановлены.

К стартовым относится та часть постоянных издержек, которые возникают с возобновлением производства и реализации продукции. 

Между остаточным и стартовым издержками не существует чёткого разграничения. На решение вопроса о том, к какой группе постоянных издержек относить те или иные расходы, влияет срок, на который приостановлены производство и реализация продукции. Чем длительнее период остановки хозяйственной деятельности, тем меньше величина остаточных издержек, т.к. при этом возрастают возможности освободиться от отдельных видов расходов или сократить их (например, договоров об аренде помещений, контрактов о найме на работу отдельных категорий работников и др.)

Сумма постоянных и переменных издержек составляет валовые издержки предприятия. 

Различают также предельные издержки. Так как на предприятиях нередко возникает вопрос о необходимости расширения или сокращения производства продукции. При этом следует решить насколько оправданным может быть то или иное расширение и сокращение производства. При решение этих вопросов необходимо уметь рассчитывать величину издержек прироста при расширении хозяйственной деятельности и соответственно издержек сокращения при её сворачивании.

Что касается группировки издержек производства по экономическим элементам и по статьям затрат, то на зарубежных предприятиях применяется группировка, близкая отечественной.

В группировку издержек по экономическим элементам включаются затраты на приобретение сырья, материалов, топлива, энергии, расходы на содержание персонала (оплата труда работников), амортизация основного капитала (основных фондов), издержки по выплате процентов и прочие внешние издержки (аренда помещений, страховые взносы, транспортные расходы, услуги сторонних организаций, реклама и прочие расходы). 

В состав группировки издержек по статьям затрат входят следующие статьи:

1.  «Материалы». Эти затраты составляют наиболее важную статью издержек. К ним относятся расходы на приобретение сырья, материалов основных и вспомогательных, полуфабрикатов. Величина расходов на материалы непосредственно зависит от объёма производства продукции и относится к переменным издержкам предприятия. Они изменяются пропорционально объёму производства продукции.

2.  «Оплата труда». Сюда входит заработная плата рабочих и административного персонала. За рубежом так же, как и в нашей стране, применяются две принципиально отличающиеся друг от друга формы оплаты труда: повременная и сдельная.

Обе формы оплаты труда (и сдельная и повременная) могут иметь свои разновидности. Например, за рубежом широко применяется сдельная оплата с гарантированным минимумом, сдельно-премиальная. Так, при сдельной оплате с гарантированным минимумом минимальный размер заработной платы может быть установлен в соответствии с почасовой заработной платой. Такая смешанная оплата труда обеспечивает рабочему минимальный размер заработка с одновременным использованием преимуществ сдельной оплаты труда.

Формой оплаты труда административного персонала на зарубежных предприятиях служат, как и в нашей стране, должностные оклады. Помимо окладов таким работникам в порядке стимулирования выплачиваются так называемые тантьемы (премии), обычно соотносимые с прибылью предприятия. Некоторые фирмы заключают соглашения со своими работниками в той или иной форме распределения части своей прибыли.

3.  «Плата за аренду помещений». Эта плата нередко составляет относительно крупную статью издержек. Если предприятие арендует помещение, то величина издержек по этой статье будет равна общей величине арендной платы. Если же помещение принадлежит самому предприятию, то плата за его аренду будет состоять из ряда статей: выплат по ипотечной задолженности, налогов на недвижимость, страхования, эксплуатационных расходов, а также с точке зрения утраченных возможностей - процентов от собственного капитала, вложенного в данную недвижимость.

4.  «Амортизация». На зарубежных предприятиях под амортизацией понимается часть постоянных издержек, которая складывается путём распределения единовременных затрат на приобретение основного капитала на несколько периодов его использования. При этом используется несколько методов расчёта величины амортизации: амортизация по остаточной стоимости; амортизация по объёму производства. 

Наиболее близка отечественным методам исчисления амортизации является линейная амортизация. В соответствии с этим методом ежегодная величина амортизации капитала А рассчитывается по формуле:

А = (ПС - ЛС) / СС,

где ПС - первоначальная стоимость данного элемента основного капитала (основных фондов). Сюда включаются также расходы по доставке и монтажу;

ЛС - ликвидационная стоимость (стоимость реализации данного элемента после окончания срока его службы);

СС - срок службы этого элемента основного капитала (период времени, на протяжении которого планируется использование данного элемента).

5.  «Прочие издержки». Сюда относятся расходы на эксплуатацию и ремонт машин и прочие элементы основного капитала, издержки на различные виды энергоносителей, расходы на доставку продукции покупателю, телекоммутационные издержки, почтовый сбор и некоторые другие.

Следует также отметить, что на предприятиях зарубежных стран под структурой издержек нередко понимается процентное соотношение переменных и постоянных предприятия в рамках его валовых издержек. По такому соотношению делают определенные выводы.

Например, относительно высокий уровень постоянных издержек свидетельствует о высоком уровне механизации и автоматизации производства, а относительно высокий уровень переменных затрат - о высоких затратах на оплату труда работников.


На предприятиях зарубежных стран осуществляется сравнительный анализ издержек производства конкурентов. Такой анализ позволяет сопоставить структуру издержек собственного производства со структурой издержек конкурентов, выявить их преимущества, а также излишние издержки у конкурентов и на основе этого анализа принять необходимые направления на улучшение структуры издержек производства, снижения этих издержек.

 Пути снижения издержек производства

  Как уже отмечалось, в  условиях  свободной  конкуренции  цена  продукции,

произведенной предприятиями, фирмами, выравнивается  автоматически.  На  нее

воздействуют  законы  рыночного  ценообразования.  В  то  же  время   каждый

предприниматель стремится  к  получению  максимально  возможной  прибыли.  И

здесь,   помимо   факторов   увеличения   объема   производства   продукции,

продвижения ее на незаполненные рынки и др., неумолимо выдвигается  проблема

снижения затрат  на  производство  и  реализацию  этой  продукции,  снижения

издержек производства

  В традиционном представлении важнейшими путями снижения  затрат  является

экономия всех  видов  ресурсов,  потребляемых  в  производстве-  трудовых  и

материальных

  Так, значительную долю в структуре издержек производства занимает  оплата

труда (в промышленности России — 13—14%, развитых стран —  20—25%).  Поэтому

актуальна  задача  снижения  трудоемкости   выпускаемой   продукции,   роста

производительности   труда,    сокращения    численности    административно-

обслуживающего персонала.

  Снижения трудоемкости продукции,  роста  производительности  труда  можно

достигнуть различными способами. Наиболее важные  из  них  —  механизация  и

автоматизация   производства,   разработка   и   применение   прогрессивных,

высокопроизводительных  технологий,  замена   и   модернизация   устаревшего

оборудования.  Однако  одни  мероприятия  по  совершенствованию  применяемой

техники и технологии не  дадут  должной  отдачи  без  улучшения  организации

производства и труда. Нередко предприятия, фирмы  приобретают  или  берут  в

аренду дорогостоящее оборудование, не подготовившись к его использованию.  В

результате  коэффициент  использования  такого  оборудования  очень   низок.

Затраченные на приобретение средства не приносят ожидаемого результата.

  Важное значение для повышения производительности труда  имеет  надлежащая

его организация: подготовка рабочего места, полная его загрузка,  применение

передовых методов и приемов труда и др.

  Материальные ресурсы занимают до 3/5 в структуре затрат  на  производство

продукции. Отсюда понятно значение экономии этих ресурсов, рационального  их

использования. На первый план здесь выступает применение  ресурсосберегающих

технологических процессов. Немаловажным является повышение  требовательности

и повсеместное применение входного  контроля  за  качеством  поступающих  от

поставщиков сырья и материалов, комплектующих изделий и полуфабрикатов.

  Сокращения расходов по амортизации основных производственных фондов можно

достигнуть  путем  лучшего  использования  этих  фондов,   максимальной   их

загрузки.

  На зарубежных предприятиях рассматриваются также такие  факторы  снижения

затрат на производство продукции, как определение и  соблюдение  оптимальной

величины  партии   закупаемых   материалов,   оптимальной   величины   серии

запускаемой в производство продукции, решение  вопроса  о  том,  производить

самим  или  закупать  у  других  производителей  отдельные  компоненты   или

комплектующие изделия.

   Известно, что чем  больше  партия  закупаемого  сырья,  материалов,  тем

больше величина среднегодового запаса и больше  размер  издержек,  связанных

со складированием этого  сырья,  материалов  (арендная  плата  за  складские

помещения, потери при длительном хранении, потери, связанные с  инфляцией  и

др.). Вместе с тем приобретение сырья и материалов крупными  партиями  имеет

свои преимущества. Снижаются расходы,  связанные  с  размещением  заказа  на

приобретаемые товары, с приемкой этих  товаров,  контролем  за  прохождением

счетов  и  др.  Таким  образом,  возникает  задача  определения  оптимальной

величины закупаемых сырья и материалов.  Расчет  можно  вести  по  следующей

примерной схеме (табл. 1).

  Как видно из таблицы, оптимальное годовое число закупок в данном  примере

равно четырем, поскольку сумма  издержек  по  складированию  и  обслуживанию

закупок в этом случае является наименьшей.

  Те же правила действуют и  при  определении  оптимальной  величины  серии

запускаемой  продукции.  При  производстве  продукции  значительным   числом

мелких   серий   издержки   по   складированию   готовой   продукции   будут

минимальными.  Однако  возрастут   затраты   на   подготовку   производства
Пути снижения себестоимости продукции

Решающим условием снижения себестоимости служит непрерывный технический прогресс. Внедрение новой техники, комплексная механизация и автоматизация производственных процессов, совершенствование технологии, внедрение прогрессивных видов материалов позволяют значительно снизить себестоимость продукции.

Серьезным резервом снижения себестоимости продукции является расширение специализации и кооперирования. На специализированных предприятиях с массово-поточным производством себестоимость продукции значительно ниже, чем на предприятиях, вырабатывающих эту же продукцию в небольших количествах. Развитие специализации требует установления и наиболее рациональных кооперированных связей между предприятиями.

Снижение себестоимости продукции обеспечивается прежде всего за счет повышения производительности труда. С ростом производительности труда сокращаются затраты труда в расчете на единицу продукции, а следовательно, уменьшается и удельный вес заработной платы в структуре себестоимости. 

Успех борьбы за снижение себестоимости решает прежде всего рост производительности труда рабочих, обеспечивающий в определенных условиях экономию на заработной плате. Рассмотрим, в каких условиях при росте производительности труда на предприятиях снижаются затраты на заработную плату рабочих. Увеличение выработки продукции на одного рабочего может быть достигнуто за счет осуществления организационно-технических мероприятий, благодаря чему изменяются, как правило, нормы выработки и соответственно им расценки за выполняемые работы. Увеличение выработки может произойти и за счет перевыполнения установленных норм выработки без проведения организационно-технических мероприятий. Нормы выработки и расценки в этих условиях, как правило, не изменяются.

В первом случае, когда изменяются нормы выработки и расценки, предприятие получает экономию на заработной плате рабочих. Объясняется это тем, что в связи со снижением расценок доля заработной платы в себестоимости единицы продукции уменьшается. Однако это не приводит к снижению средней заработной платы рабочих, так как приводимые организационно-технические мероприятия дают возможность рабочим с теми же затратами труда выработать больше продукции. Таким образом, проведение организационно-технических мероприятий с соответствующим пересмотром норм выработки позволяет снижать себестоимость продукции за счет уменьшения доли заработной платы в единице продукции одновременно с ростом средней заработной платы рабочих.

Во втором случае, когда установленные нормы выработки и расценки не изменяются, величина затрат на заработную плату рабочих в себестоимости единицы продукции не уменьшается. Но с ростом производительности труда увеличивается объем производства, что приводит к экономии по другим статьям расходов, в частности сокращаются расходы по обслуживанию производства и управлению. Происходит это потому, что в цеховых расходах значительная часть затрат (а в общезаводских почти полностью) - условно-постоянные расходы (амортизация оборудования, содержание зданий, содержание цехового и общезаводского аппарата и другие расходы), не зависящие от степени выполнения плана производства. Это значит, что их общая сумма не изменяется или почти не изменяется в зависимости от выполнения плана производства. Отсюда следует, что, чем больше выпуск продукции, тем меньше доля цеховых и общезаводских расходов в ее себестоимости.

С ростом объема выпуска продукции прибыль предприятия увеличивается не только за счет снижения себестоимости, но и вследствие увеличения количества выпускаемой продукции. Таким образом, чем больше объем производства, тем при прочих равных условиях больше сумма получаемой предприятием прибыли.

Важнейшее значение в борьбе за снижение себестоимости продукции имеет соблюдение строжайшего режима экономии на всех участках производственно-хозяйственной деятельности предприятия. Последовательное осуществление на предприятиях режима экономии проявляется прежде всего в уменьшении затрат материальных ресурсов на единицу продукции, сокращении расходов по обслуживанию производства и управлению, в ликвидации потерь от брака и других непроизводительных расходов.

Материальные затраты, как известно, в большинстве отраслей промышленности занимают большой удельный вес в структуре себестоимости продукции, поэтому даже незначительное сбережение сырья, материалов, топлива и энергии при производстве каждой единицы продукции в целом по предприятию дает крупный эффект.

Предприятие имеет возможность влиять на величину затрат материальных ресурсов, начиная с их заготовки. Сырье и материалы входят в себестоимость по цене их приобретения с учетом расходов на перевозку, поэтому правильный выбор поставщиков материалов влияет на себестоимость продукции. Важно обеспечить поступление материалов от таких поставщиков, которые находятся на небольшом расстоянии от предприятия, а также перевозить грузы наиболее дешевым видом транспорта. При заключении договоров на поставку материальных ресурсов необходимо заказывать такие материалы, которые по своим размерам и качеству точно соответствуют плановой спецификации на материалы, стремиться использовать более дешевые материалы, не снижая в то же время качества продукции.

Основным условием снижения затрат сырья и материалов на производство единицы продукции является улучшение конструкций изделий и совершенствование технологии производства, использование прогрессивных видов материалов, внедрение технически обоснованных норм расходов материальных ценностей.

Сокращение затрат на обслуживание производства и управление также снижает себестоимость продукции. Размер этих затрат на единицу продукции зависит не только от объема выпуска продукции, но и от их абсолютной суммы. Чем меньше сумма цеховых и общезаводских расходов в целом по предприятию, тем при прочих равных условиях ниже себестоимость каждого изделия.

Резервы сокращения цеховых и общезаводских расходов заключаются прежде всего в упрощении и удешевлении аппарата управления, в экономии на управленческих расходах. В состав цеховых и общезаводских расходов в значительной степени включается также заработная плата вспомогательных и подсобных рабочих. Проведение мероприятий по механизации вспомогательных и подсобных работ приводит к сокращению численности рабочих, занятых на этих работах, а следовательно, и к экономии цеховых и общезаводских расходов. Важнейшее значение при этом имеют автоматизация и механизация производственных процессов, сокращение удельного веса затрат ручного труда в производстве. Автоматизация и механизация производственных процессов дают возможность сократить и численность вспомогательных и подсобных рабочих в промышленном производстве.

Сокращению цеховых и общезаводских расходов способствует также экономное расходование вспомогательных материалов, используемых при эксплуатации оборудования и на другие хозяйственные нужды.

Значительные резервы снижения себестоимости заключены в сокращении потерь от брака и других непроизводительных расходов. Изучение причин брака, выявление его виновника дают возможность осуществить мероприятия по ликвидации потерь от брака, сокращению и наиболее рациональному использованию отходов производства.

Масштабы выявления и использования резервов снижения себестоимости продукции во многом зависят от того, как поставлена работа по изучению и внедрению опыта, имеющегося на других предприятиях.

По степени однородности все затраты подразделяются на простые (одноэлементные) и комплексные. Простые затраты имеют однородное содержание: сырье и материалы, топливо, энергия, амортизация, заработная плата. Комплексные расходы включают разнородные элементы. К ним относятся, например, расходы по содержанию и эксплуатации оборудования, общецеховые расходы и др.

По признаку зависимости от изменения объема производства затраты подразделяются на переменные и условно-постоянные. К переменным (пропорциональным) относятся затраты, размер которых изменяется пропорционально изменению объема производства. Эти затраты включают: расходы на основные материалы, режущий инструмент, основную заработную плату, топливо и энергию для технологических целей и др. Условно-постоянными (непропорциональными) являются расходы, размер которых не зависит от изменения объема производства. К ним относятся: заработная плата административно-управленческого персонала, расходы на отопление, освещение, амортизация и т.п.

Себестоимость продукции характеризуется показателями, выражающими: а) общий объем затрат на всю произведенную продукцию и выполненные работы предприятия за плановый (отчетный) период - себестоимость товарной продукции, сравнимой товарной продукции, реализованной продукции; б) затраты на единицу объема выполненных работ - себестоимость единицы отдельных видов товарной продукции, полуфабрикатов и производственных услуг (продукции вспомогательных цехов), затраты на 1 руб. товарной продукции, затраты на 1 руб. нормативной чистой продукции.

    Себестоимость продукции является качественным показателем, характеризующим производственно-хозяйственную деятельность производственного объединения, предприятия. Себестоимость продукции - это затраты предприятия в денежном выражении на ее производство и сбыт. В себестоимости как в обобщающем экономическом показателе находят свое отражение все стороны деятельности предприятия: степень технологического оснащения производства и освоения технологических процессов; уровень организации производства и труда, степень использования производственных мощностей; экономичность использования материальных и трудовых ресурсов и другие условия и факторы, характеризующие производственно-хозяйственную деятельность.

В зависимости от объема включаемых затрат различают цеховую, производственную и полную себестоимость. В цеховую себестоимость входят затраты отдельных цехов на изготовление продукции. Она является исходной базой для определения промежуточных внутризаводских планово-расчетных цен при организации внутризаводского хозяйственного расчета. Производственная себестоимость охватывает затраты предприятия на производство продукции. Помимо цеховой себестоимости в нее входят общезаводские расходы. Полная себестоимость продукции включает все затраты, связанные с ее производством и реализацией. Она отличается от производственной себестоимости на величину внепроизводственных расходов и исчисляется только по товарной продукции.

Снижение себестоимости планируется по двум показателям: по сравнимой товарной продукции; по затратам на 1 руб. товарной продукции, если в общем объеме выпуска удельный вес сравнимой с предыдущим годом продукции невелик. К сравнимой товарной продукции относят все ее виды, производимые на данном предприятии в предыдущем периоде в массовом или серийном порядке.

Планируемый размер снижения себестоимости определяется на основе следующих расчетов.

По показателю сравнимой товарной продукции. Сначала определяется абсолютный размер экономии по формуле:
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Определив размер абсолютной экономии в планируемом периоде, рассчитывают искомый процент снижения себестоимости в плановом периоде (Sср.т.п):
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где Эабс.ср.т.п. - абсолютная экономия от снижения себестоимости сравнимой товарной продукции, тыс. руб.; NniCbi - плановый выпуск сравнимой товарной продукции по себестоимости отчетного периода; NniCni - то же, по себестоимости планового периода; n - число видов сравнимой товарной продукции.

По показателю затрат на 1 руб. товарной продукции. Абсолютная экономия от снижения себестоимости товарной продукции в планируемом периоде рассчитывается по формуле:
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Исходя из тех же данных определяют процент снижения затрат на 1 руб. товарной продукции в планируемом периоде в сравнении с отчетным периодом (S’тп):
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где Зтпб - затраты на 1 руб. товарной продукции в отчетном периоде, коп.; Зтпп- то же, в плановом периоде; ТП - стоимость товарной продукции в плановом периоде, тыс. руб.

Следует иметь в виду, что на уровень затрат оказывает влияние целый ряд факторов, в том числе изменение норм расхода и цен на материалы, рост производительности труда, изменение объема производства и др. В связи с этим при расчете необходимо определить влияние каждого из них в общем эффекте.
Обобщающие выводы
Прибыль предприятия, зависит от цены продукции и затрат на ее производство. Цена продукции на рынке есть следствие взаимодействия спроса и предложения. Здесь, цена изменяется под воздействием законов рыночного ценообразования, а издержки могут возрастать или снижаться в зависимости от объема потребляемых трудовых или материальных ресурсов.

Конкретный состав затрат, которые могут быть отнесены на издержки производства, регулируются законодательно практически во всех странах.

Основные виды издержек. Итак, принято подразделение издержек производства предприятия на постоянные, переменные, валовые и предельные. Постоянные и переменные издержки вместе составляют валовые издержку производства. 

На предприятиях под структурой издержек нередко понимают соотношение между постоянными и переменными издержками, что позволяет анализировать структуру и делать выводы о качестве производства.
В условиях рыночной экономики классификация затрат в отечественном хозяйстве будет упрощаться и приближаться к зарубежной практике. В зарубежной практике широко принято подразделение издержек производства предприятия на постоянные, переменные, валовые и предельные. В развитых странах широко используется метод определения затрат на производство продукции по ограниченной, сокращенной номенклатуре калькуляционных статей. В затраты включаются только переменные расходы.
Важнейшими путями снижения затрат на производство продукции является определение оптимальной величины закупаемых ресурсов и запускаемой продукции, потребляемых в производстве, - трудовых и материальных. А так же снижение трудоёмкости продукции и рост производительности.
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