
Вопрос №100. Рынок финансовых инструментов

Финансовый рынок – рынок, где покупаются и продаются финансовые средства – деньги, облигации, акции, векселя и другие ценные бумаги. На этом рынке формируется ссудный процент, курс валют и ценных бумаг.

Главным орудием финансового рынка является ссудный процент, который указывает минимальный уровень отдачи, эффективности капитальных вложений. Если ожидаемая прибыль от капитальных вложений будет ниже ссудного процента, то предпочтительней деньги вложить в банк – вот о чем говорит ссудный процент.

На рынке ценных бумаг обращаются средне- и долгосрочные ценные бумаги. Ценная бумага финансовый документ, дающий его владельцу право на получение в будущем денежной наличности. Это вексель, чек, акция, облигация и т.п.

Ценные бумаги бывают следующих видов:

1. ЦБ с фиксированным доходом облигации(долговые обязательства корпораций), депозитный сертификат, вексель, государственные ценные бумаги.

2.  ЦБ с нефиксированным доходом акции.

3. Смешанные формы конверсионные долговые обязательства и опционные займы.


Итак, рынок ценных бумаг выполняет две функции: 


 1) сводит покупателя с продавцом; 


 2) способствует стабилизации цен, уравновешивая спрос и предложение. 


Операция с ценными бумагами выполняется по следующей схеме. Получив заказ от покупателя, уполномоченный представитель (УП) инвестиционно-дилерской фирмы (БФ) в регионе передает его для переработки в центр, где заказ попадает в торговый отдел. Если ценные бумаги включены в биржевой список, то заказ передается для исполнения биржевому трейдеру фирмы. Если клиент хочет купить бумаги внебиржевого оборота, то включается механизм "уличного" рынка. На этом рынке и облигации, и акции торгуются одним способом (путем телефонных переговоров между физически разобщенными брокерами, а не через личный аукцион). Получив заказ на покупку ценных бумаг, брокер по телефону разыскивает своего коллегу, имеющего информацию о продавцах. Торговля акциями "с прилавка" длится дольше, чем биржевые сессии, и иногда занимает весь деловой день. Но по объему она существенно уступает биржевой торговле. На "уличном" рынке торгуются акции многих молодых компаний. Однако здесь можно найти и акции старых фирм,чье руководство по той или иной причине избегает биржи.


Если облигации продаются в основном"с прилавка",то центральным рынком акций крупнейших фирм является биржа. На бирже продавцы встречаются с покупателями и цены устанавливаются по закону спроса и предложения. Классическая биржа это аукцион, где торговля ведется посредством обмена устными инструкциями между трейдерами (представителями брокерских фирм в торговой зоне биржи).
В биржевой торговле ключевым понятием является ликвидность (способность рынка поглотить разумное количество ценных бумаг при разумном изменении цены последних).Ликвидный рынок характеризуется: частными сделками, узким разрывом между ценой продавца и ценой покупателя, наибольшими изменениями цен от сделки к сделке. Отклонения от этих норм чреваты развитием криминогенной ситуации, панических настроений среди инвесторов. Биржа делает все от нее зависящее, чтобы поддержать ликвидность и не допустить подобных отклонений. Ликвидность рынка тем выше, чем больше число участников купли-продажи. 


Вопрос №101. Предмет и методы бухгалтерского учета. Счета, двойная запись. План счетов

Предметом бухгалтерского учета является вся фин.-хоз. д-ть предприятия. Объектами бух. учета явл. Средства, источники образования хоз. ср-в, хоз. процессы и их рез-ты. В бух. учете использ-ся 3 вида учетных измерителей: натурал-е, труд-е, денеж-е.

Все хозяйственные средства предприятия делятся на три группы: основные, оборотные и внеоборотные (отвлеченные).

основные средства — срок службы кот. Более 12 мес. (здания, машины, оборудование, транспортные средства), которые эксплуатируются длительное время, не меняя своей натурально-вещественной формы, постепенно изнашиваются и переносят свою стоимость на произведенный продукт,

оборотные средства — сырье, материалы, комплектующие изделия, топливо используются в одном производственном цикле, сразу перенося свою стоимость на произведенный продукт. К оборотным средствам относятся также незавершенное производство, остатки готовой продукции на складах и средства в расчетах.

отвлеченные средства — суммы прибыли, подлежащие перечислению в бюджет в виде налогов.

Источники образования хозяйственных средств делятся на собственные и заемные

К собственным источникам относятся:
уставный капитал — совокупность вкладов (в денежном выражении) участников (собственников) в имущество при создании предприятия для обеспечения его деятельности в размерах, определенных учредительными документами;

амортизационный фонд  — образуется за счет ежемесячный амортизационных отчислений и выражает стоимость износившейся части основных ср-в.

прибыль - сумма превышения доходов над расходами и остающиеся в распоряжении предприятия после погашения всех расходов;

целевое финансирование — деньги спонсоров, выше6 стоящих и других организаций, плата от родителей на содержание детей, т.е. имеющие четко определенные цели.

К заемным источникам относятся:
кредиты (ссуды) банка – суммы задолженности перед кредитными учреждениями, краткосрочные и долгосрочные кредиты банка;

заемные средства — суммы выпущенных и проданных предприятием акций, облигаций и т.д.

Расчеты и прочая кредиторская задолженность - задолженность поставщикам за материальные ценности, по авансам полученным, по оплате труда, страхованию, бюджету.

Основными способами и приемами бухгалтерского учета являются: документирование, инвентаризация, денежная оценка, калькуляция, счета, двойная запись, балансовое обобщение, отчетность.

Для экономической группировки объектов бухгалтерского учета используется система счетов. Отражение хозяйственных операций в системе счетов бухгалтерского учета осуществляется посредством двойной записи. Сущность двойной записи заключается во взаимосвязанном отражении различных явлений, вызванных хозяйственными операциями

Для правильной организации бухгалтерского учета важное значение имеет использование типового плана счетов. Любая хозяйственная операция отражается в системе бухгалтерского учета в двух плоскостях. Любой счет делится на дебет и кредит.

На каждый вид хозяйственных средств и их источников открывается отдельный счета. В связи с этим все счета делят на активные и пассивные. Активные счета предназначены для учета хозяйственных средств по их составу и размещению. Пассивные счета - для учета источников хозяйственных средств по их целевому назначению.

Графически счета представляют собой таблицы, в которых делаются учетные записи. Левая часть называется дебетом счета, правая часть — кредитом счета. На счетах бухгалтерского учета на первое число каждого месяца определяются остаток (сальдо). Сальдо по активным счетам всегда находится в дебете счета (дебетовое сальдо) и определяется прибавлением к дебетовому сальдо на начало отчетного периода сумм, записанных по дебету счета, и вычитанием из полученного итога сумм, записанных по кредиту счета.

По пассивным счетам сальдо всегда кредитовое и определяется прибавлением к кредитовому сальдо на начало отчетного периода сумм, записанных по кредиту счета, и вычитанием из полученного итога сумм, записанных по дебету счета.

Кроме активных и пассивных счетов, бывают счета активно-пассивные Это значит, что у них может быть как дебетовое, так и кредитовое сальдо. 

Взаимная связь между счетами, возникающая при двойной записи, называется корреспонденцией счетов, а счета, между которыми возникает такая связь, называются корреспондирующими счетами.

Вопрос №102. Бух. баланс и типы хозяйственных операций. Учет операций по расчетному счету и кассовых операций.

Бухгалтерский баланс – это способ отражения денежной оценки на опред. Дату ср-в предприятия и их источников. По своему строению он представляет собой двух стороннюю таблицу – левая сторона «актив», отражает состав и размещение хоз. ср-в, правая «пассив», отражает источники  образования хоз. ср-в и их назначение. В балансе обязательно должно присутствовать равенство итогов: сумма всех статей актива баланса д.б. равна сумме всех статей пассива баланса. Баланс показывает финансовое положение предприятия. 

Каждая часть баланса и, соответственно, каждый его раздел, состоят из статей. Статьи называются строками, обозначены определенными кодами и характеризуют вид хозяйственных средств (в активе) или источник их образования (в пассиве). По признаку эко-ской однородности статьи объединяются в группы, названия которых отражают общую характеристику каждой данной совокупности статей.

Под влиянием хоз. операций на предприятии происходит 4 типа изменений:

1. изменение только в активе, 2. изменение только в пассиве, 3.изм. в активе и пассиве баланса одновременно в сторону увеличение статей, 4. изм. в активе и пассиве баланса одновременно в сторону уменьшения статей.

Все операции по р/счету б. 2 видов: с наличными деньгами и операции по безналичным расчетам.

Операции с налич. Деньгами оформляются чеками и объявлениями на взнос наличными. 

Операции по безналичным расчетам оформляются платежными поручениями и требованиями. 

Учет операций по р/счетам ведется на активном денежном счете 51. По дебету этого счета записывают зачисление денег на р/счет, по кредиту – списание с р/счета.

Аналитический учет по сч.51 не ведется, а синтетический ведется в ж/о №2, он заполняется на основании выписок банка.

Учет кассовых операций.

Поступление денег в кассу оформляется приходными кассовыми ордерами, а их выдача - расходными. Кассовые ордера регистрируются в журнале регистрации кассовых ордеров. Нумерация по ПКО и РКО ведется отдельно. Кассовая книга заполняется кассиром под копирку в 2 экз. Основанием для ее заполнения служат РКО и ПКО. Данные из отчета кассира бухгалтер переносит в ж/о №1 – синтетический учет. Учет кассовых операций ведется на активном счете 50. По дебету поступление, по кредиту выдача.

Вопрос№103. Учет зарплаты. Учет отчислений во внебюджетные фонды.
Организация заработной платы на предприятии осуществляется с помощью государственной тарифной системы, которая включает в себя: тарифные сетки, тарифные ставки, тарифно-квалификационные справочники и районные коэффициенты к заработной плате

Тарифная сетка показывает соотношение в оплате труда между различными разрядами работ и рабочих. Это достигается при помощи тарифных коэффициентов, которые показывают соотношения в оплате труда рабочего каждого последующего разряда по сравнению с первым.

Тарифные ставки определяют размер оплаты труда рабочего соответствующего разряда Исходной при этом является ставка рабочего первого разряда. Для определения тарифной ставки рабочего любого разряда умножают тарифную ставку рабочего первого разряда на соответствующий тарифный коэффициент.

Для работников предприятий, расположенных в сложных природно-климатических условиях, дополнительно к тарифным ставкам и окладам установлены районные коэффициенты. 

Применяются две основные формы заработной платы — повременная и сдельная

Повременная заработная плата начисляется работнику в зависимости от квалификации, качества труда и отработанного времени. Она применяется обычно тогда, когда результаты труда не поддаются точному учету, а определяются выполнением установленного круга обязанностей.

Сдельная заработная плата предусматривает зависимость размера заработка от количества изготовленной продукции в соответствии с установленными расценками.

Сдельная форма заработной платы бывает:

· прямая сдельная — оплата труда рабочих зависит от произведенных изделий;

· сдельно-премиальная — изделия, произведенные в пределах норм выработки, оплачиваются по прямым расценкам, а изделия сверх нормы — по повышенным расценкам в соответствии с установленной шкалой;

· сдельно-прогрессивная — изделия, произведенные в пределах норм выработки, оплачиваются по прямым расценкам, а изделия сверх норм — по повышенным расценкам в соответствии с установленной шкалой;

· аккордная — оплата производится за комплекс работ, который должен быть выполнен за определенный отрезок времени.

В ФЗП не включаются единовременные выплаты, материальная помощь.

Учет з/пл ведется на пассивном счете 71: по кредиту – начисление з/пл, по дебету – выдача. Чтобы определить общую сумму начисленной з/пл, удержания из нее и сумму к вычету составляют расчетную ведомость, которая имеет три раздела: начислено, удержано, к выдаче.

К внебюджетным фондам относят пенсионный, соц. страх, мед. страх. Сумма налога исчисляется налогоплатильщиком отдельно в отношении каждого фонда и определяется как % доля налоговой базы. Учет расчетов по взносов во внебюджетные фонды ведется на пассивном счете 69. Начисленные суммы относят в дебет тех счетов на которые отнесена начисленная оплата труда и в кредит счета 69. Часть сумм начисленных в эти фонды используется предприятием для выплаты работникам пособий по временной нетрудоспособности и т.д.


Вопрос №104. Организация создания и освоения новой продукции

Новая продукция (товар) – это усовершенствованные, обновленные варианты , а также абсолютно новые потребительские блага, которые впервые предоставляются потребителям. Новая про-ция удовлетворяет совершенно новую потребность покупателей или обеспечивает уже известные потребности на качественно новом уровне. 

Процесс создания и освоения новой техники состоит из: 1)- Теоретических, фундаментальных исслед.; 2)- Поисковых исследований; 3)- Прикладных ислед; 4)- Опытно-конструкт разраб; 5)- Проектиров новых производств; 6)-Конструктор подготовка произ-ва; 7)-Технологич под-ка произ-ва; 8)-Экологич подг-ка произ-ва; 9)-Организац-план подготовка произ-ва; 10)-Освоение произ-ва; 11)- Подготовка, реализация, сбыт прод-ции; 12)-Подготовка потребления прод-ции (сервис обслуга); 13)- подготовка к утилизации прод-ции.
Для того, чтобы провести разработку и промыш освоение новых изделий заданного уровня качества при установленных сроках, объемах выпуска и затратах неоходимо провести подготовку произ-ва. Подготовка произ-ва предполагает проведения значит объема работ по конструированию изделий, технологич, организационному проектированию, перестройке производ проц-са на выпуск новой прод-ции, а также неоходимость оказания содействия потребителю в организации эксплуатации новой техники.

Рассмотрим техническую подготовку на предпр-тии – 
Это а)- конструиров и модерниз издел, изготов-ние и испытание образца; б)- внесение всех необходимых конструктивных изменений и доп-ний после испытаний, анализ технологичности контрукций; в) – отработка документации для серийного пр-ва; г)-выпуск установочной партии, отработка контрукции, технологии, для серийного пр-ва. Суще-ют три организац формы технич подготоки пр-ва, это централизованное , децентрализ, смешанное.

Рассмотрим еще один вид подготовки - организац-плановый на предпр-тии – Представляет собой комплекс работ и процессов, направленных на разработку проекта орг-ции во времени и пространстве., производственного процесса изготовл нового изделия, системы орг-ции и оплаты труда, системы матер-технич обеспеч-ний, норматив базы внутризаводского планирования для прод-ции впервые выпускаемой в произ-во.
Вопрос №105. Учет основных средств. Учет капитальных вложений. 

Приемка ОС в эксплуатацию осуществляется на основании акта приемки- передачи ОС типовой формы № ОС-1, комиссией назначенной приказом руководителя отражается на 01 счете.

Большинство ОС поступает на предприятие в порядке кап. вложений - совокупность затрат на воспроизводство ( приобретение, доставка, монтаж, установка) и улучшение качественного состояния ОС ( акцепт - согласие на оплату).

За период эксплуатации объекта его стоимость должна быть перенесена на вновь созданный продукт. Величина износа начисляется в % к первоначальной стоимости и называется нормой износа, они утверждаются правительством. Износ начисляется ежемесячно. При достижении 100% стоимости ОС начисление износа прекращается.

Списание пришедших в негодность ОС оформляется комиссионно актом о ликвидации ОС типовой формой ОС-4. Иногда ликвидация требует дополнительных материальных и трудовых затрат. При разборке остаются детали, которые могут использоваться , их нужно оприходовать на по цене возможного использования.

Текущий ремонт - частичная замена, мелкая починка отдельных деталей, побелка, покраска и т.п. выполняется собственными силами, т.е. специалистами цеха. (ремонт хозяйственным способом). С привлечением сторонних сил - подрядным.

Кап. ремонт - значительное количество деталей заменяется на новые, вызывает остановку объекта на время работ. Периодичность свыше 1 года.

Средний ремонт - близок к капитальному, но с периодичностью менее 1 года. 

(расходы по ремонту относятся на себестоимость продукции.

Учет прочих капитальных затрат

Прочие капитальные затраты, предусматриваемые в сметах, учитываются по их видам и отражаются на счете 08 "Капитальные вложения" субсчет 08-3 "Строительство объектов основных средств" в размере фактических расходов по мере их производства или по договорной стоимости на основании оплаченных или принятых к оплате счетов сторонних организаций.

К прочим капитальным затратам относятся затраты, которые не учтены объектными сметами:

· дополнительные затраты, вызываемые необходимостью производства работ в зимнее время;

· расходы по очистке территории строительства и вывозке строительного мусора;

· расходы по выплате единовременного вознаграждения за выслугу лет, предоставление дополнительных отпусков за непрерывный стаж работы, аккордную оплату труда, подвижной и разъездной характер работ, северные надбавки.
Вопрос №106. Учет готовой продукции и ее реализация

Готовой называется продукция, прошедшая все стадии обработки на данном предприятии, соответствующая стандартам, принятая ОТК и сданная на склад.

В текущем учете готовая продукция отражается либо по плановым ценам, либо по оптовым ценам, но в конце месяца обязательно рассчитывается фактическая себестоимость.

Схема ценообразования:
1 ст. Сырье и материалы, 2 ст. Топливо или электроэнергия, 3 ст. Электроэнергия, 4 ст. ТЗР, 5 ст. Возвратные отходы (вычитаются), 6 ст. Основная заработная плата, 7 ст. Дополнительная заработная плата, 8 ст. Отчисления в страховые фонды, 9 ст. Общепроизводственные расходы, 10 ст. Общехозяйственные расходы, 11 ст. Потери от брака, Итого производственная себестоимость,12 ст. Внепроизводственные расходы (коммерческие), Итого полная  себестоимость (заводская, 13 ст. Сумма предполагаемой прибыли, Итого оптовая цена  предприятия,14 ст. НДС, Итого оптовая цена промышленности (реализации, 15 ст. Надбавки торгующих организаций, Всего розничная цена

Предприятие реализует свою продукцию на основании заключенного с покупателями и заказчиками договоров - поставки. В договоре указывают  наименование поставленной  продукции, цену, сроки, пункт, до которого поставщик берет на себя все расходы по доставке продукции, которые затем включаются в счет. Также в договоре предусматриваются санкции за невыполнение условий.

В соответствии с заключенным договором отдел сбыта своевременно выписывает и передает на склад готовой продукции для исполнения приказ – накладную в двух экземплярах на отгрузку продукции потребителям.

Если продукция отпускается со склада  непосредственно представителю покупателя, то зав. складом должен потребовать у него доверенность на получение груза, которую он забирает.

Если продукция отправлена покупателю без участия его представителя железной дорогой или другим транспортом, то зав. складом  отпускает продукцию экспедиторам. После отправки продукции экспедитор прикладывает к приказу – накладной транспортные документы.

В бухгалтерии на основании приказов – накладных и других документов выписывают счет-фактуру установленного образца в двух экземплярах (первый – покупателю; второй – для себя). Счет-фактура регистрируется в журнале  выбывших счет-фактур. Данные из счет – фактуры переносят в ведомость №16, а сама счет- фактура подшивается в отдельную папку. Как только поступает оплата по данной счет-фактуре в ведомости № 16 делается отметка и на эту сумму делается запись в книгу продаж. Журнал – регистрации и книга – продаж должны быть пронумерованы и опечатаны.  Счет-фактуры иногородним покупателям высылаются по почте.

Учет готовой продукции на складе ведется аналогично учету материалов в карточках складского учета, которые открываются на каждый вид продукции. Приход в карточках записывается на основании накладных на сдачу продукции из цехов на склад, а расход на основании приказов – накладных. После каждой записи выводят остаток.

Внепроизводственные коммерческие расходы включают:

1. Расходы на тару и упаковку, привозимые согласно условию договора. Если затаривание продукции производится до сдачи ее на склад, то стоимость тары включается в производственную себестоимость.

2. Транспортные расходы.

3. Погрузо-разгрузочные работы.

4. Комиссионные сборы и отчисления уплачиваются сбытовым и другим посредническим организациям.

5. Расходы на содержание помещения для хранения продукции в местах ее реализации.

6. Участия в выставках и ярмарках.

7. Реклама (2% от суммы годовой наценки в торговле, а в производстве – от суммы выручки).

Синтетический учет готовой продукции, ее реализация и отгрузка ведется на счетах 40, 43, 45, 46. Аналитический учет ведется в карточках складского учета, а синтетический в ведомости №16.

Счет 40 – готовая продукция – активный, инвентарный. Сальдо показывает наличие готовой продукции на складе по фактической себестоимости. Оборот по К – фактическая себестоимость проданной или отгруженной покупателю продукции. Оборот по Д – фактическая себестоимость выпущенной из производства продукции.

Счет 43 – коммерческие расходы – активный, собирательно-распределительный.

Выбор счета 45 или 46 обусловлен договором поставки и учетно – финансовым положением предприятия. Если покупатель получает право владения продукции с момента ее отгрузки, то поставщик использует корреспонденцию Д46 К40. Если право владения продукцией переходит покупателю с момента ее получения, то поставщик использует корреспонденцию Д45 К40.

Вопрос №107.Основы построения налоговой системы в РФ. Основные понятия, классификация налогов.

Налоги - это обязательный взнос в бюджет определённого уровня (федерального, регионального или местного). Порядок сбора или взимания налогов не является произвольным, а строго определён законами страны.

Кроме именно налогов существуют и другие виды налогоподобных платежей, называемые сбором, пошлиной, акцизом и т.д. - все они составляют НАЛОГОВУЮ СИСТЕМУ ГОСУДАРСТВА.


В РФ налоговые ставки устанавливаются законодательными органами различных уровней и являются после принятия этих законов обязательными к исполнению всеми юридическими (это предприятия) и физическими (это граждане) лицами.
В соответствии с уровнями законодательных органов, утверждающих виды налогов и их ставки, налоги подразделяются на:

· ФЕДЕРАЛЬНЫЕ (общероссийские), принимаемые центральной законодательной властью РФ и обязательные и обязательные к исполнению на всей территории РФ;

· РЕГИОНАЛЬНЫЕ (относящиеся к субъектам Федерации): их принимают законодательные органа автономных республик и других субъектов Федерации и исполняют все юридические и физические лица на территории данного региона;

· МЕСТНЫЕ, принимаемые местными законодательными органами и обязательные к исполнению в данном городе или районе.


К федеральным налогам относятся:

а) налог на добавленную стоимость (НДС); б) акцизы на отдельные виды и группы товаров; в) налог на доходы банков; г) налог на доходы от страховой деятельности; д) налог с биржевой деятельности (биржевой налог); е) налог на операции с ценными бумагами); ж) таможенная пошлина; з) подоходный налог (налог на прибыль) с предприятий; и) подоходный налог с физических лиц; к) налоги, идущие для образования дорожных фондов (по закону РФ); л) гербовый сбор;  м) государственная пошлина; н) налог на наследуемое и даримое имущество;

К региональным (краевым, областным и автономнообластным) налогам относятся:


а) налог на имущество предприятий; 
б) лесной доход; 
в) плата за воду, забираемую промышленными предприятиями из водохозяйственных систем; 
 г) сбор с юридических лиц на нужды образовательных учреждений.


К местным налогам относятся:

1. налог на имущество физических лиц по месту нахождения налогоплательщика; земельный налог (в соответствии с законом о земле); регистрационный сбор с физических лиц, занимающихся предпринимательской деятельностью по месту регистрации;  курортный сбор; сбор за право торговли (путём приобретения разового талона или временного патента);  налог на рекламу (не свыше 5% стоимости рекламы); сбор с владельцев собак - для имеющих собак в городах (кроме служебных) - в размере 1/7 минимальной заработной платы; сбор за парковку автотранспорта; налог на содержание жилищного фонда - его платят юридические лица, расположенные на территории, в размере, не превышающем 1,5% от объёма реализации продукции или услуг. 

Юридическое или физическое лицо, уплачивающее налоги - налогоплательщик - подлежит обязательной постановке на учёт в органах Государственной налоговой службы РФ; при этом банки и кредитные учреждения открывают расчётные и иные счета налогоплательщикам только при предъявлении ими документов о постановке на учёт в налоговом органе: это нужно для того, чтобы затем в пятидневный срок банк мог сообщить налоговой инспекции расчётный счёт клиента и тем самым поставить под налоговый контроль все операции по расчётному счёту для учёта его будущих доходов и расходов.

Все виды доходов и других поступлений (стоимости реализованных товаров, имущества и т.д.) называются в налоговом законодательстве ОБЪЕКТАМИ НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ и также оговорены законодательными актами. Если есть категории лиц, которые имеют по налогу льготы, закон обязательно указывает условия применения этих льгот и те документы, которые подтверждают эти условия.

Один и тот же объект налогообложения может облагаться налогом одного вида только один раз за определённый данным законом период налогообложения.
По налогам могут устанавливаться законодательно следующие виды льгот:

· необлагаемый минимум объекта налога (это означает, что до определённой суммы указанный налог не взимается);

· изъятие из обложения элементов объекта налога (определённая часть или твёрдая сумма вычитается из общей суммы, подлежащей налогообложению);

· освобождение от уплаты этого вида налога отдельных лиц или категорий налогоплательщиков;

· снижение налоговых ставок;

· вычет из налогового платежа за расчётный период;

· отсрочка взимания налогов (инвестиционный налоговый кредит);

· прочие налоговые льготы.

Классификация налогов.

Налоги подразделяются (дифференцируются) по источнику обложения:

· издержки производства (себестоимость);

· прибыль.

Кроме этого, налоги дифференцируются и по объектам налогообложения - таких групп объектов всего пять:

· налоги на имущество;

· ресурсные налоги (земельный, водный и т.д.);

· налоги на доход или прибыль;

· налоги на действия (хозяйственные акты, финансовые операции, обороты);

· прочие (курортный налог, сбор с владельцев собак и т.д.).


По методу установления налоги подразделяются на ПРЯМЫЕ и КОСВЕННЫЕ.


Прямые налоги: налог на прибыль, ресурсные платежи, налоги на имущество - это налоги с объектов, владение и пользование которыми служит основанием для обложения.
Косвенные налоги: вытекают из хозяйственных актов и оборотов, финансовых операций - это налог на добавленную стоимость, акцизы, таможенные пошлины, налог на операции с ценными бумагами.


Прямые налоги платит сам налогоплательщик из своей прибыли (дохода) независимо от статуса лица.


Косвенные налоги платит потребитель продукции, выпускаемой и продаваемой на рынке товаров, работ и услуг.

Вопрос №108. Особенности налогообложения предпринимательской деятельности

В условиях рыночной экономики, особенно в период финансового кризиса, особое значение приобретает малый бизнес (малое предпринимательство). Это объясняется тем, что субъекты малого предпринимательства, в качестве которых выступают  малые предприятия и индивидуальные предприниматели (действующие без образования юридического лица), обладает более высокой способностью приспосабливаться к изменяющимся экономическим условиям, большей мобильностью и гибкостью (т.е. возможностью быстрее перестраиваться и отвечать требованиям рынка), чем средние и крупные предприятия.

Начиная собственное дело, граждане самостоятельно создают рабочие места (прежде всего для себя, а в случае использования наемного труда – еще для нескольких человек), решая таким  образом проблему занятости, которая в настоящее время стоит крайне остро.

В соответствии со статьей 2 ГК РФ предпринимательской является самостоятельная, осуществляемая на свой риск деятельность, направленная на систематическое получение прибыли от пользовании имуществом, продажи товаров, выполнения работ или оказания услуг. Предприниматели организуют свою деятельность только по личной инициативе при отсутствии руководящего начала, самостоятельно принимает решения. 

Предпринимательская деятельность может осуществляться лицами, зарегистрированными в установленном законом порядке. В качестве основных полномочий гражданина, осуществляющего предпринимательскую деятельность, можно выделить следующее:

· Возможность от своего имени заключать гражданско-правовые сделки;

· Возможность выступать в роли истца и ответчика в арбитражном суде;

· Самостоятельность в уплате налогов;

· Возможность нанимать работников в соответствии с ТК РФ.

Действующее законодательство предусматривает возможность использования индивидуальным предпринимателем одной из трех систем налогообложения доходов предпринимательской деятельности:

1. Традиционная система – уплата подоходного налога. При этом предприниматель не освобождается от уплаты взносов во внебюджетные фонды.

2. Упрощенная система налогообложения, учета и отчетности для субъектов малого предпринимательства, предполагающая замену уплаты подоходного налога уплатой годовой стоимости патента на право применения упрощенной системы налогообложения учета и отчетности. При этом предприниматель перечисляет взносы во внебюджетные фонды. Годовая стоимость патента является фиксированным платежом, заменяющим уплату подоходного налога. Перейти на упрощенную систему можно в случае, если совокупный размер валовой выручки за год, предшествующий кварталу, в котором производится переход не превышает 100.000 кратного МРОТ и численность наемных работников не превышает 15 человек. При такой системе налогообложения стоимость патента вне зависимости от того, каковы будут доходы предпринимателя, она зависит от вида деятельности. Никакие налоговые льготы не предусматриваются.

3. Уплата единого налога на вмененный доход, заменяющего собой как подоходный налог, так и страховые взносы во внебюджетные фонды, а также ряд других налогов. Перевод на данную систему налогообложения обязателен для всех предпринимателей, виды деятельности которых попадают под действие закона.

Вопрос №109. Элементы налога. Использование рыночных цен в налогообложение. Методы расчета рыночной цены.

Элементы налога. 

Налоги - это обязательный индивидуальный безвозмездный платеж, взимаемый с организаций и физических лиц в форме отчуждения, принадлежащих им на праве собственности, денежных средств, в бюджет определённого уровня (федерального, регионального или местного). Порядок сбора или взимания налогов не является произвольным, а строго определён законами страны.

Сбор – обязательный взнос, взимаемый с организаций и физических лиц органами местного самоуправления.

Налоговые органы РФ – министерство по налогам и сборам и  его территориальные представительства в РФ.

Объект налогообложения – имущество, прибыль, доход, стоимость реализованных товаров, либо иное экономическое основание, имеющее стоимостную, количественную характеристику. Каждый налог имеет самостоятельный объект налогообложения согласно закона.  

Налоговая база – стоимость, физическая или иная характеристика объекта налогообложения.

Налоговая ставка – величина налоговых начислений на единицу измерения налоговой базы или твёрдая сумма в валюте страны, специальным образом утверждённые законодательством.

Налоговый период – календарный год или иной период времени, применительно к отдельным налогам, по окончании которого определяется налоговая база и исчисляется сумма налога, подлежащая к уплате.

Налоговая льгота – преимущество отдельных групп налогоплательщиков по сравнению с другими; возможность не уплачивать налоги или сборы, либо уплачивать их в меньшем размере. В исключительных случаях  для налогоплательщика м/б установлена индивидуальная льгота органами местной власти.

Налоговое правонарушение – виновно совершенное противоправное деяние налогоплательщика, за которое НК установлена ответственность, которую несут как организации так и физические лица.

Налоговая санкция – мера ответственности за совершенное налоговое правонарушение. Налоговая санкция устанавливается и применяется в виде денежных изысканий (штрафов) предусмотренных статьями НК.

Использование рыночных цен в налогообложение. Методы расчета рыночной цены.

Для целей налогообложения  принимается цена товаров, работ и услуг, указанная сторонами сделки. В случаях, когда цены товаров, работ, услуг отклоняются в сторону повышения или в сторону понижения более чем на 20% от рыночной цены налоговый орган вправе вынести решение о доначислении налога с пени.

Рыночной ценой  товара  (работ, услуг) признается цена, сложившаяся при  взаимодействии спроса и предложения на рынке идентичных товаров в сопоставимых экономических ,коммерческих) условиях.

НК выделяет следующие принципы формирования рыночной цены в целях налогообложения:

1) территориальный принцип (рыночная цена товаров зависит от того рынка, на котором обращаются эти товары. При этом для целей налогообложения будет рассматриваться возможность покупателя реально и без значительных дополнительных затрат приобрести товар на ближайшей по отношению к покупателю территории);

2) принцип идентичных (однородных) товаров (идентичными признаются товары, имеющие одинаковые характерные для них основные признаки);

3) принцип сопоставимости экономических (коммерческих) условий (экономические условия сделок признаются сопоставимыми, если различие между такими условиями существенно не влияет на цену).

Для определения рыночной цены товара установлены 2 метода:

1) метод цены последующей реализации, при котором рыночная цена товаров определяется как разность между ценой реализации, по которой эти товары реализованы покупателем при последующей реализации и разумными затратами, понесенными  покупателем для продвижения товаров на рынок. (Производитель  продает свою продукцию посреднической фирме, та в свою очередь перепродает данный товар другой фирме. В результате имеется цена последней реализации товара, из которой вычетаются торговая наценка и затраты. Полученная сумма будет приниматься в качестве рыночной цены в целях налогообложения).

2) Затратный метод, при котором рыночная цена товаров определяется как сумма произведенных затрат и наценки. Этот метод используется при невозможности  применения метода цены последующей реализации (при отсутствии информации о цене товаров в последующем реализованных покупателем).

Вопрос №110. Налоговая отчетность, налоговый контроль, ответственность за налоговые нарушения.

Формой отчетности налогоплательщиков является налоговая декларация, на основании которой налоговые органы осуществляют контроль за правильностью исчисления налогов и перечислением их в соответствующий бюджет. Налоговая декларация носит характер налогового расчета (по налогу на прибыль, НДС, акцизам и т.д.), в соответствии с которым налогоплательщик уплачивает налог в установленный срок. Кроме налоговой декларации могут устанавливаться и иные формы налоговой отчетности. Налоговая декларация должна быть представлена в налоговый орган по месту учета налогоплательщика. Декларация заполняется по форме утвержденной законодательством о налогах и сборах. При обнаружении налогоплательщиком в поданной им налоговой декларации не отражения или не полноты отражения сведений, налогоплательщик обязан внести изменения в декларацию. 

Налоговый контроль проводится должностными лицами налоговых органов посредством налоговых проверок, получения объяснений налогоплательщиков, проверки данных учета и отчетности, осмотра помещений, используемых для извлечения дохода. Налоговый контроль охватывает действия налоговых органов по надзору за соблюдением законодательства о налогах и сборах, по осуществлению мер по предотвращению и устранению нарушений, а также по привлечению виновных лиц к ответственности за совершение налоговых правонарушений. В целях проведения налогового контроля налогоплательщики подлежат постановке на учет в налоговых органах. Формой контроля налоговых органов является налоговая проверка. Проверки бывают камеральные и выездные.

Камеральные проверки проводятся по месту нахождения налогового органа на основе документов о деятельности налогоплательщиков, поступивших в налоговый орган. При проведении камеральной проверки осуществляется проверка налоговой отчетности, представленной налогоплательщиком по установленным формам, а также сроков предоставления отчетности и уплаты налогов.

Выездная налоговая проверка проводится по месту нахождения налогоплательщика, объекта налогообложения и включает в себя проверку документов, находящихся в распоряжении налогоплательщика. Выездная налоговая проверка проводится на основание решения руководителя налогового органа и не чаще одного раза в год.

Налоговым правонарушением называется виновно совершенное противоправное деяние налогоплательщика, за которое НК установлена ответственность, которую несут как организации так и физические лица.

Налоговая санкция является мерой ответственности за совершение налогового правонарушения, которая устанавливается и применяется в виде денежных взысканий (штрафов). При наличие хотя бы одного смягчающего ответственность обстоятельства размер штрафа подлежит уменьшению не меньше, чем в 2 раза. Обстоятельства, смягчающие или отягчающие ответственность за совершенное правонарушение устанавливаются судом. При совершении одним лицом двух и более налоговых правонарушений налоговые санкции взыскиваются за каждое в отдельности. НК предусматривает штраф в качестве единственного вида санкций за совершение правонарушений. Пеня, являвшаяся ранее одним из видов налоговых санкций, трансформировалась в способ обеспечения исполнения обязанности по уплате налога. НК устанавливает штрафы в твердых суммах за совершение значительного числа налоговых правонарушений. Например, нарушение срока постановки на учет в налоговом органе, грубое нарушение правил учета доходов и расходов влечет взыскание штрафа в размере 5 тыс. руб.; непредоставление в налоговый орган документов или других сведений влечет взыскание штрафа в размере 50 руб. за каждый непредставленный документ.

Налоговая ответственность возникает за непредоставление или несвоевременное представление налоговой декларации; неуплату или не полную уплату сумм налогов в результате занижения налоговой базы; нарушение срока представления сведений об открытии и закрытии счета в банке.

Каждый налогоплательщик имеет право обжаловать акты налоговых органов ненормативного характера. Нормативные правовые акты налоговых органов могут быть обжалованы в порядке предусмотренном федеральным законодательством.
Вопрос №111.Порядок разработки и общая характеристика бизнес-плана.

Бизнес–план - документ, который описывает основные аспекты будущего коммерческого предприятия, анализирует проблемы, с которыми оно может столкнуть, определяет пути или способы решения данных проблем.

Составляется при личном участии руководителя предприятия с привлечением консультантов, аудиторов, на 3 - 5 лет. Перспективный документ. Показатели 1 года работы даются в помесячной разбивке; второго года в поквартальной; начиная с третьего в расчете на год.

Составляется в произвольной форме с соблюдением определенных правил.

Функции БП:

· Возможность использования БП для разработки общей концепции развития предприятия;

· БП дает возможность оценить и контролировать процесс развития основной деятельности предприятия;

· БП позволяет привлечь денежные средства;

· БП позволяет привлечь к реализации плана потенциальных партнеров. 

Основные разделы бизнес-плана:

1. Резюме. Резюме - является визитной карточкой бизнес-плана. Составляется в самом конце, но ставится в начале. (краткое содержание БП, глобальные идеи БП, выбор сферы деятельности, кто стоит во главе, проникновение на рынок, планируемый объем продаж, прогноз финансовых результатов, сумма необходимых инвестиций) ;

2. Общая характеристика продукта фирмы и услуг (каким потребностям призван удовлетворять ваш товар; основные характеристики производимого товара ( количественные, качественные, дизайн, и др.); какими авторскими свидетельствами защищены особенности вашего товара; прогноз сколько данный товар будет оставаться новинкой.);

3. Анализ рынка сбыта(оценка потенциальной емкости рынка (суммарной стоимости всех товаров, которые в течении определенного времени смогут купить ; оценка потенциальной суммы продаж; определение реального объема продаж за рассматриваемый период. );

4. Оценка основных конкурентов.

5. Маркетинг- план (Маркетинг - деятельность, направленная на максимальное удовлетворение нужд и потребностей покупателей.

Основные элементы маркетингового плана: 1.схема распространения товара ( через собственные магазина или оптовые организации); 2.стратегия ценообразования; 3.реклама товара; 4.методы стимулирования продаж (способы привлечения покупателей); 5.уровень послепродажного обслуживания; 6.формирование общественного мнения о товаре и о фирме ) ;

6. Производственный план( реальный объем производства, ПМ, поставщики сырья, цикл производства, качество продукции, оценка издержек. Вопросы 1.каким должен быть подход к производству; 2.какие источники сырья предлагаются использовать; 3.какие процессы будут применяться при изготовлении; 4.каковы требования в отношении трудовых ресурсов; 5.как будут использоваться поставщики и продавцы;

7. Организационный план (система управления предприятием, штатное расписание, организация з/пл, необходимые специалисты, органиционно-правовая форма. Организационная схема: 1.определить ближайшие потребности компании; 2.определить какого рода сотрудники будут способны выполнять те или иные фупнкции; 3.взаимоотношения между этими людьми, и как будут устанавливаться задачи для них.);

8. Юридический план ;

9. Оценка риска и страхование от него ( финансовые, коммерческие, социальные риски и пути их снижения);

10. Финансовый план ( прогноз V продаж, баланс денежных поступлений и платежей, таблица доходов и расходов, свободный баланс активов и пассивов, график безубыточности. Цель финансового раздела - сформулировать и представить всеобъемлющую и достоверную систему проектировок, отражающих ожидаемые финансовые результаты (итоги) деятельности копании. Инвестор узнает, на какую прибыль он может рассчитывать.  );

11. Финансовая стратегия фирмы ;

Вопрос №112. Основные фонды предприятия: структура, износ, амортизация, показатели и пути улучшения использования

Структура основных фондов

Каждое предприятие обладает уставным капиталом, который состоит из основных фондов и оборотных средств.

Основные фонды (ОФ) средства труда, которые многократно используются в хозяйственном процессе, не изменяя при этом свою вещественно-натуральную форму. Жизненный цикл основных средств состоит из этапов: поступление - участие в производственном процессе - перемещение внутри предприятия - ремонт - сдача в аренду - инвентаризация - выбытие.

Основные фонды – это часть производственных фондов, которая вещественно воплощена в средствах труда, сохраняет в течение длительного времени свою натуральную форму, переносит по частям стоимость на продукцию и возмещается только после проведения нескольких производственных циклов.

В зависимости назначения основные фонды делятся на основные производственные и основные непроизводственные фонды. К основным производственным относятся фонды, которые непосредственно участвуют в производственном процессе (машины, оборудование, станки и др.) или создают условия для производственного процесса (производственные здания, трубопроводы и др.). Основные непроизводственные фонды – это объекты бытового и культурного назначения, медицинские учреждения и др.

В составе ОПФ различаются:

1.активная часть - непосредственно воздействует на продукт; определяют масштабы его производства и уровень производительности труда (машины, оборудование, инструменты).

2.пассивная часть ОФ - те, которые создают необходимые условия для процесса труда: здания, сооружения, передаточные устройства и т.д.

Стоимость ОФ за исключением земельных участков частями, по мере их износа, переносится на стоимость продукции (%). И возмещается в процессе ее реализации. Этот процесс называется амортизацией. Денежные суммы, соотвествующие изнашиваемости ОС накапливаются в амортизационном фонде.

В хозяйственной практике различают первоначальную (балансовую) восстановительную, остаточную, ликвидационную и среднегодовую стоимость основных фондов.

Первоначальная стоимость – это стоимость (цена) приобретения данного вида основных фондов (станка или прибора); транспортные расходы на доставку; стоимость монтажа, наладки и т.п.

Для устранения искажающего влияния ценового фактора основные фонды оценивают по их восстановительной стоимости, т.е. по стоимости их производства в условиях сегодняшнего дня. На практике восстановительная стоимость определяется путем переоценки действующих основных фондов с учетом их физического и морального износа.

Остаточная стоимость – первоначальная стоимость основных фондов за вычетом износа, сумма которого определяется по величине амортизационных отчислений за весь прошедший период службы данного объекта основных фондов.

Ликвидационная стоимость – это стоимость реализации изношенных и снятых с производства основных фондов (часто это цена лома).

Особенности воспроизводства ОФ определяется рядом характерных признаков, к которым относятся: постепенный перенос стоимости ОФ на стоимость изготовленной продукции; движение потребленной стоимости в готовой продукции и стоимости оборотных фондов; частичное воспроизводство стоимости в стоимости готовой продукции и ее накопление в денежной форме, возобновление ОФ в вещественно-натуральной форме через наиболее и наименее длительные периоды, что создает возможность маневрирования средствами амортизационного фонда.

Денежные средства, авансированные на приобретенные ОФ, называют ОС (основной капитал).

Показатели использования основных фондов

Для определения использования всей массы основных фондов на предприятиях, в отраслях народного хозяйства применяются обобщающие показатели.

Наиболее важный из них – фондоотдача основных фондов, определяемая как отношение стоимости продукции к среднегодовой стоимости основных фондов. Фондоотдача показывает общую отдачу от использования каждого рубля, затраченного на основные производственные фонды.

Следующий обобщающий показатель – фондоемкость, которая рассчитывается как отношение стоимости основных производственных фондов к объему выпускаемой продукции.

На улучшение использования основных фондов существенное влияние оказывает такой обобщающий показатель, как норма рентабельности. В первом варианте рентабельность рассчитывается как отношение прибыли к себестоимости без учета эффективности использования производственных фондов, Второй вариант предусматривает расчет рентабельности как отношения прибыли к сумме основных фондов и оборотных средств.

Вопрос №113.Оборотные средства, классификация, расчет нормативов, оборачиваемость.

Оборотные средства – это совокупность денежных средств, авансируемых для создания оборотных производственных фондов и фондов обращения, обеспечивающих непрерывный кругооборот денежных средств.


Четыре фактора производственного процесса:

1. Орудия труда; 2. Предметы труда; 3. Денежные средства в обращении; 4. Производительные силы.

Второй и третий фактор - это оборотные средства, т.е. выраженная в денежной форме совокупность оборотных фондов и фондов обращения.

Классификация оборотных средств по 4 признакам:

1. По назначению в производственном процессе:

· производственные запасы; незавершенное производство; полуфабрикаты собственной выработки; расходы будущих периодов; готовая продукция на складе; товары в пути; дебиторская задолженность; денежные средства на счетах предприятия.

2. По сферам оборота:

· функции в сфере производства; функции в сфере обращения;

3. по источникам финансирования: 

· финансированные за счет собственных средств. 

· финансированные за счет заемных средств.

4. По охвату нормирования оборотных средств:

· нормированные;

· ненормированные.

Оборотные производственные фонды – это предметы труда (сырье, основные материалы и полуфабрикаты, вспомогательные материалы, топливо, тара, запасные части и др.); средства труда со сроком службы не более 1 года или стоимостью не более 50 – кратного установленного минимального размера оплаты труда в месяц (МБП); незавершенное производство и расходы будущих периодов.


Фонды обращения – это средства предприятия, вложенные в запасы готовой продукции, товары отгруженные, но неоплаченные, а также средства в расчетах и денежные средства в кассе и на счетах.


В своем движении оборотные средства проходят последовательно 3 стадии: денежную, производительную и товарную.


Денежная стадия кругооборота средств протекает в сфере обращения, где происходит превращение денежных средств в форму производственных запасов.

Производительная стадия представляет собой непосредственный процесс производства и заканчивается выпуском готовой продукции, после чего начинается стадия ее реализации.


На товарной стадии кругооборота продолжает авансироваться продукт труда (готовая продукция) в том же размере, что и на производительной стадии. Лишь после превращения товарной формы стоимости произведенной продукции в денежную авансированные средства восстанавливаются за счет части поступившей выручки от реализации продукции. Остальная ее суммы составляет денежные накопления, которые используются в соответствии с планом их распределения.


Нормирование ОС обеспечивает непрерывный процесс производства и способствует эффективному использованию ресурсов. Величина нормируемых оборотных средств должна отвечать реальной потребности производства. По времени действия нормативы делятся: 

· годовые нормы (определяют расход мат ресурсов на единицу продукции в среднем за год); 

· оперативно-технические нормативы (отражают предельный расход сырья и материалов для конкретного тех-процесса).

Вопрос №114.Статистическое наблюдение: формы, виды и способы, ошибки.

Статистическим наблюдением называется планомерный научно-обоснованный сбор данных или сведений о социально - экономических явлениях и процессах.

В статистической практике используются две организационные формы наблюдения :

1.Путем представления отчетности ;

2. проведения специально организованных статистических наблюдений.

Отчетность – это такая организационная форма, при которой единицы наблюдения представляют сведения о своей деятельности в виде формуляров регламентированного образца.

Отчетность подразделяют на :

· общегосударственную - представляется как в вышестоящую организацию, так и в соответствующие органы гос. Статистики;

· внутриведомственную - представляется только в вышестоящие органы;

Особенность отчетности состоит в том, что она обязательна, документально обоснована и юридически подтверждена подписью руководителя.

Примером второй формы наблюдения – специального статистического обследования – является проведение переписей населения. Эти данные важны для изучения вопросов социального и экономического развития, они также необходимы для анализа демографических процессов.

Виды и способы статистического наблюдения

В зависимости от задач статистического исследования и характера изучаемого явления учет фактов можно производить:

- систематически, постоянно охватывая факты по мере их возникновения – это будет текущее наблюдение (отчетность).

-регулярно, но не постоянно, а через определенные промежутки времени – это будет периодическое наблюдение (переписи населения);

-единовременно, по мере возникновения потребности в сборе данных, в исследовании конкретного явления и процесса.


С точки зрения полноты охвата факторов статистическое наблюдение может быть сплошным и несплошным. Сплошное наблюдение охватывает все без исключения единицы совокупности. Несплошное наблюдение охватывает лишь часть изучаемой совокупности. Эта часть может быть выбрана по-разному. Поэтому несплошное наблюдение можно подразделить на способ основного массива, выборочное и монографическое.


Обследование основного массива – это наблюдение за частью наиболее крупных единиц, которые преобладают в исследуемой совокупности.


Выборочным наблюдением является такое, при котором характеристика всей совокупности дается по некоторой ее части, отобранной в случайном порядке. 


Монографическое наблюдение или монографическое обследование – это подробное описание отдельных единиц наблюдения в статистической совокупности.


По источникам сведений статистическое наблюдение подразделяется на: непосредственное наблюдение, документальное наблюдение и опрос.


Непосредственное наблюдение является надежным источником данных, так как регистрация признаков, фактов производится лично исследователем путем подсчета, обмера, взвешивания и т.п. 


Документальное наблюдение основывается на различных документах, таких как счета клиентов, рекламации на качество продукции, свидетельства о рождении и др.


В ряде случаев для заполнения статистических формуляров прибегают к опросу населения.


При экспедиционном способе специально подготовленный счетчик опрашивает людей и с их слов заполняет бланк обследования.


При анкетном наблюдении определенному кругу лиц вручают специальные анкеты. Заполнение анкет носит добровольный характер и осуществляется анонимно. Это снижает полноту и достоверность получаемой информации. 


При корреспондентском способе наблюдения рассылаются бланки обследования и указания к их заполнению с просьбой ответить на поставленные вопросы. После заполнения бланка анкеты организация или отдельное лицо высылает ее в адрес статистической организации, которая их рассылала.


Суть способа саморегистрации состоит в том, что обследуемому лицу вручают бланк обследования и разъясняют вопросы, бланк же обследуемое лицо заполняет самостоятельно. В назначенный день специально подготовленный работник посещает обследуемое лицо, получает заполненный бланк и проверяет полноту и правильность ответов.

Ошибки наблюдения и пути совершенствования


Ошибки наблюдения по источнику происхождения можно подразделить на следующие:

1) преднамеренные (злостные);

2) непреднамеренные.

Непреднамеренные ошибки в свою очередь подразделяются на следующие:

1) случайные;

2) систематические;

3) репрезентативности (представительности).


Существуют следующие способы борьбы с ошибками:

1) повторное наблюдение;

2) специальный счетный контроль (бухгалтерский расчет – двойной просчет или «сведение на угол»);

3)детальная инструкция проведения наблюдения;

4) избегать промежуточных округлений в расчетах.

Вопрос №115. Абсолютные, относительные и средние величины. Ряды динамики и их анализ

Абсолютные величины

Путем непосредственного суммирования первичных данных получают обобщающие абсолютные показатели, которые характеризуют численность совокупности и объем (размер) изучаемого явления в конкретных границах времени и места

Абсолютные показатели являются всегда именованными числами, т.е. имеют какую-либо единицу измерения. Натуральные единицы измерения применяют в тех случаях, когда единица измерения соответствует потребительским свойствам продукта. 

Натуральные единицы могут быть и составными (сложными). Если некоторые разновидности продукции обладают общностью основного потребительского свойства, обобщенные итоги по выпуску этих разновидностей продукции можно получить, используя условно-натуральные единицы. 

Относительные величины

Сопоставление статистических данных осуществляется в различных формах и по разным направлениям.

Сопоставлять можно одноименные показатели, относящиеся к различным периодам, различным объектам или различным территориям. Результат такого сопоставления может быть представлен коэффициентом (база сравнения принята за единицу) или выражен в процентах и показывает, во сколько раз и на сколько процентов сравниваемый показатель больше или меньше базисного.


Относительная величина динамики характеризует изменение явления во времени и показывает, во сколько раз увеличился (или уменьшился) уровень показателя по сравнению с каким-либо предшествующим периодом. Статистические показатели за каждый квартал отчетного года можно сравнить с показателем непосредственно предшествующего квартала или же с уровнем четвертого квартала предшествующего года, т.е. рассчитываются относительные величины с переменной или постоянной базой сравнения.

Относительные величины структуры характеризуют долю отдельных частей в общем объеме совокупности, их рассчитывают как отношение числа единиц (или объема признака)в отдельных частях совокупности например, расчет доли экспорта и импорта в объеме внешнеторгового оборота).
Средние величины


Средняя величина – обобщающая характеристика изучаемого признака в исследуемой совокупности. Она отражает его типичный уровень в расчете на единицу совокупности в конкретных условиях места и времени.


Средняя, рассчитанная по совокупности в целом, называется общей средней., средние, исчисленные для каждой группы, - групповыми средними. Общая средняя отражает общие черты изучаемого явления, групповая средняя дает характеристику размера явления, складывающуюся в конкретных условиях данной группы. 


Существуют две категории средних величин: степенные средние (к ним относится средняя арифметическая, средняя гармоническая, средняя геометрическая и др.), а также структурные средние (мода и медиана). 


Формула простой средней арифметической: 

            n
Х = ( Хi / n,

           i=1


где Хi – индивидуальное значение признака каждой единицы совокупности;



n – число единиц совокупности.


Способность средних величин сохранять свойства статистических совокупностей называют определяющим свойством.

 Общая формула степенной средней записываются следующим образом:

 n кn
Х = ((Хiк / n)1/ к = (Хiк / n = Хiк+ Х2к + … + Хnк / n
i=1 i=1
К средним величинам, кроме степенных средних, относят также моду и медиану.

В силу того, что исследователь не располагает данными об объеме продаж в каждом обменном пункте, расчет средней арифметической с целью определения средней цены нецелесообразен. Однако можно определить то значение признака, которое делит единицы ранжированного ряда на две части. Такое значение носит название медианы.

Мода – это наиболее часто встречающееся значение признака у единиц данной совокупности. Она соответствует определенному значению признака. 

Ряд динамики - числовые значения статистического показателя, представленные во временной последовательности. Он состоит из двух граф: в первой указываются периоды (или даты), во второй - показатели, характеризующие изучаемый объект за эти периоды (или на эти даты).

Показатели второй графы носят название уровней ряда: первый показатель называется начальным уровнем, последний - конечным. Уровни ряда могут быть выражены абсолютными, средними или относительными величинами. Ряды динамики относительных и средних величин строятся на основе рядов абсолютных величин. Для наглядного представления ряда динамики широко используются графические изображения, чаще всего линейные диаграммы.

Ряды динамики могут быть двух видов: интервальные и моментные.

В интервальном ряду приводятся данные, характеризующие величину показателя за определенные периоды (сутки, месяц, квартал, год и т. д.). Особенностью интервальных рядов из абсолютных величин является то, что их уровни можно суммировать, получая новые численные значения объема явления, относящиеся к более длительным периодам.

В моментом ряду динамики приводятся данные, характеризующие размеры явления на определенные моменты (даты) времени. Уровни моментных динамических рядов суммировать нельзя; сумма не имеет смысла, так как каждый последующий уровень полностью или частично включает в себя предыдущий уровень. Однако разность уровней имеет смысл, характеризуя увеличение или уменьшение уровня ряда между датами учета.

Важнейшим условием правильного формирования рядов динамики является сопоставимость уровней, образующих ряд.
При изучении рядов динамики перед статистикой стоят следующие задачи: охарактеризовать интенсивность развития явления от периода к периоду (от даты к дате), а также среднюю интенсивность развития за исследуемый период, выявить основную тенденцию в развитии явления, осуществить прогноз развития на будущее, а также изучить сезонные колебания.

Показатели ряда динамики
Для изучения интенсивности изменения уровней ряда во времени исчисляются следующие показатели динамики: абсолютные приросты, коэффициенты роста, темпы роста, темпы прироста, абсолютные значения одного процента прироста.

Перечисленные показатели динамики можно исчислять с переменной или постоянной базой. Если производится сравнение каждого уровня с предыдущим уровнем, то получаются показатели динамики с переменной базой (цепные показатели динамики). Если каждый уровень сравнивается с начальным уровнем или каким-то другим, принятым на базу сравнения, то получаются показатели динамики с постоянной базой (базисные показатели динамики). База сравнения должна выбираться обоснованно, в зависимости от экономических особенностей явления и задач исследования.

Для характеристики динамики явлений в ряде случаев используются пункты роста (%), когда сравнение производится с отдаленным периодом. Пункты роста представляют собой разность темпов прироста с постоянной базой двух смежных периодов. Пункты роста можно складывать, в результате получают темп прироста соответствующего периода по сравнению с базисным:

Для характеристики интенсивности развития за длительный период рассчитываются средние показатели динамики. 

При статистическом анализе и сопоставлении стохастически взаимосвязанных рядов динамики, характеризующих различные социально-экономические явления, рассчитывают коэффициент опережения. Он показывает, во сколько раз один ряд динамики растет быстрее другого, и определяется сопоставлением коэффициентов роста двух рядов. 

Вопрос №116. Региональная экономика: принципы, факторы. Развитие и размещение производительных сил.

Региональная экономика, молодая наука и учебная дисциплина, появилась в нашей стране в 80-90 годах 20 в.
Главные задачи: 1. Выявление роли рег. факторов в социально-экон. развитии. 2. Овладение теоретич. основами рег экон.

Выявление соврем. проблем регионал. развития и регионал. Экономич. Политики в РФ. 4. Анализ зарубежного опыта и региональной политики. 5. Изучение современных методов и технологий управления, соц-экон. Развитием региона.
Региональная эк- наука, изучающая экономику отдел региона, экон-кие связи внутри региона и между регионами, размешение производительных сил, региональные аспекты экон жизни (финансы, трудовая деятельность, уровень жизни).
Понятие о закономерностях, принципах и факторах.

В каждом государстве ставится задача рационально разместить производительные силы. Развитие и размещение производства всегда базируется на экономических законах, которые действуют в обществе. Экономическая география исходит из того, что экономические законы в территориальном распределении производства выступают как закономерности размещения производства, то есть закономерности размещения – это пространственное отражение экономических законов, они объективны и отражают общие тенденции размещения.

Принципы размещения - это  сформулированное обществом научно-обоснованное положение, которым оно  руководствуется при проведении хозяйственной политики на данном этапе.

В довоенные годы существовал принцип внесения основных, капитальных вложений в предприятия Европейской части страны, где находились основные высококвалифицированные кадры. В послевоенные годы появляется новый принцип размещения – это принцип сдвига хозяйства на Восток. Сейчас к нему прибавляется еще один принцип – это принцип ускоренного освоения природных богатств Севера.

Факторы размещения производительных сил – это конкретные условия размещения производства.

 Закономерности размещения производительных сил и характеристика. 

В настоящее время выделяются 4 закономерности размещения производительных сил :

1. Рациональное, территориальное разделение труда между регионами и в пределах их территорий (закрепляет определенные произ-ва за определенными терр-ми страны и находит свое выражение в образовании экономич районов и их специализации. Таким образом, сущность первой закономерности заключается в том, что в России выделяются 11 крупных экономических районов, в каждой из которой имеется свои отрасли специализации..)
2. Комплексное развитие хозяйств в регионах и всех субъектах Федерации. (отрасли рыночной специализации (которые вывозят свою продукцию за пределы района; -обслуживающие отрасли (обслуживают нужды населения самого района и нужды предприятий отраслей специализации); - Эти отрасли называют обслуживающими или дополняющими территориально-производственный комплекс; - отрасли сферы услуг (связь, розничная торговля, транспорт, здравоохранение, образование)

Самым комплексно-развитым районом является Центральный район.)
3. Выравнивание уровней экономического и социального развития регионов. ((по производственному национ доходу и промышленной продукции на душу населения; по эффективности промышленного и сельского производства; сближение по уровню производительности труда;  по обеспечению инфраструктурой;  Таким образом, сущность этой закономерности заключается в преодолении чрезмерного отставания по уровню и качеству жизни населения, республик и регионов.) )
4. Рациональное, наиболее эффективное размещение производства (Сущность заключается в научно обоснованном размещении производства по отношению к источникам сырья, топливно-энергетическим ресурсам и районов потребления готовой продукции.)
Принципы размещения производительных сил.

1. Приближение производства  к источникам сырья, топливно-энергетическим ресурсами районам потребления готовой продукции.

2. Принцип первоочередного освоения наиболее эффективных природных ресурсов.

3. Экологический принцип.

4. Размещение производства с учетом международного разделения труда, экономического сотрудничества России с зарубежными странами.

5. Принцип ограничения роста больших городов и активизация малых и средних городов.

6. Принцип сдвига хозяйства на Восток страны и принцип ускоренного освоения  природных ресурсов Севера.

7. Принцип обеспечения обороноспособности.

Факторы размещения производительных сил.

Все факторы размещения объединяют в 3 группы:

I. – это природные факторы, они включают в себя оценку природных условий и ресурсов для развития отдельных отраслей и регионов.

II. – социально демографические, они показывают обеспеченность территории трудовыми ресурсами.

III. – экономические факторы, они включают в себя показатели производственных и транспортных затрат и экономического эффекта.

Вопрос №117. Управление качеством продукции и анализ качества продукции

Качество продукции — это совокупность свойств продукции, обусловливающая ее принадлежность удовлетворять определенные потребности в соответствии со своим назначением.

Качество определяется "двумя факторами, действие которых можно просмотреть в следующей схеме:


Под управлением качества продукции понимают установление, обеспечение и поддержание определенного уровня качества продукции при ее разрабатывании, производстве и эксплуатации, осуществляемая за счет систематического контроля и целенаправленного воздействия на условия и факторы, влияющие на качество.

 Показатель качества продукции - количественная характеристика одного или нескольких свойств продукции, составляющих ее качество рассматриваемая применительно к определенным условиям ее создания, эксплуатации или потребления. Показатели:

1. Общий применяется для всех видов продукции:

А) сортность продукции; Б) процент брака; С) удельный вес продукции высшей категории качества;

Д) количество принятых растворителей.

2. Специфические - характерны для определенного вида продукции. Для определения абсолютной величины показателя существуют способы: 

измерение с помощью приборов и инструкций: твердость, прочность;

измерение с помощью теоретических и эмперических зависимостей: растворимость.

С помощью органов чувств: цвет, вкус, запах.

Статический метод - различные комплексные свойства.

Социологический (путем сбора и обработки информации).

Для определения относительной величины показателя качества необходимо сравнить их абсолютные величины с базовыми. За базовые принимаются исходные показатели качества. Уровень качества продукции - относительная характеристика качества. Он определяется двумя факторами:

1. технический уровень продукции;

2. качество изготовления продукции.

Качество изготовления продукции - совокупность свойств процесса изготовления, от которого зависит соответствие его результатов предлагаемой цели.

Уровень качества изготовления — характеристика наличия и весомости дефектов по изготовленной продукции. Если дефекты - отсутствуют, то уровень качества продукции соответствует ее техническому уровню. Если дефекты имеются, то уровень качества продукции ниже уровня технического.

Показатели различают:

1. Прямые с возрастанием абсолютной величины, которых повышают качество.

2. Прямые с возрастанием абсолютной величины, которых понижают качество, 

Вопрос №118.  Конкуренция, монополия, олигополия.

Существуют 4 типа рынков:

1. Чистая (совершенная ) конкуренция - возникает при условии:

· существования множества мелких фирм, предлагающих на рынке однородную продукцию; потребителю безразлично у какой конкретно фирмы он приобретет продукцию;

· доля каждой фирмы в общем объеме рыночного предложения данной продукции так мала, что любое ее решение о повышении или понижении цен не отразится на цене рыночного равновесия;

· вступление новых фирм на рынок не встречает препятствий, вход и выход свободен;

· нет ограничений на доступ к информации о состоянии рынка.

2.Монополия (черты):

· единственный продавец (монополист);

· реализуемый продукт уникален, поэтому покупатель вынужден платить установленную монополистом цену (или отказаться от покупки);

· полный контроль монополиста над ценой товара и объёмом продаж;

· устанавливает труднопреодолимые барьеры.

Монополия - одна фирма является единственным продавцом данной продукции, не имеющей близких заменителей. Оно устанавливает цены, какие захочет, при условии, что пользователь может заплатить по такой цене и не существует более дешевых товаров-субститутов, оно способно также определять объем товаров, выбрасываемых на рынок (их редкость влечет за собой дороговизну).

 3.Монополистическая конкуренция - тип рынка в условиях, которого большое количество мелких фирм предлагает разнородную продукцию. Вход на рынок, как и уход не представляет трудностей. Существуют различия в качестве, внешнем виде и др. характеристиках товаров, производимых различными фирмами, которые делают эти товары чем - то уникальными, хотя взаимозаменяемыми; развита неценовая конкуренция.


При наличии конкуренции производители стремятся уменьшить издержки производства. Поэтому создаётся возможность уменьшать цены, так что растёт объём продаж и доход.


Конкуренция создаёт у производителей стимулы к постоянному разнообразию предлагаемых товаров и услуг для завоевания рынка
Производители осуществляют постоянную борьбу за покупателя на рынке. Ведётся политика стимулирования сбыта. Она ведёт, с одной стороны, к увеличению прибыли фирмы, а с другой, к удовлетворению всех желаний и потребностей покупателей.

4.Олигополия - существование на рынке нескольких крупных фирм, продукция которых может быть как разнородной (автомобили), так и однородной (алюминий, сталь). Вступление новых фирм в отрасль, затруднено. Особенностью олигополии является взаимная зависимость фирм в принятии решений о ценах на свою продукцию.


Характерная особенность - зависимость поведения каждой фирмы от реакции и поведения других. Фирмы заключают «Картельное соглашение» - соглашение о делёжке рынка (иногда даже открытое). Оно во многих странах вне закона.Негласные эк. соглашения:

1. жёсткость цен - боязнь развязать «войну цен»;

2. лидерство в ценах - ориентация на лидера;

3. патентные пулы - соглашения о специализации и кооперации производства, консорциум - объединение фирм с целью проведения общих научных исследований; совместное строительство крупных инвестиционных объектов.

Довольно часто среди таких фирм-монополистов выделяется в той или иной степени лидер, и тогда остальные фирмы ориентируются на его цены, тем самым повышая цены и компенсируя издержки производства или снижая цены и расширяя рынок. Это касается прежде всего продуктов, особенно не отличающихся один от другого, например основных пищевых продуктов (подсолнечное масло) или основных продуктов промышленного назначения (цемент, сталь). Лидерство принадлежит той фирме, которая обладает большей частью рынка, или той, которая имеет лучший имидж среди потребителей.

Вопрос №119. Экономические ресурсы, принципы ресурсопользования.

Экономические ресурсы-  совокупность источников, обеспечивающих осуществление конкретной хозяйственной деятельности вне зависимости от того, какие субъекты ее осуществляют, и в чем состоят их цели. 

Выделяют в первую очередь такие факторы как труд и капитал. Ресурсы предприятия - это имеющиеся в наличии средства, обеспечивающие осуществление предпринимательской деятельности.

Перечень ресурсов:

-природные ресурсы, представленные естественными условиями обитания людей на Земле, используемые предприятием;

-трудовые ресурсы, выраженные способностью части населения участвовать в труде как по стране в целом, так и в отдельных регионах, состав работников предприятия;

-финансовые ресурсы, представленные денежными средствами, принадлежащими субъекту, учитывая в том числе и средства в иностранной валюте;

-капитальные средства, олицетворяемые вещной формой недвижимого и приравниваемого к нему имущества в виде техники, технологии;

-материальные ресурсы, также олицетворяемые вещной формой, но только в виде расходуемых сырья и материалов, предметы труда, отходы производства;

-научно-информационные ресурсы, выраженные в сведениях о знаниях человечества, о ситуации в рыночной сфере, состоянии законодательства и т.п.;

-личностные параметры предпринимателя, отражающие его возможности на основе знаний и опыта;

-организационные параметры предпринимательской структуры, состоящие в возможностях как мобилизации внутренних сил предприятия, так и привлечения сил извне.

Природные ресурсы подразделяются на восполнимые и невосполнимые. 

В общей постановке вопроса справедливо утверждение, что все виды ресурсов необходимы и используются во всех видах предпринимательства. Различие состоит в их конкретных проявлениях, в масштабах потребления каждого из них, в соотношении этих масштабов. Еще одно отличие обнаруживается в возможности опосредованного привлечения ресурсов. Все экономические ситуации состоят не только во взаимодействии человека с природой, но и людей между собой. Это вызывает в самом широком масштабе приобретение ресурсов у их собственников.

Приведенный перечень ресурсов побуждает дополнить некоторые суждения. Можно рассмотреть перечень позиций важности ресурсов в различных сферах предпринимательской деятельности.

Природные ресурсы требуют их бережного сохранения. Производственные предприятия должны принимать меры по их защите, предотвращению загрязнения воздушного пространства, водных бассейнов, земельных территорий путем создания очистных сооружений, использования оборотного водоснабжения, утилизации отходов.

Трудовые ресурсы определяются совокупностью физических и духовных способностей населения, находящегося в трудоспособном возрасте и состоянии принимать участие в трудовых процессах. Эти способности определяются рядом факторов, среди которых в первую очередь отмечаются демографические -численность, средний возраст жизни, половозрастная структура, распределение по территории страны, миграционная мобильность. Большое значение имеет образовательный уровень и уровень профессиональной подготовки. Проблема трудовых ресурсов тесно связана с уровнем безработицы, явной или скрытой. Трудовые ресурсы относятся к числу воспроизводимых.

Классические принципы ресурсопользования.

Цена на простые факторы определяется как и обычно соотношением спроса и предложения. 

Рыночная оценка ресурсов строится на основании закона редкости. Важнейшим выступает в оценке рост ресурсных затрат на продукцию и снижение доходности ресурса (правило MR=MC).

Для противодействия этих тенденций на рынке используются следующие принципы:

· взаимозамещение;

· минимизация издержек производства;

· обеспечение предельной доходности любого ресурса;

· достижение экономического равновесия, когда предельный доход равен предельным издержкам (MR-MC).

Использование и распределение ресурсов фирмой.

Спрос на ресурсы (деривантный) является производным, зависимым от спроса на готовую продукцию.

Производный характер спроса означает, что устойчивость спроса на любой ресурс будет зависеть от :

· от производности ресурса при создании товара;

· от рыночной стоимости (цены товара, произведенного с помощью данного ресурса).

Вопрос №120. Ценные бумаги: понятие, виды  и организация их обращения

     Под ценной бумагой понимается документ, удостоверяющий с соблюдением установленной формы и обязательных реквизитов имущественные права, осуществление или передача которых возможны только при его предъявлении. С передачей ценной бумаги переходят все удостоверяемые ею права в совокупности. К ценным бумагам относятся облигации,  депозитный и сберегательный сертификаты, чеки, векселя, акции, гос.ценные бумаги и другие документы.  

     Виды ценных бумаг:

Ценные бумаги с фиксированным доходом (их называют также долговыми обязательствами) представлены облигациями, депозитными сертификатами, чеками и векселями.  

Облигации – долговые обязательства АО, выпускаемые обычно большими партиями. Они являются свидетельством того, что выпустившая их компания является должником и обязуется выплатить владельцу облигации в течение определенного времени проценты по ней, а по наступлении срока выплаты – погасить свой долг перед владельцем облигации. 

Депозитный сертификат – финансовый документ,  выпускаемый кредитными учреждениями. Он является свидетельством этого учреждения о депонировании денежных средств, удостоверяющим право вкладчика на получение депозита. Различаются: до востребования и срочные.

 Сберегательный сертификат – письменное обязательство о депонировании денежных средств физическим лицом в кредитном учреждении, удостоверяющее право вкладчика на  получение вклада и процента по нему. Различают: именные и на предъявителя.

Чек – денежный документ установленной формы, содержащий безусловный приказ чекодателя кредитному учреждению о выплате его держателю указанной в чеке суммы. Как правило,  плательщиком по чеку выступает банк или другое кредитное учреждение, имеющее такое право.

Вексель – необеспеченное обещание корпорации-должника выплатить в назначенный срок долг и процент по нему.

Ценные бумаги с нефиксированным доходом - это прежде всего акции - удостоверяющие владение паем в капитале АО и дающие право на получение части прибыли в виде дивидента.  Различают: на предъявителя и именные; обычные и привилегированные.

Местные органы власти выпускают муниципальные облигации.    Гос.ценные бумаги - это долговые обязательства правительства. Рынок цен.бумаг называется фондовым. Существует два типа: биржевой и внебиржевой.

Операции с ценными бумагами делятся на кассовые и срочные. Типичным для кассовой операции является то, что ее выполнение в основном происходит непосредственно после заключения сделки. Срочные операции являются, по существу, договорами о поставке, в силу которых одна сторона обязуется сдать в установленный срок определенное количество фондовых ценностей, а др.сторона - немедленно их принять и оплатить заранее установленную сумму.Различают также арбитражные сделки, основанные на перепродаже ценных бумаг на различных биржах, когда имеется разница в их курсах, и пакетные сделки, являющиеся сделками по купле-продаже крупных партий ценных бумаг. 
Вопрос №121. Основные формы внешнеэкономических связей

Экспорт, Реэкспорт, Импорт, Реимпорт

Под Экспортом понимается и статистически учитывается: 1 вывоз из страны товаров, производимых (добытых, выращенных) в стране и товаров, ранее ввезённых из-за границы и подвергшихся переработке.2 вывоз за границу ранее ввезённого товара, не подвергшегося в стране экспорта к.л. переработке (реэкспорт) 3 товары, реализуемые на международных аукционах, товарных биржах без завоза в свою страну. При ввозе на таможенную территорию РФ ввозные и таможенные пошлины и налоги не взимаются, если товары заявляются таможенному органу в качестве предназначенных для реэкспорта. Если ввозные пошлины были уплачены – они возвращаются: 1реэкспортные товары находятся в том же состоянии. 2 реэкспорт происходит в течение 2 лет с момента ввоза. 3 реэкспортные товары не использовались в целях извлечения дохода.

Под импортом понимается: 1 ввоз в страну товаров иностранного происхождения из страны производителя или посредника для использования внутри страны. 2 ввоз товара для переработки под таможенным контролем. 3 ввоз из-за границы ранее вывезенных товаров, не подвергшейся там переработке. (реимпорт) реимпортная операция – несостоявшаяся экспортная операция. Основной признак – это пересечение товаром границы своей страны дважды. Сюда относится возврат забракованных товаров, возврат нереализованных товаров на аукционах. Требования к реимпортным товарам: они должны находиться в том же состоянии, что и в момент экспорта; быть ввезены обратно в течение 10 лет с момента экспорта. При реимпорте товаров в течение 3 лет с момента экспорта, таможенный орган РФ возвращает уплаченные ввозные таможенные пошлины и налоги. При реимпорте товаров лицо, перемещающее товары возвращает суммы, полученные в качестве выплат или в результате иных льгот, предоставленных при экспорте товаров.

Учёт экспорта и импорта товаров ведётся по моменту их перехода через гос. границу, который считается по экспорту:1 при водных перевозках – дата коносамента чартера 2 при ж/д перевозках – дата штемпеля на ж/д накладной, проставленной на пограничной станции РФ 3 при авто перевозках росс. транспортом – дата перехода товара через гос. границу РФ, указанная в экспортном извещении, а при использовании транспорта покупателя – дата приёма сдаточного акта. 4 при воздушном сообщении – дата выписки авиа накладной .5 при отправке товара по почте – дата почтовой квитанции.

По импорту: 1 при водных перевозках – дата прибытия судна в первый росс. порт, поставленная в извещение портом. 2 при ж/д перевозках – дата штемпелем на гос. границе РФ. 3 при авто перевозках транспортом поставщика – дата перехода товара через границу РФ, а росс-ким транспортом -  дата приёма сдаточного акта. 4 при воздушных перевозках – дата прибытия самолёта на первый аэродром территории РФ, указанная в авиационной накладной. 5 при отправлении почтой – дата почтовой квитанции.

Вопрос №122. Органы государственного и негосударственного регулирования и управления внешнеэкономической деятельностью


Высшими органами осуществления гос. регулирования ВЭД является Совет Федерации и Гос. Дума, кот. вправе принимать, изменять, отменять законы, регулирование внешней торговлей, совместное предпринимательство и др. формы  ВЭ сотрудничества и взаимодействия. Общее руководство ВЭД осуществляет правительство РФ на основе принятия нормативных актов управления по вопросам ВЭД, координации деятельности министерств, ведомств, в сфере ВЭД проведение переговоров и заключение межправительственных договоров

На министерство торговли возложены функции:

1. выработка стратегии ВЭ политики и обеспечения её проведения всеми субъектами ВЭД на основе координации их действий в соответствии с международными договорами России

2. разработка единой валютной, кредитной, ценовой политики

3. осуществление контроля за соблюдением всеми субъектами ВЭД на основе координации их действий в соответствии с законами и условиями международных переговоров

4. сотрудничество с различными международными и межправительственными комиссиями по вопросам развития и регулирования ВЭД

5. подготовка и  заключение внешнеторговых договоров и соглашений с разными странами

6. координация и согласование ВЭД с министерством экономики, мин-ва иностр. дел, мин-вом ЦБ, мин. Фином и др.

7. осуществление мер нетарифного регулирования ВЭД.

Важную роль в регулировании ВЭ отношений играет ЦБ РФ: заключает межбанковские соглашения, представляет интересы гос-ва в отношениях с нац. И ЦБ др. гос-в, международными банками и др. фин-кредитными учреждениями. 

Основные функции ЦБ:

1. проведение всех видов валютных операций

2. разработка сферы и системы обращения в стране иностр. Валюты и ценных бумаг

3. издание нормативных актов

4. регулирование курса рубля к валютам других стран

5. выдача лицензий банкам на осуществление валютных операций

Из негос. организаций на развитие и осуществление ВЭД оказывают торгово-промышленные палаты (ТПП) – являются юрид. лицом, негос. некоммерческой организацией; она создаётся в целях содействия развитию экономики страны.

Вопрос №123. Сущность международных расчетов и валютных операций


Международные расчёты – система организации и регулирования платежей по денежным требованиям и обязательствам, возникшим при осуществлении ВЭД между гос-вами, фирмами, предприятиями и гражданами нах-ся на территории разных стран. Правовой основой расчётных отношений являются междунар. договоры и нормы внутреннего нац. законодат-ва. Валюта России – собственно валюта России, так и платёжные документы и др. ценные бумаги выраженные в валюте России. Иностранная валюта – собственно ин. валюта, так и монетарные металлы, платёжные документы и др. цен. бумаги, выпаженные в иностр. валюте. Валютные операции – действия, связанные с переходом права собственности на валютные ценности. Валютные операции могут совершать банки с различной формой собственности, а также любые коммерч. банки, официально зарегистрированные на территории РФ, имеющие лицензии ЦБ.


Предприятия, проводя валютные операции, в основном должны использовать валюту заработанную самостоятельно или банковский кредит. Для укрепления финансового положения страны применяется также распределение части централизованных валютных ресурсов через валютные аукционы и биржи, где предприятия и организации могут их купить за валюту России


Обратимость валюты м.б. внутренней и внешней. Внешняя обратимость означает возможность свободного перевода валюты на счета их нерезидентов и свободной конверсии средств в данной валюте. Внутренняя обратимость даёт возможность для граждан и предприятий данной страны осуществлять платежи за границу и покупку иностр. валют без ограничений. Соединение внешней и внутренней обратимости является полной формой конвертируемости валюты. Её функционирование позволяет поддерживать одинаковые условия, создаваемые на внутреннем рынке с мировым рынком и обеспечивать сопоставимость уровней и структуры внутренних и мировых цен издержек производства. Полная обратимость означает отсутствие валютных ограничений, что даёт возможность производить свободный обмен нац. валюты на любые иностр., свободный вывоз её за границу во всех видах операций. Частично обратимыми считаются валюты стран, в кот. сохраняются валютные ограничения гл. образом для резидентов. Необратимыми (закрытыми) явл. валюты стран, в кот. сохраняются валютные ограничения для внутр. и зарубеж. замкнутыми считаются валюты многих развивающихся стран.

 
В расчётах между странами могут использоваться кливенговые валюты. Кливенг – система безналичных расчётов за товары, услуги, ценные бумаги, основанная на взаимном зачёте встречных требований и обязательств. Кливенг бывает внутренний межбанковский и международный. Обычно кливенг валюты (расчёт $, расчёт руб.) не обменивается на соответствующую нац. Валюту. Валютный курс – соотношение между денежными единицами разных стран, пропорция обмена одной валюты на другую. ЦБ РФ регулярно осуществляет котировки ин. Валют, что даёт возможность отразить соотношение между ин. Валютами и валютой России.


Во ВЭД могут быть использованы такие формы международных расчётов: наличный, оплата в кредит, вексель, чек, банковский перевод, расчёт по открытому счёту, аккредитивы, инкассо.

Вопрос №124. Валютно-финансовые условия внешнеторговых контрактов. Валютные риски

Валютно-финансовые условия – порядок определения валюты и платежа системы расчетов валютных оговорок. Валютные цены ( валюта сделки ) – валюта, используемая для выражения цены в контракте. Обычно в качестве валюты цены отдают предпочтение наиболее стабильной в момент заключения сделки валюты. Если расчеты осуществляются по кливингу, то валюта соответствует валюте кливинга. 

Валюта платежа – валюта, по которой осуществляется оплата товара, услуг по контракту. Валюта платежа может отличаться от валюты цены особенно, когда контрактные цены устанавливаются на биржах, аукционах при проведении операций по кливингу или при фиксации цены в какой-нибудь счетной единице. При несовпадении с валютой платежа, валютные цены является формой страхования риска, изменения курса валютного платежа. Условия расчетов зависят от стран-участников ВТК, торговых обычаев, вида товара, конъюнктуры товарного рынка, наличия межправительственных соглашений, банковских традиций и т.д. все валютно-финансовые стороны контрактов уточняются сторонами на основе договоренности. Для российских контрагентов выбор валюты цены и валюты платежа по крупным сделкам надо согласовывать с компетентными спец-ами Мин-ва Торговли России. Это вызвано необходимостью знания состояния на международных валютных рынках и прогноза динамики соотношения курса валют между многими странами в качестве валюты цены используются свободно конвертируемая валюта: $ США, нем. марка, фунт стерлинга, фр. франк, швейц. франк, яп. йена. При кливинге валюта платежа совпадает с валютой кливинга. Курс пересчета определяется по текущему рыночному курсу на день платежа. При импорте товара из развитых капитальных стран цены фиксируются в валюте страны поставщика; из развивающихся стран – в валюте третьей страны, причем платежи производятся в той же валюте.

Особое внимание следует уделить валютным рискам, возникающим при экспортно-импортных операциях и при продаже товаров в кредит в случае изменения курса ин. Валюты по отношению к нац-ной с падением её покупательской способности из-за ухудшения условий торговли. Защитные оговорки применяются для снижения валютных рисков. Бывают двусторонние и односторонние оговорки. При двусторонних производится перерасчет сумм платежа при изменении курса валюты платежа и применяется этот метод в основном в торговле с развивающимися странами. Односторонние оговорки применяются в торговле с развитыми кап. Странами и на их основе также пересчитывается сумма платежа. Оговорка может быть одновалютной или совпадении валюты цены и платежа, поставленной в зависимости от курса какой-либо др. валюты. При мультивалютной оговорке сумма денежных платежей уточняется в зависимости от изменения средне-арифметического курса нескольких валют. Сумма платежа изменяется в зависимости от движения индекса цен. Иногда используются скользящие цены, т.е. учитывается изменение цены товара и сумма платежа параллельно движению рыночных цен на данный товар. Банки могут осуществлять страхование валютных рисков на основе создания встречных требований и обязательств по ин. валюте (хеджирование). Одним из методов хеджирования явл. заключение срочных валютных сделок или проведение форватных операций. При осуществлении форв. операций банк или торговая фирма покупает какую-либо валюту по курсу «СКОТ» (текущий курс валютных сделок) и одновременно продает по курсу «форват», кот. отличается от курса «СКОТ».   Используются валютные опционы. Опцион – привилегия, приобретаемая при уплате известной премии одним лицом (фирма, банк) с целью предоставления др. лицу право купить/продать валюту по согласованному курсу в любой день в течение определенного периода, либо отказаться от сделки без возмещения убытков. Валютный опцион дает его покупателю право выбора между выполнением сделки или отказом от исполнения обязательств при наступлении  соответствующих условий. Помогает избежать потерь от колебаний курса фьючерсные операции с иностр. валютой. Это срочные сделки, при которых осуществляется купля – продажа валюты по фиксируемому в момент заключения сделки курсу. Реализация операции происходит за определенный промежуток времени до 1-3 лет. Обычно фьючерсные  не завершаются предоставлением наличных средств, т.к. целью подобных сделок является хеджирование. Если продажа валюты не осуществлялась, то в случае ослабления курса были бы прямые убытки.
Вопрос №125. Валюта и валютные операции.

Валюта.

Валюта – денежные знаки иностранных государств, а также средства обращения, выраженные в иностранных денежных единицах и используемые в международных расчетах.

Валюта бывает:

· Обратимая (конвертируемая) – валюта стран отменивших валютные ограничения по валютным операциям, как для резидентов страны, так и для не резидентов.

· Частично обратимая – валюта стран сохранивших валютные ограничения по некоторым видам валютных операций.

· Замкнутая - валюта стран сохранивших валютные ограничения по всем валютным операциям как для резидентов страны, так и для не резидентов.
Инвалютный рубль - это чисто учётная денежная единица, которая получается в результате пересчёта иностранной валюты в рубли по курсу центрального банка России. Соотношение, по которому одна валюта обменивается на другую, называется валютным курсом. Валютный курс отражает покупательскую способность валют на данный момент времени. Валютный курс может быть фиксированным, колеблющимся и плавающим. Установление  валютного курса называется его котировкой. Котировка может быть рыночной и официальной. Официальный курс рубля устанавливается центральным банком России на основе средневзвешенной цены фактических сделок на межбанковском рынке и биржах. Различают прямую котировку, обратную. В основном используется прямая котировка, т.е. единица иностранной валюты выражается в национальной валюте. Органами регулирования валютного курса являются ЦБ РФ и Минфин, межгосударственное регулирование осуществляет МВФ. Методы регулирования валютных курсов: валютная интервенция (цель – противодействовать снижению курса национальной валюты или его повышению); дисконтная политика (манипулирование учетным процентом); валютные ограничения (ограничение операций с валютой, золотом и др. валютными ценностями). Каждое предприятие может открыть валютный счёт в банке, любом, имеющем лицензию на совершение валютных операций.

Действия которые проводят участники валютного рынка, сделки которые они заключают называются валютными операциями. С содержательной точки зрения можно предложить следующую группировку валютных операций: операции по купле – продаже или конверсии валют, осуществляемых на биржах, в коммерческих банках. Их принято называть валютным дилингом. Ныне подавляющая часть операций проводится на безналичной основе, по счетам до востребования; операции коммерческих банков по привлечению и размещению валютных средств называется депозитно – кредитными. Это межбанковские операции по взаимному кредитованию, по размещению привлеченных или собственных средств. Переводы  проводятся  через корреспондентские счета. Банки открывают счета в иностранных банках – корреспондентах, позволяющие оперативно обслуживать клиентов; операции нацеленные на обслуживание владельцев кредитных карточек и другие неторговые сделки (переводы, выплаты пенсий, обслуживание туристов.

В самом общем виде валютные операции  - сделки по купле – продаже иностранной валюты. 

Основными типами являются операции типа спот и форвардные. Спот  - расчет наличными, сейчас он означает немедленность оплаты; расчет на условиях спот означает на второй рабочий день после заключения сделки. В валютной практике используется спот на неделю, месяц, где этот термин подчеркивает безусловность, обязательность исполнения платежа. Текущие курсы валют называют курсами спот. 

Срочные или форвардные сделки служат двуединой цели: извлечению прибыли в виде курсовой разницы и страхованию участников от валютных рисков. Срочная операция по продаже (покупке) валюты включает следующие условия: курс сделки фиксируется в момент ее заключения; передача валюты осуществляется через 1 – 3 месяца; в момент заключения сделки никакие суммы по счетам обычно не проводятся. 

Комбинации сделок спот и форвард, а также сочетание валютных и депозитных операций положены в основу операций своп. Эти операции базируются на конверсии валют и курсовых разницах. Конверсия валюты представляет собой обмен одной валюты на другую по действующему курсу. Своп (обмен, менять) представляет собой валютную операцию по обмену между двумя субъектами обязательствами или активами с целью улучшения их структуры, снижения рисков и затрат. Валютный своп имеет 3 вида:

- покупка и одновременная форвардная продажа валюты (покупка валюты на условии спот и одновременная форвардная продажа);

- одновременно предоставленные кредиты в двух разных валютах (получение кредита в одной валюте, а погашение в другой);

- обмен обязательствами, выраженными в одной валюте на обязательства выраженные в другой (хозяйствующий субъект имеет облигации, выраженные в марках, для уменьшения степени валютного риска он меняет их на облигации выраженные в долларах) .

Суть операции своп состоит в обмене между двумя банками на определенное время двумя валютами с возвратом друг другу в конце сделки  первоначальных валют. 

   Репорт – представляет собой срочную сделку, при которой владелец ценных бумаг, валюты продает их банку (на бирже) с обязательством последующего выкупа через определенный срок по новой более высокой цене (курсу). Разница между продажной и покупной ценой составляет плату за кредит. Эта разница также называется репортом. 

Валютный арбитраж – операция по купле – продаже валют с  последующей обратной сделкой в целях получения прибыли от разницы валютных курсов. Бывает временный (получение разницы в валютных курсах во времени) и пространственный (проводится с целью получения прибыли за счет разниц в курсе данной валюты на различных валютных рынках. Простой валютный арбитраж – арбитраж, осуществляющийся с двумя валютами, сложный с большим числом валют.

Валютная спекуляция – вид валютных операций с целью получения прибыли от изменения валютных рисков во времени или на валютных рынках, связанный с преднамеренным принятием валютного риска (ориентация на ожидаемое изменение валютных курсов). 

Лидз энд лэгз (опережение и отстаивание) – валютные операции связанные с манипулированием сроками расчетов (ускорение ил затягивание) с целью получения финансовых или других выгод. Формы: досрочная оплата товара или задержание платежа; ускорение или замедление выплаты процентов, дивидендов или погашения кредита; отсрочка самой коммерческой операции или ее оформление в кредит.

Вопрос №126. Теория международной торговли

В свое время был проведено несколько классических анализов международной торговли, но это не объясняет происхождения сравнительного преимущества, которым располагает какая-либо страна относительно того или иного продукта. Это объяснение находится на уровне обеспеченности факторами производства.

Экономисты, отказавшись от теории трудовой стоимости, на которой основывался Рикардо, исполъзуют теорию факторов производства. Ее суть состоит в том, что стоимость создаваемых товаров слагается из доходов на три фактора производства: заработной платы за труд, процента на капитал, земельной ренты на землю. Применительно к международным экономическим отношениям сторонники этой теории утверждали, что страны неодинаково наделены факторами производства,  трудом, землей и капиталом. Такие различия определяют цены этих факторов применительно к производству конретного товара.
Если страна"обеспечена в изобилии одним из факторов производства, например, трудом, и, соответственно, он имеет более низкую цену, то в этой стране товары, в производстве которых используется в большей мере фактор, находящийся в изобилии, в данном случае трудоемкие товары, будут обходиться более дешево. В странах с изобилием капитала более дешевыми будут капиталоемкие товары. Т.е. международный обмен является "обменом избыточных факторов на редкие факторы".
Смысл теории Хекшера— Олина заключается в следующем: страны экспортируют продукты интенсивного использования избыточных факторов и импортируют продукты интенсивного использования дефицитных для них факторов. В соответствии с моделью Хекшера—Олина, в процессе международной торговли происходит выравнивание цен факторов производства. Страна считается в избытке наделенной каким~либо фактором, если соотношение между его количеством и остальными факторами в ней выше, чем в остальном мире
Суть механизма выравнивания состоит в следующем. Первоначально цена факторов производства будет сравнительно низкой на факторы, имеющиеся в данной стране в изобилии, и высокой на факторы, которых недостает.
Модель Хекшера-Олина развита и уточнене Самуэльсом. Он представил синтез этого течения экономической мысли в виде следующей теоремы: в случае однородности факторов производства, идентичности техники, совершенной конкуренции и полной мобильности товаров международный обмен выравнивает цену факторов производства между странами. Это — теорема HOS.
Таким образом, международный обмен оказывается экономически пoлнocтью оправданным. Он не только позволяет оптимизировать использование, как производственных мощностей всего мира, так и национальных факторов производства, находящихся в распоряжении каждой страны, но и приводит с течение времени к выравниванию цен на факторы производства.

Американский экономист В.Леонтьев скорректировал теорию Хекшера-О.

Основой послужил парадокс Леонтьева суть которого США после 2 мировой войны имели больший капитал, чем пред началом войны, и США фактор труда был специфическим- более квалифицированная рабочая сила- 1человеко –год в США равен 3, 4 человеко-годам иностран труда. Т.е. теория размещения факторов произ-ва позволяет объяснить парадокс Леонтьева с учетом различий качества факторов произ-ва, которые находятся в распоряжении партнеров по междунар обмену.
Следущим этапом развития было появление модели учитывающей квалификацию рабочей силы (в пр-ве участ-ют, квалиф труд, неквалиф труд, капитал. Изобилие квалиф кадров ведет к экспорту товаров требующих квалифиц труда.). 
Т.О. в настоящ время теория сравнит преимуществ приобрела новое измерение, включается понятия технич прогресса, и неравномерности его распростран, возрастающей отдачи, которая усиливает конц-цию произв-ва, разницы между странами в уровне зарплаты, внешнего воздействия.
Сторонники другого направления Неологическая теория международ торговли связывают основные приемущества с монопольной позицией фирмы (страны) – новатора. Отсюда и новая стратегия- выпускать то что необходимо всем или многим, но что больше пока никто Одной из наиболее популярных неотехнологических моделей международной торговли является модель технологического разрыва, эко​номиста Майкла Познера.
Согласно концепции М. Познера, торговля между странами может бьть вызвана технологическими изменениями, возникающими в какой-то из отраслей в одной из торгующих стран. Эта страна приобретает сравнительные преимущества, так как новая технология позволяет производить товары с меньшими издержками.
Так же на рынке уделяется внимание моделям участия в международной торговле отдельных фирм и корпораций. Решающая роль при этом отводится реализации технологических приемуществ, накопленных отдельными корпорациями на тех рынках которые максимально восприимчивы нововведениям. (торговля лицензиями, наукоемкими изделиями).
Майкл Потер предпринял попытку объеденить элементы неоклассической теории и теории внешнеторговой деятельности фирм, разработал теорию международной конкурентноспособности наций. Галвными параметрами, определяющими конкурентноспособность , а значит и развитии современной внешней торговли яв-ся: 1- факторные условия (факторы создаются в процессе производства), 2- условия спроса ( требования внутреннего рынка, определяющие развитие фирмы, взаимосвязь с потенциальным развитием мирового рынка), 3- близкие и обслуживающие отрасли (характеризует наличие эффек-ного производств окружения, влияющего на деятельность фирмы), 4- стратегия фирмы и конкуренция (связано с фирменной стратегией и орг структурой, универсальных систем управления нет).
Вопрос №127. Банкротство предприятия: сущность, механизм и формы.

Санация и банкротство предприятия


Банкротство – признанная арбитражным судом неспособность удовлетворять требования кредитора по оплате товаров (работ, услуг), включая неспособность обеспечить обязательные платежи в бюджет и внебюджетные фонды в связи с превышением обязательств должника над его имуществом или в связи неудовлетворительной структурой баланса должника.


Основными причинами, приводящими к банкротству, являются:

- выпуск продукции, не достигающей реализации в связи с ее недостаточным качеством или ограниченностью спроса;

- низкая эффективность производства, приводящая к высокой себестоимости продукции;

- недостаточность средств для обеспечения роста производства продукции, востребованной рынком в возрастающем масштабе;

- общий спад экономической активности. Гражданский кодекс РФ предусматривает два варианта установления банкротства предприятия:

- по решению арбитражного суда, если юридическое лицо не в состоянии удовлетворить требования кредиторов;

- при принятии юридическим лицом совместно с кредиторами решения об объявлении банкротства и добровольной ликвидации.

Ранними признаками банкротства являются:

а) задержки с предоставлением отчетности, которые могут свидетельствовать о плохой работе финансовых служб предприятия;

б) резкое изменение в структуре баланса и отчета о финансовых результатах, особенно:

· резкое уменьшение денег на счетах (увеличение денег также может свидетельствовать о невозможности дальнейших капиталовложений;

· увеличение дебиторской задолженности (резкое ее снижение также свидетельствует о затруднениях со сбытом, если сопровождается ростом запасов готовой продукции);

· старение дебиторских счетов;

· нарушение баланса дебиторской и кредиторской задолженности;

· увеличение кредиторской задолженности (резкое ее снижение при наличии денег также свидетельствует о снижении объемов деятельности);

· снижение объемов продаж (неблагоприятным может оказаться и резкое увеличение объемов продаж, так как в этом случае банкротство может наступить в результате последующего нарушения баланса долгов, если последует непродуманное увеличение закупок, капитальных затрат, кроме того, рост объемов продаж может свидетельствовать о сбросе продукции перед ликвидацией предприятия);

в) конфликты на предприятии, увольнение кого-либо из руководства, резкое увеличение числа принимаемых решений и т.д.

К основным факторам, позволяющим прогнозировать возможность наступления банкротства предприятия, относятся:

- рост в составе оборотных средств доли труднореализуемых активов;

- возрастание просроченной кредиторской задолженности;

- замедление оборачиваемости оборотных средств, возрастание запасов;

- увеличение доли наиболее срочных обязательств в общей сумме обязательств предприятия;

- ухудшение показателей ликвидности предприятия. 

Различают следующие стадии банкротства.

Скрытая стадия, при которой происходит скрытое снижение «цены предприятия». 

Вторая стадия – финансовая неустойчивость, т.е. возникновение трудностей с наличностью, некоторых ранних признаков банкротства.

Третья стадия – явное, юридически очевидное банкротство, т.е. предприятие не может своевременно оплачивать долги.

После того как предприятие будет признано банкротом, к нему применяются специальные процедуры:

-реорганизационные;

-ликвидационные.

К реорганизационным процедурам относятся:

-внешнее управление имуществом должника;

-досудебная санация;

-наблюдение.

К ликвидационным процедурам относятся:

· принудительная ликвидация предприятия–должника.

· добровольная ликвидация под контролем кредитора.

Ликвидация несостоятельного предприятия осуществляется в процессе конкурсного производства. Конкурсная масса – стоимость имущества должника, распределенная между кредиторами. В конкурсную массу не включаются:

- жилищный фонд, детские дошкольные учреждения, отдельные объекты производственной инфраструктуры, которые отдаются на баланс местным органам власти;

· заложенное имущество;

· имущество, не принадлежащее должнику на правах собственности.

Конкурсный управляющий учитывает все претензии к банкроту, анализирует их и составляет список с указанием сумм и очередности удовлетворения.

Очередность распределения конкурсной массы:

1. требования граждан, перед которыми предприятие несет ответственность за причинение вредажизни и здоровья;

2. выплата пособий и заработной платы;

3. удовлетворение требований кредиторов, обеспеченных залогом из имущества предприятия;

4. платежи в бюджет и бюджетные фонды;

5. прочие кредиторы.

При недостатке имущества ликвидируемого предприятия оно распределяется между кредиторами в соответствующей очереди пропорционально суммам. Требования кредиторов, не удовлетворенные из-за недостатка имущества считаются погашенными.

Вопрос №128. Сущность и направления реструктуризации предприятия  

Реструктуризация предприятия – это структурная перестройка в целях обеспечения эффективного распределения и использования всех ресурсов предприятия (материальных, финансовых, трудовых, земли, технологий), заключающаяся в создании комплекса бизнес-единиц на основе разделения, соединения, ликвидации (передачи) действующих и организации новых структурных подразделений, присоединения к предприятию других предприятий, приобретения определенной доли в уставном капитале или акций сторонних организаций. 

Создание комплекса бизнес-единиц осуществляется в соответствии с предварительно выбранной стратегией, требует всестороннего анализа и перестройки действующей на предприятии системы управления, организационной, производственной и других структур. 

Бизнес-единица – отдельно управляемое подразделение комплекса, юридически самостоятельное или несамостоятельное, полностью или частично экономически обособленное, ответственное за всю свою деятельность, необходимую для осуществления функций, возложенных на него в комплексе. Бизнес-единицы в экономической литературе также часто называют центрами ответственности.

Возможность осуществления реструктуризации зависит от большого количества самых разнообразных факторов:

· своевременности осуществления, т.е. проведения тогда, когда еще не поздно;

· правильного выбора пути структуризации;

· производственного потенциала предприятия;

· наличия или возможности набора, подготовки в приемлемые сроки необходимых кадров;

· наличия или возможности заимствования денежных средств и др.

Направления реструктуризации:

· реорганизация (слияние и присоединение, разделение и выделение)

· реструктуризация без признаков реорганизации

 Слияние и присоединение могут потребовать предварительного согласования с федеральным и территориальным антимонопольными органами. Эти же органы вправе потребовать разделения или выделения юридического лица в случаях возникновения или для предотвращения возможности использования доминирующего положения. 

Реструктуризация без признаков реорганизации может быть осуществлена юридическим лицом путем создания новых юридических лиц (без процедуры выделения) для выполнения определенных функций. Организационно-правовая форма создаваемого нового юридического лица должна соответствовать целям и задачам создания и обеспечивать наиболее эффективное выполнение возложенных функций. 

Помимо создания нового юридического лица реструктуризация может осуществляться путем приобретения (определяющего участия) действующего "чужого" предприятия. 

Недостатки подобного метода реструктуризации:

· при создании нового юридического лица велика вероятность ошибки в прогнозе эффективности его работы

· при приобретении юридического лица – борьба с возможным противодействием конкурентов-покупателей, высокая стоимость. 

Выбор того или иного способа реструктуризации зависит от конкретных условий и предпочтение должно быть отдано тому варианту, осуществление которого требует наименьших затрат, наиболее реально и наименее рискованно. 

Вопрос №129. Реструктуризация кредиторской задолженности предприятия 

Под реструктуризацией кредиторской задолженности в настоящее время понимается комплекс мероприятий, направленных на сокращение обязательств предприятия перед контрагентами, бюджетом, внебюджетными фондами. 

Меры финансового оздоровления, направленные на реструктуризацию кредиторской задолженности предприятия, в том числе и просроченной, могут включать следующие процедуры: -отсрочки и рассрочки платежей; -зачет взаимных платежных требований (взаимозачет); -переоформление задолженности в качестве займа; -продажа долговых обязательств; -перевод краткосрочных обязательств в долгосрочные; -погашение задолженности посредством передачи кредитору имущества должника; -списание задолженности; -погашение задолженности посредством отчуждения имущества должника.

Отсрочки и рассрочки. Отсрочки и рассрочки по платежам предоставляются предприятию путем изменения срока уплаты просроченной задолженности. Как правило, под отсрочкой понимается перенесение платежа на более поздний срок. Под рассрочкой понимается "растягивание" платежа, дробление его на несколько более мелких, осуществляемых в течение определенного периода. 

Зачет взаимных платежных требований. Такой зачет предусматривает погашение взаимных обязательств предприятий. Взаимозачет может быть осуществлен с привлечением третьих лиц (по цепочке задолженностей). Сумма погашаемых обязательств определяется соглашением сторон и рассматривается как доход предприятия, например, как его выручка от реализации продукции, если в зачете участвуют обязательства по оплате продукции.

Переоформление задолженности в качестве займа. Задолженность неплатежеспособного предприятия, в том числе просроченная, другим предприятиям может быть переоформлена в качестве займа. 

Перевод краткосрочных обязательств в долгосрочные. Перевод краткосрочных обязательств в долгосрочные осуществляется корректировкой соответствующих хозяйственных договоров, перенесением сроков платежей по ним на период более года. 

Погашение задолженности посредством передачи кредитору имущества должника. Добровольная передача имущества должника (кроме денежных средств) допускается при отсутствии у предприятия реальных источников поступления денежных средств и при невозможности погасить задолженности с помощью мер, предусмотренных законодательством. 

Обмен задолженности на акции. Задолженность предприятия может быть обменена на его акции путем выпуска и размещения дополнительных акций с последующей их передачей кредиторам. 

Погашение задолженности облигациями. Привлечение заемных средств в целях финансового оздоровления может происходить через размещение долговых ценных бумаг. Общая номинальная стоимость облигаций, выпускаемых для осуществления мер по финансовому оздоровлению, должна быть не менее суммы просроченной задолженности. 

Погашение задолженности залогом имущества. Для погашения просроченной задолженности предприятие вправе передать в залог кредитору находящееся в собственности имущество, балансовая стоимость которого на момент заключения соответствующего договора не меньше суммы просроченной задолженности. 

Продажа долговых обязательств. Задолженность неплатежеспособного предприятия может быть погашена путем продажи третьим лицам права требования его задолженности или долговых обязательств в полном объеме или по частям. 

Погашение задолженности путем отчуждения имущества должника. Эта форма сделки часто предполагает отчуждение имущества вопреки желанию кредитора. Погашение задолженности посредством отчуждения имущества должника включает: -арест имущества предприятия; -его последующую реализацию; -использование части вырученных средств на погашение задолженности. 

Списание задолженности. Процедура заключается в списании имеющейся задолженности предприятия по обязательствам перед контрагентом без оплаты или использования других видов имущества.

Вопрос №130. Конкурсное производство.Процедуры наблюдения и внешнего управления в процессе банкротства.

Конкурсное производство (КП) – процедура банкротства применительно к должнику в целях соразмерного удовлетворения требований кредиторов. 

Срок 1 год конкурсного производства можно продлить на 6 мес. С момента открытия КП: срок исполнения всех обязательств должника считается наступившим, прекращается начисление неустоек по всем видам задолженностей. Сведения об относительном состоянии должника прекращают быть коммерческой тайной. Назначается конкурсный управляющий. Он осуществляет инвентаризацию и оценку имущества должника, и все имущество должника составляет конкурсную массу (КМ). Из состава КМ исключаются дошкольные образовательные учреждения, спортсооружения, объекты коммуникальной инфроструктуры. Продается на торгах в форме конкурса жилищный фонд. Все непроданное на торгах передается в собственность муниципального образования. Конкурсный управляющий обязан использовать только 1 счет в банке – основной счет должника. Все остальные счета закрываются. На основной счет зачисляются все деньги поступившие в ходе КП. 

1 очередь – требования граждан перед которыми должник несет ответственность, за причинение вреда жизни, здоровья. Удовлетворение этих требований осущ-ся за счет капитальных вложений, подлежащих выплате гражданину до достижения им возраста 70 лет, но не менее чем за 10 лет.

2 очередь – требования по выплате выходных пособий и оплате труда.

3 очередь – требования кредиторов по обстоятельствам обеспечения залогом имущества.

4 очередь – требования по обязательным платежам, за исключением сумм штрафов, пеней.

5 очередь – требования прочих кредиторов.

Вне очереди удовлетворяются судебные издержки, расходы на арбитражное управление и текущие обязательства. Требования каждой очереди удовл-ся после удовлетворения требований предыдущей очереди. При недостатке денежных средств они рапред-ся м/у кредиторами соответствующей очереди, пропорционально суммам требований. 

Требования кредиторов, заявленные после закрытия реестров удовлет-ся в последнюю очередь – 6 очередь.

Требования кредиторов, неудовлетворенные по причине недостатка имущества считаются погашенными. Кредиторы, чьи требования не были удовлетворены в полном объеме, имеют права требования к 3 лицам, получившим незаконно имущество должника в теч. 10 лет.

Имущество должника остающееся после погашения требований кредиторов распред-ся м/у собственниками должника – 7 очередь.     

Процедура внешнего управления в процессе банкротства.

Внешнее управление это процедура, направленная на сохранение деят-ти предприятия, к-ая вводится решением арбитражного суда и осуществляется арбитражным управляющим. 

Вводится на основании решения собрания кредиторов на срок не более 12 месяцев, который может быть продлен не более чем на 6 месяцев. Другая статья этого же закона гласит, что внешнее управление вводится на срок, устанавливаемый собранием кредиторов. На этот период предприятие получает отсрочку по обязательствам, льготы по начислению  штрафов и пений. Внешнеее упр-ие предусматривает продолжение деят-ти предприятия, что обосновывается наличием возможности восстановить платежеспособность предприятия, заявляемой предприятием, его собственником или кредитором. Арбитражный суд назначает арбитражного управляющего с необходимыми для орг-ции деят-ти предприятия полномочиями на период до 18 месяцев. Если вывод предприятия из кризиса достигнут, пр-во по делу о банкротстве предприятия прекращается. В противном случае арбитражный суд осуществляет принудительную ликвидацию предприятия. 

С момента введения внешнего управления:

· руководитель должника отстраняется от должности, управление делами должника возлагается на внешнего управляющего;

· прекращаются полномочия органов управления должника;

· снимаются ранее принятые меры по обеспечению требований кредиторов;

· вводится мораторий на удовлетворение требований кредиторов.

Мораторий на удовлетворение требований кредиторов распространяется на денежные обязательства и обязательные платежи, сроки которых наступили до введения внешнего управления. В этот период не допускается взыскание по исполнительным документам, не начисляются неустойки и подлежащие уплате проценты. Мораторий не применяется к денежным обязательствам и обязательным платежам, срок исполнения которых наступил после введения внешнего управления, а также на задолженность по заработной плате, алиментов и т.д.

Внешний управляющий обязан:

· принять в ведение имущество должника и провести его инвентаризацию;

· открыть специальный счет для проведения внешнего управления и расчетов с кредиторами;

· разработать и представить на утверждение собранию кредиторов план внешнего управления;

· вести бухгалтерский, финансовый, статистический учет и отчетность;

· принимать меры по взысканию задолженности перед должником;

· рассматривать требования кредиторов и вести реестр требований кредиторов;

· представить собранию кредиторов отчет по итогам реализации плана внешнего управления. 

Процедура наблюдения в процессе банкротства.

Наблюдение- применяется к должнику в целях обеспечения сохранности имущества, проведение анализа фин. состояния должника, составление реестра требований кредиторов и проведение первого собрания кредиторов. 

Момент начала стадии наблюдения – поступление заявления в суд о признании должника банкротом. Срок наблюдения не более 7 мес. С момента введения наблюдения наступают следующие последствия:

1. Приостанавливается исполнение исполнительных документов по имущественным взысканиям;

2. Запрещается выплата девидентов и иных платежей по эмиссионным ценным бумагам.

3. запрещается удовлетворение требований учредителя о выходе из состава учредителей.

4. руководитель должника продолжает свою деятельность с некот. ограничениями, он должен осуществлять с согласия временного управляющего сделки: а) связанные с передачей имущества в залог, аренду; б) связанные с внесением имущества в качестве вклада в уставной фонд другой организации; в) связанные с получением и выдачей займов, выдачей поручительств, гарантий, кредитов; г) связанные с распоряжением имущества должника, балансовая стоимость которых превышает 10% балансовой стоимости активов.

На стадии наблюдения стадия деятельности предприятия не останавливается. Временный управляющий организует собрание кредиторов которые обладают числом голосов пропорциональным размеру их требований к общей сумме требований, включенных в реестр, без учета штрафов, неустоек.

Реестр требований кредиторов ведет арбитражный управляющий или реестродержатель, выбираемые кредиторами. Реестродержатель учитывает требования кредиторов, исключительно на основании вступивших в силу судебных актов.

Требования по выплате выходных пособий и оплате труда включаются в реестр по предоставлению арбитражного управляющего.

Вопрос №131. Сетевые графики: принципы построения, оптимизация.

СПУ-(сетевое планирование и управление)-экон-математич метод, основу кот-го составляет динамическая сетевая модель (график) отображающая планируемый трудовой процесс. Метод СПУ исп-ся, в том случае если хотя бы часть трудовых операций выполняется параллельно, или одновременно. Если операции вып-ся последовательно то, -метод линейного планирования и упр-ния.
Элементы Сетевого графика: 1-Работа- процесс в рез-те которого сов-ся событие(действительная работа, работа ожидания, фиктивная работа). 2- Событие –результат выполнения одной или нес-ких работ -«сделано»- (порядковый номер, ранняя, поздняя даты события, резерв времени события). 3- Путь- любая непрерывная послед-ть работ и событий на сетевом графике (путь между событиями, предшествующий п, последующий п., полный п., критический п.)
Порядок разработки сет. графика.  1.Устанавливается цель работы, выделяются особые события (исход., заверш.)

2. Опред-ся перечень работ кот-е надо вып-ть для достижения поставленной цели. 3. Опр-ся логическая связь м/ду событиями (события нумеруются, а работы кодируются). 4. На основании стат-ких данных опр-ся ожидаемая длит-ть каждой из работ. 5. Производится распределение трудовых ресурсов (испол-лей) м/ду работами. 6. Производится расчет элементов сетевого графика. 7. При необходимости идет оптимизация сетевых графиков (по времени или по трудовым ресурсам).
Оптимизация сетевых графиков – 1- По времени  - необходима в том случае если у завершающего события отрицательный резерв времени. Оптимизация идет за счет перераспределения исполнителей м/ду работами расположенными вдоль критического пути.

2 По трудовым ресурсам  -(исполнителям) проводиться в том случае, когда имеющегося кол-во исполнителей не достаточно для одновременного выполнения нескольких работ. Неоходимость в оптимизации по трудовым ресурсам выявляется с исп-ем эпюра на последовательно- параллельном участке сетевого графика.
Вопрос №132.  Страхование: функции, роль и виды

Экономическая категория страхования является составной частью финансов, оно охватывает сферу исключительно перераспредели​тельных отношений. Страхование - это совокупность особых замкнутых пе​рераспределительных отношений между их участниками по поводу формирования за счет денежных взносов целевого страхового фонда, предназначенного для возмещения веро​ятного ущерба, нанесенного субъектам хозяйствования, или выравнивания потерь в доходах в связи с последствиями произошедших страховых случаев.
Сущность страхования проявляется в его функциях, они позволяют выявить особенности страхования как звена фи​нансовой системы.
Главной определяющей является:
1. Рисковая функция, поскольку страховой риск как вероятность ущерба непосредственно связан с основным на​ значением страхования по оказанию денежной помощи по​ страдавшим.
2. Страхование имеет также предупредительную функ​цию, связанную с использованием части страхового фонда на уменьшение степени и последствий страхового риска.
3. Сбережение денежных сумм с помощью страхования на «дожитие» связано с потребностью в страховой защите достигнутого семейного достатка, то есть страхование мо​жет иметь и сберегательную функцию.
4. Контрольная функция страхования выражает свой​ства этой категории к строго целевому формированию и ис​пользованию средств страхового фонда. Данная функция вы​текает из указанных выше 3-х специфических функций и проявляется одновременно с ними в конкретных страховых отношениях. 
Всвязи с различиями в объектах страхования всю сово​купность страховых отношений можно разделить на пять видов:
1. Имущественное страхование.
2. Социальное страхование.
3. Личное страхование.
4. Страхование ответственности.

5. Страхование предпринимательских рисков.
Страхование может проводиться в обязательной или доб​ровольной формах.
Обязательное страхование осуществляется в силу закона, с позиций общественной целесообразности. При его проведе​нии действует не ограниченная во времени страховая ответ​ственность по установленному законодательством объектам страхования. При добровольном страховании законом опре​деляются только наиболее общие условия страхования, а кон​кретные условия оговариваются в договоре страхования.
Вопрос №133.  Принципы формирования активов предприятия и оптимизация их состава

Формирование активов предприятия связано с тремя этапами его развития :1 создание нового предприятия , 2 расширение действующего предприятия,3 создание новых структурных единиц действующего предприятия.

 Состав активов вновь создаваемого пр-тия имеет ряд отличительных особенностей:- практически полностью отсутствуют долго- и краткосрочные фин. вложения и дебеторская задолженность. С учетом этого расчет потребности в активах осуществляется по след. их видам: основные средства, нематериальные активы, запасы товарно-материальных ценностей, денежные активы, прочие активы. Потребность в основных средствах и нематериальных активах определяется исходя из технологии производства. Потребность в запасах рассчитывается отдельно ля сырья и материалов, отдельно для готовой продукции и определяется путем умножения однодневного расхода каждого вида запаса на норму запаса, в днях. Норма запаса устанавливается предприятием самостоятельно.

Потребность в денежных активах определяется на основе предстоящего их расходования на расчеты по оплате труда, по коммунальным и авансовым, налоговым платежам на предстоящие 3 месяца. В дальнейшем этот норматив снижается

Потребность в общих активах устанавливается методом прямого счета.

Расчет потребностей в активах нового предприятия осуществляется в 3-х вариантах:

1. минимально необходимая сумма активов позволяющая начать производственную деятельность

2. необходимая сумма активов, позволяющая начать деятельность с достаточными размерами страховых запасов.

3. максимально необходимая сумма активов, позволяющая приобрести в собственность все внеоборотные активы и создать достаточные размеры запасов.

При проектировании величины оборотных активов имеет большую важность задача ускорения их оборота, т.к. это оказывает прямое и косвенное воздействие на размер операционной прибыли предприятия.

Косвенное воздействие ускорения оборота активов на размер прибыли определяется тем, что снижение периода оборота активов приводит к соответствующему снижению потребности в них.

Вопрос №134. Лизинг: понятия, классификация. Виды лизинговых операций.

Лизинг – долгосрочная аренда машин, оборудования и других товаров инвестиционного назначения, купленных арендатором (лизингодатель) для арендатора (лизингополучатель) с целью их производственного использования, при сохранении права собственности на них за арендодателем на весь срок договора аренды.

Различают две формы лизинга:

• внутренний, когда лизингодатель, лизингополучатель и продавец (поставщик) являются резидентами РФ.
• международный, когда лизингодатель или лизингополучатель не является резидентами РФ

К основным типам лизинга относятся: долгосрочный лизинг, осу​ществляемый в течение трех и более лет; среднесрочный лизинг, действующий в течение от полутора лет; и краткосрочный лизинг в течение полутора лет.
Основными видами лизинга являются финансовый, возврат​ный и оперативный.
Финансовый лизинг характеризуется длительным сроком кон​тракта (от 5 до 10 лет) и амортизацией всей или большей части стоимости оборудования. Фактически он представляет собой форму долгосрочного кредитования покупки. По истечении сро​ка действия лизингового контракта арендатор может вернуть объект аренды, продлить соглашение или заключить новое, а также купить объект лизинга по остаточной стоимости, обычно бывает чисто символической.
Кроме того, по объектам сделок лизинг подразделяется на лизинг движимого (дорожный, воздушный и морской транспорт, вагоны, контейнеры, техника связи) и недвижимого (торговые и конторские здания, производственные помещения, склады) иму​щества. 

По отношению к арендуемому имуществу можно выделить договор чистого лизинга, когда дополнительные расходы по об​служиванию арендуемого имущества берет на себя арендатор, и договор полного лизинга, если техническое обслуживание, ремонт, страхование и др. лежат на лизингодателе.

Исходя из особенностей организации отношений между за​емщиком и сдающим в наем выделяется прямой лизинг, когда из​готовитель или владелец имущества выступает в качестве лица, сдающего его в аренду, и косвенный, при котором сдача в аренду осуществляется через третье лицо.
По методу финансирования различаются срочный лизинг, при котором осуществляется одноразовая аренда, и возобновляемый (револьверный), когда договор лизинга продолжается по истече​нии первого срока контракта.
Возвратный лизинг является разновиднос​тью финансового лизинга, при котором продавец (поставщик) предмета лизинга одновременно выступает и как лизингополуча​тель. 

Оперативный лизинг подразумевает передачу в пользование имущества многоразового использования на короткий и средний сроки. При этом арендатор при соблюдении определенного срока контракта имеет право растор​гнуть договор.
Различают договор лизинга с полной выплатой  и частичной выплатой При лизинге с полной выплатой лизинговая компания в течение действия договора возвращает себе свою стоимость оборудова​ния. Лизинг с частичной выплатой подразумевает возвращение лизинговой компанией за время договора лишь части стоимости оборудования.

Сублизинг — особый вид отношений, возни​кающих в связи с переуступкой прав пользования предметом лизинга третьему лицу, что оформляется договором сублизинга. 

У лизинга есть и свои недостатки.
Во-первых, если оборудование взято в финансовый лизинг и оно с течением времени устарело до окончания действия лизин​гового договора, то лизингополучатель продолжает платить арендные платежи до конца контракта.
При оперативном лизинге риск устаревшего оборудования ложится на арендодателя, который вынужден брать за это боль​шую плату с лизингополучателя.
Во-вторых, недостатком финансового лизинга является то, что в случае выхода оборудования из строя платежи производятся в установленные сроки независимо от состояния оборудования.
В-третьих, если объектом лизингового договора является круп​ный и уникальный объект, то в связи с большим разнообразием условий арендных сделок подготовка договоров об их лизинге требует значительного времени и средств.

Лизинговые операции приравниваются к кредитным и регулируются теми же правами и нормами, что и кредитные. Лизинг отличается от кредита тем, что после окончания срока лизинга и выплаты всей обусловленной суммы сбыт лизига остается собственностью лизингодателя.
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